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� El Ayuntamiento, 
en contra de que los
vecinos de Perales 
del Río sean atendidos
en el futuro hospital 
de Valdemoro         
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� El SEPRONA
clausura una perrera
ilegal en Perales
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Manifestaciones, amenazas de
muerte, cartas de rechazo, revoca-
ción de contratos, e, incluso, la co-
locación de una bomba casera en el
Teatro Alfil de Madrid el pasado
mes de marzo han intentado parali-
zar las representaciones de La R e-

velación. Este espectáculo de Leo
Bassi critica el monoteísmo y rei-
vindica el laicismo. Lejos de bajar
la cabeza ante las maniobras de los
contrarios a sus ideas ateas, el agi-
tador cultural o bufón, como él mis-
mo se presenta, asegura que “no pa-
rará”. Su currículum comprende
espectáculos “fuertes”. Incluso se

atreve con “cosas asquerosas para
hacer reír”. Con esta función que
llega a las tablas del Lorca y el am-
biente originado en torno a ella se
afianza la tipología de su auditorio:
“El público burgués nunca ha veni-
do. Mis espectadores son jóvenes y
cañeros”. Vestido de Papa, Bassi se
marcará un hip- hop sobre el esce-
nario, pedirá perdón por los críme-
nes de la Inquisición y ofrecerá un
preservativo a los curas que le es-
coltan. Proyecta imágenes, repasa
episodios de la Biblia, se desnuda y
autocritica.
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AQ UÍ  T AM BI É N H AY T O M AT E. Aproximadamente una docena de famosos acudieron
a la cita que les invitaba a la apertura de un nuevo pub en la calle H ospitalillo de S an J osé. S u nombre, Á valon.
P ara dar cuenta de ello, distintos medios de comunicación invadieron el local. E ntre ellos, no podían faltar las cá -
maras del programa A q u í  h ay  t om at e. E n el listado de asistentes aparecían nombres frecuentemente pro-
nunciados en espacios televisivos del corazón: J osé Luis Luna, ex futbolista del F uenlabrada y concursante en la
ú ltima edición de S u p er vivient es ; el modelo J ordi Roselló; Tw o Y upa, una de las participantes de La g r anj a d e
los  f am os os , que se dio a conocer como supuesta novia del vidente Rappel; la aspirante a miss universo
2005, V erónica H idalgo; la ex novia de B ustamante, B egoñ a Alonso; miss M elilla 2003, F arah Amed; la modelo V e-
rusk a; N atalia S an J uan, ex de P ipi E strada y J uan el G olos ina. P ara resumir el encuentro: “ F ue la bomba” , di-
ce V íctor Cañ adillas, organizador de la fiesta a través de E l B eso P roducciones. S.Z.

Leo Bassi: “Mis
espectadores son
jóvenes y cañeros”

El polémico bufón representará 
La Revelación en el Lorca

La colocación del cabello o el bigo-
te, el maquillaje para algunos ros-
tros, cremas, el afeitado para los
hombres, la elección de la morta-
ja. Un recorrido por las instalacio-
nes del tanatorio que abrió sus
puertas el día después de Todos los
Santos, dos años atrás, revela el
paso previo de los féretros antes
de ser enterrados. Dentro de los
ataúdes, objetos personales como

muletas, fotografías, rosarios o ta-
baco y botellas de vino son intro-
ducidos a petición de los familia-
res o por deseo de los propios
difuntos. 
El velatorio, como los familiares
desean. Pasar la noche sin dormir
es historia. Muchos prefieren re-
cordar al fallecido en vida y en la
sala se expone con la tapa del ca-
jón cerrada. El último adiós de los

conocidos, una vez terminado el
responso, puede hacerse mientras
suena la canción favorita del difun-
to. Se trata de un nuevo servicio
del tanatorio denominado la músi-
ca para el recuerdo. Cincuenta em-
pleados de Servicios Funerarios
Montero —encargados de la ges-
tión del tanatorio— acomodan y
arreglan a los fallecidos.
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El último adiós a los difuntos
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opinió n

El bufón, la religión y la muerte

¿ SERÁ  VERDAD que, cuando se desmantele la
madrileña Base Aérea de Cuatro Vientos, la ubica-
ción elegida para albergar el escuadrón de vuelo
del Centro Cartográfico y Fotográfico del Ejército
del Aire (CECAF) será el aeropuerto militar de Ge-
tafe? ¿ Ganará la ciudad bautizada como Cuna de
la Aviación Española a la base de Torrejón, opción
que en un principio se barajaba para desplazar la ci-
tada unidad?

¿ ESTÁ  BUSCANDO el Getafe CF un delantero
centro para ficharlo en el mercado de invierno, o
en el cuadro técnico y directivo del club se conside-
ra que la actual solidez defensiva de la plantilla es
más que suficiente para conseguir el objetivo mar-
cado a principio de temporada, que no es otro que
la permanencia en la máxima categoría del fútbol
nacional?

¿ HA NAVEGADO por la página yotube.com (com-
prada recientemente por Google) el alcalde Pedro
Castro, que aparece en alguno de los vídeos colga-
dos en la citada web? ¿ Se habrá visto Pedro Pinga-
rrón, el presidente de la junta de compensación de
El Bercial, grabado desde un móvil? ¿ Q ué pensa-
rán los futbolistas del Getafe CF de algunas de sus
jugadas? ¿ Q uién habrá subido a la red la campaña
de los 1.0 0 0  días de gestión? ¿ Llegarán a ser estos
vídeos, alguna vez, los más visitados de Internet?

La Carpa
Después de un año de andadura, la
Asociación de creadores, La Carpa
organiza su primera exposición co-
lectiva bajo una lona montada en la
plaza de la Estación Getafe Centro.
Pinturas, esculturas y grabados con-
viven en esta muestra que pretende
acercar el arte al ciudadano de a pie.
Los amantes de la creatividad podrán
contemplar hasta el 30 de noviembre
las obras de los artistas locales.

Sub e

:-)

Baja

:-(

Telefónica
No hay dinero para infraestructuras
y no se puede invertir. É stas son las
respuestas que, hasta el momento, ha
dado Telefónica a los vecinos del Sec-
tor III que sufren las deficiencias del
servicio. Cansados de protestas indi-
viduales, más de doscientos afecta-
dos, apoyados por la CECU, han deci-
dido presentar una reclamación
conjunta a Telefónica en la que reivin-
dican la instalación de la línea ADSL.

La imagenM isterios

Los maul l idos de un gato q ue se hab í a sub ido a un á rb ol  y  no se atreví a a b ajar
movil izaron a l os vecinos de l a trasera de l a cal l e Extremadura con l a avenida de
l as Ciudades. Las cá maras de T el emadrid acudieron a cub rir el  suceso. Su repor-
tero no l o dudó  ni un momento y , con l a ay uda de l os niñ os q ue acudí an al  col e-
gio, se sub ió  a una escal era para rescatar al  minino, sin é xito. D espué s de dos
dí as encaramado a l a rama má s al ta, el  hamb re hizo q ue el  gato venciera sus
miedos y  b ajara del  á rb ol  durante l a noche sin q ue nadie l o viera.

SI N resolver

la viñ eta de J oancaro

os espectáculos muy diferentes entre sí, La

R evelación y El Sr. Ibrahim y las flores del

Corán, se representarán sobre el escenario
del Federico García Lorca en los próximos
días. El primero es la creación de un auto-

denominado bufón, Leo Bassi, que defiende el ateísmo y
la sociedad laica; el segundo es una obra de teatro que
aboga por el entendimiento y el diálogo entre las distintas
religiones —en este caso el judaísmo y el islamismo—,
o, dicho de otro modo, entre los seres humanos indepen-
dientemente de sus creencias.
Leo Bassi juega con la provocación, el sarcasmo, y hasta
con la escatología para difundir sus ideas. Ha habido quien
ha intentado cercenar su libertad de expresión. No es el ca-
mino. No es justificable la censura en una sociedad que se

autodefine a sí misma como democrática. Nadie obliga a na-
die a asistir a una obra de Leo Bassi y mucho menos a recu-
rrir a la violencia para impedir que lo hagan los demás. La
invocación a la religión como justificación de actos despre-
ciables (o directamente delictivos) es solamente una excusa
para encubrir el fanatismo y la intolerancia. 
El Sr. Ibrahim y las flores del Corán es una obra de teatro
más respetuosa con lo que los ortodoxos denominan valo-
res literarios. Sus armas son la sensibilidad, la ironía y la
ternura. Sus creadores aún confían en la bondad del ser hu-
mano y su mensaje tiene como protagonista a la esperanza.
La muerte (con o sin creencias en el más allá) es insepara-
ble de la existencia humana. Q uizás, ¡quién sabe! , algún día
sea posible un mundo en que no se la demande para impo-
ner una religión, una patria, una cultura o una idea.
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cartas al  director

Carta abierta
A través de esta carta queremos comuni-
car tanto a los medios de comunicación
como a los vecinos de Getafe que, desde
este mes de octubre, la Asociación Cul-
tural Los del Sótano pertenece a este
municipio. 
Nuestra asociación ha trabajado, desde su
fundación en 1994, por apoyar toda alter-
nativa artística relacionada con el teatro. 
Nuestro grupo comenzó con el nombre
de Carpe Diem-Teatro, y a partir del 2000
se llamó Teatro del Sótano, y hemos esta-
do trabajando en Móstoles hasta que, tras
el cambio de gobierno local, se consideró
que nuestra labor no era necesaria.
Los últimos años hemos sido un grupo
nómada, refugiados al abrigo de quien
nos prestaba un lugar desde donde se-
guir trabajando. 

Ahora podemos volver a decir que perte-
necemos a un lugar, Q ue cuando viaja-
mos de festival en festival lo hacemos en
representación de un municipio que
cree en nosotros. 
Desde este mes de octubre, Getafe cuen-
ta con otra formación teatral más. Nues-
tros cerca de cien premios son ahora de
un grupo de Getafe, nuestra lucha se ha-
rá para potenciar el teatro desde esta lo-
calidad que ya podemos llamar nuestra. 
Esta es una carta abierta escrita para de-
cir gracias. 
Gracias a quienes creyeron en nosotros
en Móstoles: gracias Iván, Nandi, Javier
(y el viejo equipo de la Dele). Gracias al
Cale y al Joanmi. A la gente anónima que
se alegró de nuestros triunfos. Y sobre
todo gracias a nuestro Holgo (sin ti esto

hubiera sido más dificil). 
Y gracias a quienes ahora creen en no-
sotros: a Nati, por indicarnos un camino;
al concejal y al director de Cultura por
escucharnos y apostar por este proyecto
(gracias José Manuel, gracias Jesús) y a
Marisol y a todo el equipo del C. C. Juan
de la Cierva por acogernos con los bra-
zos abiertos y hacernos sentir como en
casa. 
Haremos todo lo posible para que, tanto
con nuestro grupo de teatro para adul-
tos (Teatro del Sótano) como con nues-
tro grupo de teatro infatil (Didascalia Te-
atro y Títeres), Getafe se sienta
orgulloso de nosotros. 

Francisco J. de los Rí os 

Director de Teatro del Só tano

L os dos alcaldes de la demo-
cracia, Pedro Castro y Jesús
Prieto, se fundieron en un

sentido abrazo tras la imposición
que el primero hizo al segundo de
la medalla como hijo adoptivo de
Getafe. El actual regidor reconoció
así la labor llevada a principios de
los años ochenta por el dirigente
socialista, con el que también Cas-
tro estuvo trabajando como conce-
jal de Juventud en aquella primera
legislatura. Jesús Prieto hizo una
retrospectiva de aquellos años “tan
duros”, como él mismo calificó, en
los que apenas existían infraes-
tructuras. Los colegios  y los cen-
tros educativos fueron la prioridad
del alcalde, que destacó la necesi-
dad de libertad que se demandaba
por parte de los vecinos de la ciu-
dad. César Navarro actuó como

maestro de ceremonias, e hizo un
repaso de la vida social que se de-
sarrollaba entonces, y fue acompa-
ñado también en la mesa por Joa-
quín Leguina, que recordó
historias y anécdotas del ex alcal-
de, que durante una época compa-
ginó su labor en el municipio con
la de secretario general de UGT en
Madrid, situación que en aquel mo-
mento provocó algunas críticas. 
Arropado por familiares, amigos y
conocidos, además de ex ministros
de la época, como Carlos Romero,
que se responsabilizó de la cartera
de Agricultura con Felipe Gonzá-
lez de presidente, o miembros de
la Comunidad de Madrid, como la
viceportavoz de la cámara, Ruth
Porta, Jesús Prieto agradeció el tí-
tulo que se le otorgó.

Raquel González

Jesús Prieto, hijo
adoptivo de la ciudad

El portavoz del PP local, José Luis Moreno, ha sido
confirmado por el comité electoral regional como
candidato a la alcaldía para las elecciones 2007.

Moreno, de 38 años, se presenta por tercera vez a los comi-
cios municipales, una década después de ser nombrado
portavoz del grupo. Lo hace con “más ilusiones que nunca,
porque es importante pasar unos años en la oposición, te
forma y te curte” afirma Moreno, quien “esta vez más que
nunca me siento como alcalde”.
Respecto a las lista de políticos que le acompañarán en
esta ocasión, el candidato no da nombres de momento.
“Mi equipo más cercano seguirá a mi lado”, apunta, aun-

que no confirma posibles bajas ni altas, ni el orden en el
que se presentará su propuesta. Su alternativa de gobierno
se basará en las mismas líneas programáticas esgrimidas
esta legislatura. En ella “hemos presentado 600 iniciativas,
como no las han aprobado, son los compromisos que he-
mos adquirido”. El vecino es la pieza fundamental en su
discurso. “Q ueremos acabar con los problemas que sufre:
de limpieza de la ciudad, seguridad, aparcamiento, vivien-
da...”. Traspasando los argumentos políticos, la supresión
de la tasa de basuras se ha convertido en un “compromiso
casi personal”. “En el primer pleno que convoque como al-
calde la ecotasa será derogada automáticamente”. N.M.

José Luis Moreno, confirmado
como candidato a la alcaldía por el PP
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218 vecinos del Sector III
(pertenecientes a las comu-
nidades de propietarios

Acrópolis y 2001, 1ª  fase) han pre-
sentado en la Secretaría de Esta-
do de Telecomunicaciones y para
la Sociedad de la Información una
reclamación solicitando la instala-
ción de la línea ADSL en el barrio.
La queja, que se ha formalizado a
través de la Confederación de
Consumidores y Usuarios de Ma-
drid, denuncia los “cortes conti-
nuos, la velocidad baja en la cone-
xión a Internet y otras deficiencias
en el servicio telefónico normal”
que están sufriendo más de 800 ve-
cinos de la zona de Las Laderas,
según Javier Suárez, presidente de
Acrópolis, que afirma que Telefó-
nica “tiene marginado al barrio”.
“No hay dinero para infraestructu-
ras, no se puede invertir”, ha sido
la respuesta de la compañía res-
ponsable de la red en los últimos
años, según Antonio Pomares, re-
presentante de CECU. La asocia-
ción de consumidores ha deman-
dado también las indemnizaciones
correspondientes por los daños y
perjuicios ocasionados a los abo-

nados por el mal servicio prestado.
Javier Suárez calcula que para ha-
cer una gestión bancaria sencilla
con su ordenador tarda unos diez
o quince minutos. En su casa no
puede acceder a Internet a través
de la banda ancha, ni a altas velo-
cidades, ni utilizar el teléfono a la
vez que está enganchado a la red. 
En resumen, no puede beneficiar-
se de la tecnología ADSL, la que
considera que “no es un lujo sino
una necesidad. En vez de seguir
con las reclamaciones personales
pensamos en hacer una conjunta”,
explica para justificar la decisión
de recurrir a una asociación de
consumidores. 

Abrir una zanja
De nada han servido las continuas
llamadas a atención al cliente ni
las conversaciones con la compa-
ñía para encontrar una solución
que pasa por “abrir una zanja y
acortar el bucle de abonado”, lo
que acabaría con los problemas
técnicos derivados de la distancia
de la zona a la central suministra-
dora. Eso o apostar por “otras tec-
nologías” que permitan proveer el

servicio. “La tecnología existe pe-
ro es necesario invertir ese dine-
ro”. Tampoco les queda la opción
de cambiar de operador, ni de be-
neficiarse de promociones, porque
“los competidores tampoco invier-
ten”. Suárez no entiende que estas
deficiencias se produzcan “en el
centro de España. Yo podría com-
prender que ocurriera en una zona
rural...”, y cuenta cómo pequeños
empresarios que trabajan desde
sus casas “han tenido que conec-
tarse al servicio vía satélite” con el
encarecimiento que esto supone.
Por su parte, Antonio Pomares ex-
plica que la ADSL es sólo la punta
del iceberg. “É ste es un problema
telefónico que viene de seis o siete
años atrás y que produce cortes,
ruido en las líneas... Por ejemplo,
para conectar con Móstoles que
normalmente se hace en 3 ó 4 se-
gundos, en el Sector III se tardan
12 y 13. Otra de las cosas que pa-
san es que si cuelgas una llamada
y descuelgas rápido para hacer
otra te encuentras que sigues con
la misma llamada y tardas un rato
en conseguir de nuevo línea”. 

Noemi Moyano

La empresa Corrugados Getafe SL,
perteneciente al grupo Arcelor, ha fir-
mado un convenio con el Ayunta-

miento para efectuar su traslado al área em-
presarial de La Carpetania.
Rafael Simancas, portavoz socialista en la
Asamblea de Madrid, estuvo presente en el
acto en el que afirmó que este acuerdo “es
una ejemplo a seguir para el buen desarrollo

económico de la región, ya que éste no pue-
de estar sólo basado en la construcción y los
servicios”. Para evitar esta tendencia, Siman-
cas pidió “compromiso” y destacó la impli-
cación que existe por parte del ayuntamien-
tos como el de Getafe a la hora de
promocionar otros sectores. 
En la actualidad, la fundición se encuentra
situada en el polígono Los Ángeles. R.H.

Arcelor rubrica el convenio de
su traslado a La Carpetania

218 vecinos del Sector III reclaman
la instalación de la línea ADSL

Los pequeños comerciantes 
se suman a la apuesta 
por las nuevas tecnologías

D e izq uierda a derecha, Juan Carl os P aul , director del  P roy ecto Getafe Ciudad D igi-
tal ; D avid Castro, concejal  de D esarrol l o Econó mico, F ormació n y  Empl eo; y  Jul io
V al l ejo, secretario de ACO EG, en l a presentació n del  proy ecto.

D e izq uierda a derecha,Rafael  Simancas,portavoz social ista en l a Asamb l ea de M adrid; P edro
Castro,al cal de; y  Juan Sil l ero,presidente de Corrugados, firmando el  convenio.

Firma de contratos en 
Los Espartales y El Casar

L a Agrupación de Comerciantes y Em-
presarios de Getafe (ACOEG) en su
apuesta por las nuevas tecnologías ha

puesto en marcha el proyecto Getafe Comer-
cial. Según la agrupación, se pretende “mejo-
rar su competitividad impulsando la unidad
de los empresarios que tienen un estableci-
miento de venta al público”.
El punto fuerte del citado programa es la
creación de un portal de Internet, www.geta-
fecomercial.com. Según Jerónimo Corvillo,
presidente de la asociación, en él estarán
presentes “los cerca de 250 establecimien-

tos” que se han adherido a la iniciativa, “aun-
que en un futuro no descartamos contar con
más”. La tarjeta de fidelización que premiará
a los compradores o la puesta en marcha de
puntos de información multimedia por las
zonas comerciales son otras de las noveda-
des que se incluyen.
Tanto el Ayuntamiento como la Comuni-
dad de Madrid han mostrado su apoyo a
esta iniciativa, que fue presentada oficial-
mente en el Hotel Hesperia y que reunió a
representantes de las empresas locales,
con subvenciones económicas. R.H.

URGE
AUX I LI ARES D E ENF ERM ERÍ A

GERO CULT O RES
para residencia de may ores en Getafe

T LF .: 91 6 96  11 91

Los adjudicatarios de las pro-
mociones de Los Espartales
y El Casar “han empezado a

firmar sus contratos de compraven-
ta”, como explica José María Garri-
do, responsable de promoción in-
mobiliaria, un año y medio después
de que la Empresa Municipal del
Suelo y La Vivienda (EMSV) sortea-
ra 140 viviendas de protección ubi-
cadas en Getafe Norte.
“Nos gustaría que la primera sema-
na de noviembre a muy tardar, el
90%  de los futuros propietarios ha-
yan firmado ya sus contratos”, afir-
ma Garrido, que explica que se les
ha ido citando por portales. Duran-
te la rúbrica, la EMSV informó a los

adjudicatarios de las últimas nove-
dades surgidas en sus promocio-
nes. La previsión de finalización de
obra, marzo para Los Espartales y
agosto para El Casar, fueron algu-
nos de los datos que con mayor en-
tusiasmo recibieron los interesa-
dos. “É stas son las fechas previstas
de consecución de las obras. La en-
trega de los pisos se realizará me-
ses después cuando la Comunidad
de Madrid conceda la calificación
definitiva de los mismos”, aclara
Garrido que además informó a los
futuros vecinos de que Caja Madrid
será finalmente el banco con el que
acuerden su hipoteca.

Ruth Holgado

F uturos vecinos de Los Espartal es firmando el  contrato de compra-
venta de sus viviendas en l as oficianas de l a EM SV .
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PROTEGIDA
ÁREA

El Parque Regional del Sureste es el
pariente pobre de las áreas protegi-
das de la Comunidad de Madrid. Sus

cualidades ambientales son poco conocidas
e insuficientemente valoradas. La intención
de dotar al territorio que lo acoge de una fi-
gura legal de protección, Ley 6/1.994, de 28
de junio del parque regional en torno a los
cursos bajos de los ríos Manzanares y Jara-
ma, fue impulsada por la Asamblea de Ma-
drid con el objetivo de frenar el deterioro de-
finitivo de un ecosistema situado al sureste
de la Comunidad de Madrid, con unos valo-
res muy específicos y en peligro de extin-
ción. El territorio que delimita el parque, 300
k m2, es aportado por dieciséis municipios. Se
trata de un área muy alterada por las activi-
dades desarrolladas durante las últimas dé-
cadas, fundamentalmente, agricultura, gana-
dería y extracción de áridos. No obstante,
forman parte del parque zonas muy intere-
santes ambientalmente, que gozan de cierto
nivel de conservación y por esta razón son
consideradas de reserva integral. Se locali-
zan en la Marañosa, en los cantiles y corta-
dos de Rivas, y en las lagunas de Arriadas y
El Porcal Norte, situadas en los términos mu-

nicipales de Rivas y San Martín de la Vega.
Asimismo y coincidiendo prácticamente en
su totalidad territorial, se sitúa la zona de es-
pecial protección para las aves (ZEPA), 142,
integrada en la Red Natura 2000 de protec-
ción europea. La avifauna es, quizá, el valor
fáustico mas importante debido, precisa-
mente, a la actuación humana en la zona. Las
múltiples explotaciones extractivas, practi-
cadas tradicionalmente en el área del parque,
dieron lugar a lagunas artificiales que se han
mantenido como hábitat de diferentes espe-
cies, fundamentalmente migratorias, que han
encontrado aquí un ecosistema ideal. Desde
el año 2000, el Centro de Información y Edu-
cación Ambiental situado en la Laguna del
Campillo, en Rivas, desarrolla actividades de
educación ambiental relacionadas con la di-
vulgación de la riqueza ambiental y ecológica
del parque regional.

¿ Q ué implica para un área territorial per-
tenecer a un lugar protegido? Las actua-
ciones que allí se desarrollen están regu-

ladas por una normativa específica en aras a
su  protección. Corresponde a la Consejería de
Medio Ambiente y Ordenación del Territorio

gestionar las actuaciones dentro del parque a
través de los correspondientes órganos políti-
cos y administrativos establecidos. Posterior-
mente a la promulgación de la Ley del Parque,
han de elaborarse dos documentos esenciales:
el Plan de Ordenación de los Recursos Natu-
rales (PORN) y el Plan Rector de Uso y Ges-
tión (PRUG). Su contenido es la descripción
de los valores y características del parque y es-
tablecer normas de explotación de los recur-
sos naturales. Asimismo, definen planes y pro-
gramas de actuación en base a fuentes de
financiación previstas. El PORN está vigente
desde 1999; respecto al PRUG, en este mo-
mento se trabaja en su elaboración. Su ausen-
cia, después de más de diez años desde la pro-
mulgación del parque, implica ciertas
indefiniciones desfavorables para la consecu-
ción de los objetivos establecidos en la Ley de
1.994. La plena aplicación de las dos figuras le-
gislativas, PORN y PRUG, afectará a determi-
nadas actividades establecidas en el parque
que se caracterizan por el impacto ambiental
que producen, incompatible con la nueva si-
tuación de protección establecida. Son extrac-
ciones de áridos, viejas fábricas y explotacio-
nes agrícolas y ganaderas inadecuadas.

Getafe aporta al Parque Sureste
2.294,13 Ha., un tercio de su territorio
municipal, calificado como suelo no

urbanizable especialmente protegido. Las ac-
tividades que se desarrollan son de tipo agrí-
cola y ganadero. La minera está en regresión,
quedando, no obstante, pequeñas explotacio-
nes residuales. Especial interés tiene la ribera
del Manzanares, donde se localiza una impor-
tante colonia de cigü eña blanca. Pero, quizá, el
interés como ecosistema protegido, se lo otor-
ga la colonia de cernícalo primilla de la Iglesia
de Perales del Río. La regresión de esta colo-
nia, relacionada con el desarrollo urbano del
suelo colindante, ha promovido la construc-
ción de un primillar en una finca agrícola pró-
xima, a fin de favorecer la permanencia de es-
te ave rapaz de gran belleza con problemas de
desaparición en Getafe. 

L a presión urbanística que ejercen las
áreas colindantes con el parque son
cada vez más evidentes y los planes

de conservación y recuperación son escasos
en proyectos y presupuesto. El futuro del
parque está amenazado.

Juana Pablos

El Parque Regional del Sureste, amenazado
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Los grupos municipales de PSOE
e IU ha presentado dos alegacio-
nes al nuevo mapa sanitario pro-

puesto por la Comunidad de Madrid,
que en estos momentos se encuentra en
periodo de exposición pública. En la
primera se denuncia “el estado general
de la sanidad” en la región y la tenden-
cia a que “los nuevos hospitales de la
Comunidad de Madrid se contruirán
por el procedimiento de la iniciativa pri-
vada”, en palabras de Sylvia Uyarra,
concejala de Salud, mientras que la se-
gunda enmienda trata el caso específico
de Perales del Río. En este sentido, Uya-
rra muestra la oposición a que el barrio
getafense (que pertenece al Área 11 y
no al 10 como el resto de la ciudad)
“tenga otro hospital de referencia que
no sea el 12 de Octubre, ni para pruebas
diagnósticas ni de hospitalización”. Es-
te rechazo se realiza después de “ver la
propuesta del mapa sanitario elabora-
do por la Consejería de Sanidad refe-
rente a los nuevos hospitales del Área
11” y a la reorganización de cartillas sa-
nitarias que esto supondría. Según Uya-
rra, el proyecto, que divide la Comuni-
dad en quince áreas en vez las once
existentes actualmente, supondrá que
los vecinos “tendrán que acudir al futu-
ro hospital de Valdemoro (aún en cons-

trucción) gestionado por una multina-
cional sueca” en alusión a su condición
privada. La edil también critica que para
la elaboración del documento “no se ha
contado con el tejido social, ni con los
partidos políticos, ni con la Plataforma
en defensa de la Sanidad Pública”. Uya-
rra ha anunciado que, según la respues-
ta que obtengan del ejecutivo regional,
se plantearán comenzar con “un calen-
dario de movilizaciones”.

Lo s  s i n di cat o s  p i den  l a
p ar al i z aci ó n  del  p r o y ect o
Esta causa también es apoyada por los
sindicatos. Inmaculada Cárdenas y Ja-
vier Viondi, representantes de UGT y
CC OO, respectivamente, se unieron a
las críticas en una rueda de prensa con-
vocada en el Ayuntamiento. Ambos
coincidieron en pedir la paralización
del proyecto y en solicitar el “incre-
mento de recursos públicos” en este
ámbito. La elaboración de un plan de
salud que considere las proyecciones
demográficas, la integración de los hos-
pitales militares en la red pública sani-
taria y la modificación de la Ley de Or-
denación Sanitaria, entre otras
propuestas, también se incluyen en las
alegaciones.

Noemi Moyano

El Ayuntamiento presenta
dos alegaciones al mapa
sanitario propuesto por
la Comunidad de Madrid
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La antesala del cementerio

Una visita al tanatorio coincidiendo con el segundo aniversario de su apertura
permite conocer cómo se acomoda a los fallecidos

Suena el teléfono. Es un servi-
cio de 24 horas. Se cubre ma-
ñana, tarde y noche. La fami-

lia o la compañía de seguros
comunica al tanatorio un falleci-
miento. Un empleado se desplaza al
lugar: hospital o domicilio. Se reco-
ge la documentación. Es imprescin-
dible el certificado médico de de-
función en las muertes naturales
para trasladar al cádaver. En caso
de muerte judicial, el cuerpo se
transporta antes al Instituto Anató-
mico Forense para practicarle la au-
topsia. Son expiraciones que no ru-
brica un facultativo. Inesperadas.
Accidentes, suicidios…
El cuerpo se entierra o incinera. De-
ben transcurrir antes un mínimo de
24 horas desde que se produce la de-
función, tal y como explica Pilar Ji-
ménez, una de las responsables del
tanatorio Nuestra Señora de los Án-
geles, cuya gestión corre a cargo de
Servicios Funerarios Montero. Se
pueden trasladar a otras provincias
o a los domicilios, “pero actualmen-
te en las casas ya no es lo habitual”. 
El cuerpo se expone en una sala ve-
latorio. Previamente se arregla. Se
coloca el cabello, a los hombres se
les afeita, se unta crema sobre la
piel. La máxima seguida en cuanto
a la imagen que se quiere conseguir
es dar “aspecto de limpieza”. En el
caso de personas mayores, algunas
familias enseñan una fotografía de
cuando eran jóvenes y desean que,
por ejemplo, se coloque de la mis-
ma forma el bigote. Pilar Jiménez
aclara que no se suelen vestir. En su
lugar se colocan los sudarios. A ve-
ces los parientes —o la propia per-
sona lo deja escrito— desean ata-
viar al difunto con el traje de algún
equipo de fútbol o envuelto en una
bandera. En ocasiones los rostros
se maquillan, pero “Sanidad no per-
mite que se manipule demasiado a
los fallecidos”. En algunos casos se
taponan los orificios. 

Obj et o s  p ar a l a et er n i dad
En los ataúdes a veces se introdu-
cen posesiones. Así lo manifiesta
José Manuel Contreras, responsa-
ble también del tanatorio, quien po-
ne los ejemplos de muletas, foto-
grafías de familia, rosarios, “sobre
todo objetos personales”, también
tabaco o botellas de vino.
La manera de velar a un difunto de-
pende de cada caso. Se suele rezar
el rosario. Hay familias que de-
sean quedarse por la noche, sin em-
bargo, como anota Jiménez, esta
tendencia está a la baja. “Llegada
una hora se van a descansar, sobre
todo pasa con la gente mayor”. En
cuanto a los extranjeros, los marro-
quíes no se suelen velar y nunca se
incineran. Lo habitual es enviarlos a
su país y en el tanatorio pueden pa-
sar dos días hasta que se embalsa-
man y se trasladan en avión. Este co-
lectivo se entierra sin caja, envuelto
con una sábana. En Griñón hay un
cementerio musulmán. Los chinos,

según la encargada, se incineran
más. É stos “llevan muchísimas flo-
res”. En general, los extranjeros “se
ponen las mejores galas”.
Muchas veces, el interés es recordar
al fallecido en vida. Así, los cajones
mortuorios permanecen cerrados
en las salas. Cuando en una misma
familia ocurren dos fallecimientos
sucesivos, “nos piden que sea una
sala distinta”, observa Jiménez.
Cuando en el mismo hogar hay más
de un muerto, en el caso por ejem-
plo de un accidente, “quieren que
los cuerpos estén juntos”.

Un  t r abaj o  m á s
Cincuenta chicos se encargan en
Servicios Funerarios Montero del
acomodo de los difuntos, la aten-
ción a la familia, la recogida de los
documentos, el traslado de los cuer-
pos y del funcionamiento del horno
crematorio. Se desplazan desde las
oficinas centrales, situadas en el ta-
natorio getafense. “Trabajar aquí es
como todo —señala Contreras—,
muchas veces la necesidad obliga,
pero cada persona es un mundo y
hay que probar. Pienso que ser ce-
lador de un hospital en Urgencias,
por ejemplo, es más difícil”. El res-
ponsable habla de sí mismo y dice:

“Voy a hacerme un análisis de san-
gre y me caigo redondo”. Así lo co-
rrobora Pilar Jiménez: “Les pasa a
muchos” cuando se hacen los reco-
nocimientos de empresa.
Flores, recordatorios, coches de
acompañamiento —para que se
desplace la familia—, la música pa-
ra el recuerdo, servicio de entierro
en los cementerios, incineraciones,
gestiones con las parroquias. Son
servicios ofrecidos por el tanatorio.
Los responsables explican en qué
consiste la música para el recuerdo.
Son piezas musicales que suenan de
la mano de uno o varios intérpretes
y que tienen la misión de despedir
al difunto. Se escucha “cuando su-
be el féretro hasta la capilla. Cantan
por ejemplo el Ave María. Luego el
sacerdote empieza la ceremonia. A
mitad, se oye otra canción. Cuando
el cuerpo baja suena otra”, apunta
Contreras. A veces, los familiares
quieren que se entone la melodía fa-
vorita del difunto. 
El día siguiente a Todos los Santos
de hace dos años el tanatorio abrió
sus puertas al público. Un aumento
sustancial de afluencia de gente en
los cementerios es la nota más ca-
racterística del día 1. “Aquí, se nota
en la gente que viene a visitar a un

difunto y no se acuerda de dónde
está. Entonces vienen a preguntar”,
indica Jiménez. Asimismo, Contre-
ras apunta que hay quienes aprove-
chan ese día para informarse sobre
qué deben hacer transcurrido el
tiempo de concesión de los nichos,
que en Getafe tienen una caducidad
de entre diez y cincuenta años. Los
encargados explican que las posibi-
lidades son trasladar el cuerpo a un
nicho de más años, incinerarlos,
hay quienes “deciden llevárselos
fuera o quienes renuncian a ellos”.
Los cuerpos que no se reclaman se
incineran y se depositan nuevamen-
te en el cementerio. 
Los responsables recuerdan el 11 de
marzo de 2004. Se encontraban en el
tanatorio de Leganés. El juzgado de
guardia envió un fax a las funerarias
de la provincia comunicando que
“nos desplazáramos con los coches
fúnebres a las estaciones donde se

produjeron los atentados”. “No se da-
ba abasto”. Cuentan un caso. No
identificaban a una chica y tuvieron
que hacerle las pruebas de ADN. Lle-
gaba el momento de su entierro. “El
cuerpo no llegaba. Nervios”.
Con ocho salas velatorio, cuatro o
seis cámaras frigoríficas y unas ins-
talaciones completamente nuevas,
Nuestra Señora de los Ángeles es
una alternativa al madrileño crema-
torio del cementerio de la Almude-
na. En Alcorcón y Pinto también hay
hornos crematorios. “Con las obras
de la M 30 esto es más cómodo”, su-
braya Jiménez. No obstante, los fa-
miliares se quejan de la falta de
transporte público y señalización.
Ú nicamente un autobús sube al ce-
menterio los domingos. La parada de
metro más cercana es Alonso de
Mendoza, que dista del tanatorio
unos treinta minutos andando.

Susana Zorraquino

José Manuel Contreras:
“Pienso que ser celador de un hospital
de urgencias es más difícil ”

Pilar Jiménez: “Sanidad no permite
que se manipule demasiado
a los fallecidos”

P il ar Jimé nez, responsab l e del  tanatorio, enseñ a l a exposició n de coronas.

Todos los Santos, el Día de los Fieles Difuntos, Halloween. Distintas

expresiones sirven para denotar un mismo contexto. Una fecha que

acaba de acontecer: el 1 de noviembre. Aprovechando la coyuntura, los

responsables del tanatorio cuentan las horas previas a la sepultura o la

incineración de los cuerpos. Anécdotas en torno a un tema tabú para la

sociedad como los objetos introducidos en el cajón o la mortaja elegida.
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Como si fuera un adul to, Jul io Enriq ue l uce así  de gracioso l ey endo el  perió di-
co. Y es q ue no ha q uerido ser menos e, imitando a su papá  Enriq ue, al  q ue
adora, se ha agenciado otro ejempl ar y , por su interé s, hasta parece q ue l o
entiende. T an b ien se l l eva con su padre como con su hermana D aniel a. P or eso,
el  peq ueñ o de q uince meses q uiere aprovechar para fel icitarl a anticipada-
mente por su sé ptimo cumpl eañ os, el  pró ximo 18 de noviemb re.

B ajo el lema Conservar y

difundir nuestro patri-

monio audiovisual–  Eta-

pas de los Archivos de televisión,
el campus getafense de la Univer-
sidad Carlos III ha acogido el
Congreso Internacional de la
FIAT (Federación Internacional
de Archivos de Televisión) reu-
niendo a profesionales y a res-
ponsables de los archivos de las
cadenas procedentes de distintos
países. El encuentro arrancaba el
27 de octubre, coincidiendo con
la celebración del Día Mundial del

Patrimonio Audiovisual, procla-
mado así hace un año por la
UNESCO, y esta fecha fue la ele-
gida para presentar el Libro de

oro, puesto en marcha por la FIAT
a partir de aportaciones recogi-
das desde su página web. 
Los profesionales buscan el apoyo
de las autoridades para fomentar
medidas que preserven este tipo
de archivos. Desde la Universidad,
miembros de la organización
apuntan algunas ideas al respecto:
“crear un depósito legal para gene-
rar un archivo, como se hace con

los libros en las bibliotecas, y faci-
litar ayudas para digitalizar el ma-
terial ya existente”. Profesores de
la Universidad recuerdan que su
institución educativa es miembro
activo de la federación internacio-
nal y fue la primera en España en
impartir un máster específico en
documentación audiovisual.
El evento, que concluyó el pasado
31 de octubre, también conmemo-
ra el cincuenta aniversario de las
primeras emisiones de televisión
en España.

Susana Zorraquino

La Carlos III acogió un congreso 
internacional de archivos de televisión

Cab al gando sob re dos
ruedas se suel e divi-
sar a este pil oto aman-
te del  bike trial.
D espué s de un tiempo
apartado de l a compe-
tició n, su l l egada a l a
capital  españ ol a hace
un l ustro, l e devol vió
l as ganas de entrenar
su pil otaje en l a b ici.
En feb rero, M anuel
ab andonó  M adrid
para venir a l a capital
del  sur y  decidió  auto-
rregul arse un nuevo
vel ocí pedo para aden-
trarse nuevamente en
un mundo donde con-
siguió  no pocas meda-
l l as y  reconocimien-
tos. P ronto cumpl irá
añ os y , desde aq uí ,
recib e fel icitaciones y
á nimos para q ue con-
tinú e como jinete del
manil l ar.

ECOS DE SOCIEDAD

Los adjudicatarios en propie-
dad de las ciento una plazas
de garaje que la Empresa

Municipal del Suelo y la Vivienda
(EMSV) ha construido en la plaza
del Lavadero pueden aparcar sus
vehículos en las mismas desde el
pasado día 30 de octubre, fecha
en la que el concejal de Empresas
Públicas, Ignacio Sánchez Coy,
inauguró oficialmente la citada in-
fraestructura.
Tal y como explicó el edil, los adju-
dicatarios firmaron las escrituras
ante notario el 26 de octubre. Los
agraciados han pagado 18.000 eu-
ros, IVA incluido, pese a que en los
alrededores de este aparcamiento
“se están vendiendo las plazas pri-
vadas en torno a 30.000 euros”, se-

ñaló Ignacio Sánchez Coy.
Estas nuevas plazas de garaje se
adjudicaron a través de un sorteo
público en el que participaron los
interesados con residencia en la
zona. “Limitamos el radio de ac-
ción a 500 metros lineales desde el
aparcamiento para que realmente
se beneficiaran los vecinos” de los
alrededores, señaló el concejal,
que, además, quiso destacar que la
EMSV se reserva durante un pe-
riodo de diez años “el derecho de
tanteo o retracto”, lo que significa
que los propietarios que quieran
vender su plaza tendrán que ofre-
cérsela antes a la empresa munici-
pal “para evitar así la especula-
ción”.

Ruth Holgado

Perros en pésimas condicio-
nes higienico sanitarias. Eso
es lo que se han encontrado

los agentes del Seprona (Servicio
de Protección de la Naturaleza) de
la Guardia Civil cuando accedieron
al interior de las instalaciones de
una perrera ilegal que se encontra-
ba en las inmediaciones del río
Manzanares, en el barrio de Perales.
En su interior hallaron canes de di-
versas especies destinadas a la ca-
za, en su gran mayoría galgos. 
El recinto carecía de licencia alguna
de actividad, núcleo zoológico o li-
bro de registro para realizar las fun-
ciones de perrera y tampoco dispo-

nía del servicio veterinario requeri-
do por la legislación para el control
de animales. 
La mayoría de los 87 canes que se
encontraron en el lugar (cifra faci-
litada por la Comunidad de Ma-
drid), presentaba síntomas de des-
nutrición. Uno de ellos tuvo que ser
sacrificado por indicación del vete-
rinario debido a la mala situación
en la que se hallaba. Distintas pro-
tectoras han acogido a estos anima-
les y alrededor de sesenta de ellos
han ido a parar a la perrera munici-
pal de Getafe, que ha certificado el
mal estado en el que se encuentran,
asegurando desde la misma que

“hay casos bastante graves. Hay al-
gunos a los que se les ha rajado el
cuello” para extraerles el microchip

que presumiblemente portaban. De
este dato se desprende que algunos
de los perros podían ser robados. 
La alarma saltó cuando el propieta-
rio de un galgo denunció su desapa-
rición, afirmando su convencimien-
to de que estaba en dicha perrera.
La acción conjunta del Seprona, la
Comunidad de Madrid y la Federa-
ción de Asociaciones de Protección
Animal (FAPA) ha tenido como re-
sultado el desmantelamiento de es-
te recinto ilegal.

Raquel González

101 nuevos aparcamientos
en la plaza del Lavadero

Desmantelada una perrera ilegal
en el barrio de Perales del Río

En l a tarima, Sá nchez Coy , concejal  de Empresas P ú b l icas, en l a
inauguració n del  aparcamiento de l a pl aza del  Lavadero acompa-
ñ ado por al gunos miemb ros del  Gob ierno municipal .
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LA RUTA DE LA MEMORIA

J unto a la señorial vivienda
que aparece en la instantá-
nea que acompaña estas lí-

neas hubo hace cincuenta años
una casa de ovejas. Emilio, el pas-
tor, era el propietario de este te-
rreno sobre el que se levantaban
varias viviendas familiares, ade-
más de los pajares en los que se
guardaban a los animales.
Casado y sin hijos, pronto Emilio
acogió en su hogar, sito en la con-
fluencia de la calle Molino con
Hormigo, a su sobrino. En torno
al año 1941, procedente de un pe-
queño pueblo de Cuenca, Cruz
llegó a Getafe con la idea de la-
brarse un futuro. Conocedor de la
ganadería, este joven empezó a
ayudar a su tío con las ovejas. En
aquellos años, los pastos de la ba-
se aérea eran un alimento apeti-
toso para estos animales. 
Pasó el tiempo y Cruz conoció a
la que poco después se converti-
ría en su esposa. Ambos decidie-
ron que el hogar en el que forma-
rían una familia se levantaría en
el terreno de su tío el pastor. “Por
casualidad yo no nací allí —cuen-
ta Cruz Gabriel, su hijo—. Mien-
tras adecentaban la casa familiar
mis padres vivieron durante dos
años en el barrio de La Alhóndi-
ga. Cuando yo tenía nueve meses
se trasladaron al que siempre he
considerado mi hogar”. Todavía
conserva las rejas que vestían los
ventanales de la casa, que fue de-

rribada en el año 1998. Pero, tal
vez, los recuerdos de su infancia
sean su mayor tesoro.
Como cuenta Cruz, la calle en la
que creció lleva este nombre por

el molino de aceite que estuvo si-
tuado allí “y del que dicen que fue
propiedad del general Pingarrón”.
El conflicto del 36 también marcó
las posesiones de la familia. “To-

davía conservo fotos en las que se
pueden observar las diferentes to-
nalidades de las tejas que cubrían
la cubierta de nuestra casa. Sobre
ellas cayó un obús durante la gue-
rra que traspasó el tejado dejando
dos grandes agujeros en él”. Du-
rante la contienda, además, se
quemó uno de los pajares.
El pilón de la plaza Carretas tam-
bién ocupa un lugar importante
en su memoria. Y no sólo porque
cayera fortuitamente en él cuan-
do era pequeño sino por la re-
membranza de las caballerías que
habitualmente bebían en el abre-
vadero. “Muchas mujeres llena-
ban allí sus cántaros de agua, ya
que no todo el mundo tenía un
pozo en casa, como nosotros”. 
La plaza Carretas albergó durante
años decenas de puestos de fru-
tas y verduras. “Los agricultores
de la zona —no hay que olvidar
que en Getafe abundaban los
huertos— vendía su cosecha en
rudimentarios tenderetes monta-
dos con tablas sobre borrique-
tas”, afirma Cruz, quién recuerda
“que esta costumbre se perdió
cuando se abrió el mercado de la
plaza de la Constitución.
La planta superior de este merca-
do albergó los juzgados de la zo-
na. “Mucha gente de municipios
del sur venía a estos juzgados a
caballo o en carro. Como no ha-
bía un lugar apropiado en que de-
jar a los animales muchos cono-

cidos de mi tío Emilio los dejaban
amarrados a las puertas de nues-
tra casa. Recuerdo con especial
nitidez, al Tío Perro N egro, un
hombre que venía desde Fuenla-
brada a lomos de su caballo”.
Lo que es actualmente el bar Pla-
za fue hace décadas el lugar de
encuentro de los lugareños. La ta-
berna del trompeta reunía en tor-
no a su barra a decenas de veci-
nos “entre los que se encontraba
Emilio, que, aunque nunca fue un
bebedor habitual, gustaba de las
tertulias y la compañía de sus
amigos”. Tal vez participara en es-
tos encuentros otro Emilio, el Ba-

j e, el abuelo del ex-jugador de fút-
bol madridista Butragueño,
propietario de la casa que apare-
ce en la fotografía, y quizás hasta
se dejaba caer por allí Félix Cer-
vera, ex-alcalde del municipio, y
uno de los vecinos más ilustres de
la zona.

Ruth Holgado

Fo t o  c e d i d a

p o r  Vi c e n t e  Ro d r í g u e z

Las ovejas de Emilio, el pastor

Si tienes una foto antigua
y una historia que contar

ponte en contacto
con GETAFE CAPITAL

por teléfono
91 684 04 92

o por mail
redaccion@ getafecapital.com

Los Salones Emperador fue-
ron testigos de la presenta-
ción del número 1 de la re-

vista de la Fundación César
Navarro, que nace con “una espe-
ranza de abrir caminos, de aunar
ideas, de impulsar el conocimiento,
de informar”, reza el editorial. Una
entrevista al alcalde Pedro Castro
o un reportaje sobre el futuro de las

casas regionales (que integran la
fundación), son algunos de los con-
tenidos elegidos para el estreno de
la publicación, que se venderá al
precio de tres euros. En el acto
inaugural estuvieron presentes re-
presentantes políticos, de casas re-
gionales y asociaciones, así como
del ámbito económico. Entre los
nombres propios destacó la pre-

sencia de José Marquina, director
de El Corte Inglés El Bercial o Án-
gel Torres, presidente del Getafe
CF. Tomaron la palabra el presi-
dente de la fundación, César Nava-
rro, el director de la revista, Luis
Grisolía, y el alcalde, Pedro Castro,
antes de que los invitados disfruta-
rán del cóctel que se ofreció.

Noemi Moyano

La Fundación César Navarro
presenta su revista

D e izq uierda a derecha, Luis Grisol í a, director de l a revista, P edro Castro y  Cé sar Navarro.

Actividades en el Día
Mundial de la Diabetes

La Asociación de
Diabéticos ha or-
ganizado varias

actividades con motivo
del día mundial de este
trastorno del metabolis-
mo, que se conmemora
el 14 de noviembre. 
El programa se desa-
rrollará entre los días 13
y 17 del citado mes. Co-
menzará el lunes en la
sede del colectivo en la
calle Álvaro de Bazán,
con las pruebas de glu-
cemia y tensión que re-
alizará el enfermero Ro-
berto Rodríguez. Esta
iniciativa tiene como
objetivo “descubrir ca-
sos posibles de diabe-
tes” y controlar los ni-
veles de los que ya
saben que padecen la
dolencia, según Juan
Antonio Illescas, presi-
dente de la asociación.
El martes, 14, coinci-
diendo con la onomás-
tica, el Palacio de De-
portes situado en la
calle Goya de Madrid
será ocupado por per-
sonalidades del Minis-
terio de Sanidad, médi-
cos especialistas y
afectados que debati-
rán sobre la enferme-

dad. Para las jornadas
del 15, 16 y 17 la acción
volverá a la sede geta-
fense donde, en horario
vespertino, se ofrece-
rán tres conferencias.
El título de la primera
es Típicos errores en

diabetes mellitud y se-
rá impartida por el doc-

tor Ignacio Hernández.
El jueves tocará hablar
sobre la insulina inhala-
da, una opción novedo-
sa para sustituir a la de
acción rápida. Por últi-
mo, el día 17 se explica-
rán sus complicaciones
oculares.

Noemi Moyano

Juan Antonio I l l escas, presidente de l a
Asociació n de D iab é ticos de Getafe.
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Comienza la vida en el barrio

En abril de 2003 emp ezaron las obras de urbanizació n en El Bercial

Universidad. Más de tres añ os desp ués, el barrio resp ira sus p rime-

ras bocanadas de vida. Unos p ocos vecinos se han establecido en

sus hogares, a la esp era de que el Ay untamiento recep cione las co-

rresp ondientes p arcelas. El Corte Inglés ha abierto las p uertas del

moderno centro que se levanta j unto a la p arada de Metrosur. Su di-

rector, José Marquina, entrevistado en estas p áginas, señ ala como

obj etivo del grup o acercar al sur “ un nuevo concep to de hacer las

comp ras” . Las idas y  venidas de gente, a través del transp orte p ú -

blico y  de sus vehí culos p rivados, ofrecen un movimiento distinto al

rutinario de las grú as y  camiones. Unas conex iones facilitadas p or la

entrada en funcionamiento del p rimer p uente del p lan de accesos,

que se ha inaugurado un mes antes de los p lazos p revistos.

Mientras se alcanzan algunos de los hitos marcados, el trabaj o con-

tinú a en el p olí gono. La urbanizació n interior sigue inmersa en su

etap a final. La p lantació n de árboles y  adecuació n de zonas verdes,

la revisió n de aguas fecales y  p luviales o del alumbrado, son algunos

de los cap í tulos a los que se p resta atenció n. La actividad también

es intensa en un alto p orcentaj e de las p arcelas, donde las cons-

tructoras y a están edificando sus resp ectivos p roy ectos. Para abrir

boca, algunas de las p romotoras que op eran en la zona p resentan en

estas p áginas sus p romociones y  sus viviendas equip adas y  acondi-

cionadas p ara garantizar la máx ima comodidad de sus futuros habi-

tantes. Las acomp añ an de la descrip ció n de sus calidades, así  como

de p lanos e infografí as que ay udarán a hacerse una idea del resul-

tado final.

Ruth Holgado/  Susana Zorraquino/  Noemi Moy ano
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Los primeros frutos de la simultaneidad
Los primeros vecinos ya viven en sus hogares. El Corte Inglés ha

abierto sus puertas. Por uno de los puentes que conectan el barrio con

el resto de la ciudad ya ruedan los coches. 

Son algunos de los primeros frutos de la simultaneidad, que está

permitiendo que se realice a la vez la urbanización de la zona y la

edificación de las casas.

Con los primeros vecinos
viviendo en sus casas y
las puertas de El Corte In-

glés abiertas de par en par, el ba-
rrio de El Bercial Universidad tie-
ne otros aires. 
Se ven los resultados de la simulta-
neidad, una opción que consistió en
hacer a la vez los trabajos de urba-
nización con los de edificación. “No
es como se suele hacer normalmen-
te, pero aquí decidimos que una vez
transcurrido un año de la urbaniza-
ción se pudiera empezar a construir
en aquellas parcelas que tuvieran
sus proyectos y licencias. Era una
forma de ganar tiempo”. La idea era
que, según terminaran las promo-
ciones, se fuera dando el visto bue-
no y pudieran ser ocupadas por los
vecinos. Una recepción parcial, co-
mo se llama técnicamente, en la que
en estos momentos se encuentran
inmersas las parcelas más avanzas.
La 13, 14 y 21, de la gestora de coo-
perativas Fogesa; la 27 y 29 de De-
tinsa, y la 36.1.1 de Ecológicas del
Sur aguardan a que llegue éste últi-
mo trámite administrativo. Según el
mismo Pingarrón, el Ayuntamiento
tendría previsto conceder la licen-

cia de primera ocupación a una par-
te de esta remesa, en concreto a las
13, 14 y 21, próximamente en junta
de Gobierno.

Vací o  en  l a t i t u l ar i dad
Sin embargo, la simultaneidad ha
producido en este punto algún de-
sajuste. Porque aunque la parte de
la urbanización que rodea y afecta
a las parcelas citadas no ha sido re-
cepcionada aún (con lo que pasa-
ría a titularidad municipal), buena
parte de los vecinos viven en sus
hogares. Esto es porque el Ayunta-
miento ha autorizado el uso públi-
co de la zona, a la espera de que se
otorgue definitivamente la recep-
ción de esa parte de la urbaniza-
ción y la licencia de primera ocu-
pación de las viviendas. 
Los primeros vecinos demandan al
Ayuntamiento que comiencen a fun-
cionar los servicios públicos de lim-
pieza o de seguridad que trabajan
en el resto de la ciudad; entre tanto,
la junta de compensación, según
Pedro Pingarrón, ha asumido com-
petencias extraordinarias, a pesar
de no corresponderle, como poner
un vigilante que garantice la seguri-
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dad en el área, o encargarse de la
iluminación de la zona, lo que supo-
nen un coste para la misma. 
Pedro Pingarrón ha instado a la Ad-
ministración local a que se recep-
cionen estas parcelas lo antes posi-
ble, pues considera que se están
atendiendo con toda diligencia to-
dos los requerimientos de los técni-
cos locales. “Para que se obtenga la
primera ocupación se tiene que re-
parar por parte de las constructo-
ras los alrededores que hayan dete-
riorado en la urbanización al hacer
sus obras y dejar esa zona de la ur-
banización en perfecto estado”, co-
mienza a contar el proceso. Es ahí
donde interviene la junta, “pidien-
do a las distintas empresas que re-
paren los desperfectos”. Una vez
realizado, y constatado por la di-
rección facultativa de la junta, “si
se trata de una zona que pueda fun-
cionar independientemente del res-
to de la obra, tal y como exige la
ley”, se pide la recepción parcial al
Ayuntamiento. Esto significa que el
Consistorio “asume la titularidad
de estas calles y a partir de ahí debe
dotarlas de los servicios ciudada-
nos que necesitan”. En posición de
salida también se encuentran otras
promociones, las correspondientes
a las parcelas 22, 23, 24, 8 y 9, cuyas
constructoras están abordando las
reparaciones de los desperfectos
ocasionados en la urbanización de
sus perímetros.
Aunque por distintas circunstancias
y cambios de criterio de las admi-
nistraciones competentes parecía
que el proyecto de accesos no iba a

definirse nunca, hoy es una reali-
dad. Al menos en parte, han dejado
de estar en los planos para dibujar
el paisaje del nuevo barrio. Ocurre
con el puente llamado P 2, por el
que ya ruedan los coches. “Anuncié
que íbamos a hacer todo lo posible
para que en lugar del 8 de noviem-
bre, que era la fecha de terminación
en el contrato, se concluyera un
mes antes”. Así fue. El 4 de octubre,
un día antes de la inauguración de
El Corte Inglés se presentaba la in-
fraestructura aérea. 
La misma diligencia se está inten-
tando aplicar en el resto de las cons-
trucciones. “Estamos intentando
anticipar los plazos”, apunta Pinga-
rrón, quien asegura que se irán ter-
minando gradualmente y que en
marzo de 2007 estarán concluidas
todas las estructuras, así como la

vía de servicio.
Respecto a la urbanización interior,
sigue inmersa en su etapa final. En
octubre se retomó la plantación de
árboles y la adecuación de zonas
verdes. También se está abordando
la revisión de la red de aguas fecales
y pluviales. Los colectores genera-
les están “prácticamente supervisa-
dos”, mientras que los parciales ten-
drán que esperar a que terminen las
obras de edificación de los lugares
donde se encuentran. Lo mismo
ocurre con el alumbrado, “a nivel
general está, pero nos falta para úl-
tima hora el de las calles de coexis-
tencia que están ocupadas por los
acopios de material de las distintas
edificaciones, donde aún no pueden
entrar los camiones que llevan los
equipos que inspeccionan y reparan
los colectores”.
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Acercar al sur un nuevo concepto de hacer las compras. José

Marquina, director de El Corte Inglés de El Bercial, expresa así el

objetivo del centro recién inaugurado. 

En él, los dos buques insignias del grupo, El Corte Inglés e Hipercor, se

conjugan en una infraestructura de 179.890 metros cuadrados,

caracterizada por su estética moderna y funcional. 

José Marquina encabeza el proyecto después de 36 años en las filas de

la compañía, en los que ha trabajado en distintas áreas de Recursos

Humanos y ha dirigido El Corte Inglés situado en el centro comercial

Parquesur.

José Marquina, director de El Corte Inglés de El Bercial:

¿ Qué singularidades tiene El

Corte Inglés de El Bercial con

resp ecto a otros de la Comuni-

dad de Madrid?

“Los puntos fuertes y distintivos del
centro comercial El Bercial, siempre
sin perder la identidad de nuestros
edificios, se podrían resumir bajo la
idea de acercar al sur un nuevo con-
cepto de hacer las compras. Se ha
pretendido crear un espacio que en-
cajase perfectamente con los hábi-
tos de compra más actuales”
¿ Por qué se op ta p or los dos

concep tos, El Corte Inglés y

el Hip ercor, p ara dar vida a la

infraestructura?

“La decisión de optar por los dos
conceptos comerciales de El Corte
Inglés e Hipercor, si bien está clara-
mente diferenciados, parte funda-
mentalmente de la idea  de ofrecer a
los clientes la oferta más completa de
nuestras dos principales enseñas”.
¿ Có mo surge la p osibilidad de abrir

un centro así  en el municip io?

“Por el deseo de El Corte Inglés de
dar respuesta a las necesidades co-
merciales de nuestros clientes de la
zona sur y, especialmente, a los de
Getafe”.
¿ Qué factores han sido determi-

nantes a la hora de definir la ubi-

cació n del centro?

“La cercanía a las vías de comunica-
ción rápidas, así como la proximi-
dad de la estación de Metro Sur han
sido factores determinantes en la
elección del espacio para la ubica-
ción del centro y la definición de la
imagen exterior del edificio”.
¿ De qué manera les afecta que

el barrio de El Bercial Univer-

sidad esté aú n en p roceso de

desarrollo?

“El barrio universitario El Bercial, si
bien aún está sin finalizar, no nos su-
pone ningún hándicap ya que el nú-
mero de familias bajo la influencia
del centro es muy importante”.

Mercado para todos
¿ Cuántas referencias se manej an

en el centro recién inaugurado?

“Nuestro compromiso de una ofer-
ta variada y completa se materializa
en la existencia de un total aproxi-
mado de un millón de referencias”.
La p rox imidad de El Corte In-

glés de Parquesur, ¿ obligará a un

rep arto del cliente p otencial o

hay  mercado p ara los dos?

“Tanto el Centro Comercial Parque-
sur como El Bercial tienen un am-
plio y diverso mercado para ambos”.
¿ Hasta dó nde llega el radio de in-

fluencia del centro?

“El radio de influencia del centro
abarca a unos 700.000 habitantes de
las poblaciones de la zona sur como
son Alcorcón, Arroyomolinos, Fuen-
labrada, Parla, Leganés, Pinto y, por
supuesto, Getafe. Del mismo modo,
también es importante señalar la

proximidad y facilidad de acceso pa-
ra los habitantes de Toledo”.
¿ Se ha utilizado la bolsa de em-

p leo municip al p ara nutrir la

nueva p lantilla?

“La puesta en marcha del centro ha
supuesto la creación de 1.350 pues-
tos de trabajo siendo en su gran ma-
yoría vecinos de la zona”.
¿ Có mo se enmarca esta iniciativa

en el p lan de ex p ansió n del grup o?

“La inauguración del centro El Ber-
cial se enmarca dentro de la política
de actuación de el Grupo ECI de ex-
pansión nacional cuyo principal ob-
jetivo sigue siendo acercar nuestros
productos y servicios a todos nues-
tros potenciales clientes”.
¿ Có mo sobrevive El Corte Inglés

en un mercado tan comp etitivo?

“El cliente siempre ha sido nuestro
objetivo principal. De aquí que los
pilares fundamentales de nuestro
modelo de negocio sean la calidad
máxima, tanto en el producto como
en la presentación y exposición; el
servicio; un amplio surtido y varie-
dad que permita satisfacer el mayor
número de necesidades; la especia-
lización, ya sea en el producto como
en el personal y, por supuesto, la ga-
rantía de calidad y servicio. Nuestro
lema sigue siendo: si no queda satis-
fecho le devolvemos su dinero”.

“El radio de influencia del centro abarca a unos 700.000
habitantes de poblaciones de la zona, como son Alcorcón,
Arroyomolinos, Fuenlabrada, Parla, Leganés, Pinto
y, por supuesto, Getafe”

“Nuestro lema sigue siendo: si no queda satisfecho
le devolvemos su dinero”

Alrededor de 45.000 personas pueden juntar-
se cada hora en el nuevo Corte Inglés de El
Bercial. 

Este cálculo, inferido de los datos sobre capacidad
del centro, permite hacerse a la idea del tamaño de la
infraestructura comercial. En ella se aúnan los dos
conceptos más característicos de la firma, El Corte
Inglés e Hipercor. Levantado sobre una superficie
construida de 179.890 metros cuadrados, el centro se
distribuye en tres plantas más sótanos.
Con respecto a El Corte Inglés, éste está articulado
entre la planta baja y otras dos más, y consta de cinco
núcleos de escaleras y rampas mecánicas. Otros tan-
tos ascensores, dos de ellos panorámicos, completan
su estampa. Por su parte, la sala Hiper, constituye un
autoservicio de grandes dimensiones “con un am-

biente agradable y confort interior” gracias a la exis-
tencia de luz cenital y a la gran altura de los techos.
Para absorber la afluencia de público, el aparcamien-
to ofrece 3.000 plazas de garaje. Vertebrado en tres
plantas, dispone del mismo número de núcleos de es-
caleras y distintas calles de entrada y salida. Nueve
patios permiten que el espacio tenga una entrada di-
recta de aire y de luz.
Dinamismo, transparencia y visibilidad son algunos
de los efectos que se han buscado en el diseño del
edificio, que echa mano de la innovación en materia-
les y en iluminación. El compromiso con el medio
ambiente es otro de los vértices del proyecto en el
que se han integrado sistemas de paneles o captado-
res solares de alto rendimiento, así como otros siste-
mas de ahorro energético.

45.000 personas a la hora

José  M arq uina del ante del  edificio de El  Corte I ngl é s El  Bercial .

“La idea es acercar al sur un nuevo
concepto de hacer las compras”
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Los 140 pisos de Nozar en El
Bercial introducen la domó-
tica, un conjunto de sistemas

que automatizan las distintas insta-
laciones de los mismos. Este apar-
tado está cubierto con un conjunto
de detectores: de intrusión para
controlar el acceso a la casa, de
inundación en baños y cocina y de
humos en esta última. Una aporta-
ción singular para una oferta que se
divide en varias tipologías: de dos,
tres y cuatro dormitorios, y áticos
de dos y tres dormitorios que van
desde los 110,22 metros cuadrados
con 120,44 metros cuadrados de te-
rraza. La plaza de garaje y el traste-
ro por vivienda y las zonas comunes
con las que cuenta la urbanización
son otras razones de peso para con-
siderar esta propuesta.

Pi s ci n a y  p á del
Una piscina de adultos y otra
infantil, con sus correspondientes
vestuarios y aseos brillan en los
espacios compartidos de la
promoción. Pero no es el único
extra del que dispone. Una pista de
pádel con césped artificial e
iluminación permitirá a los vecinos
disfrutar de su tiempo libre a pocos
metros de su hogar. La zona de
juegos infantiles, el local de la
comunidad y los cuartos para las
bicicletas son el resto de
componentes de esta urbanización
cerrada.
Además de al aire libre, el relax se
asegura también entre las paredes
de la vivienda. En Nozar se han pre-
ocupado de aislar cada unidad tér-
mica y acústicamente para no per-
mitir que ninguna circunstancia
perturbe la tranquilidad e indepen-
dencia del propietario. Las fachadas
y los forjados en contacto con el ex-
terior y con locales, soportales y ga-
rajes se aislarán convenientemente
mediante espuma de poliuretano
proyectado. En las cubiertas se uti-
lizarán planchas de poliestireno es-
truido de alta densidad. Por su par-
te, el control acústico se consigue
con un aislamiento a base de lana
de roca que separa viviendas, zonas
comunes y habitaciones. Entre las
distintas plantas se incorporará una
lámina acústica anti impacto. Bus-
car la comodidad y la calidad del
comprador también son las guías a
la hora de definir el sistema de cli-
matización y agua caliente. Ambos
serán independientes. Las viviendas
dispondrán de una instalación com-
pleta de aire acondicionado sólo
frío, por los conductos ubicados en
el falso techo. La unidad exterior es-
tará situada en la cubierta y la inte-
rior en el baño secundario. Los apa-
ratos de climatización serán de la
marca Daik in. En cuanto a la cale-
facción y la producción de agua ca-
liente sanitaria, se conseguirá me-
diante caldera individual mixta
estanca con acumulación integrada
de la marca Vaillant. La carta de pre-
sentación serán los radiadores, que

cumplen los cánones de calidad,
siendo de aluminio de primera mar-
ca, y teniendo la función de toallero
en el baño principal.

Co ci n a y  bañ o s
Pero si hay algo que destaca en la
promoción de Nozar son los equi-
pamientos que se incluyen en coci-
na y baños. En la primera se en-
cuentran muebles altos y bajos de
diseño y una batería de electrodo-
mésticos de última generación: pla-

ca vitrocerámica, horno, microon-
das, campana extractora decorati-
va de acero inoxidable, fregadero,
lavavajillas, lavadora y frigorífico.
El baño principal no se queda atrás.
Lo preside una bañera de hidroma-
saje. Tanto él como los aseos intro-
ducen elementos de primeras mar-
cas, y en ellos podemos encontrar
desde muebles bajos, hasta espejos
antivaho, pasando por mamparas
de cristal.
En los suelos de la vivienda la tari-

ma flotante de roble de dos tablas
cobra protagonismo. Se pisará en la
entrada, en el salón comedor, distri-
buidor y en los dormitorios. El ro-
dapié será ajustable a juego con el
resto de la carpintería y de gran for-
mato. Las cocinas y el baño princi-
pal se desmarcan de la madera y op-
tan por el gres porcelánico. En las
terrazas privadas también se recu-
rre a este material, igual que en las
paredes de baños y cocinas, donde
se mantendrán siempre las prime-

ras marcas. Para los paramentos
verticales del resto de la estancia se
utilizará pintura plástica lisa satina-
da y lavable de máxima calidad,
mientras que en el tendedero se op-
tará por una pintura especial para
exteriores en tonos claros.
La carpintería interior se soluciona
con el mismo rigor. La puerta de ac-
ceso a la vivienda será acorazada, y
las de paso tendrán acabado Poli-
mer con sistema de apertura de ma-
nivela, y condena en baños y dormi-
torio principal. En el salón y cocina
no faltará la vidriera translúcida que
deja entrever estos espacios. Los ar-
marios empotrados harán las deli-
cias de los amantes del orden. Se-
rán modulares con un acabado
exterior igual al de las puertas de
paso. Pero lo bueno está en el inte-
rior. É ste irá forrado con balda, ba-
rra de colgar y cajoneras, y contará
además con iluminación interior,
según la estancia en la que vaya ubi-
cado. Hay que destacar que todas
las bisagras, pomos, manivelas y de-
más complementos serán de acero
cromado mate con un diseño de pri-
mera calidad. 

Tel ev i s i ó n  y  s egu r i dad
Las conexiones eléctricas, telefóni-
cas y de antenas de televisión tam-
bién se han preparado para facilitar
la entrada al hogar. La instalación
eléctrica incluirá tomas de telefonía
y televisión en el salón, cocina, dor-
mitorios y terrazas. Además dispon-
drá de un enchufe con circuito in-
dependiente protegido para el
ordenador, en dos dormitorios, uno
de ellos en el principal. Los halóge-
nos en el hall, pasillos y baños, ade-
más del downlight en cocina, tam-
bién estarán preparados para la
entrega de llaves. A esto se une la
antena colectiva de TV, UHF y FM
para redes autonómicas y parabóli-
ca que integra la promoción, así co-
mo la canalización para TV digital. 
Junto a estas características se su-
ma otra fundamental: la garantía de
seguridad. Para ello se ha diseñado
un recinto totalmente privado. Los
accesos al garaje y a la urbanización
estarán vigilados por medio de cir-
cuito cerrado de cámaras de televi-
sión, con control de acceso único a
través de cabina del conserje que
cuenta además con portero eléctri-
co de comunicación con las vivien-
das y toma de teléfono. En cuanto
a las cerraduras para los accesos
comunes, serán maestreadas per-
mitiendo utilizar una única llave.
La oferta de Nozar se completa
adaptándose a los gustos de cada
uno de los usuarios, pudiendo ele-
gir acabados en los pavimentos y
alicatados de cocinas y baños, el
modelo de tarima flotante o la pin-
tura, en la que se podrán combinar
dos tonos en cada vivienda. 

Nozar
140 viviendas colectivas

de precio libre
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Nozar propone 140 pisos y áticos equipados al detalle y con las máximas comodidades

La vivienda inteligente
Una casa inteligente es aquella que te hace la vida más fácil.

La promoción de Nozar en El Bercial Universidad lo consigue.

Materiales de primera calidad, instalaciones completas

en las que se incluyen electrodomésticos, aire acondicionado, sistema

domótico con detectores de seguridad para el acceso, la inundación o

los humos, o la posibilidad de elegir los acabados y personalizar cada

hogar, son las premisas con las que Nozar cuenta para convertir sus

pisos en lugares ideales donde vivir.

Se han preocupado de aislar cada vivienda térmica 
y acústicamente para no permitir que ninguna
circunstancia perturbe la tranquilidad del propietario

Los armarios modulares irán forrados, con balda,
barra de colgar y cajoneras, y contarán además con
iluminación interior, según la estancia
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La firma Pelga se presenta en
El Bercial Universidad con
una promoción compuesta

por veinticinco viviendas. É stas se
distribuyen en dos portales de cinco
plantas: el primero con tres pisos
por altura y el segundo con dos.
Tres dormitorios, y cuatro para los
dúplex cuelgan a las casas la etique-
ta de espaciosas. 
Con la materia prima asegurada
Pelga se ha encargado de llenar esa
superficie del modo más acertado.
La cocina es una de las estancias
más completas. Se entregará amue-
blada y equipada con fregadero,
campana extractora, horno eléctri-
co y placa vitrocerámica. Varios de-
talles llaman la atención: el alicata-
do hasta el techo de plaqueta
cerámica de primera calidad, inclu-
yendo una cenefa decorativa peri-
metral y los suelos de plaqueta de
gres de primera calidad. Los baños
también destacan. El mármol es el
material elegido para sus suelos,
siendo de chapado de mármol para
sus paredes. Sobre ellos estará ins-
talada la columna de ducha o bañe-
ra, ambas de hidromasaje. El resto
de elementos no bajan la guardia en
lo que concierne a calidad. Los sa-
nitarios son marca Roca, con grife-
rías monomando cromada. Las ba-
ñeras Roca son de acero
esmaltadas, también con grifería
monomando cromada.

Car p i n t er í a de r o bl e
Además de los mencionados, los
suelos de las otras zonas se resuel-
ven del siguiente modo: porches y
terrazas con pavimento de gres pa-
ra exteriores, los trasteros y cuartos
de instalaciones de plaqueta de gres
de primera calidad, el garaje de so-
lera de hormigón pulido y el resto
de la vivienda de tarima flotante ti-
po Pergo. La pintura plástica lisa co-
lor predomina en salón, habitacio-
nes y pasillos, siendo plástica lisa
blanca y color en garaje, trasteros y
cuartos técnicos.
El roble protagoniza los acabados
de la carpinteria interior. Así, serán
de esta madera barnizada las puer-
tas de entrada, que vienen provistas
de sistemas de seguridad y las puer-
tas de paso plafonadas. Los arma-
rios empotrados esperan listos a ser
ocupados: están revestidos interior-
mente en melamina de roble y
cuentan con barra cromada, siste-
ma de corredera y guías de alumi-
nio. La carpintería exterior es de
alumninio lacado en color aún por
determinar, dispondrá de acristala-
miento con vidrio doble y persianas
enrollables de aluminio lacado, re-
llenas de aislamiento térmico.

En er gí a s o l ar
Para asegurar la comodidad en el
hogar se han preparado los meca-
nismos más avanzados de calefac-
ción y aire acondicionado. En cuan-
to al primero, se dotará al edificio
de un sistema de ahorro energético

mediante producción de agua ca-
liente con paneles y colectores de
energía solar instalados en la cu-
bierta. Mientras la producción de
agua caliente y calefacción será me-
diante caldera mixta mural de gas,
la red de calefacción será por radia-
dores de aluminio. El aire acondi-
cionado estará instalado en toda la
vivienda, excepto en la cocina y los
baños.
También se dejarán preparadas las
tomas de antena, televisión y teléfo-
nos en salón, cocina y dormitorios.

En el campo de las telecomunica-
ciones los vecinos podrán disfrutar
de antena parabólica comunitaria,
con recepción en las viviendas y lo-
cal comercial.
La seguridad es otro de los concep-
tos que se han barajado. Para ello se
realizará la instalación del sistema
que estará preparado para la cone-
xión a la central receptora de alar-
mas. El mismo fin tiene el vídeo
portero en la puerta de la calle, con
telefonillo en el interior de la casa.
Las bondades de esta promoción no

terminan de puertas para adentro.
Fuera del hogar el propietario se en-
contrará con un abanico de zonas
comunes. Habrá un espacio libre y
cubierto en la planta baja, solado
con material especial, para que los
más pequeños puedan jugar. La pis-
cina comunitaria ocupará la zona
privada del exterior de la parcela, e
incluirá espacios ajardinados, con
árboles y arbustos, que serán rega-
dos con un dispositivo automático.
El portal mantendrá el nivel en los
materiales, con el solado en granito

nacional y los paramentos revesti-
dos de mármol nacional, también
usados para escalera y rellanos. Los
ascensores se comunican con las
plantas de los garajes, cuyas puer-
tas automáticas se abrirán median-
te mando a distancia.

Techo s  y  m o l du r as
Otros aspectos técnicos de la me-
moria de calidades llevan a hablar
de los techos de las viviendas así co-
mo de la estructura, fachada y cu-
bierta de la construcción. En cuan-
to al primer punto, se completa con
el falso techo de escayola lisa con
pintura color y la moldura decorati-
va de escayola que predominan en
todo el piso. La pintura plástica lisa
blanca, por otro lado, destacará en
el garaje, trasteros y cuartos técni-
cos.La fisonomía del edificio se sus-
tenta en una estructura basada en
pilares y vigas de hormigón arma-
do, con forjados de viguetería de
hormigón pretensado. El ladrillo de
medio pie a cara vista y el tabique
de ladrillo han sido elegidos para la
fachada que cuenta en el interior
con cámara de aire con aislamiento
térmico. La cubierta, por último, es
plana, con impermeabilización y
aislamiento térmico en las terrazas
visitables.

Pelga
25 viviendas colectivas

de precio libre
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Pelga promueve 25 viviendas y dúplex de tres y cuatro dormitorios

Un interior de ensueño
Bañera de hidromasaje en el baño, cocina amueblada y con cenefa

decorativa en sus paredes o vídeo portero en la puerta de la calle son

algunos de los equipamientos con los que cuenta la promoción de Pelga

en El Bercial Universidad. Un interior de ensueño que sostiene esta

oferta de veinticinco viviendas de tres y cuatro dormitorios (éstos

últimos, dúplex). Plazas de garaje y trasteros completan el proyecto que

dispone además de los mecanismos más avanzados de calefacción y

aire acondicionado.

La cocina es una de las estancias más completas.
Se entrega amueblada y equipada con fregadero,
campana extractora, horno eléctrico y placa
vitrocerámica

Los armarios empotrados esperan listos a ser
ocupados: están revestidos interiormente
en melamina de roble y cuentan con barra cromada,
sistema de corredera y guías de aluminio

Fuera del hogar el propietario se encontrará con un
abanico de zonas comunes. Habrá un espacio libre y
cubierto en la planta baja, solado con material
especial, para que los más pequeños puedan jugar
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Detinsa, uno de los grupos
con mayor presencia en El
Bercial, con 233 viviendas

colectivas de precio libre en el merca-
do, cuenta con una oferta variada en
cuanto a tipologías se refiere. Con dos
promociones: el edificio Plaza (168 vi-
viendas de uno, dos, tres y cuarto dor-
mitorios) y el residencial Universidad
(65 pisos de dos y tres habitaciones),
este grupo, cuyo lema es Hogares del
tercer milenio, presenta una amplia
variedad de opciones a los compra-
dores potenciales que ven en el Ber-
cial un barrio moderno y bien comu-
nicado. Ambas propuestas coinciden
en sus características y dispondrán de
plaza de garaje, trastero, piscina y pis-
ta de pádel.
Las numerosas alternativas con las
que cuentan y las calidades, siempre
de primer orden, son los puntos
fuertes de estas dos promociones.
“Nos caracterizamos por la utiliza-
ción de los mejores materiales de
construcción”, afirman fuentes de la
empresa. Sólo hace falta asomarse
a la cocina o a los baños de estas vi-
viendas para conocer al detalle có-
mo se han resuelto. Bañera de hi-
dromasaje, ducha con mampara,
radiadores toalleros, grifería mono-
mando, halógenos (también presen-
tes en el vestíbulo, recibidor y down

light de la cocina) o un espejo y
mueble con encimera en el baño
principal son algunos de los ele-
mentos que convierten a estas vi-
viendas en hogares del tercer mile-
nio. El mobiliario de gran capacidad
brilla en la cocina con fregadero de
acero inoxidable, placa vitrocerámi-
ca, campana extractora decorativa
y horno y microondas en columna.
Sin olvidar el alicatado cerámico de
la cocina y baño secundario, y por-
celámico en baño principal.
La carpintería, tanto interior como
exterior, el acabado de las paredes
o los suelos, son otros de los ele-
mentos que aportarán calidad al ho-
gar por el que apuesta Detinsa. Las
puertas del interior de la vivienda
irán en liso y acabadas en muk ali en
las zonas de paso y vidriadas las del
salón y la de la cocina. Los armarios
empotrados modulares, acabados
en este mismo material en conso-
nancia con las puertas, irán provis-
tos de balda maletero y barra para
facilitar el uso racional del espacio.
Además, el del dormitorio contará
con una cajonera.
Acorde con la demanda imperante,
las paredes se entregarán lisas,
siendo plástica la que cubrirá los te-
chos de baños, cocina y tendede-
ros. El salón, el vestíbulo y el recibi-
dor contarán también con
molduras de escayola en el techo.
Los suelos de madera, concreta-
mente de tarima flotante laminada
y acabada en nogal, aportarán la ca-
lidez al hogar. La cocina, el tende-
dero y los baños serán las únicas es-
tancias de la casa que no tengan
este material dando paso al gres.
El bienestar en cualquiera de las es-
taciones del año está garantizado.

En invierno gracias a la calefacción
individual por medio de caldera con
sistema estanco de gas que conta-
rá, para regular la temperatura en
todas las estancias del hogar, con
un termostato (los radiadores serán
de aluminio); y en verano, con el
sistema de climatización multi split

instalado en el salón y los dormito-
riosprovisto de bomba de calor.

Seguridad en los inmuebles
La seguridad es otro de los aspec-
tos que Detinsa ha querido cuidar al
máximo. Ambas promociones con-
tarán con una caseta de vigilancia
ubicada en el acceso principal que
estará equipada con un circuito ce-
rrado de televisión. Además, cada
vivienda tendrá su propio sistema
de alarma individual. 
Gracias a la instalación de un sofis-
ticado videoportero los futuros pro-
pietarios podrán identificar a las
personas que pretendan acceder al
recinto privado. Las puertas de ac-

ceso al garaje son automatizadas y
poseen un sistema de apertura con
mando a distancia. Y el acceso prin-
cipal a la vivienda tampoco se des-
cuida gracias a una puerta acoraza-
da, con bisagras antipalanca y
cerradura de seguridad.
El edificio Plaza se encuentra en un
enclave privilegiado, ya que justo en-

frente se levanta el centro comercial
El Corte Inglés y la parada del Me-
trosur, por lo que las comunicacio-
nes nunca serán un problema para
los vecinos de la zona.

DETINSA
233 viviendas colectivas 

de precio libre

Detinsa promueve en la zona 233 viviendas de precio libre

Repartidas en dos promociones, el edificio Plaza y el residencial

Universidad, las 233 viviendas promovidas por Detinsa en la zona son

una clara apuesta por la calidad y la variedad. Construidas con los

mejores materiales y equipadas al detalle, ambas promociones gozan

de una situación privilegiada, ya que justo enfrente de ellas está el

Metrosur y el recién inaugurado centro comercial El Corte Inglés.

Hogares de hoy

El edificio Plaza se encuentra
en un enclave privilegiado, ya que
justo enfrente se levanta el recién
inaugurado Corte Inglés
y la parada de Metrosur
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Presentes en distintos puntos
del nuevo desarrollo urba-
nístico El Bercial Universi-

dad con 195 viviendas, Gestinfisa ha
llevado a los planos la casa ideal pa-
ra su futuro propietario, y se han
plasmado sobre el terreno. El eje
común de estos hogares pasa por la
gran calidad de los materiales, el
cuidado y el gusto invertidos en los
acabados, la excelencia en las pres-
taciones que se incorporan y la na-
turaleza de las equipaciones con las
que se entregan. 
Entre las promociones se encuen-
tran los 31 chalets adosados bauti-
zados con el nombre de Azahares.
El espacio no es un problema. Con
una superficie media de 326 metros
cuadrados y cuatro alturas, cada vi-
vienda cuenta con diferentes estan-
cias: garaje, sala de juegos, bodega
y un aseo están integrados en la
planta semisótano; en la baja se en-
cuentran el salón, la cocina y un
aseo; subiendo una altura más se
accede a los tres dormitorios, cada
uno con un baño individual; y la
buhardilla y la terraza se ubican en
la parte más alta. Un ascensor indi-
vidual comunica las diferentes plan-
tas y facilita a la familia el tránsito
con comodidad por los rincones de
su hogar. Los patios delantero y tra-
sero destinados al ocio y el esparci-
miento, con posibilidad de cultivar
un espléndido jardín, completan la
visión general de la casa.

Ai s l am i en t o  y  cl i m at i z aci ó n
Todo son ventajas. Azahares son vi-
viendas unifamiliares espaciosas,
pero están muy bien aisladas —en
muros, tabiques, ventanas y sue-
los— y cuentan con una climatiza-
ción con bomba de calor con siste-
ma Inverter de ahorro de energía y
calefacción individual por caldera
mural de gas natural. Además, otra
forma de calentar la casa puede ser
mediante la chimenea, ya que con-
tará con la preinstalación necesa-
ria. En cuanto al suelo, se encuen-
tra tarima flotante en los
dormitorios y la buhardilla, y dis-
tintas modalidades de gres —recti-
ficado, modelo Provenza, antidesli-
zante—, según habitaciones.
Los acabados alcanzan la nota de
matrícula de honor. Las paredes de
los dormitorios y el salón lucirán
pintura plástica transpirable lisa en
color hueso o vainilla. El falso techo
de pladur se extiende por el hogar
acompañado de moldura de esca-
yola en su perímetro. Especial aten-
ción se ha puesto a la carpintería.
La exterior se compone de venta-
nas abatibles de aluminio con rotu-
ra de puente térmico, lacado en
blanco y vidrio tipo climalit colore-
ado. La carpintería del salón y la co-
cina es de madera con interior ma-
cizo que presenta líneas decorativas
horizontales y lacadas en blanco,
acristaladas y con acabado al ácido.
Los armarios empotrados presen-
tan el interior forrado y disponen de

puertas abatibles, maletero, cajone-
ras, balda para zapatos y barra para
colgar el vestuario. La escalera se
integra a la perfección en el conjun-
to del hogar, y es que presenta un di-
seño de barrotes y pasamanos en
madera tropical, a juego con la tari-
ma. Dentro de este capítulo hay que
destacar la puerta exterior, que es
de chapa lacada y cuenta con bisa-
gras y cerradura de seguridad. En la
línea de asegurar la inviolabilidad

del domicilio, se encuentran la alar-
ma y la instalación del sistema do-

mótico de control remoto, que ofre-
ce entre otros servicios el de
detectar movimientos y la presen-
cia ajena, humos y gas.
Los aseos tienen un protagonismo
especial y se entregan con múltiples
detalles tanto en la decoración —un
ejemplo son las cenefas— como en
los accesorios —la grifería de dise-
ño es una muestra—. La marca Por-

celanosa es la elegida. Así, los lava-
bos se presentan con mueble inte-
grado (en el caso del baño principal
son dos lavabos). Un componente
estrella es el hidromasaje. El baño
principal presenta una bañera aire-
agua y en formato de columnas apa-
rece en el resto de aseos. La cocina,
otra de las estancias prioritarias, se
entrega con muebles altos y bajos
de gran capacidad y con distintos
electrodomésticos como vitrocerá-
mica, horno, campana extractora
de primera marca y fregadero de
acero inoxidable con grifería mono-
mando. Una cocina de diseño en la
que no podía faltar la encimera de
cuarzo compacto de silestone.

Pr o p u es t as  co l ect i v as
Gestinfisa tiene promociones a dis-
posición del cliente que prefiera la
vivienda colectiva en altura. En el
edificio Residencial Universidad, si-
tuado en la avenida de la Paz, oferta
diecinueve pisos con dos plazas de
garaje —que disponen de puertas
automatizadas con mando a distan-
cia— y trastero para cada uno de
ellos. El propietario podrá disfrutar
aquí de fantásticas zonas comunes
como piscina, pista de pádel, zona
de juegos infantiles y servicio de vi-
gilancia en acceso mediante circui-
to cerrado de televisión. La puerta

de entrada, fabricada en madera de
muk aly y con mirilla óptica, es aco-
razada y presenta bisagras antipa-
lanca y cerradura de seguridad. Pa-
ra conseguir una mayor protección
del domicilio, hay vídeoportero pa-
ra la apertura de entrada a la urba-
nización y automático para entrar al
portal. En cuanto al pavimento, des-
taca el granito en el portal, el gres
en cocina, tendedero, baños y terra-
zas —para estas últimas, especial
para exteriores—, y la tarima flo-
tante con lámina anti-impacto para
el resto de la vivienda. 
Los detalles en la cocina alcanzan
su máximo sentido. Viene con
muebles altos y bajos, columna pa-
ra horno y microondas, costados
decorados con acabado igual a las
puertas y cajones fabricados con
herrajes metálicos de autocierre,
entre otros. Algunos electrodo-
mésticos con los que se entregan
son vitrocerámica táctil, horno
eléctrico, campana decorativa pla-
na, microondas y fregadero con
grifo monomando de gama alta. En
la línea de pautas que Gestinfisa si-
gue, en esta promoción los acaba-
dos también están cuidados hasta
el último detalle.
El conjunto Residencial Universi-
dad ha pensado en el confort y la re-
lajación de las familias propietarias
y ha incluido bañera de hidromasa-
je en el baño principal y columna de
hidromasaje en el secundario.

Ot r as  p r o m o ci o n es
En la calle Sierra Leona está situa-
do el edificio Azalea, compuesto
por viviendas y áticos de dos, tres
y cuatro dormitorios y dúplex de
cuatro dormitorios. Tiene caracte-
rísticas similares al resto de pro-
mociones de Gestinfisa en cuanto
a calidad de materiales, acabados y
equipamientos. Las cocinas se en-
tregan amuebladas y con electro-
domésticos de primera marca en
color plata. Los suelos combinan,
como en las anteriores ofertas, el
gres y la tarima flotante. La urbani-
zación cuenta con piscina y zona de
juegos para niños y la cubierta del
edificio es transitable.
Gestinfisa Inmobiliaria adelanta el
inicio de una nueva promoción que
llevará por nombre edificio Cercis y
se levantará junto al Corte Inglés y
Metrosur. Cincuenta y tres vivien-
das de tres dormitorios con terraza,
piscina, pista de pádel, plaza de ga-
raje y trastero resumen, en princi-
pio, la nueva oferta. El edificio Nís-
calo se construirá en la avenida
Rosas Negras y albergará 25 vivien-
das. Por otra parte, hay que desta-
car los tres locales comerciales. Su
ubicación será en el Residencial
Universidad, y los edificios Azalea y
Níscalo.

GESTINFISA INMOBILIARIA
145 viviendas colectivas

50 viviendas unifamiliares
3 locales comerciales
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Gestinfisa promueve 195 viviendas y 3 locales comerciales en el nuevo barrio

Cinco direcciones donde vivir
Gestinfisa Inmobiliaria estará presente en cinco zonas del nuevo barrio

El Bercial mediante diferentes propuestas. Con tres promociones

en marcha: 49 viviendas en el Edificio Azalea; 19 en el Residencial

Universidad y 50 chalets adosados, pronto construirá 53 viviendas

más en el edificio Cercis y 25 en el Níscalo.

Un abanico de ofertas que coinciden en la calidad de los materiales,

los excelentes acabados y las máximas prestaciones. Las bañeras

de hidromasaje son uno de los elementos en común.

Plano del Edificio Residencial Universidad

Cada chalet adosado de los Azahares dispone
de un ascensor individual que comunica las
diferentes plantas

El Edificio Azalea y la urbanización residencial
Universidad cuentan con una piscina y área
de juegos infantiles, entre otras zonas comunes

Azahares, viviendas unifamiliares adosadas.
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Cada una de las 239 viviendas
que oferta Ferrovial Inmo-
biliaria en El Bercial cuen-

tan con plaza de garaje y trastero.
Repartidas en tres promociones di-
ferenciadas: Residencial Nuevo
Bercial, las Terrazas y el Mirador, el
potencial comprador podrá elegir
que su piso tenga dos, tres o cuatro
habitaciones o que sea un dúplex o
un ático.
Ferrovial Inmobiliaria, la primera
promotora que se lanzó al mercado
de pisos de renta libre en la zona, ha
querido cuidar especialmente las
áreas comunes de sus promocio-
nes. Piscina, vestuario, gimnasio
con aparatos, salón de comunidad
dotado con tomas de teléfono y te-
levisión o una pista de pádel ilumi-
nada con superficie de hierba artifi-
cial (con esta última infraestructura
sólo cuentan las promociones de El
Mirador y Nuevo Bercial) son algu-
nos de los equipamientos de los que
podrán disfrutar los futuros propie-
tarios de estas viviendas. Los más
pequeños, además, podrán disfrutar
de una zona de juegos infantiles pri-
vada completamente equipada. La
calidad también está presente en
los portales, que estarán cubiertos
con suelo de mármol; la pintura de-
corativa y los espejos recubrirán
sus paredes.
El interior de todas las viviendas
cumple con los más exigentes crite-
rios de calidad. La cocina de alto di-
seño equipada con muebles altos y
bajos de gran capacidad se convier-
te en uno de los espacios del hogar
que brillan con luz propia. Equipa-
da con fregadero, placa vitrocerá-
mica eléctrica, columna de horno y
microondas y campana extractora
de humos, ningún detalle queda al
azar, ni siquiera en el tendedero que
contará con toma y desagü e para la-
vadora y secadora en columna.
Los baños son otras de las estancias
de la casa en las que se han emplea-
do materiales de primera calidad. El
principal, con encimera de mármol
y uno o dos lavabos encastrados, el
secundario, con uno mural (ambos
con espejo sobre pared), o los sani-
tarios de primeras marcas de por-
celana vitrificada, excepto el plato
de ducha que será de material acrí-
lico, convierten a estas estancias de
la casa en símbolos de confort y el
bienestar.

La calidez de la madera
Las puertas interiores irán chapa-
das en roble y barnizadas. Los ar-
marios empotrados con altillo (ex-
cepto en las zonas de falso techo)
se entregarán forrados interiormen-
te y con barra de colgar con el mis-
mo acabado que presentarán las
puertas interiores. Los pavimentos
serán también de madera, acaban-
do la tarima flotante en roble con
rodapié chapado, el mismo material
usado en el salón, los dormitorios y

las zonas de paso. En cocina, baños
y tendedero, el solado elegido es el
gres. Acorde con la demanda, la
pintura será lisa al temple en los te-
chos de la vivienda.
Las instalaciones de aire acondicio-
nado y calefacción con las que esta-
rán equipadas estas viviendas co-
lectivas en altura de renta libre
ayudarán a los futuros propietarios
a combatir el agobiante calor vera-
niego y el frío del invierno. 
Las comunicaciones con la capital
y los municipios del sur estarán ga-
rantizadas gracias al Metrosur, ya
que las tres promociones con las
que Ferrovial Inmobiliaria cuenta
en la zona gozan de una envidiable
ubicación, por su cercanía al cita-
do medio de transporte y El Corte
Inglés. 
Desde el mes de julio, Ferrovial In-
mobiliaria cuenta con una caseta de
venta junto al desarrollo urbanísti-
co de El Bercial Universidad en la
que los interesados en adquirir una
vivienda en podrán recibir una com-
pleta información sobre la oferta en
la zona.

FERROVIAL INMOBILIARIA
239 viviendas colectivas
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Residencial Nuevo Bercial, Las Terrazas y El Mirador son las tres promociones
con las que cuanta Ferrovial Inmobiliaria en la zona 

Una casa de calidad
Con un total de 239 viviendas  repartidas en tres promociones

diferenciadas, Ferrovial Inmobiliaria ofrece amplias opciones

donde elegir —viviendas de dos, tres y cuatro dormitorios, además

de los áticos y los dúplex— sin descuidar las calidades y acabados,

que ganan protagonismo en las zonas comunes . La ubicación

de estas promociones, próximas a la parada de Metrosur y El Corte

Inglés, convierten esta oferta en una de las más atractivas para

el demandante de vivienda de hoy.

Residencial Nuevo Bercial y el Mirador cuentan
con piscina comunitaria, vestuario, gimnasio
con aparatos, salón de comunidad dotado de tomas
de teléfono y televisión y pista de pádel iluminada con
superficie de hierba artificial

Caseta de F errovial  I nmob il iaria en el  aparcamiento de Urende (carretera de Getafe a Legané s) .
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C umpliendo con las más
exigentes normas de cali-
dad, la oferta de cuarenta

y nueve viviendas lujosas por la
que ha apostado Proyectos Inmo-
biliarios Lago para levantar en El
Bercial supone una de las pro-
puestas más exclusivas del desa-
rrollo urbanístico. Cada domicilio
estará protegido bajo una enorme
cúpula de cristal móvil, diseñada
por el reconocido arquitecto astu-
riano Julio Touza, que es la gran
distinción de esta promoción. La
bóveda podrá abrirse o cerrarse
dependiendo de la meteorología y
a gusto de los propietarios. 
Con una extensión nunca inferior
de 113 metros cuadrados y llegan-
do a 138 en el caso de pisos de
cuatro dormitorios, cada domici-
lio cuenta con unos acabados de
gran calidad en los que se cuida
hasta el último detalle. Entre las
distintas tipologías brilla el ático,
que posee una terraza de más de
cincuenta metros cuadrados. Ca-
da vivienda cumple con las más
exigentes normas de excelencia.
El estudio de cada uno de los ma-
teriales utilizados ha sido minu-
cioso y realizado con gusto, pen-
sando siempre en el confort y el
diseño de cada una de las estan-
cias, así como los accesorios. 

Hi dr o m as aj e en  el  bañ o
Los cuartos de baño están equipa-
dos con bañera de hidromasaje,
pensando en la comodidad de las
familias y en facilitar una estancia
agradable. Es, sin duda, una bue-
na opción para relajarse después
de un día agotador fuera de casa.
Sus paredes están revestidas de
mármol y el gres porcelámico res-
plandecerá desde el suelo de este
habitáculo. La conocida expre-
sión “Hogar, dulce hogar” toma
aquí un pleno sentido.
La cocina, diseñada para ser una
estancia prioritaria de la vivienda,
se entregará equipada con vitro-
cerámica, horno, campana extrac-
tora, microondas y fregadero, en-
tre otros electrodomésticos,
además de los muebles altos y ba-
jos completos. 
El resto de las estancias tendrán
acabados en pintura lisa con to-
nos suaves para las paredes y tari-
ma flotante en el suelo. En cocina,
baños, recibidor y distribuidor los
techos serán de molduras de es-
cayola. Las puertas interiores es-
tarán fabricadas en madera maci-
za y plafonada y el interior de los
armarios empotrados estarán fo-
rrados de madera en mukaly y
contarán con balda maletero y ba-
rra para colgar el vestuario. Se
completa así la apariencia general
de la casa.
Calidad en los interiores de los ho-
gares y también una gran preocupa-
ción por provocar el bienestar en
las áreas comunes. Con esta filoso-
fía, Proyectos Inmobiliarios Lago

ha querido demostrar la excelencia
en sus pisos de alto standing desde
el momento en que se cruza el um-
bral principal del Edificio Verona.
El patio recibidor, con el espejo co-
mo primer porte, presenta una de-
coración fundamentalmente en ma-
dera. Un paseo por este templo del
confort lleva hasta los ascensores,
totalmente acristalados para permi-
tir una visión interior y exterior du-
rante el desplazamiento vertical en-
tre las distintas alturas.

Gi m n as i o , s au n a y
ap u es t a p o r  l a s egu r i dad
El entorno de este conjunto resi-
dencial no se queda atrás. La zona
externa, con árboles y jardín, al-
berga una piscina que se comple-
menta con el área de juegos infan-
tiles, que combina a la perfección
con otros espacios comunes como
el gimnasio o la sauna. Parece una
oferta para una estancia en un bal-
neario, pero dentro de la propia
casa y pensada para una larga es-
tancia, no para unos pocos días o
semanas. El aburrimiento está
desterrado en esta promoción.
Semejantes caprichos había que
guardarlos en una caja fuerte. Y
así parece. Proyectos Inmobilia-
rios Lago ha pensado y apostado
por la alta seguridad. Las vivien-

das están dotadas de una puerta
principal acorazada, con cerradu-
ra de seguridad y bisagras bulona-
das antipalanqueta, para garanti-
zar la inviolabilidad de la casa y
disuadir a los amigos de lo ajeno.
Otras medidas de protección son
el videoportero, el sistema dómo-
tico con alarma y caja de caudales
en el dormitorio principal. 
A pesar de las dimensiones de la
vivienda, el propietario dispone,
además, de un trastero que evita
en muchas situaciones el desor-

den en el piso o la falta de espacio,
pudiendo trasladar a este cuarto
su banco de herramientas u obje-
tos que únicamente se utilizan una
vez al año como, por ejemplo, el
árbol de las fiestas de Navidad. 
En cuanto a problemas de aparca-
miento, en esta urbanización no
son ni mucho menos bienvenidos.
Cada una de las familias puede
disponer, en la mayoría de los ca-
sos, de dos plazas de garaje. Así,
es un espacio añadido del que dis-
ponen los residentes, además de

tener el privilegio, que muchas
personas no disfrutan, de estacio-
nar en la puerta de casa. 
Estas cuarenta y nueve viviendas
están llamadas a ser de las más de-
seadas y envidiadas de El Bercial
Universidad, y proporcionarán al
propio barrio una connotación de
prestigio y buena zona.

PROYECTOS 
INMOBILIARIOS LAGO
49 viviendas colectivas

de precio libre

Lago promueve cuarenta y nueve pisos exclusivos

Proyectos Inmobiliarios Lago oferta cuarenta y nueve viviendas con

acabados de gran calidad y detalles muy cuidados, que estarán

ubicadas bajo una cúpula de cristal en el nuevo barrio de El Bercial

Universidad. La promoción, que lleva el nombre de Edificio Verona,

apuesta por la amplitud, la originalidad en el diseño, las últimas

tecnologías en materia de seguridad y los equipamientos más

novedosos en el mercado. Ascensores acristalados o bañeras de

hidromasaje son algunas muestras del lujo.

El lujo cubierto por una bóveda de cristal

Cada domicilio estará protegido bajo una enorme
cúpula de cristal móvil, diseñada por el reconocido
arquitecto asturiano Julio Touza, que es la gran
distinción de esta promoción

Los ascensores, totalmente acristalados, permiten
una visión exterior e interior durante el
desplazamiento vertical entre las distintas alturas

La zona externa, con árboles y jardín, alberga una
piscina que se complementa con el área de juegos
infantiles, que combina a la perfección con otros
espacios comunes como el gimnasio o la sauna

EDIFICIO VERONA
CONJUNTO RESIDENCIAL 
DE 49 VIVIENDAS DE ALTO 
STANDING, CON GARAJE,

TRASTERO, PISCINA,
ZONAS RECREATIVAS 

Y DE JARDIN
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D os goles en contra en el
partido de ida han puesto
muy cuesta arriba la posi-

ble remontada del X erez en la Co-
pa del Rey. Redondo y Pachón de-
jaron casi sentenciada la
eliminatoria a favor del Getafe, to-
da vez que aún queda por dispu-
tarse el encuentro de vuelta en el
Coliseum Alfonso Pérez. 
El conjunto gaditano mantiene el
segundo puesto en la clasificación
de la Liga BBVA (así denominada
desde que cuenta con una empre-
sa patrocinadora la tradicional-
mente conocida como Segunda
División), gracias entre otras co-
sas a los goles de su delantero ti-
tular, Geijo, que lleva cinco dianas
en su haber. Camuñas sigue de
cerca a su compañero con cuatro.
El club andaluz cumple seis tem-
poradas consecutivas en la cate-
goría de plata y en varias ocasio-
nes ha estado a punto de subir a
Primera, aunque siempre se ha
quedado a las puertas. Precisa-
mente, uno de los entrenadores
que más cerca estuvo de lograr el
ascenso fue Bernd Schuster, que
finalizó cuarto en su primera ex-
periencia como entrenador en Es-
paña, allá por la temporada
2001/02. En la campaña siguiente
dejó el equipo quinto y fue despe-
dido cuando faltaba solamente
una jornada para que concluyera
el campeonato liguero. 
Los problemas económicos del X e-
rez ya daban entonces que hablar
de la entidad gaditana en los me-
dios de comunicación, y, aún hoy,
se siguen manteniendo esas difi-
cultades.

Raquel González

Getafe-Xerez

Coliseum Alfonso Pérez
Miércoles, 8 de noviembre, 19.00 h.

El Xerez
intentará
remontar
en la Copa

100 goles de primera
Nacho puede presumir de ser el jugador que ha conseguido el gol nú-
mero 100 del Getafe en Primera División. Con su tanto, el segundo mar-
cado en el enfrentamiento con el Depor del pasado domingo en el Co-
liseum, rubricaba una victoria que, ocho jornadas después de
comenzada la tercera temporada de los azulones en la Liga de las es-
trellas, ha colocado al conjunto de Schuster en el sexto lugar de la cla-

sificación y en puestos UEFA. El gol de Nacho adquiere una mayor car-
ga simbólica si se tiene en cuenta que, al contrario de lo que ocurriera
la pasada campaña, el buen arranque del Getafe no se fundamenta en
su habilidad para perforar la portería del rival, sino en defender la pro-
pia: el Pato, junto con Casillas, es el guardameta menos goleado y sus
estadísticas en el Coliseum todavía no han sufrido mácula. S.E.
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E l Zar ago z a afronta los cambios en el club con la ilusión de volver a E uropa

Contar con un buen proyecto
deportivo era la prioridad de
la nueva directiva del Zara-

goza que para encabezarlo volvió la
mirada atrás a Víctor Fernández,
que protagonizó una de las mejores
épocas de los blancos, cuando fina-
lizaron terceros en la Liga. Corría la
temporada 93/94 y el técnico maño
cumplía su tercera campaña en el
club. En el 94 consiguió ganar la Co-
pa del Rey y al año siguiente con-
quistó la Recopa Estuvo seis edicio-
nes de la Liga al mando del
conjunto, que finalizaron con su
destitución en la 96/97, en la décimo
primera jornada, cuando el equipo
era colista. 
El Zaragoza ha entrado esta campa-
ña pisando fuerte…  y marcando
mucho. En siete jornadas suma ya
17 tantos, los mismos que el Sevilla

y dos menos que el líder, el Barcelo-
na. Dos argentinos están marcando
el compás del club: Diego Milito,
que es pichichi de la Liga con siete
goles, y Aimar, que es el titular in-
discutible del conjunto y también
ha sido capaz de hacer blanco en la
red rival en dos ocasiones. Pablito
Aimar dejó el Valencia esta campa-
ña para convertirse en el segundo fi-
chaje más caro del club maño en su
historia.

Nu ev a di r ect i v a 
Diez años llevaba Alfonso Soláns
como presidente del Real Zaragoza
cuando decidió el pasado mes de
mayo que era hora de una renova-
ción y optó por vender el club a
Agapito Iglesias. El nuevo propieta-
rio puso al frente de la entidad a
Eduardo Bandrés, que hasta enton-

ces había sido consejero de Econo-
mía en la Diputación General de
Aragón. Novato en el mundo del fút-
bol, ha tenido que aprender rápido
para montar un equipo capaz de de-
volver a los maños a Europa. 
El primer problema al que se en-
frentó  fue la deuda económica que
todavía hoy asedia al conjunto blan-
quillo y que asciende a cincuenta
millones de euros, según reconoció
el propio dirigente. Los resultados
negativos de los últimos años, no
han ayudado a mejorar la situación
del equipo. Una de las primeras de-
cisiones que se tomaron fue aumen-
tar para esta campaña la cuota que
pagaban los socios en un 30 por
ciento. A pesar de ello, los aficiona-
dos han permanecido fieles al club
manteniendo la cifra de 30.000 abo-
nados. R.G.

Ren o v aci ó n  des de l a cu m br e

E l Mal l o r ca no ha perdido nunca frente a los azulones

Salvarse sin dificultades y de-
jar de sufrir. Esa es la máxi-
ma de un Mallorca que se ha

visto al borde del abismo durante
las dos últimas temporadas y sólo
in extremis ha conseguido remon-
tar el vuelo. El club ha visto como
en los últimos años sus mejores ju-
gadores dejaban el equipo para irse
a algún grande. Eto’ o, que cambió
el equipo balear por el Barcelona, o
Luis García, que apostó por el Es-
panyol, son algunas bajas a las que
ha tenido que hacer frente las últi-
mas campañas. Después de la mala
racha pasada, parece que el trabajo
empieza a dar resultado porque los
rojillos han recogido doce puntos
de veinticuatro posibles y están si-
tuados en la zona media de la tabla,
en la décima plaza. Además frente
al Getafe nunca han caído derrota-
dos sumando dos victorias y dos
empates. 

Arangol
Hubo rumores de que le estaban
tentando pero en esta ocasión, el
Mallorca pudo conservar a su es-
trella. Juan Arango, el goleador ve-
nezolano que el año pasado realizó
11 dianas, convirtiéndose en el pi-

chichi del conjunto, se quedaba en
el club. De lo que iba a ser capaz de
hacer este jugador se dio cuenta su
tío en cuanto nació: le regaló una
pelota y un avión con la firme con-
vicción de que sería futbolista y
que además viajaría lejos. No se
equivocaba. Ya de niño apuntaba
maneras y la forma que tenía de
lanzar el balón hizo que perdiera
más de una docena de pelotas, que
dejaba colgadas en los tejados de
las calles de la ciudad venezolana
de Maracay, donde se crió. 
Aunque procede de una familia de
colombianos, sus padres decidie-
ron probar fortuna en Venezuela y
buscar trabajo allí, que fue donde
Juan Arango nació tan sólo un año

más tarde de que se trasladaran. Su
padre le instruyó en el fútbol y bus-
có en su hijo la figura que no pudo
llegar a ser él. Juancho, como le lla-
maban en casa, pronto empezó a
destacar en los equipos en los que
jugaba y con diecisiete años ya par-
ticipó en el fútbol profesional de su
país en el Nueva Cádiz. Con 14
años se fue de casa, apostando por
su faceta deportiva y fichando por
equipos como El Caracas, el Mon-
terrey en México, o el Pachuca.
Llegar a España era su sueño y vio
cumplidas sus expectativas con la

llamada del Mallorca, en junio de
2004. Desde entonces es un fijo en
la titularidad y se ha ganado el ape-
lativo de Arangol. Esta temporada
ya lleva dos tantos. El Getafe ha
probado su efectividad y en la visi-
ta última visita al estadio mallor-
quín, la temporada pasada, Arango
hizo el único tanto local. 

Raquel González

Getafe-Mallorca

Coliseum Alfonso Pérez
Sábado, 11, 

o domingo, 12 de noviembre 

Ar an go : el  crack q u e s e q u edó  

Es cas ez  de go l es

E s  en  l o s  p ar t i do s  q u e
han  t en i do  al  Mal l o r ca
co m o  p r o t ago n i s t a

do n de s e han  r egi s t r ado  u n
m en o r  n ú m er o  de go l es  en
el  cam p eo n at o  de Li ga: t an
s ó l o  di ez  en  l as  o cho  p r i m e-
r as  j o r n adas ; ci n co  an o t ado s
p o r  l o s  r o j i l l o s  y  ci n co  r eci bi -
do s  en  l a p o r t er í a defen di da
p o r  Pr at s . Do s  em p at es  a ce-
r o  y  t r es  v i ct o r i as  p o r  l a m í -
n i m a ( l as  ú n i cas  q u e ha r e-
gi s t r ado  el  Mal l o r ca) , s o n  l o s
r es u l t ado s  m á s  r ep et i do s  en
l o s  en fr en t am i en t o s  del
eq u i p o  i s l eñ o , q u e ú n i ca-
m en t e ha p er di do  cu an do  el
eq u i p o  r i v al  ha s i do  cap az  de
en do s ar l e do s  t an t o s : s ó l o  l o
han  l o gr ado  es t a cam p añ a el

Zar ago z a y  el  Vi l l ar r eal .
El  Get afe n o  m ej o r a dem a-
s i ado  es a ci fr a, y a q u e en  l o s
o cho  p r i m er o s  p ar t i do s  di s -
p u t ado s  es t a t em p o r ada s u
bal an ce es  de do ce t an t o s
en t r e l o s  o cho  fav o r abl es  y
l o s  cu at r o  n egat i v o s . El  eq u i -
p o  az u l ó n  ha r en t abi l i z ado
m ej o r  s u s  go l es , y a q u e ha
s u m ado  ci n co  v i ct o r i as  y  t an
s ó l o  u n a der r o t a. En  t r es
o cas i o n es  ha s i do  cap az  de
r egi s t r ar  do s  di an as  fav o r a-
bl es , q u e l e han  dado  l a v i c-
t o r i a. En  ci n co  de l o s  o cho
en cu en t r o s , el  Pat o  Abbo n -
dan z i er i  ha co n s egu i do  m an -
t en er  s u  p o r t er í a a cer o , y  s ó -
l o  an t e el  Val en ci a r eci bi ó
do s  t an t o s .

El  r egr es o  del  profesor

Co r r í a el  15
de febr e-
r o  de

20 0 6. El  Ma-
l l o r ca aca-
baba de j u -
gar  co n  el
Get afe u n
en cu en t r o
en  So n
Mo i x  en  el
q u e n o  p u do
s acar  m á s  de u n
p u n t o , co l o cá n do -
s e co l i s t a de l a cl as i fi -
caci ó n  y  s u m an do  ap en as  19
p u n t o s  en  l as  v ei n t i t r é s  j o r -
n adas  q u e s e habí an  di s p u -
t ado . Fu e es e p ar t i do  an t e
l o s  az u l o n es  el  q u e acabó  de
hu n di r  a Hé ct o r  Cú p er , en -
t o n ces  en t r en ado r  r o j i l l o ,
q u e aban do n ó  el  cl u b du r an -
t e es a s em an a, i n cap az  de
l ev an t ar  al  eq u i p o . La s o l u -
ci ó n  t en í a q u e s er  de u r gen -
ci a, y  l l ev aba el  n o m br e de
Gr ego r i o  Man z an o  i n s cr i t o .
El  t é cn i co  j i en en s e, t am bi é n

co n o ci do  co m o  el
profesor, habí a

c o n s eg u i d o
co n  l o s  ber -
m e l l o n e s
u n o  de s u s
m a y o r e s
t r i u n fo s  al
al z ar s e co n
l a Co p a del

Rey  en  l a
ú n i ca t em p o -

r ada q u e l o s  en -
t r en ó , l a 20 0 2/ 0 3.

La r ecu p er aci ó n  del
eq u i p o  s e hi z o  v i s i bl e co n  l as
v i ct o r i as  an t e el  Má l aga y  el
Real  Madr i d, n ada m á s  co ger
el  cl u b el  t é cn i co . Se l o  cr e-
y er o n  y  l o  co n s i gu i er o n . La
m ej o r a fu e v i s i bl e y  el  eq u i -
p o  co n s i gu i ó  24 p u n t o s  de
45 p o s i bl es  en  l o  q u e r es t a-
ba de cam p añ a, l o gr an do
s al v ar s e s i n  di fi cu l t ades  y  fi -
n al i z an do  dé ci m o  t er cer o  en
l a cl as i fi caci ó n  t r as  caer  de-
r r o t ado  t an  s ó l o  en  t r es  o ca-
s i o n es .
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“Con mi apellido tenía
que ser mejor, o, al menos,

tan bueno como él”

38
2 de noviembre de 2006

Ben j am í n  Schu s t er ha diseñ ado la pá gina w eb de su padre

¿ Có mo surge la idea de hacer

una w eb de Bernd Schuster?

“Empezó con una idea de Bernd
Schuster, que quería tener una for-
ma de comunicación con los afi-
cionados. Como jugador, estaba
bastante distanciado de sus segui-
dores, estaba con su familia y no se
relacionaba mucho. La página web
es una forma de marketing que le
permite comunicarse de forma di-
recta, a través de los comentarios
que hace diariamente”.
¿ Có mo es la imp licació n de un

hij o cuando hace la w eb de su

p adre? 

“Te das cuenta de que no has sido
consciente de todos los datos y las
cifras que ha registrado en su ca-
rrera. No sabía la importancia que
realmente tiene mi padre. Yo traba-
jo haciendo páginas web, pero aquí
diseñé un concepto muy diferente.
Al finalizar, quedamos muy satisfe-
chos del resultado. Sería muy difí-
cil hacer otro proyecto así, con una
persona tan especial, porque es al-
go muy personal”. 
¿ Qué es lo que se dej a fuera y

qué es lo que se incluy e? 

“Lo más importante era presentar
a Bernd con su forma de ser, pero
atendiendo más a su carrera que a
su vida personal; cómo era en su
etapa como jugador y como entre-
nador. Lo que se deja fuera es la ro-
pa sucia. Schuster tiene mucho que
decir y queremos que se plasmen
sus comentarios, sus pronósticos y
su equipo actual”. 
¿ Puedes estar al tanto de la ac-

tualidad del Getafe desde tan

lej os?

“Lo que hace el equipo, se puede le-
er por Internet. Lo que aporta
Bernd Schuster es su comentario y
su sentir. Como es mi padre, ya sé
cómo es su ritmo. Hablo con él dia-
riamente un rato y me cuenta có-
mo va a ser el próximo encuentro,
su opinión personal”. 
¿ Te cuenta cosas que no le con-

tarí a a otro p eriodista?

“Tenemos una relación padre hijo
y yo sé cosas que pasan en el Geta-
fe que nadie sabe, pero como pue-
de hablar cualquier padre con su
familia. Cuando hablamos, lo hace-
mos del equipo. Tenemos en la
web a patrocinadores renombra-
dos y no pretendemos polemizar”.
¿ Có mo está funcionando la

w eb?

“Hasta ahora tenemos más de
7.500 entradas. Cuando presenta-
mos la página fue impresionante,
porque se interesó gente de todos

los países. Han entrado aficiona-
dos de Nigeria o de Omán. Gente
de todo el mundo. 
¿ Se interesan más en Bernd

Schuster como entrenador o en

su etap a de j ugador? 

“Los últimos cinco años ha estado
trabajando como entrenador, pero
como jugador era el ídolo, una ins-
titución del fútbol. Los aficionados
están muy ilusionados con esta
nueva etapa, después de la contri-
bución que hizo a este deporte”.

Recu er do s  de l a i n fan ci a
¿ Tienes algú n gol que recuerdes

esp ecialmente?

“Tengo en la memoria tantos, que
no podría decir ninguno en parti-

cular. En la web hemos integrado
vídeos que recuerdan grandes mo-
mentos. Creo que sus aficionados
no valoran a Schuster por una sola
acción, sino por la época que mar-
có. Un aficionado del Real Madrid
nos decía que como era Bernd
Schuster el que les había ganado,
que no pasaba nada”.
¿ Has ap rendido mucho de tu p a-

dre haciendo la w eb?

“Muchísimo. Los éxitos que tuvo
en el Colonia, por ejemplo. Cuan-
do yo nací ya estábamos en Barce-
lona y recuerdo aquella etapa sen-
tado en el palco, viendo los
partidos de mi padre. Ahora me en-
tero de lo que fue y cómo influyó
en los aficionados”. 

¿ Te sientes alemán, esp añ ol o

americano?

“Supongo que las tres cosas. Llevo
cuatro años en Los Ángeles y cuan-
do fui a Madrid a la presentación
se me hizo muy difícil volver a ha-
blar español. No diría que perte-
nezco a ningún sitio. Mi vida es el
reflejo de la vida del futbolista y de
mi padre, que no pertenece a nadie
ni a ningún país”. 
¿ Có mo recuerdas la etap a de tu

p adre como j ugador?

“Bernd Schuster siempre fue una
persona reservada, que no tenía
mucha relación con la prensa y la
gente dice que era introvertido. Só-
lo recuerdo los momentos viendo
los partidos en casa o sentado en

el palco, con la gente grande y con
el abuelo Nuñez; le llamábamos
así. Cuando fuimos adultos nos dis-
tanciamos más del mundo del fút-
bol. Hoy en día admiro a los equi-
pos que él entrena, pero no me
siento en los partidos en la grada,
prefiero mantenerme al margen”. 
¿ Ha cambiado mucho, ahora

que es entrenador?

“Absolutamente. Tiene diferentes
responsabilidades. No es lo mismo
ser un futbolista que sale al campo
y juega los noventa minutos y a ca-
sa, que ser entrenador, que tiene
más responsabilidades, también en
atender a los medios, a los aficio-
nados. Por eso también quería te-
ner esta forma de comunicación
que le permite quitarse un poco la
presión y relacionarse con ellos.
Cambió mucho cuando empezó a
ser entrenador: es más abierto, la
gente le ama más, es más social y
está más dedicado a la afición”. 
¿ Ha sido difí cil ser el hij o de al-

guien como Schuster?

“No sólo el ser su hijo, sino tam-
bién tener el pelo rubio, como él.
No me podía esconder, era dema-
siado obvio. De todas formas, tan-
to en Barcelona como en Madrid
estuvimos en colegios de alema-
nes, así que no había tanto proble-
ma como se puede imaginar. Siem-
pre hay dificultades con las
relaciones, con las amistades, y
quizá esa sea una de las razones
por las que los hermanos nos haya-
mos ido de Europa”. 
¿ Pesa mucho llevar el ap ellido

Schuster?

“Sí, pesa mucho. Cuando eres pe-
queño todo el mundo quiere ser
futbolista, pero yo, con mi apellido,
tenía que ser mejor, o, al menos,
tan bueno como él. Hay muchos
ejemplos de jugadores que no han
podido con el apellido de sus pa-
dres. No pudo Cruyff, teniendo a
su padre como referencia. Y no co-
nozco a nadie que lo haya logrado”. 
¿ Qué es mej or Schuster:  p adre,

entrenador o j ugador?

“Es difícil responder a esa pregun-
ta. Como padre es lo mejor. Como
jugador te lo pasas muy bien vién-
dolo y como entrenador sufres pe-
ro te gusta mucho. Hubiese sido
una pena que después de la carrera
como futbolista que ha tenido, no
hubiese seguido en este mundo. Yo
creo que como entrenador va a ser
mejor que como jugador, por todos
los años de experiencia que tiene y
lo que lleva encima”. 

Raquel González

El  hi j o  p r i m o gé n i t o  del  en t r en ado r  az u l ó n , Ben j am í n  Schu s t er ,
s e p l an t eó  s er  fu t bo l i s t a, p er o  el  ap el l i do  q u e l l ev a p es ó
dem as i ado  y  deci di ó  en cam i n ar  s u  v i da p o r  o t r o  cam i n o .
Ha di s eñ ado  l a p á gi n a w eb q u e l l ev a el  n o m br e de s u  p adr e

y  des de Lo s  Á n gel es , do n de r es i de des de hace cu at r o  añ o s ,
q u i z á  hu y en do  de l a fam a q u e l e p er s i gu e p o r  s u  n o m br e, habl a
di ar i am en t e co n  Ber n d p ar a act u al i z ar  es t a v í a de co m u n i caci ó n
q u e el  t é cn i co  al em á n  ha abi er t o  co n  s u s  afi ci o n ado s .

“ Co m o  e n t r e n a d o r ,  Sc h u s t e r  v a  a  s e r  m e j o r  q u e  c o m o
j u g a d o r ”

“ Mi  v i d a  e s  e l  r e f l e j o  d e  l a  v i d a  d e l  f u t b o l i s t a  y  d e  m i
p a d r e ,  q u e  n o  p e r t e n e c e  a  n a d i e  n i  a  n i n g ú n  p a í s ”

“ Lo  m á s  i m p o r t a n t e  e r a  p r e s e n t a r  a  Be r n d  c o n  s u
f o r m a  d e  s e r ,  p e r o  a t e n d i e n d o  m á s  a  s u  c a r r e r a ”

Benjamí n y  Bernd Schuster, en en el  acto de presentació n de l a w eb  del  entrenador al emá n.
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El artista italiano Leo Bassi representará en el Lorca el espectáculo La Revelación, 
contra el que se han producido manifestaciones de protesta

“El amor está en el corazón y no
depende de ninguna entidad superior”

Se define como bufón porque se ríe de su propia dignidad, y sobre el

escenario busca la provocación para atraer al público. Leo Bassi

acerca al Lorca un espectáculo con muchos enemigos, por el que le

colocaron una bomba en el camerino del madrileño teatro Alfil y

contra el que se han sucedido diversas manifestaciones de protesta,

sin faltar las duras amenazas de muerte. La Revelación es una obra

que critica con humor y sarcascomo el monoteísmo, y rinde

homenaje al laicismo.

Un artefacto explosivo de
fabricación casera en el
camerino del artista italia-

no Leo Bassi en el Teatro Alfil de
Madrid, poco antes de que comen-
zara su espectáculo La R evelación

—que critica el monoteísmo, y por
consiguiente el cristianismo—, fue
un aviso que le hicieron en marzo.
Más de trescientas personas po-
dían haber sido lastimadas. Por
suerte, la presura de un empleado
impidió lo peor. Con este modus

operandi actúan los detractores de
la obra. “Cuando impiden una fun-
ción así, cuando hay manifestacio-
nes durante dos meses a la puerta
del teatro cantando el Cara al sol,
pintadas y amenazas diciendo: te
vamos a matar y márchate a tu pa-
ís. No hay tolerancia”. Así se expre-
sa Bassi, indignado por la reacción
de determinados sectores. “La
bomba la puso un cristiano o al-
guien que se define como tal”.
El artista no sabe la forma en que
se ha tomado la obra el Papa, pero
señala la reacción del cardenal Ca-
ñizares, arzobispo de Toledo. “En
una homilía dijo que mi espectácu-
lo es un atentado contra la libertad
religiosa”. Lo comenta en un esta-
do entre la molestia y la ironía, por
la libertad a la que alude el prelado.
“Hoy en día hay teatros donde me
han rechazado”. Se refiere al 
Del Mar, propiedad del obispado y
situado en Palma de Mallorca. El
artista tenía el contrato para repre-
sentar la obra, pero pronto lo revo-
caron y actuó en otra sala de la isla.
También ha tenido problemas con
las redes de teatro de Castilla La
Mancha y con el de Bilbao. Asimis-
mo, señala que medios de comuni-
cación como La R azón, COPE y
ABC llevaban a cabo una campaña
de desprestigio contra la función.
La enumeración no acaba ahí. “En
Toledo hubo violentas manifesta-
ciones. A una chica le echaron vein-
te puntos en la cabeza”. Se sucedie-
ron las protestas en Galicia y La
Coruña. “En Reus bombardearon al
alcalde de cartas para que no se re-
presentara. Y etcétera”. 

Q u e s i ga el  es p ect á cu l o
Siente miedo. “Continuamente es-
toy amenazado”. Pero fiel a la ex-
presión El espectáculo debe conti-
nuar y respondiendo a la demanda,
Leo Bassi garantiza que no lo para-
rá. “Las personas que comparten
mis ideas me han ayudado vinien-
do al espectáculo”. Así, nota pro-
tección. Es paradójico: “Q uienes lo
critican no lo han visto”. Ha sido en
España fundamentalmente donde
ha encontrado este recibimiento.
La R evelación ha subido a escena-
rios alemanes, austriacos, holande-
ses, portugueses o italianos y su
mayor contrariedad ha aparecido

en las páginas de “algunos periódi-
cos católicos, que han hablado
mal”. La oposición de algunos es-
pañoles la explica desde la pers-
pectiva histórica. Entiende que es
un país que viene del franquismo y
arrastra el nacional catolicismo.
“Esto le hace particular”. No obs-
tante, destaca su estancia actual en
Barcelona, ciudad en la que perma-
necerá un mes antes de marchar a
Valencia (sin olvidar su paso por el
Teatro García Lorca de Getafe). En
la ciudad condal “hay un compor-
tamiento civil y democrático. Mu-
chos están de acuerdo en lo que
hago y lo agradecen”. Pone el
ejemplo de la asociación Ateos de
Cataluña. “Me han ayudado mucho
en cuando a difusión y mandan a
todos los socios a las actuaciones”.

Vi aj e p as t o r al  de Rat z i n ger
Sale a escena con el pecho descu-
bierto. Comienza encarnando al Pa-
pa Benedicto X VI. Metido en su pa-
pel, pide perdón por los crímenes
cometidos por la Inquisición y anun-
cia una promesa de la Iglesia: repar-
tir preservativos en África. Y ofrece

uno a los curas que lo escoltan. “La
obra es un homenaje al laicismo, y
hablo de mi pasión por los filósofos
de la Ilustración. Es un espectáculo
más íntimo de lo que he hecho hasta
ahora. Hablo de mis convicciones y
me sincero”. Bassi es ateo. Su familia
lo ha sido “por lo menos durante cin-
cuenta años”. No lucha contra el

cristianismo en particular, sino con-
tra el monoteísmo. Reivindica el laci-
cismo. No pretende ofender a nadie
y explica que durante siglos filósofos
y artistas “han luchado para liberar-
nos”. Como laico, hay cuestiones
que no acepta. “El amor está en el
corazón y no depende de ninguna
entidad superior”. Defiende la razón

y la inteligencia, desterrando los fun-
damentalismos. Leo Bassi tiene ami-
gos cristianos y monoteístas, aunque
subraya que se lleva mejor con poli-
teístas y ateos. “No voy a decir que
sean mis mejores amigos, pero no
son enemigos”. Como muestra, ma-
nifiesta su simpatía por el teólogo
brasileño Leonardo Boff, “muy cono-
cido por su visión abierta de los cató-
licos. Puedo defender a un cristiano
si está amenazado. Si alguien intenta
quemar una iglesia soy el primero en
coger un cubo de agua para apagar
el fuego”. 
Sus espectáculos siempre han sido
“fuertes y con imágenes duras”. No
tiene miedo a decir las cosas claras.
“El público burgués nunca ha veni-
do. Mis espectadores son más jóve-
nes y cañeros”. Con La R evelación,
y la atmósfera creada a su alrede-
dor, “se ha confirmado mi estilo y
mi público”. El objetivo está claro:
“que la gente pierda la fe en el mo-
noteísmo; descubra lo que significa
el laicismo y se transforme en ag-
nóstico o ateo”. El instrumento, la
provocación. “Es  una manera de
llamar la atención y después puedo
decir lo que quiero”. No se enmarca
en ningún género. “Es un espectá-
culo único, indefinible”. 

Raí ces  ci r cen s es
Se define como bufón y aclara que
es una forma más antigua de vivir la
comicidad. “Un cómico es un obser-
vador de la realidad; el bufón está
dentro de ella. Se ríe de su propia
dignidad, dando imagen de libertad,
y puede hacer incluso cosas asque-
rosas para hacer reír”. Herencia fa-
miliar. Siempre ha mamado dosis
de espectáculo. “He vivido como en
las tribus nómadas; en la noche se
contaban historias del circo”. Su fa-
milia se ha dedicado a la vida cir-
cense generación tras generación
durante más de 150 años. Su debut
aconteció a los siete años y a partir
de ahí hacía apariciones esporádi-
cas bajo la carpa. Desde los dieci-
siete trabajaba con sus padres de
forma regular y a los veinticuatro
inició su carrera por libre.
Su paso por el programa Crónicas
Marcianas animando como bufón
aumentó su fama. Paralelamente,
colaboraba en otras televisiones eu-
ropeas. Fue un periodo que Bassi re-
cuerda con alegría pero ha decidido
no salir más en la pequeña pantalla
sino es para entrevistas.
En La R evelación, Leo Bassi comen-
ta episodios de la Biblia, proyecta
diapositivas, se desnuda, se autocri-
tica y baila hip-hop. Sobre las tablas
del Lorca, próximamente. 

Susana Zorraquino

La  Re v e l a c i ó n

Teatro García Lorca
Sábado, 4 de noviembre, 20.00 h.

Leo Bassi sobre el escenario con La Revelación.

El agitador cultural se sincera.
Leo Bassi responde a unas

preguntas breves que ayudan a
entender mejor su personalidad.
Un misterio que nunca p odrá en-

tender: “La creación del Universo”.
La actitud que menos sop orta:

“La ignorancia”.
Una maní a: “El trabajo. No con-
sigo relajarme”. 
Un recuerdo de niñ o: “Hay de-
masiados. Por ejemplo, estar en
los brazos de Groucho Marx”.
Un hecho histó rico con el que

se quedarí a: “Uno científico. El

descubrimiento de la evolución
de las especies y la publicación
del libro de Darwin sobre esto”. 
Una comida con la que disfru-

ta: “El sushi”.
El p olí tico que menos le con-

vence: “Silvio Berlusconi”.
Una institució n que considere

inservible: “La Unión Europea”.
Un momento de la obra La

Re v e l a c i ó n : “El Sciaman Hom-
bre-Árbol”.
Su mej or etap a p rofesional:

“Ahora, con una comodidad más
política”.

En pocas palabras

“Si alguien intenta quemar una iglesia, soy el primero
en coger un cubo de agua para apagar el fuego”

“He vivido como en las tribus nómadas; en la noche
se contaban historias del circo”
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Juan Margallo y Julián Ortega interpretan 
El Sr. Ibrahim y las flores del Corán

La amistad entre un
musulmán y un judío
E l Sr. Ibrahim y las

flores del Corán

cuenta la historia de
una amistad que se establece
entre un tendero musulmán,
Ibrahim, y un judío, el joven
Momó. Enmarcada en el Pa-
rís de los años sesenta, la
obra, dirigida por Ernesto Ca-
ballero, cuenta cómo Ibrahim
(Juan Margallo) y Momó (Ju-
lián Ortega) se conocen de
forma fortuita cuando el ado-
lescente intenta robar una la-
ta de conservas en el estable-
cimiento del tendero. “A raíz
de este encuentro Ibrahim
empieza a educar a Momó”,
explica Ortega, que entiende
que entre ambos personajes
se establece una relación pa-
terno filial “muy especial”, en
la que el humor del tendero y
su forma de ver la vida ayu-
dan al adolescente a salir del
mundo de delincuencia al
que se había visto abocado.
La representación se desarro-
lla en su totalidad en el inte-
rior de la tienda de comesti-
bles. “Uno de los momentos
más poéticos de la represen-
tación ocurre cuando Momó
e Ibrahim realizan un viaje a
Oriente Medio, la tierra del
propietario en alfombra vola-
dora”, adelanta Ortega.
En palabras de Caballero, El

Sr. Ibrahim y las flores del

Corán “es un canto a la amis-
tad y al entendimiento supe-
rador de barreras generacio-
nales, religiosas y culturales”.
Sobre el escenario conviven
dos personas capaces de es-
cucharse con generosidad y
coraje y de superar y relativi-
zar los problemas”. 

Enriquecimiento
personal
Para Margallo la experiencia
de meterse en la piel del mu-
sulmán ha sido muy enrique-
cedora. “Cuando me plantea-
ron la posibilidad de
interpretarle me enfrenté a él
con ciertas reticencias, ya
que llevaba mucho tiempo

dedicado a la dirección y sólo
hacía esporádicamente pape-
les pequeñitos”, explica. “Me
ha enseñado mucho, y, tal
vez, las dos mejores leccio-
nes que he aprendido gracias
a él hayan sido el perder un
poco el miedo a la muerte, al-
go que me aterraba, y el he-
cho de disfrutar ahora más si
cabe, de mis nietos”. 
Esta pieza forma parte de La
trilogía de lo invisible, tres
narraciones breves en torno

a las grandes religiones de la
humanidad: Milarepa, sobre
el budismo; Oscar y Mamie-

R ose, sobre el cristianismo, y
El Sr. Ibrahim y las flores del

Corán, en torno al judaísmo
y al Islam.

Ruth Holgado

El  Sr .  Ib r a h i m

y  l a s  f l o r e s  d e l  Co r á n

Teatro García Lorca
Domingo, 5 de noviembre,

20.00 h.

Valladolid Carretero
expone en la galería Sokoa

L a galería de arte madrileña Sok oa
albergará desde entre los días 3 y
25 de noviembre la exposición del

artistaFrancisco Valladolid Carretero, ge-
tafense de adopción pero conquense de
nacimiento.
En esta muestra, una de las más coloristas
del artista, abundan los óleos sobre lienzo
pintados sobre caballete, “aunque poste-
riormente me gusta rematarlos en mi estu-
dio recreando parte del natural”, explica
Valladolid Carretero, que confiesa que tal
vez ésta sea una de sus exposiciones más
figurativas. R.H.

Grabados, pinturas
y esculturas en Empezarte

La Asociación La Carpa, creadores de
Getafe se ha presentado en sociedad
con una exposición que, titulada Em-

pezarte, reúne pinturas, grabados y escul-
turas bajo una lona situada en la explanada
de la plaza de la Estación Getafe Centro. 
En la muestra, que estará abierta al público
en horario comercial hasta el 30 de noviem-
bre, participan 32 miembros de la agrupa-
ción, entre los que se encuentran Ana Be-
lén Alfonsel, Sergio Delgado, Isabel
Sánchez, Esteban López, Yeiha Youssef, Au-
relio Cosme, Timoteo Díez, Julio Escolar,
Moisés Rojas, Valladolid Carretero, Lola
Gómez, David Pasamontes o José Luis Ló-

pez Romeral.
Tal y como explicó Moisés Rojas, presiden-
te de la asociación, el día de la inauguración
de Empezarte, “éste es sólo el primer paso
que hemos dado unidos los creadores del
municipio, ya que a partir de ahora seguire-
mos trabajando y participando en todas las
actividades que tengan como objetivo pu-
pularizar y universalizar el arte”.

Ruth Holgado

Em p e z a r t e

Plaza de la Estación
de Getafe Centro

Hasta el jueves, 30 de noviembre

D e izq . a dcha., el  al cal de, P edro Castro; M oisé s Rojas, presidente de La Carpa; y
José  M anuel  V á zq uez, concejal  de Cul tura en l a inauguració n de Empezarte.
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NECESI T AM O S UN AP REND I Z
con graduado escolar y un peón.
P ara empresa de fabricación de as-
censores.Teléfono: 925527012.

NECESI T O  M AQ UI NI ST AS y re-
malladoras.Teléfono: 639394960.

NECESI T O  V END ED O RES/AS
para actividad independiente de
venta por catá logo en joyas, lence-
ría, cosmética y regalo. E nviamos
atractivo catá logo sin compromiso.
S in inversión.Altas ganancias.Telé-
fonos.: 913014143 y 647298076.

O P ERARI O  D E M ANT ENI M I ENT O ,
con conocimientos, para centro co-
mercial, remuneración 14.000 eu-
ros, turno de tarde, a partir de 30
añ os. E lectricidad, albañ ilería y fon-
tanería. I nteresados llamar al telé-
fono de contacto: 916812039.

SE NECESI T A CAM ARERA ru-
mana para restaurante con buenas
condiciones.Teléfono: 685281613.

SE NECESI T A CAM ARERA y
ayudante para cafetería, G etafe
N orte, Teléfono: 669874912.

SE NECESI T A chico de 16 a 18
añ os, para aprendiz de papelería,
imprescindible vivir en G etafe. Te-
léfono: 916825427.

SE NECESI T A vendedora-capta-
dora con experiencia para inmobi-
liaria en G etafe, sueldo+ comisiones
y alta en la S eguridad S ocial. Telé-
fonos: 916018998 y 916017218.

SE NECESI T AN chicas, para tra-
bajo comercial de inmobiliaria,
sueldo fijo+ altas comisiones. N o
necesaria experiencia. Teléfono:
916834244.

SE P RECI SA responsable de al-
macén, para tienda Levi’ s. J ornada
completa. U rgente. E nviar currícu-
lum al fax: 917424945 o e-mail:
rrhh@ foggymoda.com.

T AM P Ó GRAF O con experiencia,
se busca para llevar su propio ne-
gocio. Llamar al teléfono de con-
tacto: 630979895.

(D EM AND AS)

ABO GAD A con 11 añ os de expe-
riencia especializada en abogacia
de empresa se ofrece para traba-
jar con asesorías, empresas, inmo-
biliaria y companías de seguros, in-
cluso con contrato mercantil.
Teléfono: 619924319.

AD M I NI ST RAT I V A, grabadora de
datos y teleoperadora, de 36 añ os,
con experiencia, busca trabajo en
zona sur para jornada de mañ ana
(intensiva o media jornada). Teléfo-
nos: 916960683 y 665698197.

AD M I NI ST RAT I V A y grabadora
de datos de 29 añ os, con experien-
cia, se ofrece para trabajar. Teléfo-
no de contacto: 696293551.

CH I CO  D E 2 5 AÑ O S, se ofrece
como buzoneador o repartidor. I n-
teresados llamar al siguiente nú -
mero de teléfono: 676705564.

CH I CO  D E 2 5 AÑ O S, se ofrece
para trabajar en construcción, jar-
dinero o cuidado de personas ma-
yores. S erio y responsable, con ex-
periencia. Teléfono de contacto:
617645506.

CH I CO  D E 3 6  AÑ O S, serio, res-
ponsable, soltero, se ofrece para
trabajar en limpieza, pintura, ayuda
en casa, compras, etc. I nterno o ex-
terno. Con experiencia demostra-
ble y referencias. Teléfono de con-
tacto: 679746723.

CO ST URERA CO RT AD O RA D E
T AP I CERÍ A se ofrece para talleres
o trabajos en domicilio. P referible
G etafe o alrededores. Teléfono:
639121312.

D I P LO M AD AS EN F I SI O T ERAP I A
se ofrecen para trabajo en domici-
lio o en centros, masajes terapéuti-
cos, osteopatía, drenaje linfá tico,
estiramientos, dolores musculares,
lumbalgias. E xperiencia y seriedad.
Teléfonos de contacto: 686185509
y 649272503.

D I RECT O R CO M ERCI AL y de
mark eting. Titulación universitaria.
I nglés perfecto. Teléfonos de con-
tacto: 620931426 y 916817251.

EST ET I CI ST A se ofrece media jor-
nada o jornada completa, preferi-
blemente en P arla o G etafe. Con
experiencia. Raquel. Teléfono de
contacto: 609224019.

F I SI O T ERAP EUT A a domicilio:
masajes, electroterapia, vendajes,
estiramientos. Z ona G etafe. Teléfo-
no: 636374227.Antonio.

GRABAD O RA D E D AT O S y teleo-
peradora, busca trabajo en zona
sur para jornada de mañ ana, inten-
siva o media jornada. Teléfono:
916829447 y 653554115.

I NGENI ERO  D E M I NAS Y CO N-
T ABLE busca trabajo. Teléfono:
661065495.

JARD I NERO  P RO F ESI O NAL es-
pañ ol se ofrece para trabajar por
las tardes para particulares. F ormal
y responsable. Teléfono de contac-
to: 652480751.

JO V EN CARRET I LLERO con ex-
periencia se ofrece para trabajar en
la zona sur. Teléfono: 657160132.

JO V EN con minusvalía reconocida
busca empleo. Remito C.V . Teléfo-
no: 916650765.

M AQ UI NI ST A REM ALLAD O RA
españ ola, 37 añ os con experiencia,
busca empleo en cadena, talleres
de confección de ropa de señ ora,
deportiva o laboral. U rgente.Teléfo-
no de contacto: 626233389 y en el
siguiente e-mail: maylecasadogo-
mez@ yahoo.es.

P ERI O D I ST A CO N EX P ERI ENCI A
en radio y prensa. E stá  interesada
en colaborar en cualquier publica-
ción o emisora de radio con trayec-
toria solvente.Teléfono: 660353341.
P reguntar por S ofía.

P I NT O R Y D ECO RAD O R de es-
culturas de marmolina y escayola
busca empleo.Teléfono de contac-
to: 650346625.

RUSO de 25 añ os busca trabajo
por horas, como externo o interno.
Teléfonos de contacto: 914489047
y 620718882.

SEÑ O RA busca trabajo como pin-
tora decoradora. Teléfono de con-
tacto: 679134937.

T RAD UCCI O NES de alemá n e in-
glés al españ ol y viceversa. Teléfo-
no: 916963083.

T RAD UCCI O NES SE H ACEN, del
españ ol al alemá n e inglés y vice-
versa.Teléfono: 916963023.

ENSEÑ ANZ A
(O F ERT AS)

ACAD EM I A EN GET AF E necesita
profesor de apoyo para matemá ti-
cas, física y química. Teléfono:
916839711

ACAD EM I A EN GET AF E necesita
profesor de gestión de nóminas y
salarios. Teléfonos: 916837816 y
916839711.

ACAD EM I A EN GET AF E, necesi-
ta profesor de informá tica en hora-
rio de tarde.Telefono: 916839711.

ACAD EM I A EN GET AF E necesita
profesor de inglés e I nformá tica, en
horario de tarde. Teléfono de con-
tacto: 916839711.

ACAD EM I A EN GET AF E necesita
profesor de inglés.Teléfono o men-
saje al: 916839711.

NECESI T O  CLASES particulares
de química con nivel 2º  bachillera-
to. Llamar al teléfono de contacto.
916821931.

P RO F ESO R D E A/A busco, que
me enseñ e montaje de split a nivel
prá ctico y que tenga algo parecido
a un taller. Teléfono de contacto:
661739500.

P RO F ESO R D E M ARK ET I NG y
relaciones laborales necesita aca-
demia de G etafe para impartir cur-
so. Llamar a los teléfonos de con-
tacto: 916837816 y 916839711.

(D EM AND AS)

ALEM Á N E I NGLÉ S, clases a do-
micilio. G ran experiencia. Teléfono:
916963083.

ALEM Á N, estudiante con expe-
riencia imparte clases a domicilio
en G etafe y zonas adyacentes. 8
euros la hora.Teléfono: 635941201.

Á LGEBRA, cá lculo, física, química,
electrónica, estadística, ecuaciones
diferenciales y otras. F ísico con 10
añ os de experiencia da clases a do-
micilio. B uenos resultados. 16 eu-
ros hora. Teléfonos: 605072572 y
912952763.

CLASES A D O M I CI LI O de ofimá ti-
ca e inglés (12 euros/ hora). Diplo-
mada en magisterio. Telefono:
646867669.

CLASES P ART I CULARES de apo-
yo, idiomas e informá tica. Teléfono
de contacto: 916839711.

T RABAJO
(O F ERT AS)

ASESO RES D E I NV ERSI Ó N selec-
ciona multinacional para su nueva
delegación en G etafe. S e ofrece
plan de formación y carrera profe-
sional. M ayores de 25 añ os. E xpe-
riencia valorable. Teléfono de con-
tacto: 916652650.

AT ENCI Ó N AL CLI ENT E y super-
visión de equipos de trabajo, em-
presa líder en el cuidado personal
busca personas abiertas, a tiempo
parcial o completo. Altísimos in-
gresos segú n dedicación.Teléfono:
680683308. S heila.

BUSCO oficiala de peluquería con
experiencia, en V illaverde Alto. Te-
léfono: 917950249.Toñ i.

CO M ERCI AL SE NECESI T A zona
de G etafe, ambos sexos, no es ne-
cesaria experiencia, para 1/ 2 jor-
nada o jornada completa. F orma-
ción a cargo de la empresa,
fijo+ comisiones y trabajo garanti-
zado.Teléfono: 609224019.

CO M ERCI ALES D E P UBLI CI D AD ,
prestigioso grupo editorial con una
gran implantación en el sector hor-
tofrutícola a nivel nacional y en el
sector servicios, cultura, investiga-
ción, viviendas, etc... N ecesitamos
comerciales publicitarios autóno-
mos con experiencia. E nviar perfil
profesional, foto reciente y pro-
puesta económica al siguiente e-
mail: smabla59@ hotmail.com

F RUT ERO se necesita profesional
con experiencia, responsable para
próximo negocio. I ncorporación in-
mediata, buenos ingresos con par-
ticipación en beneficios. Teléfono
de contacto: 618279932.

I M P O RT ANT E GRUP O asegura-
dor selecciona comerciales para
su red de vida y ahorro. E levadísi-
mas comisiones. Teléfono de con-
tacto: 678450041.

I NGRESO S EX T RAS, tiempo par-
cial o completo, incorporación in-
mediata. S olicitar entrevista al
625511463.

I NGRESO S para amas de casa.
Teléfono de contacto: 647557348.

I NM O BI LI ARI A de G etafe precisa
chica entre 18 y 20 añ os con la
E S O  y conocimientos de informá ti-
ca. Teléfono: 916010626.

JEF E D E EQ UI P O se precisa para
empresa líder en buzoneo. Autó-
nomo con vehículo y equipo. Re-
muneración garantizada. Teléfono
de contacto: 917231038.

M CD O NALD ´ S necesita cubrir
puestos de personal de equipo pa-
ra el restaurante de G etafe C. Co-
mercial G etafe I I I . Avda. J uan Car-
los I , s/ n. E dad entre 17 y 35 añ os.
I nteresados, llamar de lunes a vier-
nes de 09.00 a 17.00 h. Teléfono:
916839877.

M cD O NALD ´ S necesita cubrir
puestos de personal para la apertura
de su nuevo restaurante. Llamar de
lunes a viernes de 9.00 a 17.00 horas
a los tlfno: 915239930 y 915239934.

NECESI T AM O S 15 personas para
cubrir distintos puestos a tiempo
parcial o completo.Tel.: 647557348.

NECESI T AM O S dependiente/ a pa-
ra tienda de ropa en C/  M adrid (G e-
tafe), con experiencia, para jornada
completa de lunes a sá bado.Teléfo-
no: 916823651.

(D EM AND AS)

ASI ST ENT A ESP AÑ O LA se ofre-
ce para trabajar por horas las ma-
ñ anas, 32 añ os. E xperiencia en ser-
vicio doméstico. 7,50 euros/ hora.
Teléfonos de contacto: 912952763
y 665093037.

CH I CA BI ELO RRUSA busca tra-
bajo, interna o externa. B uena pre-
sencia, simpá tica y muy trabajado-
ra. O lga. Teléfono: 670722539.

CH I CA D E 2 8 AÑ O S, tareas do-
mésticas por horas o media jorna-
da.Teléfono: 667003901.

CH I CA D E 3 9 AÑ O S, españ ola y
formal y responsable, se ofrece pa-
ra trabajar por horas como asisten-
ta. I nteresados llamar a los teléfo-
nos: 652488893 y 912267364.

CH I CA JO V EN ESP AÑ O LA se
ofrece para cuidar niñ os a partir de
las 15 h. hasta las 21-22 h. Llamar
tardes.Teléfono: 657230456.

CH I CA P O LACA de 36 añ os, ha-
blando españ ol, sería y responsa-
ble, con experiencia, se ofrece para
tareas domésticas, limpieza, plan-
cha y cuidado de niñ os. Teléfono:
645234196.

CH I CA SERI A y formal busca tra-
bajo en servicio doméstico, cuida-
do de niñ os o ancianos. Disponibili-
dad de horario a partir de las 16
horas. Loredana.Teléfonos de con-
tacto: 699593826 y 912952251.

CH I CA UCRANI ANA, con mucha
experiencia, se ofrece para trabajar
por horas en labores del hogar. Te-
léfonos: 912958277 y 666006547.

ESP AÑ O LA seria y responsable,
no fumadora, varios añ os de expe-
riencia, busca trabajo por horas.Te-
léfonos: 620718882 y 914489047.

M UJER de 45 añ os se ofrece para
trabajar por las mañ anas en servi-
cio doméstico, zona G etafe. E xce-
lentes informes de una familia de
la zona. Cristina. Teléfono de con-
tacto: 680374465.

M UJER M ED I ANA ED AD , desea
trabajar externa o por horas, por
las mañ anas, con ancianos o tare-
as del hogar. S ector G etafe. Teléfo-
no: 916960569.

M UJER M ED I ANA ED AD se ofre-
ce para cuidar personas mayores,
sólo mañ anas.Teléfono: 695644120.

M UJER UCRANI ANI A, de 49
añ os (con tarjeta de residencia) se
ofrece para trabajar por horas, o
externa. M uy responsable, de con-
fianza, seria y con referencias. Te-
léfono: 677654252.

P ERSO NA RESP O NSABLE espa-
ñ ola con experiencia se ofrece pa-
ra cuidar niñ os o tareas domésti-
cas. Z ona G etafe. M añ anas.
Teléfono de contacto: 678867487.

SE O F RECE señ orita para tareas
domésticas, con buenas referen-
cias y experiencia demostrable,
mañ ana y tarde o por horas.Teléfo-
no de contacto: 626999981

SEÑ O RA de 45 añ os con buenas
referencias se ofrece para trabajar
en limpieza o cuidado de niñ os por
horas, preferiblemente zona G etafe
y S ector I I I . Teléfono: 646510776.

SEÑ O RA de 45 añ os se ofrece para
servicios de hogar doméstico,exter-
na o por horas. Recomendaciones y
experiencia laboral en el sector.Cris-
tina.Teléfono: 637930363.

SEÑ O RA de 47 añ os busca trabajo
en servicio doméstico, cuidado de
niñ os y personas mayores, plan-
char, limpiar. A partir de las dos de
la tarde. Con experiencia y referen-
cias. Teléfono: 670442504.

SEÑ O RA de 52 añ os, para cuidar
personas mayores, horario disponi-
ble de inmediato. Teléfono de con-
tacto: 679938377.

SEÑ O RA ESP AÑ O LA se ofrece
para planchar y cuidar niñ os o per-
sona mayor. Teléfono: 658614660

SEÑ O RA responsable, con refe-
rencias, se ofrece para cualquier ti-
po de trabajo doméstico, cuidado
de niñ os y ancianos. interesados
llamar al siguiente nú mero de telé-
fono: 912883816.

SEÑ O RA seria y responsable se
ofrece para limpiar o cuidar niñ os
o ancianos. V ehículo propio.Teléfo-
no: 667410655.

SEÑ O RA seria y muy responsa-
ble se ofrece para trabajar por la
tarde a partir de las 16: 00 horas.
P lanchar, limpiar, cocinar, estar
con personas mayores, etc. Telé-
fono: 667841462.

SEÑ O RI T A de G etafe se ofrece pa-
ra limpieza o plancha por horas, lu-
nes, miércoles y jueves (8 euros la
hora). Teléfono: 916827573.

SEÑ O RI T A se ofrece para limpie-
za por las tardes, a partir de las
14.00 h. I nteresados llamar al telé-
fono de contacto: 916827573.

UCRANI ANA de 30 añ os se ofre-
ce para tareas de la casa. Teléfo-
nos: 679772020 y 916816900.

P I SO S
(CO M P RA EN GET AF E)

CO M P RO  P I SO a particular de 3
dormitorios. Al contado. E n G etafe.
Teléfono: 916821282.

(V ENT A EN GET AF E)

ALH Ó ND I GA, precioso piso total-
mente reformado, 90 m2, 3 dormi-
torios, 2 W C, terraza, calefacción
central, garaje y trastero. ¡E xcelen-
tes calidades!  ¡M ejor ver!  Teléfono
de contacto: 916834244.

CLASES P ART I CULARES, inglés,
física, química y matemá ticas. Te-
léfono de contacto: 696555380.

D I P LO M AD A EN ED UCACI Ó N
ESP ECI AL se ofrece para cual-
quier tipo de trabajo en el á mbito
educativo. E xperiencia en varios
trabajos.Teléfono: 600685276.

D I P LO M AD A EN M AGI ST ERI O ,
lengua extranjera, especialista en
inglés. Da clases particulares, to-
das las asignaturas. 1 añ o en O x-
ford. P rá cticas en un colegio del
Reino U nido. S andra. Teléfono:
635442584.

F RANCÉ S, profesor titulado con
prolongada residencia en F rancia
da clases particulares. Teléfonos:
916823349 y 670627797.

F RANCÉ S, profesora con 20 añ os
de experiencia docente imparte
clases de francés a domicilio, mé-
todo especial, precio económico.
Teléfonos de contacto: 679772020
y 916816900.

F RANCÉ S Y LENGUA ESP AÑ O -
LA, profesora de la E S O , licencia-
da en filología francesa e hispá ni-
ca, con experiencia demostrable,
imparte clases particulares.Teléfo-
no de contacto: 916817921.

GUI T ARRA ELÉ CT RI CA Y ES-
P AÑ O LA, clases particulares. E s-
tilos: pop, rock , blues, etc. Cancio-
nes, solos, ritmos. Teléfono:
916960168.

M AEST RA de educación primaria,
especialista en educación especial
y clases de apoyo con experiencia,
se ofrece para dar clases. Raquel.
Teléfono: 600685276.

M AEST RA ED UCACI Ó N ESP E-
CI AL imparte clases particulares a
todos los niveles. Teléfono de con-
tacto: 654593038.

M AEST RA I M P ART E CLASES de
apoyo a niñ os de primaria y secun-
daria. Técnicas de estudio y gran
experiencia, con buenos resulta-
dos.Teléfono. 912952063.

M AT EM Á T I CAS, clases particula-
res, nivel E G B , B U P , E S O  Y  CO U . Te-
léfono: 649212693.

M AT EM Á T I CAS, física, química
y biología. Clases particulares a
nivel P rimaria, E S O , B achiller, S e-
lectividad, F P  y adultos. Teléfono:
916956861.

M AT EM Á T I CAS, física y química.
E studiante de telecomunicaciones
da clases a niveles de E S O  y B achi-
llerato.Teléfono: 630153159.

M AT EM Á T I CAS, física y quÍ mica,
profesor con 20 añ os de experien-
cia da clases a E S O  y B achiller. Te-
léfono: 916959071.

M AT EM Á T I CAS, licenciado en
matemá ticas da clases a todos los
niveles, E S O , B achiller, F .P ., curso de
acceso a la universidad y 1º  de ca-
rrera y contabilidad financiera. Te-
léfonos: 661065495 y 676036103.

M Ú SI CA, profesora titulada con
amplia experiencia en pedagogía
mú sical da clases de piano, flauta,
armonía y lenguaje musical. P re-
paración para acceso a conserva-
torio. I nteresados llamar a los telé-
fonos de contacto: 916959071 y
665325208.

P RO F ESO R imparte clases parti-
culares a domicilio. Todas las asig-
naturas en todos los niveles de
E S O  y B achiller. E xperiencia y re-
sultados. E conómico. David. Telé-
fono: 916956889.

P RO F ESO RA D E I NGLÉ S titulada
se ofrece para dar clases en su
propio domicilio en G etafe. Todos
los niveles. G alia. Teléfono de con-
tacto: 669958691.

P RO F ESO RA T I T ULAD A imparte
clases de apoyo durante el curso
escolar a niñ os de P rimaria y E S O .
B uenos resultados. Teléfono de
contacto: 916968978.

RUSO , clases particulares a domi-
cilio. P rofesora nativa. 20 añ os de
experiencia docente. E conómico.
Teléfono: 679772020.

SERV I CI O
D O M É ST I CO

(O F ERT AS)

SE NECESI T A asistenta de hogar
para limpieza y plancha, de 15.30 a
19.30 horas de lunes a viernes. 320
euros al mes. Abstenerse perso-
nas sin referencias. I nteresados lla-
mar al siguiente nú mero de teléfo-
no de contacto: 916952623.

anuncios por pal ab ras

URGE
AUX I LI ARES

de ENF ERNERÍ A
GERO CULT O RES
para residencia

de mayores
en Getafe Norte

T el .: 91 6 96 1191

SE NECESI T AN
O F I CI ALES D E 1ª
Y AYUD ANT ES
D E ALBAÑ I L

T : 91 6 95 58 59
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anuncios por pal ab ras

GET AF E, piso 1ª  planta, 1 dormito-
rio, todo amueblado, ventanas de
aluminio, reforma hecha para en-
trar a vivir, calefacción nocturna, a
5 minutos de universidad y 10 de
M etrosur, bañ o y cocina reforma-
dos, cocina con electrodomésticos.
38.000.000 pts. P recio negociable.
U rge.Teléfono: 916833794.

GET AF E, venta de piso. M uy bien
comunicado en la avenida de E s-
pañ a, 3 dormitorios, 1 a/ e, salón de
paso. Cocina amueblada. B añ o
completo reformado, instalaciones
nuevas, gran terraza cerrada y tras-
tero 13 m2. 245.000 euros. N ego-
ciables. Teléfonos: 620144007 y
679373573.

JUAN D E LA CI ERV A, piso refor-
mado, 3 dormitorios, terraza, exte-
rior. ¡Luminoso!  204.400 euros. Te-
léfono de contacto: 916834244.

JUAN D E LA CI ERV A. P iso de 60
m2, 2 habitaciones, 1 bañ o comple-
to, cocina amueblada con electro-
domésticos, ascensor, terraza
acristalada, calefacción tarifa noc-
turna, dobles ventanas, p/ i pino, to-
do reformado. P articular. 228.410
euros.Teléfono: 699653089.

JUAN D E LA CI ERV A, piso de 110
m2 ú tiles, reformado, 4 dormitorios,
totalmente exterior, 2 terrazas, ca-
lefacción central, gas natural, aire
acondicionado. ¡Cerca del M etro-
sur!  Teléfono de contacto:
916834244.

K ELV I NAT O R. 95 m2, 3 dormito-
rios, 2 bañ os, salón independiem-
te, todo amueblado, 6 armarios
empotrados, ventanas Climalit,
puertas de roble, parquet, calefac-
ción, gas natural, ascensor, garaje,
trastero. 360.000 euros. I nteresa-
dos llamar al siguiente nú mero de
teléfono: 619921850.

K ELV I NAT O R, se vende piso (fren-
te a nuevo M ercadona). P iso pri-
mero, 90 m2 ú tiles, 3 dormitorios,
a/ a, doble ventana en todo el piso,
a/ e, trastero, 2 plazas de garaje,
440.000 euros.Teléfono de contac-
to: 667658945.

K ELV I NAT O R, seminuevo, 3 dor-
mitorios, salón independiente, 2
W C. B uenas calidades, amueblado,
garaje y trastero. ¡M uy bonito!
348.000 euros.Teléfono de contac-
to: 916834244.

P Z A. GÁ LV EZ , exterior, 95 m2 ú ti-
les, 1ª  planta, 3 dormitorios, 2 ba-
ñ os, cocina amueblada, g/ n, clima-
lit, nuevo, 5 añ os. P laza de garaje
opcional. 330.000 euros. Llamar al
teléfono de contacto: 649723127.

SAN I SI D RO , C/  V aldemoro, piso
bajo, exterior, 2 dormitorios.
34.000.000 pts. Teléfono de con-
tacto: 616783486.

SAN I SI D RO , particular vende
apartamento, exterior, 1º , patio,
gress, cocina individual, terraza
acristalada, p/ b. 135.227 euros. Te-
léfono de contacto: 652186021.

SAN I SI D RO . P iso 98 m2 ú tiles, 2ª
planta, 3 dormitorios, 2 bañ os com-
pletos, terraza y tendedero, cale-
facción, a/ a, a/ e, totalmente refor-
mado, ascensor en proyecto.
G araje opcional. 264.500 euros.Te-
léfono: 646540696.

SAN I SI D RO , precioso aparta-
mento, seminuevo. ¡B uenas calida-
des!  G as natural, ascensor, garaje.
¡M ejor ver!  Teléfono de contacto:
916834244.

SAN I SI D RO , vendo piso, bajo,
bien comunicado. P recio a conve-
nir. I nteresados llamar al siguiente
nú mero de teléfono de contacto:
616783486.

SECT O R I I I . P recioso chalet ado-
sado de esquina, 4 plantas, 275 m2

construidos, má s 120 m2 de jardín,
cocina valorada en 36.000 euros. 4
dormitorios, 2 bañ os má s aseo, pis-
cina, pistas de tenis y otros depor-
tes, reformado, sótano, bodega.
M uy baja comunidad. I nteresados
llamar al siguiente nú mero de telé-
fono de contaco: 636062269.

V END O  P I SO en avenida de Ara-
gón con ascensor, 60 m2, 3 dormi-
torios, exterior, totalmente refor-
mado. 225.000 euros. G araje
opcional 22.000 euros. Teléfonos:
606193285 y 916950932.

V END O  P I SO en G etafe, frente
C.C. J uan de la Cierva, 4ª  planta, 3
dormitorios, salón, cocina, bañ o
completo, amplia terraza. B omba
de aire frío y calor. g/ n. 200.000 eu-
ros.Teléfono: 916962370.

V END O  P I SO en G etafe. Laguna
de J oatzel, 93 m2, 2ª  planta, todo
exterior, luminoso, 3 dormitorios, 2
bañ os completos, salón 22 m2, par-
quet, a/ e, c/ i, doble ventana, ascen-
sor, zonas verdes. 304.000 euros.
Teléfono: 625113035.

V END O  P I SO en zona Alhóndiga.
Totalmente reformado, 2 habitacio-
nes, cocina amueblada, salón in-
dep. con terraza, bañ o completo,
trastero. Calefacción con t/ n. Telé-
fono de contacto: 646208627.

Z O NA CENT RO , de 98 m2 ú tiles,
amplio salón comedor, 3 dormito-
rios, reformado, terraza, gas natu-
ral. ¡I nmejorable situación!  286.000
euros. Teléfono de contacto:
916834244.

Z O NA CENT RO , de 120 m2, amplio
salón comedor, 3 dormitorios, W C
completo, reformado, amueblado,
terraza grande, cocina con electro-
domésticos. 296.300 euros. Teléfo-
no de contacto: 916834244.

(V ENT A F UERA D E GET AF E)

GRI Ñ Ó N, particular, chalet parea-
do de esquina, 2 plantas+ sótano,
250 m2 habitables, 520 m2 de par-
cela, reforma a estrenar. 378.637
euros. I nteresados llamar al teléfo-
no de contacto: 629162083.

P ARLA, F uentebella,80 m2,3 dormi-
torios, salón comedor,cocina amue-
blada,bañ o completo, terrazas acris-
taladas, c/ c, tarima flotante, puertas
de roble, reformado, piscina y zonas
deportivas.Teléfono: 607460983.

P I NT O , La Tenería, apartamento de
45 m2+ 30 m2 de patio, nuevo, gara-
je y trastero. 190.000 euros. Teléfo-
no de contacto: 609227733.

V I LLAV ERD E BAJO , vendo piso, 3
dormitorios, 1 bañ o, todo amuebla-
do, 70 m2. P recio: 171.288 euros.
Teléfono de contacto: 679770183.

Z ARZ AQ UEM AD A (LEGANÉ S) ,
C/ M onegros. B ien comunicado cer-
cano a M etro y Renfe, completa-
mente reformado, 3 dormitorios,
cocina, bañ o, comedor, terraza. Te-
léfono: 609030549.

(ALQ UI LER EN GET AF E)

AV ENI D A D E AND ALUCÍ A,Apar-
tamento. 1 dormitorio, urbaniza-
ción cerrada con piscina, trastero,
totalmente amueblado. A estrenar.
650 euros. I mprescindible aval. Te-
léfono: 647657739 

CH ALET  SECT O R I I I alquilo, coo-
perativa N uevo H ogar, céntrico, a 2
min. de metro, 4 dormitorios, 2 ba-
ñ os y 1 aseo, buhardilla, totalmente
amueblado, a/ a, a/ e, garaje para 2
coches, disponible en octubre de
2005. N ecesario aval. Renta 1.200
euros.Teléfono: 617654119.

ALH Ó ND I GA, se vende piso, 100
m2, 3 dormitorios.Teléfono de con-
tacto: 916827671.

ALH Ó ND I GA, se vende piso, muy
soleado, 4ª  planta, cerca de la es-
tación G etafe Central. Teléfonos:
916963214 y 616282762.

D Ú P LEX - Á T I CO en venta en G e-
tafe (C/  M adrid, 98 3º  K ). 163,50 m2.
800.000 euros. Teléfono de con-
tacto: 659969300.

C/ M AD RI D , se vende piso, 115
m2, 3 dormitorios, 2 cuartos de ba-
ñ o, c/ c, a/ a, cocina recién amue-
blada, terraza en el salón forrada
de madera, moldura de escayola
por toda la casa, puertas de roble
nuevas. M uy bonito. I nteresados
llamar al teléfono: 620236179.

GET AF E, apartamento nuevo a
estrenar, 42 m2, 1 dormitorio, sa-
lón, bañ o, tendedero, cocina ame-
ricana, suelos de tarima y gress,
a/ a, armario empotrado, climalit,
todo exterior, bajo, muy bonito.Te-
léfono: 625167731.

GET AF E. Avda de Aragón, piso 3ª
planta, 60 m2, 3 dormitorios, 2 te-
rrazas, con ascensor. 215.000 eu-
ros. G araje opcional 22.000 euros.
Teléfonos: 916950932 y 66193285.

GET AF E AYUNT AM I ENT O , bajo
ext., 3 dormitorios, bañ o completo,
patio, 60 m2, reformado. 180.000
euros.Teléfono: 686101310.

GET AF E. C/ G arcilaso. N ueva cons-
trucción. Á tico de 2 dormitorios
con amplísima terraza, trastero y
plaza de garaje incluidos, cuarto de
bañ o completo, c/ i de roble, a/ e fo-
rrados, cocina amueblada, c/ i por
g/ n, radiadores de aluminio, a/ a, vi-
deoportero, sistema de seguridad.
E studiamos sus posibilidades de
pago.Teléfono: 916837373.

GET AF E CENT RO , exterior, 75 m2,
planta 3º , 3 dormitorios, cocina
amueblada, bañ o, terraza, zonas
comunes, 2 a/ e, c/ c, gress, clima-
lit, p/ i roble. Reformado. 211.000
euros.Teléfono: 916019233.

GET AF E CENT RO , P iso de 2 dor-
mitorios (antes 3), cocina amue-
blada con electrodomésticos, te-
rraza, calefacción calor azul,
exterior. ¡Reforma a estrenar!  ¡P re-
cioso piso!  ¡M ejor ver!  42.300.000
pts/ 195.330 euros. I nteresados lla-
mar al teléfono: 9168342444.

GET AF E CENT RO , P iso de 3 dor-
mitorios, cocina francesa amue-
blada, patio privado de 10 m2, gas
natural. ¡P recioso piso!  ¡Completa-
mente reformado!  47.170.000
pts/ 283.500 euros. I nteresados
contactar en el siguiente teléfono:
9168342444.

GET AF E CENT RO . P iso 100 m2,
4º , salón 56 metros, 2 dormitorios,
cocina y bañ o, salón de diseñ o.
269.950 euros. N o agencias. Telé-
fono: 629891371.

GET AF E CENT RO , vendo aparta-
mento, obra nueva, directamente
propietario, 1 dormitorio, salón, co-
cina americana, bañ o, 49 m2, as-
censor, calefacción t/ n. 300.000
euros.Teléfono: 679227871.

GET AF E CENT RO , vendo piso, 94
m2, 4 dormitorios, cocina amuebla-
da, a/ a, exterior, cerca de renfe.
253.000 euros. N o agencias. Tar-
des.Teléfono: 618741047.

GET AF E NO RT E, piso renta libre,
2 dormitorios, salón independien-
te, 2 W C, aire acondicionado, gara-
je trastero. ¡U rbanización con pis-
cina!  ¡M ejor ver!  I nteresados
llamar al siguiente nú mero de te-
léfono: 916834244.

SE ALQ UI LAN D O RM I T O RI O S
I ndependientes con cocina, salón,
bañ o completo y calefacción cen-
tral. P or 230, 250, 290 euros segú n
tamañ o. Teléfono: 691400561.

SECT O R I I I , se alquila duplex, 150
m2, má s 40 de jardín, 4 dormitorios,
3 bañ os, garaje y trastero, zona
ajardinada. P ara entrar, colonia
N uestra S eñ ora de Loreto, a 5 min.
de M etrosur (Conservatorio). 1.100
euros/ mes. Teléfonos: 916596215
y 675067383.

Z O NA CAT ED RAL, alquilo piso, 2ª
planta, exterior, 2 habitaciones, co-
cina amueblada.650 euros comuni-
dad incluida.Teléfono: 616613292.

(ALQ UI LER F UERA 
D E GET AF E)
ALQ UI LER AP ART AM ENT O en
Torrevieja (Alicante), 2 dormitorios,
piscina, garaje, a/ a, todo equipado,
ascensor nuevo. Q uincenas, meses
o largas temporadas, centro del
pueblo.Teléfono: 699347110

LEGANÉ S, F RENT E A P ERED A,
apartamento de 1 dormitorio, total-
mente amueblado, 650 euros, im-
prescindible aval. Teléfono de con-
tacto: 647657739.

P ARLA, 3 dormitorios, piscina y ca-
lefacción. 600 euros/ mes (gastos
incluídos). S e requiere nómina co-
mo garantía. I nteresados llamar al
siguiente teléfono: 916829745.

M ARGARI T AS, situado frente a
U niversidad, 3 dormitorios, 4ª  plan-
ta exterior, completamente refor-
mado, amueblado, calefacción t/ n,
teléfono y tv en habitaciones, ba-
ñ era de hidromasaje.Aval bancario
o de propiedad. 690 euros. Teléfo-
nos: 618164057 y 619794528.

P I SO  EN ALQ UI LER, G etafe cen-
tro, calefacción, a/ a, 3 dormitorios,
amueblado. 700 euros/ mes.Teléfo-
no de contacto: 916813741.

SAN I SI D RO , precioso piso de 2
dormitorios, exterior, reformado, 1ª
planta. ¡M ejor ver!  Teléfono de con-
tacto: 916834244.

SE ALQ UI LA CH ALET en S ector
I I I , Las Laderas, 3 bañ os, 3 dormito-
rios, cocina, salón, buhardilla y só-
tanos totalmente adaptados, gara-
je y patio. 1.200 euros. Teléfono:
916830656.

SE ALQ UI LA D Ú P LEX , en S ector
I I I . 150 m2+ 40 m2, jardín a estrenar.
Z ona privada ajardinada. 1.000 eu-
ros.Tels.: 916596215 ó 675067383.

SE ALQ UI LA P I SO en G etafe Cen-
tro, a 2 min. de la estación, 1º , 4 dor-
mitorios amueblado. 950 euros. I m-
prescindible 3 meses de fianza y el
corriente, necesaria nómina. Teléfo-
no.916964939.

SE ALQ UI LA P I SO  en G etafe con
opción a plaza de garage 650 euros.
Teléfono: 660962893.

(D EM AND A D E ALQ UI LER
F UERA D E GET AF E)

M AD RI D , cualquier zona, pareja
españ ola busca apartamento, 1
dormitorio amueblado, exterior
con terraza, bien comunicado, ur-
ge para entrar a vivir. S in aval. N o
agencias. 400 euros. I nteresados
contactar por teléfono: 626233389
o por correo electrónico al el si-
guiente e-mail: maylecasadogo-
mez@ yahoo.es.

P ARCELAS Y
F I NCAS RÚ ST I CAS

(D EM AND A
D E T ERRENO S)

GET AF E. Compramos solares y ca-
sas viejas. Llá menos e infórmenos.
P agamos al contado. I nteresados
llamar al siguiente nú mero de telé-
fono de contacto: 916837373.

(V ENT A)

RET UERT A D EL BULLARQ UE,
Ciudad Real. P arcela 5.000 m2, va-
llada viñ a, olivos, á rboles frutales,
zona regadío, instalación por go-
teo, tractor, nave. M uy económica.
I nteresados llamar al siguiente nú -
mero de teléfono de contacto:
916957929.
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SE ALQ UI LA LO CAL en G etafe
(C/ S ta. B á rbara, próximo a U niversi-
dad), 70 m2. Reformado. Listo para
entrar, 2 W C. I deal para despacho,
consultorio, oficina. P recio 400 eu-
ros. I nteresados llamar a lo tlfnos:
676450473 o 916960126 (noches).

SE ALQ UI LA LO CAL zona centro,
nuevo, 80 m2+ 20 m2 de patio, con
bañ o, agua, luz. 750 euros. Teléfo-
no: 639774569.

(ALQ UI LER F UERA 
D E GET AF E)

V I LLAV ERD E BAJO , alquilo local,
60 m2, ideal para peluquería, calle
comercial, frente autoservicio Día.
Llamar al teléfono: 916962916.

(CO M P RA EN GET AF E)

CO M P RO  P ARCELA en P olígono
I ndustrial Los O livos. 500 m2 aproxi-
madamente, preferentemente pri-
mera fase.Teléfono: 627845114.

(V ENT A EN GET AF E)

GET AF E CENT RO , vendo local.
100.000 euros. I nteresados llamar
al siguiente nú mero de teléfono de
contacto: 639781161.

LO CAL en venta zona centro pea-
tonal (próximo al Ayuntamiento) 70
m2. 168.283 euros. I nteresados lla-
mar al siguiente nú mero de teléfo-
no de contacto: 916010626.

O F I CI NAS de 200 m2, entradas
por C/  Arboleda y C/  S an I sidro. 8
despachos, 4 bañ os, climatizadas.
P osibilidad de dividir en 2.Teléfono
de contacto: 915223986.

V ENT A de trasteros y plazas de
garaje. K elvinator. Teléfono de con-
tacto: 916955859.

(T RASP ASO  EN GET AF E)

CENT RO  D E ACUP UNT URA Y
M ASAJES se traspasa en G etafe
Centro. P leno funcionamiento, por
no poder atender. E xcelente opor-
tunidad para fisioterapeutas y ma-
sajistas, acupuntores, naturópatas
y esteticistas. M uy buen precio.Te-
léfono: 617232875.

SE T RASP ASA LO CAL CO M ER-
CI AL, 95 m2, C/  Toledo, 6 (J unto Ay-
to.), apto para cualquier negocio,
pizzería con terraza actualmente.
Teléfono: 661937995.

T I END A RECI É N I NAUGURAD A
se traspasa, renta baja. Centro de
G etafe. P recio a convenir.Teléfo-
nos: 916017941 y 917977359.

(T RASP ASO  F UERA
D E GET AF E)
LEGANÉ S T RASP ASO alimenta-
ción y frutos secos. E n muy buena
zona, funcionando y con clientela.
Cerca de colegio, hospital y M etro.
U rge por no poder atender, 16.000
euros.Teléfono: 605524504. E lena.

(V ENT A F UERA
D E GET AF E)

LEGANÉ S, zona H ospital, local de
35 m2. Teléfono: 916941628.

M O T O R
(V ENT A)

BM W  3 2 0 D I É SEL, 136 cv,añ o 2000,
climatizador, perfecto estado, 50.000
k m.16.500 euros.Teléfono: 629259401.

BM W  52 0, 170 cv, 130.000 k m. Li-
bre de revisiones, nacional, azul,
perfecto estado, diciembre 2000.
13.600 euros.Teléfono: 607745814.

BM W  52 5, M atrícula M -U D.1.600 eu-
ros.Teléfono: 916836345 (20: 00 horas).

M ERCED ES E2 2 0 CD I , caja nueva,
plata,octubre 2002, todos los extras.
27.346 euros.Teléfono: 629259401.

M ERCED ES E2 90 T D , avantgarde,
diciembre del 97, automá tico.
16.250 euros.Teléfono: 665523806.

P EUGEO T  2 05 GENERACI O N, añ o
1997,a/ a,e/ e,155.000 k m,buen esta-
do.2.700 euros.Teléfono: 617684464.

SEAT  T O LED O  1.9, 110 cv, añ o
2002, gris medio, todos los extras.
13.000 euros.Teléfono: 649885427.

T O YO T A RAV - 4, M odelo Luna, añ o
2001, 71.000 k m., 5 puertas, color
plata, a toda prueba. 17.000 euros.
Teléfono de contacto: 653611812.

V O LK SW AGEN GO LF  4. T D I , ven-
do. 130 cv, climatizador, ordenador,
cargador frontal, suspensión sport,
muy equipado y bonito, con libro de
revisiones.Teléfono: 635412272.

GARAJES
(ALQ UI LER/V ENT A
EN GET AF E)

(O F ERT AS)

ALQ UI LO  P Z A. D E GARAJE cerca
de Renfe y P olicia (C/  E steban Te-
rradas). Teléfono: 665271493.

ALQ UI LO  P Z A. D E GARAJE para
moto, zona K elvinator (C/  J oan
F ont). Teléfono: 645972829.

ALQ UI LO  P Z A. D E GARAJE pró-
xima a G . P alacios (C/  M oraleja). 80
euros. G araje en comunidad y puer-
ta automá tica con mando. Teléfo-
no: 687537323.

AV D A. ESP AÑ A, frente al P olide-
portivo J uan de la Cierva. P za de ga-
raje. I nteresados llamar al siguiente
nú mero de teléfono de contacto:
916815590. Llamar de 14.30 a
16.30 h.

C/ EST EBAN T ERRAD AS plaza de
garaje en G etafe. Cerca del cercaní-
as. 80 euros. Teléfonos: 916822105
y 665271493.

LO CALES, NAV ES
Y O F I CI NAS

(ALQ UI LER EN GET AF E)

ALQ UI LO  LO CAL, en G etafe, 86
metros, bien situado, junto a entra-
da galería comercial, ideal para
cualquier negocio, C/  J uan de la
Cierva. Llamar al teléfono de con-
tacto: 916828540 ó 677269181.

AULA D E I NF O RM Á T I CA, se al-
quila en G etafe. Teléfono de con-
tacto: 916837816.

GET AF E CENT RO , se alquila local,
230 m2, con todas las instalacio-
nes. Contactar en el siguiente telé-
fono: 916827671.

LO CAL ACO ND I CI O NAD O alqui-
lo para cualquier negocio u oficina.
I deal para peluquería. 40 m2 ú tiles,
con servicio, lavabo, cierres ciegos,
local de esquina. S ector I I I . 450 eu-
ros+ I V A. Teléfono: 916959071.

LO CAL CO M ERCI AL alquilo en
G etafe. Z ona K elvinator, avda. del
F errocarril. 15 m de fachada, 105
m2. P recio: 1.382 euros/ mes+ co-
munidad+ I V A. Teléfono de contac-
to: 916960284.

LO CAL CO M ERCI AL en G etafe
N orte, se alquila. C/  M aría M oliner
nº  3. 60 m2 en bruto, 8 metros de
fachada. Acera de 20 m de ancho
para cualquier tipo de actividad.Al-
quiler gratis con condiciones.Telé-
fono: 615209831.

LO CAL de 120 m2, zona centro
(detrá s del Ayuntamiento), refor-
mado. Alquiler 1.052 euros+ I V A.
Teléfono de contacto: 696811999.
P reguntar por J uan.

LO CAL EN GET AF E se alquila (zo-
na avda.de E spañ a),250 m2,mucha
fachada y salida a dos calles. P recio
a convenir.Teléfono: 678526081.

NAV E I ND UST RI AL en G etafe, P I .
S an M arcos.400 m2+ 40 m2 de ofici-
nas. P atio trasero y delantero. Con
luz y agua.Teléfono: 639303663.

V ENT A D E M UEBLES,
ELECT RO D O M É ST I CO S 
Y O BJET O S

ARM ARI O  D E M AD ERA,4 puertas,
en muy buen estado.Tel.: 617913732.

AP ARAT O  D E A/A nuevo. M ovible
con ruedas. M ejor ver. 200 euros.
I nteresados llamar al siguiente nú -
mero de teléfono: 916826628.

CALD ERA A GAS, sin uso, modelo
Roca N 9M -15. 205 euros. Teléfono
de contacto: 617913732.

CARRO  T I END A CO M ANCH E
modelo atlanta. P oco uso. P ara
má s información llamar al teléfono:
916845137. Carmen.Tardes.

D O RM I T O RI O  JUV ENI L, tubo ro-
jo, 2 camas, con somieres de lamas
de madera, escritorio y estantería
con 3 estantes. 200 euros. Teléfo-
nos: 916844860 y 699760432.

H ABI T ACI Ó N I NF ANT I L blanca y
azul, cama, litera, armario y rinco-
nera. E studio con 3 muebles bajos
con cajones. 300 euros. Teléfono:
916844860.

JAULA D E H AM ST ER con madri-
guera, 5 euros.Tel.: 916828006.

LI T ERAS de I K E A,gris cromado per-
lado. 80 euros. Teléfono: 916836345
(20.00 horas).

M AQ UI NARI A D E H O ST ELERÍ A
vendo por cierre de negocio (má -
quina de hielo I TV  P ulsar 45, lava-
vasos línea blanca LC 1500, a/ a de
13.500 frigorías, armario frigorífico
6 puertas). Teléfono de contacto:
916823483.

M ESA D E SALÓ Nmá s 4 sillas,color
cerezo y tapizado en burdeos. B uen
estado.120 euros.Tel.: 916965535.

M O NI T O R AO C,17” ,pantalla plana.
M uy buen estado.Tel.: 655371032.

M UEBLES D E CO CI NA vendo, es-
tilo moderno, buen estado, 2 fren-
tes, uno de 2,60 m y otro de 1,60
m, con horno y vitro, diseñ o espe-
cial. 600 euros.Tel.: 916650495.

M UEBLE SALÓ N de 2,60 m en buen
estado.150 euros.T.: 916828006.

O RD ENAD O R CP U AM D , 605
M hz, 144 M b de Ram, 14 G b de dis-
co duro, tarjeta de red (E thernet), 2
U S B , tarjeta grá fica AG P , sonido
S ound B laster 64, placa base G iga-
bite, con W indow s X P  profesional
instalado, ideal para principiantes.
99 euros.Tel.: 687238723. Chus.

O RD ENAD O R CP U, Celeron 1.200
M hz, 160 M b de Ram, 14 G b de dis-
co duro, tarjeta grá fica AG P , sonido
S ound B laster 64,2 U S B , tarjeta de
red (E thernet), modem interno a 56
K bps, caja de torre nueva, con W in-
dow s X P  profesional instalado. 180
euros.Teléfono: 687238723. Chus.

O RD ENAD O R CP U, P entiun I I I ,
700 M hz, 144 M b de Ram, 13 G b de
disco duro, tarjeta grá fica AG P , tar-
jeta de sonido S B  64 U S B , tarjeta de
red (E thernet), modem interno a 56
K bps, caja de torre nueva, con W in-
dow s X P  profesional instalado, pa-
ra principiantes. 110 euros. Teléfo-
no: 687238723 Chus.

O RD ENAD O R CP U, P entiun I I I , 801
M hz, marca N E C, 192 M b de Ram,
15 G b de disco duro, tarjeta grá fica
AG P  M od. W oodoo, tarjeta de soni-
do integradas, modem interno a 56
K bps, tarjeta de red, lector de alta
velocidad,2 U S B , placa base gigante
con W indow s X P  profesional insta-
lado,130 euros. I nteresados contac-
tar en el siguiente teléfono de con-
tacto: 687238723. Chus.

O RD ENAD O R CP U, P entiun I I I ,
1.000 M hz, 192 M b de Ram, 22 G b
de disco duro, tarjeta grá fica AG P ,
tarjeta de sonido integradas, mo-
dem interno a 56 K bps, 2 U S B , tar-
jeta de red (E thernet), con W indow s
X P  profesional instalado. 170 euros.
Teléfono: 687238723. Chus.

RI NCO NERAde piel,negra,vendo.5
plazas. 250 euros. Teléfono de con-
tacto: 916953809.

SE V END E SI LLA de transporte,
adaptada para subir y bajar escaleras
para personas sin posibilidad de mo-
vimiento, como las utilizadas para
ambulancias ligera y a estrenar. P re-
cio económico.Teléfono: 617761247.

SI LLAS. 4 sillas color haya para sa-
la de estar. 40 euros. Teléfono de
contacto: 916965535.

SI LLO NES I ND I V I D UALES vendo
2. Color mostaza. M uy buen esta-
do. 100 euros. Teléfono de contac-
to: 916965535.

SO F Á , de 2 plazas, granate, semi-
nuevo. P or traslado. 140 euros. I n-
teresados llamar al teléfono de
contacto: 660265085. J uan.

SO F Á de 3 con chaiselonge, color
azul, vendo. M uy buen estado,
prá cticamente nuevo. E ntre 150 y
200 euros.Teléfono: 667441960.

SO F Á S, vendo 2 de 1 plaza, 40 eu-
ros cada uno, y dos sillas, 10 euros
cada una. I nteresados llamar al si-
guiente nú mero de teléfono de
contacto: 916817836.

T RI CI CLO  D E AD ULT O  con mar-
chas y plegable. N uevo. Con dos
cestas. G etafe S ector I I I . Teléfono:
616062269.

V END O  CUNA de madera con col-
chón y ropita. 120 euros. P ara má s
información teléfono: 916844134.

V END O  D O RM I T O RI O  JUV ENI L
completo, seminuevo, mejor verlo.
Regalo 2 estores y radiador. I ntere-
sados llamar a los siguientes telé-
fonos de contacto: 620150745 y
916933247.Tardes.

V END O  M ESA O V ALAD A de ma-
dera (1,70 x 90) desplegable a 3 m.,
con 2 alas. M á s 5 sillas a juego (co-
lor caoba, recién tapizadas) 400 eu-
ros. I nteresados contactar en el si-
guiente nú mero de teléfono de
contacto: 916995799.

V END O  puerta de entrada de ma-
dera maciza, sin uso, con marcos.
82x2 metros. Abre hacia la izquier-
da. P ara má s información llamar al
teléfono: 617913732.

V END O  puerta de salón de dos ho-
jas, acristalada, de 0,72x2 metros y
0,42x2 metros, sin usar. I nteresa-
dos llamar al siguiente nú mero de
teléfono de contacto: 617913732.

C/ H ERNÁ N CO RT É S, 8. Amplia
plaza se alquila por 75 euros/ mes.
Teléfono: 916810339. A partir de
las 19.00 h.

C/ P O LV O RANCA. S e alquila pza.
de garaje para moto zona centro
de G etafe. C/  P olvoranca-V aldemo-
rillo. M ando a distancia. 40 euros.
Teléfono: 916820237.

C/ SAN V I CENT E. S e alquila plaza
de garaje. Detrá s de H acienda. 90
euros. Teléfonos de contacto:
916953117 y 639592267.

GET AF E. C/  E studiantes. P za. de
garaje para coche en edificio nue-
va construcción. Llave en mano.
E studiamos sus posibilidades de
pago.Teléfono: 916837373.

GET AF E. C/  E studiantes. P za. de
garaje para moto en edificio nueva
construcción. Llave en mano. E stu-
diamos sus posibilidades de pago.
Teléfono: 916837373.

GET AF E. C/  G arcilaso. P za. de ga-
raje para moto en edificio nueva
construcción. Llave en mano. E stu-
diamos sus posibilidades de pago.
Teléfono: 916837373.

K ELV I NAT O R. C/  Ramón Rubial,
fá cil acceso y mando a distancia.
65 euros. I nteresados llamar al si-
guiente nú mero de teléfono de
contacto: 618741047.

K ELV I NAT O R. C/  Terradas. P za. de
garaje para coche en edificio nue-
va construcción. Llave en mano.
E studiamos sus posibilidades de
pago.Teléfono: 916837373.

K ELV I NAT O R. C/  Terradas. P za. de
garaje para moto en edificio de
nueva construcción. Llave en ma-
no. E studiamos sus posibilidades
de pago.Teléfono: 916837373.

K ELV I NAT O R. S e alquila plaza ga-
raje. 55 euros/ mes. I nteresados lla-
mar a los siguientes nú meros de
teléfono de contacto: 916821997 y
628338964.

(D EM AND AS)

BUSCO plaza de garaje en zona de
S an I sidro. Teléfono: 659424787.
V ictor P etryk .

BUSCO plaza de garaje en zona de
S an I sidro.Teléfono: 685440334.

(ALQ UI LER/V ENT A
F UERA D E GET AF E)

C/ D E LAS V ACAS (V ALD EM O -
RO ) . 2 plazas de garaje. S e alquilan
juntas o separadas. 55 euros. Telé-
fono: 916840581.

LA T ENERÍ A (P I NT O ) . P laza de
garaje para moto en edificio de
nueva construcción. Llave en ma-
no. E studiamos sus posibilidades
de pago.Teléfono: 916837373.

LEGANÉ S (Z ARZ AQ UEM AD A) .
Avda. La M ancha. 15.000 euros ne-
gociables. Teléfono: 665271493.

ANI M ALES
SE REGALAN CACH O RRO S, na-
cidos el 30 de marzo del 2006.
Charo. I nteresados llamar al teléfo-
no de contacto: 6296884130.

contactos
1.-  CÓ M O  P O NER UN ANUNCI O : M anda la palabra ANUNGC al 5088. E l sistema te pedirá  que escribas el texto y éste llegará  en tiempo real a la sección y te asignará  el código de tu anuncio.
2 .-  CÓ M O  CO NT EST AR A UN ANUNCI O : M anda la palabra CO NT GC al 5088. E l sistema te pedirá  la referencia del anuncio, envíala y el sistema te pedirá  el texto que quieres enviar. E l anunciante lo recibirá  en
tiempo real. 3 .-  CÓ M O  D ARSE D E BAJA: M anda la palabra BAJAGC +  un espacio +  el  có digo de tu anuncio al  5088. E jemplo: B AJ AG C 1234. S ólo se podrá  cursar la baja desde el móvil que puso el anuncio.
I M P O RT ANT E: P rivacidad total. Los nú meros de los móviles está n siempre ocultos. E l sistema asigna claves a cada contacto para conectarlos entre sí y ni los anunciantes, ni el periódico, tienen acceso a los nú -
meros de los móviles de los anunciantes. Coste del mensaje 0,90 euros +  I V A (para operador vodafone) /  1,20 euros +  I V A (para operadores amena y movistar). M ayores de 18 añ os.

F UENLABRAD A
Local  13 0 m2

In s o n o r i z ado ,
i deal  p ar a cu al q u i er

t i p o  de n ego ci o .
Gran

O portunidad
I nversores

T : 6 50406 3 06

GET AF E
P O LI GO NO

LO S O LI V O S
Am p l i aci ó n

Ven do  p ar cel a 
i n du s t r i al , 525 m 2

T : 6 0903 12 2 1

ALQ UI LO  LO CAL 86  m2

Bien situado junto
a entrada Gal erí a

Comercial .
I deal  para cual q uier

negocio.
C/ Juan de l a Cierva.

916 82 8554- 6 772 6 9181

CH I CO  M O RBO SO de 36 añ os atlé-
tico, rubio con cresta, tatuado medio
cuerpo. Con ganas de sexo esporá -
dico, solo mujeres. Ref.: 6835630

CH I CO  3 6  AÑ O S atlético con ganas
sexo real esporá dico con mujeres ar-
dientes. Ref.: 6801073

M E GUST AN M AD URI T AS no im-
porta edad. Y o, chico 43 añ os. Ref.:
6796903

CH I CO  D O T AD O 20 cm busca mu-
jeres para pararlo bien, no te arre-
pentirá s. Ref.: 2236230

JO V EN 3 1 AÑ O S te haría realidad
los sueñ os má s eróticos de mujeres
insatisfechas. Ref.: 2232082

P AREJA JO V EN liberal busca simi-
lar o chica bisex para satisfacer to-
das nuestras fantasías.Ref.: 2232008

SO Y UNA M UJER que busca saciar
sus instintos má s bá sicos con un
hombre bien dotado y que sepa mo-
ver su lengua. Ref.: 6282881

¿ EST Á S ABURRI D O ? Y o te haré re-
vivir, con mis deseos má s salvajes
como el hacerlo en un campo a ple-
na luz del día. Ref.: 6282882

¿ T E Q UI ERES bañ ar conmigo? . S oy
la má s morbosa y tentadora que pue-
da pasar por imaginación, contésta-
me,vendo mis fotos,vídeos caseros y
lencería usada para ti.Ref.: 6282883

SO Y UNA JO V ENCI T A con un
cuerpo ardiente y muy morbosa,me
dejaría comer toda entera por ti, me
toco imaginá ndolo. Ref.: 6282885

M UJER M AD URA con buen culito
para tu disfrute, unos pechos gran-
des y un conejito caliente te espera
deseosa. Ref.: 6282886

CASAD A,busca hombre morboso y
dominante que tape el vacío que tengo
en mis tres agujeritos.Ref.: 6282887

AM ANT E del nudismo y el top-less
busca relaciones esporá dicas sin ta-
bú , atrévete.Ref.: 6282888

CUARENT O NA, viuda morbosa,ex-
perta en la cama, tengo mi cuerpo
lleno de fuego, ¿ tú  me lo apagarías?
Ref.: 6282889

¿ T E GUST ARÍ A hacer un trío con
nosotros?  S omos pareja bisexual
que busca chico que quiera experi-
mentar sensaciones nuevas.
Ref.: 6282890

M I  CUERP O está  siempre caliente,
busco quien me lo refresque, me
gustaría encontrar caballero educa-
do, cariñ oso y fogoso. Ref.: 6282891

M UJER EX H I BI CI O NI ST A, 35 añ os,
con problemas económicos,desearía
conocer a hombres solventes para
salidas esporá dicas.Ref.: 6282892

BRASI LEÑ A de sangre caliente, ten-
go 24 añ os y quiero conocer hombres
que me hagan el amor con mucha
pasión una y otra vez.Ref.: 6282893

V I CI O SA, insaciable y muy atrevida
si te gustan las mujeres maduras ca-
lientes yo estoy dispuesta a todo.
Ref.: 6282894

H AZ M E de todo, también me gusta
por detrá s. Lo que necesito es un
buen macho que me haga gritar.
Ref.: 6282895

CO M P ART E dos pares de tetas de
dos ardientes mujeres bisexuales
dispuestas a quedar con un chico o
una chica. Ref.: 6282896

M E GUST ARÍ A conocer un hombre
para relación sin ataduras y que
quiera disfrutar de una mujer con
muchas fantasías. Ref.: 6282897

CH I CO bien dotado bisex busca chi-
cos o chicas o parejas para sexo a to-
pe sin ningú n límite.Ref.: 6282898

GRUP O  D E P AREJAS amplia su cír-
culo con chicos bien dotados y chi-
cas y parejas para orgías y fiestas
eróticas, no drogas. Ref.: 6282899

M E GUST A el sexo, dime lo que ha-
rías con lo que estas viendo y si me
excitas lo tendrá s para ti delante y
mojado. Ref.: 6282900

T E ESP ERO caliente para que dis-
frutes de mis pechos en una buena
cubana, tengo boca glotona y golosa
para gozar. Ref.: 6282902

V END O mis fotos eróticas, porno-
grá ficas, si eres voyeur tengo fotos
hechas en la calle y playa.También
vídeos y mis bragas, zapatos y me-
dias usadas. Ref.: 6282903

AM A BUSCA esclavos sumisos sin
límite de edad y no importa físico. Lí-
mites pactados. Dispongo de maz-
morra de encuentros. Ref.: 6282904

M E ENCANT ARÍ A hacerlo en un si-
tio con mirones y encontrar un hom-
bre con el que dar rienda suelta a
mis fantasías. Ref.: 6282908

AM A REAL busca esclavos que no
vayan de farol sino que estén dis-
puestos a someterse a una sesión
real a mis pies humillados con feti-
chismo y morbo seré vuestra institu-
triz. Ref.: 6282905

SO Y UNA CH I CA exhibicionista
que te mandaría sus fotos má s mor-
bosas hechas en plena calle, proba-
dores, campos de fú tbol, parques. A
tu gusto, también mi lencería usada
y vídeos caseros. Ref.: 6282907

AM A D E CASA aburrida te espera,
si te gusta mi cuerpo disfrú talo, es-
toy casada y con ganas de aprender
en el mundo de los contactos. B usco
caballero bien dotado sin importar
edad. Ref.: 6282909

SI  T E GUST AN los culos con car-
necita soy tuya, me encanta hacer-
lo por detrá s y recibir una buena
descarga acabaré de limpiar con
mi boca me excita hacerlo. Ref.:
6282910

M E EX CI T A recibir y mandar men-
sajes eróticos cuanto má s guarros
mejor, me gustaría correrme conti-
go por teléfono y por fin hacerlo en
persona si me gustas, ¿ te atreves?
Ref.: 6282911

P AREJA D E 2 9 AÑ O S, atractivos
y él bien dotado, deseamos cono-
cer hombres, parejas o mujeres
de todas las edades para sexo sin
límite con simpatía y respeto.
Ref.: 682912

SI  Q UI ERES verme en acción te en-
vío mis videos, también fotos con las
poses que tú  me digas mis bragas
usadas y mojadas y corresponden-
cia erótica para una cita en perso-
na. S oy una amante del fetichismo.
Ref.: 6282913

EST AM O S F O RM AND O un grupo
de parejas, matrimonios liberales,
chicos y chicas para fiestas con mu-
cha marcha, donde el sexo sea algo
divertido y con morbo, ¿ os apuntá is?
Ref.: 6282914

SO M O S D O S CH I CAS amantes de
los placeres del sexo lésbico y bus-
camos chicos que les guste mirar y
masturbarse para acabar enredado
con nosotras que pasaremos de ga-
tas a tigresas. Ref.: 6282916

CH I CA SO LA busca parejas y chi-
cos, soy bisexual y los maduritos o
gorditos me molan mucho no soy
mala gente ni busco nada raro.
Ref.: 6282917

M E GUST A la ropa sexy y salir a la
calle sin bragas para excitarme mos-
trando mi entrepierna como por
descuido en escaleras, la silla del bar,
probadores... Ref.: 6282919

SO Y UNA UNI V ERSI T ARI A de 25
añ os muy caliente y con ganas a to-
das horas de sexo, me gustaría me-
terme en los servicios de una disco-
teca o de la universidad para echar
un polvo. Ref.: 6282920

M E EX CI T A el sexo telefónico y el
correrme a través de llamadas eróti-
cas es uno de los placeres má s ca-
lientes que me mueven, pues me
excita que me oigas gemir y oírte.
Ref.: 6282922

CASAD A CO N GANAS de probar
un agujero nuevo busca hombres li-
berados que quieren saber lo que es
un orgasmo y que me haga disfrutar
por mi culito. Ref.: 6282924

AM A D E CASA con problemas fi-
nancieros vende sus fotos desnuda,
sola o con mis amigas y amigos en
todas las posturas, también vídeos
caseros hechos en mi casa o en si-
tios muy morbosos y si te gusto po-
dríamos quedar y conocernos para...
Ref.: 6282932
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disfruta getafe CENTRO DE POESÍA
JOSÉ HIERRO

(Avda. Arcas del Agua, s/n,. Tel.: 916819855)
Jueves, 9 de noviembre, 20.00 h.
Encuentro: Beatriz Villacañas
Lunes, 13 de noviembre, 20.00 h.
Poesía: Yolanda Castaño
Martes, 21 de noviembre, 20.00 h.
Encuentro: Marta Sanz

FENDER CLUB
(C/ Escaño, 20. Teléfono: 607979858)
Jueves, 2 de noviembre, 22.15 h.;
5 euros
Música: Big Brownies
Hasta el 11 de noviembre;
entrada libre
Exposición: Música de Cuerda
Jueves, 16 de noviembre, 22.15 h.;
5 euros
Música: Zolo Zeppelin
Hasta el 23 de diciembre;
entrada libre
Exposición: Geografías Humanas:
South India (1ª parte)
Jueves, 30 de noviembre, 22.15 h.;
5 euros
Música: Para Elissa

FERIA DEL LIBRO, ANTIGUO,
NUEVO Y DE OCASIÓN

(Plaza General Palacio)
Hasta el 5 de noviembre

LA CARPA
(Plaza de la Estación Getafe Centro)
Hasta el 30 de noviembre
Exposición: Empezarte

MANDA CARALLO
(C/ Giralda, 6. Teléfono: 916836855)
Hasta el 12 de noviembre
Exposición: Tallando la mar

TEATRO GARCÍA LORCA

(C/ Ramón y Cajal, 22. Tel.: 912080462)
Viernes, 3 de noviembre, 19.00 h.;

3 euros

Teatro infantil: La marea

de los fantasmas

Sábado, 4 de noviembre, 20.00 h.;

9 euros

Teatro: La revelación

Domingo, 5 de noviembre, 20.00 h.;

6 euros

Teatro: El sr. Ibrahim y las flores

del Corán
Jueves, 9 de noviembre, 20.00 h.
Teatro: Apertura Orangután
o El aperitivo de los locos

Sábado, 11 de noviembre, 20.00 h.;

6 euros

Teatro: Johnny cogió su fusil

Domingo, 12 de noviembre, 20.00 h.;

3 euros

Danza: El Sur

Viernes, 17 de noviembre, 21.00 h.;

3 euros

Música: Puentes sobre el mediterráneo

Sábado, 18 de noviembre, 20.00 h.;

entrada libre

Festival: Habaneras de Totana
Domingo, 19 de noviembre, 12.00 h.;

entrada libre

Música: Banda de Música de Getafe
Domingo, 19 de noviembre, 20.00 h.;

entrada libre

Música: Orquesta de Pulso y Púa
y Coros de Daniel Fortea
Miércoles, 22 de noviembre, 20.00 h.;

3 euros

Música: La música es tu voz

Jueves, 23 de noviembre, 19.00 h.;

entrada libre

Música: Escuela de Música
Viernes, 24 de noviembre, 21.00 h.;

3 euros

Música: La Parole houra des Bnat Marrakech

Sábado, 25 de noviembre, 20.00 h.;

entrada libre

Música: Coral Polifónica de Getafe
Domingo, 26 de noviembre, 20.00 h.;

3 euros

Música: Compañía Lírica de Extremadura

El Anticuario

Un enorme reloj antiguo impreso en azulejos
preside la pared que se encuentra tras la ba-
rra de El Anticuario. A pesar del amplio espa-

cio con el que cuenta este local de tapas, situado en la
plaza del Canto Redondo, no deja de ser acogedora la
mezcla entre piedra y madera, combinada con ele-
mentos rústicos y numerosos enseres repartidos por
paredes y esquinas. Planchas de hierro, rastrillos, apa-
rejos de labranza o curiosidades como unos botes de
Cola Cao de hace más de cincuenta años, se integran a
la perfección en sus estantes. “El diseño ha sido obra
de Antonio Contreras, que nos dijoque nos hacía el lo-
cal con la condición de que podía hacer lo que quisiera.
Y así ha sido —explica Ángel Hernández, propietario
de El Anticuario—. Siempre quise abrir algo con ese
nombre. Me parece que es muy pegadizo y que es fácil
de decorar”. 
Dos grandes fotografías antiguas de Madrid acompa-
ñan a los comensales que se dan cita desde primeras
horas de la mañana para desayunar en el estableci-
miento. Sin embargo, es a la hora del aperitivo y, so-
bre todo, al caer el sol cuando más trabajo se acumula.
“No es lo mismo trabajar en un local de noche que de
día y la organización es muy importante”, cuenta Ángel
Hernández, que antes regentaba un bar de copas en el
municipio. Poco a poco se han ido solucionando los
problemas y, afirma el propietario, “la verdad es que

está funcionando bastante bien”. 
Las raciones de toda la vida son su punto fuerte, entre
las que destacan las dos especialidades del local: las
chicas de matanza al estilo de la sierra de Salamanca,
“que es el picadillo que se hace antes de envasarlo en
las tripas, se fríe y se sirve así”; y también las croquetas
caseras, “que son un secreto. Mi madre hace la masa”.
Pero también se pueden degustar chorizos al infierno,
patitas de calamar, los tradicionales volandrines de po-
llo, revuelto de setas con gambas, jamón ibérico de los
Pedroches o “el queso del mejor pueblo del mundo, Vi-
llarejo de Fuentes”, en Cuenca, de donde es el suegro
de Ángel Hernández. 
Las pulgas y las chapatas son otras ofertas en la que se
ha especializado este local, con sabores tan sugerentes
como la sobrasada con queso brie, el paté a la pimien-
ta con bacon y queso, el matrimonio de anchoas con
boquerones en vinagre, o la pechuga de pollo con le-
chuga y salsa rosa, “uno de los más demandados por la
gente, junto con el de mozarela con tomate y bacon

con queso”.
Raquel González

El Anticuario

Plaza del Canto Redondo
Tapas y raciones

Abierto todos los días desde las 9.00 h.

El secreto de las croquetas

convocatorias/pasatiempos

ajedrez
La imagen más extendida de una partida de
ajedrez representa a dos jugadores que se pa-
san horas delante de un tablero. No siempre
es así, como demuestra el enfrentamiento
(apenas una decena de movimientos y el ne-
gro rindió su rey) de la Liga madrileña entre
Jesús Bartolomé, del club Juan de la Cierva, y
Emilio Cuevas, del Leganés.

Jesús Bartolomé-Emilio Cuevas, Madrid
1. e4, e6; 2. d4, d5; 3. Cc3, Ab4; 4. e5, Ce7; 5.

Ad3 (más habituales son 5. Dg4, 5. Ad2, o 5. a3),
5. ..., 0-0?! (dudosa, 5. ..., c5 es mejor); 6. Cf3

(era interesante 6. Dh5¡? directamente), 6. ...,

c5? (parece imprescindible 6. ..., h6 para mante-
ner la posición, aunque la ventaja sería para las
blancas)

(ver diagrama)

7.Axh7¡,Rh8(tampoco salva la partida 7....,Rxh7,porque tras 8.Cg5,
Rg6;9.h4¡ el ataque es ganador);8.h4 (8.Cg5,con la amenaza Dh5,tam-
bién parece demoledora),8....,Cf5 (si 8....,g6;seguiría 9.h5 y la partida to-
ca a su fin);9.Axf5,exf5;10.Cg5y el negro abandonó.
La posición del jugador de Leganés es desesperada;por ejemplo,10....,g6;
11.h5,Rg7;12.hxg6,Th8 (12....,fxg6;13.Th7,Rg8;14.Dd3,seguido de
Dh3,ganando);13.Th7,Txh7;14.gxh7,Ae6;15.Dh5,ganando
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BLANCAS JUEGAN Y GANAN
SOLUCIÓN

DANZA

EL SUR

Teatro Federico García Lorca
(Domingo, 12 de noviembre, 20.00 h.)
Coreografía: Víctor Ullate
Música: Enrique Morente
y Estrella Morente
Dirección Escénica: Mario Gas

EXPOSICIONES

FERIA DEL LIBRO, ANTIGUO,
NUEVO Y DE OCASIÓN
Plaza de la Estación Getafe Centro
(Hasta el 5 de noviembre)
GEOGRAFÍAS HUMANAS:

SOUTH INDIA (1ª PARTE)

Fender Club
(Hasta el sábado, 23 de diciembre)
Fotografía: Juan Yuste
MÚSICA DE CUERDA

Fender Club
(Hasta el sábado, 11 de noviembre)
Pintora: Carmen Menéndez
TALLANDO LA MAR

Manda Carallo
(Hasta el sábado, 11 de noviembre)
Artesano: Andrés Iglesias

FESTIVALES

HABANERAS DE TOTANA
Teatro García Lorca
(Sábado, 18 de noviembre, 20.00 h.)

MÚSICA
BIG BROWNIES

Fender Club
(Jueves, 2 de noviembre, 22.15 h.)
COMPAÑÍA LÍRICA
DE EXTREMADURA
Teatro García Lorca
(Domingo, 26 de noviembre, 20.00 h.)
BANDA DE MÚSICA DE GETAFE
Teatro García Lorca
(Domingo, 19 de noviembre, 12.00 h.)
ORQUESTA DE PULSO Y PÚA
Y COROS DANIEL FORTEA
Teatro García Lorca
(Domingo, 19 de noviembre, 20.00 h.)
Director: José Ramón Martínez
Reyero

ESCUELA DE MÚSICA
Teatro García Lorca
(Jueves, 23 de noviembre, 19.00 h.)
CORAL POLIFÓNICA DE GETAFE
Teatro García Lorca
(Sábado, 25 de noviembre, 20.00 h.)
LA MÚSICA EN TU VOZ

Teatro García Lorca
(Miércoles, 22 de noviembre, 20.00 h.)
LE PAROLE HOURA DES BNAT

MARRAKECH

Teatro García Lorca
(Sábado, 24 de noviembre, 21.00 h.)
Dirección: Khadija El Ouarzazia
PARA ELISSA
Fender Club
(Jueves, 30 de noviembre, 22.15 h.)
PUENTES SOBRE

EL MEDITERRÁNEO

Teatro García Lorca
(Viernes, 24 de noviembre, 21.00 h.)
Intérprete: Eduardo Paniagua
ZOLO ZEPPELIN
Fender Club
(Jueves, 16 de noviembre, 22.15 h.)

TEATRO

APERTURA ORANGUTÁN O EL

APERITIVO DE LOS LOCOS

Teatro García Lorca
(Jueves, 9 de noviembre, 20.00 h.)
Compañía: Ático Teatro
EL SEÑOR IBRAHIM

Y LAS FLORES DEL CORÁN

Teatro García Lorca
(Domingo, 5 de noviembre, 20.00 h.)
Dirección: Ernesto Caballero
JOHNNY COGIÓ SU FUSIL

Teatro García Lorca
(Sábado, 11 de noviembre, 20.00 h.)
Dirección: Jesús Cracio
LA REVELACIÓN

Teatro García Lorca
(Sábado, 4 de noviembre, 20.00 h.)
Intérprete: Leo Bassi

TEATRO INFANTIL

LA MAREA DE LOS FANTASMAS

Teatro García Lorca
(Viernes, 3 de noviembre, 19.00 h.)
Dirección: Claudio Hochman
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