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Lleg6 la cuesta de enero

Hallegado enero y con €l la temida
cuesta. Subidas en las facturas, en
los alimentos y en otros productos
se suman a los gastos y excesos de
las pasadas fiestas, lo que convier-
ten al primer mes del aiio en el mas
temido por los ciudadanos.

Salir menos los fines de semana,
evitar los gastos superfluos y apro-
vechar las oportunidades en la ces-
ta de la compra son trucos que em-
plean algunas getafenses, como
Lola Nogales o Mari Angeles Oveje-
ro. Las rebajas también son muy
utiles, especialmente en el sector
textil. Rosa Maria Lépez, de la tien-
da de moda infantil Nenuco, lo sa-
be: “Ahora se compra la ropa para
el préximo invierno dos tallas mas
grandes y asi se aprovecha”. Por su
parte, los hosteleros se preparan
para vivir un periodo de “vacas fla-
cas” y los carniceros partiran ahora
mas pollo que cordero, como asi di-
ce Javier Alvarez, de la carniceria
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Valtierra.
Sin embargo, algunos sectores de la
poblacién no notaran tanto la cues-
ta. Son los jubilados, que ven au-
mentadas sus pensiones, aunque
los hay que tampoco estan confor-
mes. Mientras, desde la delegacion
getafense de la Confederacion Es-
panola de Consumidores y Usua-
rios (CECU) se recomienda com-
prar lo “estrictamente necesario”,
comparar precios en diversos esta-
blecimientos —y asi ahorrar entre
un 20 y un 30%— y adquirir mas
productos de temporada, que estan
més baratos.
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Michael Laudrup, entrenador del Getafe CF

“Cuando uno ha probado el
caviar del futbol quiere repetir”

Es prudente al hablar de objetivos en cualquiera de las tres competiciones que esta disputando el Getafe CF,
pero Michael Laudrup tiene claro que la prioridad es la Liga, aunque la ilusién de mucha gente esté puesta en
la Copa del Rey o en la UEFA. “Cuando uno ha probado el caviar del ftitbol quiere repetir”, asegura, pero tam-
bién advierte de la situacion en la competicién nacional: “Ganas dos o tres partidos y estas en UEFA, pero los
pierdes y estas otra vez abajo”. El entrenador azulén da un repaso a la actualidad del conjunto madrilefio en
su estreno como técnico en la Liga espafiola. Han sido seis meses en los que ha atravesado momentos duros
y complicados, como las primeras jornadas de Liga en las que el equipo no lograba sumar los tres puntos, pe-
ro también instantes brillantes en los que el Getafe se ha hecho fuerte. Con dos partidos de la competicion re-
gular por delante, el Betis y el Sevilla, y otro de Copa del Rey ante el Levante, el conjunto azulén tratara de re-
montar el vuelo en Liga y seguir disputando todos los torneos.

Grada Azul, paginas 21 a 23

RAMARGO
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Getafe Capital no se hace necesariamente so-
lidario de las opiniones vertidas por sus colabo-
radores en los articulos firmados. Prohibida la
reproduccion por cualquier medio o soporte de
los contenidos graficos o escritos de esta publi-
cacion, en todo o en parte, ni aun citando la
fuente sin permiso del editor.

Un ascensor para subir
la cuesta de enero

entarse en las butacas del Garcia Lorca, por
ejemplo, cuesta un 4,1% mas que en 2007. Se
han ido los Reyes Magos y quiza en las cartas de
muchos ha faltado pedir un ascensor para supe-
rar la cuesta de enero, aquella que algunos op-
tan por llamarla de febrero, ya que la tarjeta Vi-
sa les permite retrasar el ajuste del cinturén un mes mas. A
principios de ano se incrementan los precios. jEsto es la le-
che! Y este producto del ordefio ha sido protagonista en nume-
rosos telediarios por el incremento de su valor. Asi como otros
articulos. También a partir de ahora los recibos de la luz, el
agua, el gas o la hipoteca ven un importe superior en el total a
pagar. El transporte, salir de fiesta, ir al cine..., sale mas caro.
Pero en los salarios las variaciones apenas se notan; eso es lo

que dicen los vecinos consultados por GETAFE CAPITAL en
este numero. Ellos intentan enganiar a la llamada cuesta de
enero con trucos como la reunificacién de préstamos. La Con-
federacion de Consumidores y Usuarios (CECU Getafe) lanza
algunas recomendaciones para suavizar la pendiente: com-
prar lo necesario y en varios comercios, comparando las ofer-
tas, y optar por las marcas blancas.

Menos mal que empiezan las rebajas. Adquirir ropa o zapatos
en ellas es otra opcion para compensar las subidas de los pro-
ductos. Pero el total es lo que cuenta. Y hay que evitar la com-
pra compulsiva. Unas indicaciones adicionales: los articulos
deben mostrar su precio original junto al rebajado y, aunque se
note en el precio, la calidad tiene que ser idéntica a la de antes
de la bajada del precio.

Misterias
eresolver

(SERVIRAN LOS ACTOS DEL VOTO A SAN SE-
BASTIAN para erradicar problemas como las vibracio-
nes de La Alhéndiga o 1a construccion de la planta de
inertes de Perales, igual que en el siglo XV, segtn la le-
yenda, ayudo a eliminar la epidemia de peste? ;Cuan-
tas personas acudiran el 20 de enero alas 12.30 horas a
la parroquia del santo para conmemorar la ocasion y de-
gustar queso, pan y vino, como manda la tradicion?

(GANARA EL INSTITUTO CLARA CAMPOAMOR
un premio por el estudio que realizara sobre la mujer
en el franquismo, como ya ocurriera con su trabajo titu-
lado Maestros del Renacimiento? ;Qué mujeres de la

miento que el centro ha hecho para que cuenten su bio-
grafia o colaboren con la aportacion de documentos,
revistas, libros o fotos?

(LA RAPIDA Y FURIBUNDA OPOSICION DEL PP
ala posibilidad de que la Base Aérea acoja vuelos civiles
obedece a alguna consigna llegada desde Madrid para
evitar que pudiera quitar el negocio al aeropuerto pro-

yectado por el Gobierno regional en El Alamo? ;Que el
alcalde, Pedro Castro, apoye la iniciativa se debe a los
supuestos beneficios para la ciudad (cesion de terre-
nos, dinero...), 0 ha pesado més en su decision el deseo
de hacer la puneta a Esperanza Aguirre?
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Sobre ruedas. Asi llevaron estas pasadas fiestas los 130 participantes del Festival de
patinaje de Navidad, que se celebré en el pabellon de Juan de la Cierva. Las gradas, lle-
nas. Y sobre la pista, miembros del Club municipal de patinaje, de las escuelas de
Alcorcdn, y de las madrilefias Partinart, Santo Domingo y Club Aluche. La exhibicién,
de nivel. Medallistas y campeones regionales y nacionales jinior se pusieron las hotas.

Antonio Garrido

Estudiante de Humanidades, Anto-
nio Garrido tiene 65 afios y en su
despacho guarda tres titulos uni-
versitarios conseguidos después de
un transplante de corazon: la diplo-
matura de Ciencias Empresariales
y las licenciaturas de Derecho y Ad-
ministraciéon y Direccién de Em-
presas. De joven estudi6 Ingenieria
Industrial y trabajé 25 afios en
Ericsson. Es un ejemplo a seguir.

Bazares orientales

La Concejalia de Seguridad Ciuda-
dana, en colaboracién con las de
Consumo y Medioambiente, han
inspeccionado 82 bazares orienta-
les. Un dato preocupante: solo el
2% cumple la normativa. Entre las
faltas, vender alcohol sin licencia,
almacenar mercancia en lugares de
paso o en los aseos, no disponer de
hojas de reclamaciones o colocar
pornografia al alcance de menores.
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Asiento en el Pleno

Susana Zorraquino

Los bajitos de San Ildefonso

ste Ayuntamiento “de locos bajitos”,
E dijo el alcalde, Pedro Castro, recor-

dando a Serrat y hablando de vivien-
da de proteccion oficial en el tltimo Pleno del
ya ano pasado. En ese momento, el salén mu-
nicipal se confundia con el de Sorteos de Lote-
rias y Apuestas del Estado. Alli, como esos
“bajitos” estaban los nifios de San Ildefonso
cantando ndmeros y euros: José Luis Casarru-
bios (PP), Sylvia Uyarra (IU) y David Castro,
concejal de Hacienda y Desarrollo Econémi-
co. El llamado sorteo de Navidad tomaba
nombre de presupuestos municipales para
2008 y el gordo, politicas sociales, que se lle-
van un porcentaje del 43%. El alcalde, como
uno de los claveros, aquellos que se encargan
de cerrar la sala lanoche anterior a la celebra-
cion y custodiar bien la llave.

ieciocho millones y mediooooo de
D eeeurosss. Asi cantaba Casarrubios.

No estaba de acuerdo con el reparto
y propuso un incremento de esa cantidad para
la inversion directa en la localidad. La admi-
nistracion de loteria del PP jugaba con 222 pa-
peletas (enmiendas a los presupuestos). A Da-
vid Castro no le extrafiaba que cada vez los
populares compraran mas participaciones.
Para él, cada afno conservaban los mismos nu-

meros y adquirian otros nuevos. “No borran
nunca’. Asi, segin el concejal, entre los déci-
mos mantenian uno “tradicional”, el de consti-
tuir una patrulla verde, “que ya existe”.
etenta y un millooones de eeeurosss,
S cantaba Uyarra, premio que tendria
que recaer en el Ayuntamiento y que la
Comunidad no suelta. Entre defender unos,
los populares, y criticar el resto el meneo del
bombo del Ejecutivo regional pasaron casi to-
do el sorteo. Cincuenta y dos millooones de
eeeurosss, entonaba David Castro, es lo que
invierte Esperanza Aguirre en Juventud, “0,28
céntimos por joven; nosotros, casi 5 euros”.
Se quedan muchas bolas en la Comunidad.
ara 2008 el grupo popular ha hecho
uno de esos propositos que se emiten
por las fechas: aceptar la ecotasa.
“Bienvenido”. Fue recibido por IU y PSOE. Si
bien, el partido quiere que sea una tasa que
grabe el reciclaje. Casarrubios calculando:
“Con 7,35 euros por familia” bastaria. Pero el
Gobierno municipal recolecta también para la
recogida de residuos. Por las subidas de los
tributos y los precios publicos el PP se lamen-
t0. Para ir al teatro, un incremento del 4,1%,
por ejemplo.
Pleno celebrado el 26 de diciembre de 2007
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Getafe Horticultura o Soto Jardin ofrecen alternativas
para decorar con flores y arboles, pequenos y grandes lugares

Plantas de exterior y de interior
comparten espacio en los viveros

que demanda la gente mayor y los arbolitos ornamentales para los

Los orientales son clientes asiduos en el vivero Getafe Horticultura,
gestionado por Esther Aranda. “Es un simbolo de buena suerte

y ademas no miran precio: quieren lo mas grande, lo mas
espectacular, valga lo que valga”. En este centro que se define como empresas y ayuntamientos. Este vivero industrial cuenta con un
millon de arboles en los 60.000 metros cuadrados de que disponen

“pequeno”, trabajan sobre todo las plantas de interior, aunque
no dejan a un lado el exterior, donde son habituales los frutales

segura Esther Aranda, gerente de Ge-
A tafe Horticultura, que “somos uno de

los viveros que mas planta de interior
tenemos en la zona sur de Madrid”, una
apuesta costosa que exige una dedicacion
plena. Son muchos cuidados los que requiere
una flor o un arbusto para hacer que se desa-
rrolle con garantias para que finalmente esté
visible de la mejor manera para que el cliente
se la lleve a casa. Finalmente “no son tan ca-
ras como la gente cree, porque realmente
desde que se hace pequenita, pequeiita, hasta
que la gente la compra, es mucho tiempo el
que se necesita, muchos cuidados porque se
les abona constantemente con unas sustan-
cias especiales, se las desinfecta, se les da
unos tratamientos fitosanitarios bestiales, no
me parece que sean tan caras”, y el objetivo es
que luego en casa tengan durabilidad y sobre-
vivan muchos afos.
Este vivero, “pequeiio para los garden center
que se suelen hacer ahora”, trabaja sobre to-
do con “la venta al publico, aunque también
con mayoristas y jardineros”. A sus instalacio-
nes acude gente de Getafe, pero también de
“Pinto, Valdemoro o Sesena”, buscando con-
sejo y opinion. “Se dejan orientar mucho, so-
bre todo a la hora de elegir la planta, porque
aunque algunos tienen idea, sobre todo por
Internet, de qué especie se puede poner, si
que piden informacion de cual es mas dura,
qué crecimiento tiene...”. La venta varia so-
bre todo dependiendo de la estacion del afio,
con la primavera como estrella, aunque “du-
rante todo el afo tenemos muchisimo surti-
do de arboles, arbustos y plantas de exterior”.
Los preferidos a la hora de decorar jardines o
pequenas parcelas son los frutales para la
gente de mediana edad hacia arriba. “Dicen
que para barrer hojas todo el aio, al menos
que le saquen provecho. Dentro de los que
mejor van por esta zona son el albaricoque, el
granado... Y luego los jévenes buscan arboles
mucho mas ornamentales, muy decorativos”.
Pequefios porque el espacio no suele ser ex-
cesivo y se puede cometer el error de plantar
ahora un arbol de poca envergadura “y dentro
de cinco anos llamarnos para que lo saque-
mos porque se le ha comido el jardin”. Entre
los mas vendidos estan “el aligustre del Ja-
pon, que ademas es de hoja perenne, los citri-
cos que no los metemos en el grupo de los fru-
tales porque tienen unos cuidados mas
especificos y a la gente no le importa tanto
que no dé el fruto, ya que son muy bonitos,
olorosos y no pierden hoja, que es algo que se
nos demanda mucho. Lo de barrer la gente lo
lleva fatal. Esta la gestroemia, cercis, albizia,
son mas pequeiitos y mas llevaderos”.
Los precios de cada unidad varian en funcién
de su tamario, que en los arboles se mide por
el calibre del tronco. Aunque también hay mo-
mentos en que “te encuentras partidas: un
productor de Valencia ha hecho una barbari-
dad de durillos, por ejemplo, y te los rebaja”.
Lamas cara que tienen “puede rondar los 700
euros, y es un olivo que puede tener 80 o 100
afos. De interior las dracaena massangeana,
que las traigo de cinco troncos y metro ochen-
ta, y que suelen estar alrededor de los sesenta
o setenta euros”. Pero no miran el precio. “Lo

mas jovenes. Soto Jardin, por su parte, ofrece un concepto
totalmente diferente, trabajando al por mayor, para grandes

de su vivero.

Esther Aranda, gerente de Getafe Horticultura, en la zona de plantas de interior

El invierno es la época en la que mas se trabaja en Soto Jardin, en este caso

haciendo cepellones.

que buscamos es que esa planta buena: para
venderla barata ya estan las grandes superfi-
cies, asi de claro. Esa es la baza que jugamos:
la calidad y la atencion al cliente”.

20 anos trabajando

El trabajo es constante y diario. Cortar esque-
jes, regar, abonar... no hay tiempo para el
ocio. Y cuando queda algin rato libre “llena-
mos sacos de mantillo, que somos el tinico vi-
vero de Madrid que lo hacemos a mano, ade-
mas de ser de origen animal, para dar una
calidad excepcional”. Les avalan 20 anos tra-
bajando en el sector de la jardineria y explica
Aranda: “Lo fundaron cuatro socios, entre
ellos mi padre. Ya es la segunda generacion
que estamos en el vivero”. Disponen de unos
17.000 o 18.000 metros cuadrados. Empeza-
mos con 25.000 y hemos sufrido un par de ex-
propiaciones, pero tenemos suficiente”. Mu-
cha de su clientela es fiel desde que se abri6 el

centro. “Coincidié con el desarrollo del Sec-
tor III, que es un barrio principalmente de ca-
sas adosadas que nos vino de perlas”.

También ofrecen servicio de trabajos de ex-
terior, haciendo presupuestos y disefios de
jardines. “Y ademas vendo mucho para em-
presas, gente que abre oficinas nuevas y que
quiere poner maceteros y plantas grandes”.
Los que son clientes asiduos son “los orienta-
les. Cuando abren negocios, para ellos es muy
tradicional regalar plantas. Es un simbolo de
buena suerte. Ademas no miran precio: quie-
ren lo més grande, lo mas espectacular, valga
lo que valga. Son capaces de llevarse dos oli-
vos para un restaurante, y alo mejor lo pagan
entre tres y empiezan a sacarte billetes de cin-
co euros y monedas. Quieren lo méas grande,
lo mas aparente: tengo unos lazos rojos que
compré en su dia para ellos”. También en su
tienda ofrecen cosas de decoracion, “todo ti-
po de maceteria, cosas para jardin, fuentes,

junto al Parque Regional del Sureste.

mesas, bancos, maceteros, pero ya va ganan-
do mucho terreno el tema de los adornitos, ti-
po enanitos, animalitos. También hay una ten-
dencia que nos viene de fuera que es el tema
de los molinillos, pinchos, que lo bueno que
tienen es que se adaptan bien para ponerlos
en una maceta que tienes en el jardin o en la
planta de interior”.

Viveros de produccion

Getafe Horticultura es un vivero pequefio en
el “que no hacemos gran cantidad de plantas.
Antiguamente si, haciamos la produccion, pe-
ro ahora la mayoria nos viene hecho: primero,
porque es mucho més barato traerlo de otros
sitios, principalmente por el clima”. Soto Jar-
din es uno de esos centros que todavia con-
servan esa caracteristica. “Lo que hacemos es
sembrar grandes cantidades de arboles pe-
queifiitos, que se cultivan, se hacen grandes, y
luego se sacan para sembrarlos en las calles o
donde haga falta”. Manolo Sanabria es el ge-
rente de esta empresa, que en los meses de
inverno atraviesa la mayor carga de trabajo.
“Es en esta época cuando el arbol tiene la sa-
via parada, cuando no tiene hojas”. Se combi-
na el trabajo artesanal, y a determinadas espe-
cies “se les hace unos cepellones para
resguardar la raiz, que no se seque, y que se
puedan transplantar hasta el mes de marzo o
quiza abril”. Es una de las formas que tienen
de aviverar, sacar las unidades de la tierra en
la que estan plantadas y prepararlas para su
transporte y posterior colocacién en parques,
jardines, o fincas particulares.

En Soto Jardin trabajan principalmente con
ayuntamientos y para obras grandes. “Con el
que mas, con el de Getafe, pero también con
Parla, Fuenlabrada, Leganés. .. casi con todos
los del sur”, explica Sanabria, que cuenta en
los alrededor de 60.000 metros cuadrados que
dispone la finca y de un millén de arboles, de
diferentes edades y especies. Los técnicos de
los diferentes consistorios vienen buscando
distintas especies, “el liquidamba, el peral de
flor... normalmente te adaptas a lo que se
vende”, porque las modas también funcionan
en este aspecto.

No hay edad fijada para cambiar de lugar un
arbol, y la época de plantacion suele ser “en
primavera, aunque como vienen en alveolos
pequeiiitos, ya enraizados y que se pueden
sembrar en el sitio que sea” hay mas libertad.
Luego pueden estar dos, tres o cuatro afos,
segun lo que necesite el cliente. “Tenemos dis-
tintas parcelas y en cada una se siembra una
especie”. No suele haber problemas con las
heladas, ya que las que tienen “se adaptan
bien al clima”. Los lugares de los que proce-
den los esquejes que plantan “vienen de Ali-
cante o de Holanda; también traemos alguna
partida de Italia, pero menos”.

Dando un paseo entre las diferentes calles de
Soto Jardin, se puede ver liquidamba, pruno
pisardi, seruplatano, aligustre, gringko bilo-
ba... “todo lo que es ornamental”. Para som-
bra recomendaria “una mimosa, un platano o
un arce”, por ejemplo. Suelen aconsejar a los
particulares que se acercan hasta alli “qué ar-
bol les vendria mejor, el que hace bonito. .. pi-
den opinién, aunque muchas veces no hacen
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Manolo Sanabria, gerente de Soto Jardin.

caso”. También cuentan con “plantas aromaéticas, laure-
les, o el famoso acebo de bolaroja”. Y aunque el invier-
no es su época de mayor trabajo, no es la mejor para
admirar el vivero. “Cuando empieza el otoio es cuando
se pueden ver los distintos tonos de colores, es cuando
esta mas bonito”.

Trabajan sobre todo plantas de exterior. “Tenemos po-
cas flores, y practicamente nada de interior. Es una zo-
na que esta un poco separada de la poblacion y no te
creas que se vende mucho, aparte de que es muy costo-
so el mantenerlo”. Para las medianas de las carreteras
ahora preparan “pensamientos, que es la planta de flor
de la época, o flor de pascua. El invernadero esta casi
vacio, porque este aino no hemos sembrado nada den-
tro. En este espacio lo que mas solemos hacer es lei-
landis, aligustre...”, pero cada vez se especializan mas
en el trabajo al por mayor.

El riego se realiza por goteo “en un 90%, y en algunas
zonas por aspersion. Tomamos el agua del rio Manzana-
res porque hace muchos anos esta finca era de regadio
y seguimos manteniéndolo. El problema del agua no
nos afecta. El vivero gasta muy poquita”, asegura Mano-
lo Sanabria, gerente de Soto Jardin, que en temporada
alta emplea a “15 o 16 personas, aunque en verano nos
quedamos 5 0 6”.

Entre las rarezas que se pueden contemplar en el vive-
ro, hay unos olivos milenarios “que trajimos de unas
obras que se estan haciendo en 1a 407 y otros en la auto-
pista que va a Salamanca, en la provincia de Toledo”. La
particularidad de estos arboles es que “tienen muy poca
raiz” y son muy facil de sacar. “Se cava un poco alrede-
dor y luego se empuja”. El mas vetusto puede valer
3.000 euros, aunque el mayor coste puede ser el trans-
porte posterior a su lugar definitivo.

La oferta que tiene contempla magnolias “que ahora es-
tan a punto de soltar las semillas”, cornus “una planta
muy bonita, roja, que cuando se le cae la hoja sigue so-
bresaliendo”, lavanda, tomillo, salvia, sauce llorén tor-
tuoso “que esta muy torcido y que se pone muy bonito
cuando hiela o nieva”, o las tullas, acebos, madronios. Y
también cuentan con “tiestos de ceramica o aridos, pie-
dras de rocalla...”, lo necesario para poder sacar ade-
lante un jardin.

PARA ESPANOLES
Y/O INMIGRANTES

A HIPOTECA>
= COCHE>

& MUEBLES>
E TARJETAS>

PAGUE MENOS CADA MES.

902 024 750

GETAFE 2
C/ Perdiz, 12
Esq. Avda. Reyes Catolicos
28904 Getafe - Madrid
getafe2@creditcb.com

Sin Entrada  gjn Avales

sin Contrato Fijo

Sujeto a la prohibicién de la entidad bancaria, segtn el perfil del interesado.

EN FINANCIACION

RED FRANQUICIA. MAS DE 500 OFICINAS EN TODA ESPANA

Raquel Gonzilez

AREA
PROTEGIDA

Las antenas que nos inquietan

stamos en la era de la informacion y el co-
E nocimiento. El gran desarrollo de las tele-

comunicaciones de la udltima década ha
cambiado los sistemas de comunicacion colectiva
y privada. El nuevo espacio virtual de Internet es
soporte de publicidad, mercado, foro de aficiones,
contactos, etc. Ademas podemos participar de este
nuevo mundo desde el sitio mas recondito, siem-
pre y cuando tengamos cerca una infraestructura
de telecomunicaciones. Hace unos afos, las encon-
trabamos en medio del campo: eran las antenas de
television que permitian llevar las ondas a los pue-
blos pequernios alejados de las ciudades. La telefo-
nia fija, a través de cables aéreos o enterrados, no
constituian un peligro o amenaza para nuestra sa-
lud. Con el desarrollo de las comunicaciones via
radio, aparece en escena el teléfono movil, que des-
de el ano 1999 es un producto de consumo accesi-
ble. Aparatos mintusculos y muy practicos permi-
ten al usuario una relacién con el mundo de

inmensas posibilidades y desde cualquier sitio...
siempre que haya una antena proxima. En las azo-
teas de los edificios de viviendas empiezan a proli-
feran voluminosos sistemas de antenas que se vi-
sualizan amenazantes. La ausencia de regulacion
y lanecesidad de las compainias de telefonia maovil
de ofrecer un servicio ejemplar en un mercado in-
cipiente, produce desconfianza e inquietud a los
vecinos afectados por su proximidad. Los prime-
ros conflictos se crean en las propias comunida-
des de vecinos que aceptan las instalaciones a cam-
bio de compensaciones econémicas. Para algunos
es una suerte ser elegidos como sede y para los de
edificios préoximos la situacion es un importante
problema de salud. Asi empieza la inquietud, que
en determinados casos produce verdaderos pro-
blemas de ansiedad entre la poblacion. Surgen mo-
vimientos vecinales organizados de lucha contra
su instalacion y aparecen noticias en relacion con
problemas graves de salud en determinados colec-

tivos, presuntamente producidos su influencia. La
polémica esta servida e incluso llegan denuncias a
los juzgados.

a normativa se desarrolla con la aparicion
L del problema y ante la necesidad de orde-

namiento. Asi, el Estado comienza a dictar
normas y definir competencias a las diferentes ad-
ministraciones y corresponde a los Ayuntamientos
legalizar las instalaciones ya existentes mediante
la correspondiente licencia de actividad, en base a
criterios urbanisticos y medioambientales. La Ad-
ministracion central debe establecer las condicio-
nes técnicas de las instalaciones asi como los limi-
tes de emision que garantizara ante la poblacion
una exposicion a campos electromagnéticos segu-
ros para la salud. Sera necesaria una estricta coor-
dinaci6n entre las administraciones que garantice
el cumplimiento de la normativa. ¢ Las antenas nos
enferman? Han sido muchos los informes cientifi-

cos sobre la afeccion de los campos electromag-
néticos alasalud de las personas desde que apare-
ci6 el problema y la sociedad empezaba a deman-
dar la opinién de los expertos. La conclusion: los
niveles de exposicion procedentes de las antenas
estan muy por debajo de los limites de seguridad
establecidos. Por esto es peligroso aplicar criterios
sobre la vulnerabilidad de determinados sectores
de la poblacion ala hora de disenar un plan de ins-
talacion para las polémicas antenas porque fomen-
tarian inseguridad y desconcierto. Getafe al igual
que el resto de los municipios trabaja en la regulari-
zacion administrativa de las instalaciones de telefo-
nia movil. Determinados barrios han sido especial-
mente afectados por la densidad de este tipo de
instalaciones, generando un problema social que
necesita una informacion clara y transparente de
su Ayuntamiento a fin despejar las dudas sobre los
efectos conocidos sobre la salud de las personas .
Juana Pablos
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Después de un transplante de corazén Antonio Garrido estudia su cuarta carrera a los 65 afios

“Los companeros se levantaban de los
pupitres pensando que era el profesor”

Con 49 afios y después de un transplante de corazén Antonio Garrido
se matricul6 en Ciencias Empresariales en la Carlos III. Ahora, con 65,
esta estudiando tercero de Humanidades. Su vida entre médicos no le ha
impedido obtener también las licenciaturas de Derecho y Administracién

raje y corbata. Elegante.
I Formal. Es el mas longevo
de su clase. Antonio Garrido
tiene 65 afnos y esta cursando terce-
ro de Humanidades en la Carlos III.
Es un buen estudiante. Pero esto es
solo una parte de su historia. Es un
coleccionista de titulos. En el des-
pacho de su casa que hace de lugar
de estudio cuelga sobre una de las
paredes la orla de la diplomatura de
Ciencias Empresariales. Con ella
comenzo su vuelta a las aulas cuan-
do tenia 49 anos. Y después, las li-
cenciaturas de Derecho y Adminis-
tracion y Direccién de Empresas
(ADE). Tres carreras, y corriendo la
cuarta. Y esto lo ha conseguido des-
pués de un transplante de corazon.
De joven estudi6 Ingenieria Indus-
trial y como tal trabajo en Ericsson
unos 25 anos. Y hasta lo que antes
se denominaba preuniversitario, en
Los Escolapios. “La época mia fue
la del PREU”, explica sonriendo
pensando en la actual selectividad.
También empez6 estudios de Perio-
dismo. “Hice un cuatrimestre”. Es-
to fue después de Derecho y antes
de ADE. Larazén de dejarlo, la cali-
ficacion. “Para los titulados pedian
una nota muy alta. Fue la época de
la serie en television llamada Perio-
distasy se puso de moda, pedian un
nueve o algo asi”. Garrido escribio
al rector de la universidad, en aquel
entonces, Gregorio Peces-Barba, pi-
diendo permiso para cursar la licen-
ciatura a pesar de su nota. “No me
contesto y empecé”. Un buen dia
por los pasillos de la facultad el ve-
terano estudiante se encontré con
el maximo responsable de la insti-
tucion docente y le pregunté por su
misiva. “;Y qué hago?”, se interesé
Garrido. “;No te da lanota?”, prosi-
gui6 Peces-Barba. “No, por eso he
escrito la carta”. Entonces el rector
puso una negacién en su boca y el
alumno tuvo que dejar la licenciatu-
ra en el segundo cuatrimestre.
Cuando termine Humanidades, “pri-
mero que la acabe, que no sé€”, quiza
retomaria esta carrera, “o Audiovi-
sual, que hay ahora”.

Punto de inflexion

Por los anos 90 Antonio Garrido pa-
deci6 “graves” problemas del cora-
zon. Después de diversas interven-
ciones quirdrgicas y varios paros
cardiacos se vio obligado a retirarse
de la actividad profesional. “Me ha-
bian dado la incapacidad absoluta”.
En 1992 le hicieron un transplante.
&Y qué hago ahora?, pensoé. Buscaba
una ocupacion que fuera compati-
ble con su estado de salud. Por ese
tiempo se inauguraba la Carlos IIL
Latiene al lado de casa, “aunque te-
nia muchas dificultades para andar
por aquella época”, después de la
operacion. Se le encendi6 la bombi-
1la: ir a la universidad. Su hija inicia-
ba también sus estudios de Medici-

Curso un cuatrimestre de Periodismo pero “para los

titulados pedian una nota muy alta. Fue la época de la serie
en television llamada Periodistas y se puso de moda, pedian
un nueve o algo ast”. Escribi6 al rector pero tuvo que dejarlo

Cuando acabo la diplomatura de Ciencias Empresariales
fue su hijo el que empezaba, en la localidad, una carrera:
Econémicas. “Le dije de hacerlo con él y me dijo que no, que
si lo hacia, él no estudiaba. Lo entendi”, y opto6 por Derecho

na. Garrido pensé en lo mismo, y
con ella, pero la joven los cursaba
en Madrid y para el padre “era im-
posible”. Se quedo en Getafe, con
Ciencias Empresariales. Cuando
acabdé la diplomatura fue su hijo el
que empezaba, en la localidad, una
carrera: Econémicas. “Le dije de ha-
cerlo con él y me dijo que no, que si
lo hacia, él no estudiaba. Lo enten-
di”, y opt6 por Derecho. Asi, la fa-
milia universitaria coincidia en pe-
riodos de examenes. Febrero, junio.
Ssshhh. Silencio. A hincar los codos
en casa.

Desde su ingenieria de juventud has-
ta su vuelta a las aulas con casi cin-
cuenta anos habian pasado mas de
veinte. Pero para él no fue compli-
cado. “Lo tomé como hobby”, que no
es contrario a unatarea seria, ya que
tenia esa preocupacion por aprobar
y superar los cursos. Si notaba “un
cambio brutal” con lo que él cono-
cia de lozano. “Que no digo que sea

mejor o peor”. Entre las diferencias,
“la seriedad de antes”. Garrido con-
servaba en su retina la imagen de los
alumnos en pie cuando el profesor
franqueaba la puerta de clase. “Prac-
ticamente se hacia reverencia”. Y el
docente “era don Fulano”; ahora se
trata de td. Y pese a que esa costum-
bre de levantarse forma parte de la
historia de la educacién el veterano
guarda una anécdota relacionada.
En mas de una ocasion “al entrar en
el aula los compaieros se levanta-
ban de los pupitres pensando que
era el profesor”. Derecho “tenia y
tiene” fama de ser “muy dificil en la
Carlos III". Primer curso. “Una sefio-
rita me pregunta: ;Cuanto tiempo
lleva aqui estudiando la carrera?”.
Contesta Antonio: “No pensara que
llevo desde los 18 anos”. La chica:
“No, pero como dicen que es muy
complicada...”. Este momento tam-
bién queda entre risas ubicado en el
recuerdo.

Otro contraste con antafio Garrido
lo encuentra en la vestimenta. An-
tes “todos iban a la escuela o a la
universidad con traje, corbata...”;
ahora “es mucho mas informal”. Y
lo mismo alumnos que educadores.
Los computadores, otra novedad y
un reto. “Cuando estaba en activo
yahabia ordenadores. Yo le decia al
informatico que me dejara las cosas
para que yo pudiera verlas pero que
no pudiera cometer ningin error.
Practicamente no habia trabajado
con la informatica”. Ahora no tiene
mas remedio y ha aprendido. Tiene
que presentar trabajos. Internet, Ex-
cel..., programas de usuario... Ya
no tienen misterio para él.

Sandwich mixto

Tantas carreras y tan dispares. Se
dice que alguien es de ciencias o de
letras. Como si fueran dos opues-
tos. (Y Antonio? “Yo, sandwich
mixto”. Rie. Su bachillerato en Los

y Direccion de Empresas. Y de joven estudi6 Ingenieria Industrial

y trabajé unos 25 anos en Ericsson. Después de dos décadas volvib a las
aulas y entre las diferencias, el don del profesor ahora es ti1, la vestimenta
o la informética. Pide apuntes, los deja, y también conoce septiembre.

Escolapios lo cursé de lo primero.
Tenia claro que queria estudiar In-
genieria Industrial. Pero en su se-
gunda etapa de estudiante, des-
pués del paréntesis de trabajador,
ha encontrado en Derecho la carre-
ra que mas le ha gustado. “Me ha
encantado, porque ha sido un cam-
bio de mis primeros estudios”.
Ahora con Humanidades también
estd descubriendo un buen sabor.
En cuanto a dificultad, “todas las
carreras me han parecido igual de
faciles e igual de complicadas”. Le
ha tocado ir a septiembre en algu-
na ocasion, incluso matricularse
para el curso siguiente, “sobre to-
do este ano y el pasado, cuando la
situacion de la salud ha sido mas
grave. He estado ingresado mucho
tiempo y ha coincidido con exame-
nes. Muchas veces no he podido
presentarme y he tenido que anu-
lar asignaturas”. La materia que ha
tardado mas en aprobar, Teoria y
decision de los juegos, de la licen-
ciatura de ADE. Y es de la que mas
veces se ha examinado, tres. Cuan-
do un profesor le ha tenido que
suspender, 1o ha hecho. No ha re-
cibido ningun trato especial, si
“cordial”. Con sus compaineros,
ningun problema, “no he tenido re-
chazo”. Pedir apuntes, dejarlos...
Pero son chavales de 18 a 24 anos,
por lo general. Esa diferencia de
edad se nota. “No tenemos muchas
cosas en comun, no tienen hijos,
no tienen nietos, los problemas son
diferentes”. Y por salud, también,
Garrido no puede llevar el mismo
ritmo. Ese ambiente estudiantil...
Viajes de paso de ecuador, de fin
de carrera..., no puede. No puede
estar lejos de su “segunda casa”, el
Hospital de Puerta de Hierro.
Entre las salas del sanatorio y las
de la facultad; entre médicos y pro-
fesores. Asi esta Antonio Garrido.
Después del transplante de cora-
z6n tuvo “unos anos buenos”, cin-
co sin asistir a un centro hospitala-
rio. Pero “con el paso del tiempo
las infecciones atacan un poco
mas” y 2007 ha sido especialmente
delicado. Una infeccion en la pier-
na derecha le mantuvo ingresado
durante mes y medio y terminé en
el quir6fano. También ultimamen-
te ha superado una infeccién de
orina, y de sangre, que le oblig6 a
permanecer en la UVI, “practica-
mente en la muerte”. Y es que con
un corazon prestado, y para no da-
narlo, el paciente toma una medi-
cacion que le baja las defensas. Es-
te es el estado de salud actual del
veterano alumno, de 65 anos, que
pronto contara con un titulo uni-
versitario mas. Antonio Garrido se
siente joven. “Veo a las personas
con la misma edad”, esos 18-24. Y
él también se ve siempre con los
mismos afios.

Susana Zorraquino
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El rastro funciona los sdbados por la manana en Las Margaritas

Bolsos a diez euros, zapatos a tres, puestos de fruta, camisetas... no son
unos grandes almacenes ni los comercios de la calle Madrid, es el rastro
de Getafe. Todos los sabados por la mafiana funciona este espacio en el
que cerca de un centenar de paradas ofrecen género al precio mas bajo

osefa de la Cruz sonrie a cada
J cliente al otro lado de su pues-

to de perfumes y cosméticos.
En sus ojos se ve el trabajo de afos
en la calle como vendedora ambu-
lante. “Ya llevo trece, pero mi sue-
gra lleva veinte”. No es la tnica de
su familia que se dedica a esta labor.
Son cinco hermanas y todas estan
en el negocio. Una de ellas, Lydia,
se encuentra en el pasillo paralelo
del rastro ofreciendo productos de
textil a los getafenses.
Su rutina semanal es parecida a la
de muchos compaiieros de oficio.
“Tenemos diferentes mercadillos:
los martes, Algete; los miércoles
San Sebastian de los Reyes; jueves,
Ciudad de los Angeles; viernes, Val-
demoro y sabados, aqui. Es la vida
en el puesto. No es que te guste, es
que tienes que vivir y para ello toca
trabajar. Todos tenemos una familia
y un hogar que mantener y por eso
estamos aqui”.

Dias buenos, dias malos
En su opinion trabajar como vende-
dora tiene el problema de la incons-
tancia. “La calle es la calle, un dia
vendes y otro te tienes que ir a casa
sin nada porque cae un chaparrén”.
Tampoco tiene muchos piropos pa-
ra el rastro situado en el aparca-
miento de la estacion de Las Marga-
ritas: “Es el que peor se trabaja de
todos los de Madrid. Nos han saca-
do mucho a las afueras y la gente
que no tiene coche no baja”. Su her-
mana Lydia es de la misma opinion:
“Getafe lo veo fatal”.

No son las tnicas que piensan de es-
ta forma. Adolfo es otro veterano.
Lleva 27 afios con su puesto de
complementos recorriendo los dife-
rentes mercadillos de Madrid y la
provincia de Toledo con su camio-
neta. “Aqui estamos encajonados,
en tierra de nadie. Yo lo haria en un
sitio distinto, que no tiene por qué
ser mas céntrico, sino mas cercano
a una barriada. No viene mucha
gente ya que esta muy lejos. Damos
un servicio al pueblo. El mercadillo
es eso: servicio y tradicion”. Lo di-
ce con una voz que denota expe-
riencia: “Empecé en 1982, una épo-
ca muy mala porque no habia
trabajo. Es una vida regular porque
tienes que sacrificar muchos fines
de semana y vacaciones, pero vives
de ello bastante bien”.

Para él las cosas “no han cambiado
mucho. Lo tdnico que ahora hay
mas mercancia, mas variedad y
mas posibilidades que antes”. Pero
su rutina sigue siendo la misma, “a
las siete arriba. Llegar a donde to-
que, montar el puesto, terminarlo
como alas 10.30 y alas once se em-
pieza a vender”. Funciona como
trabajador auténomo, al igual que
Josefa y gran parte de sus compa-
fieros de profesién, “aunque tam-
bién hay gente que estda metida den-
tro de cooperativas”. Ella asegura
que los pagos por la licencia muni-
cipal para trabajar en el rastro “no
son baratos, pero nadie te molesta.

iBueno, bonito, barato!

WY

Las hermanas Josefa y Lydia de la Cruz, frente a su puesto de cosmetlcos

Josefa de la Cruz: “Es el que peor se trabaja de todos

los rastros de Madrid. Nos han sacado mucho a las afueras
y la gente que no tiene coche no baja”. Suhermana Lydia
es de la misma opinion: “Getafe lo veo fatal”

Rafael Alonso: “Todo era mucho mas facil antes.

La mercancia que compramos ahora ha subido mucho
Y eso se nota, pero aqui, en el rastro, todo es mas barato.
Es laverdad, y la gente lo sabe”

Un comercio de fruta y verduras situado en el aparcamiento de la estacion de Las Margaritas.

del mercado. Una clientela predominantemente jubilada es fiel a cada cita
y los trabajadores, vendedores ambulantes que recorren los diferentes
mercadillos de la region, nunca faltan. Una queja expresan al unisono:

no les gusta la ubicacion, el aparcamiento de la estacion de Las Margaritas.

Pones y te vas cuando quieres... al-
guna ventaja tenia que tener”.

Sin embargo, hay otras modalida-
des. Carlos vende zapatos y botas
con su hermano. “Antes hacia tex-
til, pero eso se acab6”. Entre los dos
formaron una sociedad limitada co-
mo auténomos. Tienen el problema
de poder poner solo dos puestos a
la semana: “Getafe y Mostoles, no
nos han dado mas”. Al no trabajar
todos los dias el pago de impuestos
no les salia rentable, “pero sacaron
una modalidad en la que cotizas
igual pero pagas menos. En vez de
36 horas lo haces las que trabajes”.
Su negocio implica “los mismos
gastos que tiene una tienda normal:
el recibo de auténomo, el impuesto
de suelo, licencias fiscales... menos
luz, gas y agua, entra todo”.

Piensa que los rastrillos ofrecen “lo
mas barato. Si la gente tuviese dine-
ro supongo que irian a El Corte In-
glés. Hay botas aqui a quince euros
que en las tiendas estan a treinta o
mas. Esto tiene un porqué: ellos pa-
gan mas impuestos”. En su parada
vende articulos de tres a veinte eu-
ros, “nada que sea mas caro porque
la gente no lo compra”.

Fruta y verdura
Los puestos mas abarrotados del
rastro de Getafe son los de frutas y
verduras. Juan e Isabel, una pareja
residente en El Bercial Universidad,
vienen “cuando podemos, mas o
menos una vez cada quince dias,
principalmente a por fruta”. Sus ra-
zones son claras: “estd bien de pre-
cio y el género es bueno. Ademas,
te reciben estupendamente”.
Ginés Martinez es quien les ha aten-
dido. “Vendemos de todo: platanos,
pimientos, nabos...”. Lleva la friole-
ra de 47 afnos con su puesto. Ha vis-
to las dos anteriores ubicaciones
del mercadillo en el municipio: “En
la calle Arboleda, hace muchisimos
anos” y luego en las calles Caraban-
chel y Magallanes. Las cosas han
cambiado mucho para €l y su fami-
lia. “Ahora venimos con tres camio-
nes y somos cinco, con asalaria-
dos”. Compran el producto en
Mercamadrid y para ello se presen-
tan en el poligono alimentario “alas
tres, tres y media, y poder asf cargar
alas seis. Es una vida dura”.
Otros comercios alos que no les fal-
ta clientela son los de frutos secos.
Rafael Alonso posee junto a su mu-
jer uno de ellos y también es un an-
tiguo veterano. “Llevo en esto toda
la vida, ya acompanaba a mi padre
de pequeno. No solo haciamos los
mercadillos, también veniamos a la
feria del pueblo cuando se hacia en
el centro”. Para él, “todo era mucho
mas facil antes, la mercancia que
compramos ahora ha subido mu-
choy eso se nota”. Sin embargo, sa-
be cudl es el auténtico gancho para
que los getafenses vayan a su co-
mercio y a los de sus compaieros:
“Aqui todo es mas barato. Es la ver-
dad, y la gente lo sabe”.

Pablo Rivas
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Familias, comerciantes y hosteleros hacen cuentas del pasado
y se preparan para ganar la batalla a los primeros meses del ano

.. sin dinero me quedo. Llego enero y con él 2008. Pero ninguno
de los dos viene solo. Aunque no es invitada, la protagonista de estos dias
es la llamada cuesta de enero, que muchos alargan hasta febrero
y muchos otros, sin embargo, la convierten en escalada. Y es que ya

icen que enero es, junto a

noviembre, el peor mes del

afo en cuanto a la econo-
mia familiar se refiere, aunque cada
vez mas febrero gana terreno en es-
te particular ranking, por eso de
que los recibos de la Visa se pasan
un mes después. Asi al menos lo
viene observando en su negocio Jo-
sé Vidal, que regenta El Rincon del
Tio Eulogio. En su experiencia, Vi-
dal pasa el mes de enero “casi sin
darte cuenta”, porque se alargan los
dias festivos hasta pasados los Re-
yes Magos y de fiesta “seguimos
hasta mediados de enero”. Sin em-
bargo, la cuesta llega para €l en fe-
brero: “En ese mes si que se nota
que baja la clientela”. Los hostele-
ros también sufren la subida gene-
ral de precios que acompana a las
doce campanadas. “Nos suben has-
ta un 20% algunos productos y no-
sotros no podemos subir tanto los
precios a los clientes, pero nos va-
mos adecuando”.
Y si en afos anteriores la cuesta se
hacia larga, ahora, Carlos —uno de
los piratas de la Taberna del Filibus-
tero Libertia— la prevé “peor que
otros anos. Sera mas fuerte, segun
dicen los medios”. Carlos lo nota en
sunegocio y por eso las vacaciones
se reparten entre esos meses.
Mari Angeles Ovejero, de 28 anos,
casada y con una nifia de poco mas
de uno, asegura notar “mucho” la di-
chosa cuesta. ;En qué? “Pues en
que lo suben todo, y los salarios sélo
crecen la mitad de lo que lo hacen
los precios”. Ovejero cuenta con el
salario de su marido y en estos dias
tiene que empezar a reducir gastos:
“Salimos menos y en la cesta de la
compra aprovechamos los produc-
tos que estén mejor de precio”. Otro
truco de esta joven es “gastar me-
nos en teléfono”, porque lo peor de
la cuesta viene a final de mes, con la
llegada de las facturas. “Al principio
te pegan un susto grande pero luego
te acostumbras a ellas y ya te dan
igual”, argumenta con humor.
También de los gastos “mas super-
fluos” prescinde Lola Nogales, que
intenta “salir menos” y asi “recupe-
rarse de los excesos navidefios”.
Nogales nota el aumento de los pre-
cios “cuando se acercan las Navida-
desy luego yano los bajan”. Aunque
reduce su presupuesto personal, de
donde no puede bajar es en los gas-
tos del nifio, que ahora tiene 10
anos. “Para €l aprovecho mucho las
rebajas en ropa y en zapatillas. Re-
pongo el vestuario de un invierno a
otro con las rebajas”. El truco: co-
ger dos tallas mas teniendo en cuen-
ta el estirén del nifio.
Carmen Medina, de 35 anos, tam-
bién aprovecha las rebajas, pero en
su caso es mas dificil porque su ni-
fo tiene tres anos y crece mas de-
prisa. Ella, “creo que como todo el
mundo” ,
“apretar el cinturén. Intentamos re-
cortar el dinero que para gastos per-
sonales nos reservamos para pasar

En la cuesta de enero...

Javier Alvarez, de Productos Carnicos Valtierra, despachando a una clienta.

Mari Angeles Ovejero, de 28 afios y con una nifia de
un afo, superara la cuesta de enero “saliendo
menos”y en la cesta de la compra “aprovechamos
los productos que estén mejor de precio”

Javier Alvarez, carnicero, nota que “en estos dias la
gente compra mas pollo, que es mas barato” Mientras,
Juan Antonio Manso, joyero, opina que este “enero-
febrero va a ser mas fuerte que nunca”
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Las facturas de la luz, el agua y el gas han sufrido un incremento con la entrada de 2008.

lo dice el refranero espanol: En la cuesta de enero, sin dinero me quedo
o Del pollo en enero, hasta las plumas valen dinero. Vecinos,
comerciantes, hosteleros, empresarios o joyeros dan su particular
vision de estos dias mientras a la mayoria le toca apretarse el cinturén.

el mes, salimos menos de viaje y de
restaurantes e intentamos pasar el
dia a dia”. Su queja se repite: “No
nos aumentan los sueldos igual que
nos suben los recibos de la luz, del
agua, del gas o de la hipoteca”. Por
el momento, esta familia se libra de
la subida del temido Euribor. “Tene-
mos una vivienda protegida y creo
que hasta julio no la revisaran”.

En enero y en paro

El caso de Yolanda Fernandez es
mas personal. Empieza el anio 2008
con su nina intentando dar sus pri-
meros pasos y su marido Santi en
paro. Aunque es una situacion que
les va a permitir disfrutar mas del
bebé, también les va a hacer sujetar-
se mas a la hora de gastar. “Saldre-
mos menos de marcha. Paseos con
laninay pocomas”. Enlacestadela
compra también nota esta familia la
subida de los precios y ahora, “en
vez de comprar un kilo de jamén,
compras medio”. Donde no pueden
reducir gastos es en los productos
de la pequenia Inés. “Con ella no hay
excepciones, hay que pagar los pa-
nales, las cremitas. .. S puedes com-
prar cosas mas baratas, pero busca-
mos la calidad para su salud”.
Fernandez también es de las que
opina que la llamada cuesta de ene-
ro tendria que pasarse a llamar de fe-
brero, porque “llegas a finales de es-
te mes recuperandote de las
Navidades y viene febrero y es cuan-
do realmente te das cuenta de que
empieza lo duro”.

Menos cordero

y mas pollo

Después de los gambones, las néco-
ras, los percebes, el jamoén de bello-
ta o el solomillo, llega el momento
de bajar el liston de la comida que
se pone sobre la mesa. Es cuando
las verduras y las legumbres recu-
peran su protagonismo y el cordero
es cambiado por el pollo, que es
mas barato. Javier Alvarez est4 al
frente de la carniceria Productos
Carnicos Valtierra y ha vivido como
carnicero muchas cuestas de enero.
“Es cierto que la gente en estos dias
compra mas pollo, que es mas bara-
to”. Alvarez cree que la crisis de pri-
meros de afo se vive en febrero. La
culpable, ahora también, la Visa.
Otros de los negocios afectados son
las joyerias. Ya con los regalos de
Reyes en la mano, la compra de oro
y relojes se olvida hasta la siguiente
fecha senalada y llegan las vacas fla-
cas de este gremio. “Si se nota, si”,
asevera Juan Antonio Manso, del
establecimiento Gaudia. “Intenta-
mos aguantar los precios lo maxi-
mo que podemos, pero aun asi lo
notamos”. Y para este afio Manso se
prepara: “Segun las previsiones que
tenemos este enero-febrero va a ser
mas fuerte que nunca. Dicen que no
estamos viviendo nada para lo que
va a venir”.

Enero también es el mes de las re-
bajas por excelencia. A partir del
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1 de enero, pero del 7 de forma ge-
neralizada, los comercios cuelgan
el cartel de “Oportunidades” y asi
sobrellevan estos dias. Rosa Maria
Loépez es la propietaria de la tienda
de ropa de nifios Nenuco y para
ella el peor mes vuelve a ser febre-
ro. “La gente espera las rebajas co-
mo agua de mayo y compra toda la
ropa que necesita, sobre todo pa-
ra los ninos mas grandes, que pue-
den cambiar el armario pensando
en el invierno siguiente”. Sin em-
bargo, el segundo mes sigue sien-
do de rebajas, pero no tan esplén-
dido como el primero. “En febrero
coincide el final de las rebajas con
el cambio de temporada y es un
mes mas malo”.

Otra buena noticia de enero es la
subida de las pensiones, una nue-
va que Emilia Arrogante y sus ami-
gas han acogido con los brazos
abiertos. Magdalena Alarcén, de
66 anos, opina que “las subidas de
enero son muchas, pero si ahora lo
vamos a compensar con un au-
mento en nuestras pensiones,
pues no vamos mal”. Teresa Hur-
tado, de 78, se lo toma con mejor
humor: “Pues si otra cosa no pode-
mos hacer, solo poder seguir vi-
viendo”. Por su parte, Arrogante
no se lo toma de tan buena gana y
discrepa de sus compaiieras de
mesa: “La vida estd mas cara de lo
que nos suben las pensiones”.

Mas y mas créditos

Una alternativa cada vez mas exten-
dida para superar este tramo del
ano es acudir a empresas especiali-

Comprar fruta y verdura, recomendaciones de CECU Getafe para el ahorro familiar.

¢Como llego a fin de mes?

acionalizar las compras y
R evitar en lo posible los lla-

mados créditos rapidos
son los consejos que desde la
Confederacion de Consumidores
y Usuarios (CECU) se ofrecen pa-
ra intentar superar con éxito la
cuesta de enero. Para empezar el
ano con buen pie, CECU reco-
mienda “elaborar un presupuesto
mensual previo”; es decir, conta-
bilizar el dinero de ingresos y des-
contar los pagos fijos para asi sa-
ber de cuanto dinero se dispone al

mes. Luego llega el momento de
hacer la lista de la compra. Desde
CECU se aconseja no comprar
mas alla de lo “estrictamente ne-
cesario” y comparar precios. Ade-
mas, si se compra en varios co-
mercios se aprovecharan las
ofertas y se ahorrara entre un 20
y un 30%. Otra de las recomenda-
ciones es la de adquirir mas frutas
y verduras asi como los produc-
tos de temporada, cuyos precios
son mas bajos, y no olvidar los
productos de calidad y buen pre-

cio. El portavoz de CECU Getafe,
Antonio Pomares, recomienda
también tener precaucion con las
ofertas 3x2 y agrega que las mar-
cas blancas pueden suponer un
ahorro en el precio final ya que
“son productos de buena calidad
aun precio menor”.

En cuanto a los créditos rapidos,
la organizacion indica que “los al-
tos tipos de interés, las comisio-
nes y los gastos de intermediacion
son los principales inconvenien-
tes de esta modalidad de crédito”.

zadas en la reunificacién de crédi-
tos o préstamos personales. Una de
estas es Creditel. Su directora ge-
rente, Estela Pefia, explica que du-
rante los meses de diciembre y ene-
ro “se piden muchos mas créditos
personales que en el resto del afio”.
Préstamos que oscilan entre los
7.000 y los 30.000 euros, en funciéon
de la capacidad econdémica del
cliente. Segun Pefia, es a partir del
dia 15 cuando la gente comienza a
acudir a sus oficinas. “Hasta esa fe-
cha se estan gastando el dinero y
luego, sobre todo en febrero, cuan-
do llegan los gastos de la Visa, es
cuando vienen a solicitar los crédi-
tos o lareunificacion de préstamos”.

Trabajos extras
Pero no todo el mundo sufre la
cuesta de enero. Manuel Davila y su
pareja, Ainhoa Villalba, de 24 y 22
anos, son de esos jovenes que deci-
den aprovechar las fiestas navide-
nas trabajando para sacar un dinero
complementario. El echa horas ex-
tras repartiendo las cestas de Navi-
dad por las empresas. Ella pasa las
fechas empaquetando las bolsas de
cotillén para las fiestas de Noche-
vieja. “La verdad es que es un dine-
ro que viene muy bien, primero pa-
ra pasar las fiestas y segundo, para
estar en enero un poco mas desaho-
gado”, dice Davila. Son muchos
afos ya los que llevan haciendo es-
tos trabajos, sin embargo, este ene-
ro sera especial. “Nos acaban de dar
la casa y ya sufrimos las dichosas
facturas a final de mes”.

Vanessa Calle

LU =)

Chamberlain, 1

28905 Getafe - MADRID
Tel: (+34) 91 60118 00
Fax: (+34) 916823817
hotel@hesperia-getafe.com

En el lugar perfecto para
el momento perfecto.

En una inmejorable situacién, a tan sélo 15 minutos del centro de Madrid y cercano al aeropuerto de Barajas,
el Hotel Hesperia Getafe, es el enclave perfecto para disfrutar de un dia muy especial. Un excelente entorno
con las mas sutiles comodidades y una exquisita alta cocina. Inmejorables instalaciones con la exclusiva
calidad de Hesperia que confieren a este hotel el honor de estar en el lugar perfecto para celebrar el momento
perfecto, una boda. Ademas, al celebrar una boda con nosotros, obsequiamos a la feliz pareja con una semana
en el hotel Hesperia de 4 estrellas que ellos elijan®,

Hesperia Getafe

* Consultar condiciones de esta promocién en el hotel.

Central de reservas: (+34) 902 397 398

www.hoteles-hesperia.es

HESPERIA

somos hoteleros
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Los Reyes Magos dejaron su huella y los nifios del hospital recibieron
la visita de politicos, bomberos y una representacion del Getafe CF

arbon o regalos. Melchor,
C Gaspar y Baltasar pasearon

en camello por el centro de
la ciudad en la denominada Gran
Cabalgata. Los nifios, claro, aténi-
tos, senalando a los animales y re-
pasando en voz alta el nombre de
los Reyes Magos. Se los sabian. Sus
Majestades hicieron mas aparicio-
nes. Sus agendas, repletas, pero no
faltaron a una cita. En los centros
civicos, en los comerciales, en el
Teatro Garcia Lorca con los mayo-
res, organizado por la asociacién
Gloria Maria, o con los mas peque-
nos, en la guarderia Bebines. Y ya
se fueron a Oriente, pero dejaron
huella. Vasos de leche vacios y ga-
lletas comidas en las casas y pa-
quetes y paquetes de regalos para
aquellos que se portaron bien du-
rante el ano ya pasado.
Por la fachada del Hospital Univer-
sitario descendieron desde la azo-
tea algunos bomberos del Parque

Vuelta a Oriente

3 e

Los Reyes Magos desfilaron en camello en la Gran Cabalgata.

los para los nifios ingresados. Con
ellos ya, dentro del edificio, charla-
ron mientras los pequefios se poni-
an sus cascos y reian. Y no desde la
terraza, sino entrando por la puer-

pital. El alcalde, Pedro Castro, jun-
to a los concejales de Salud, Mari
Angeles Diez, y de Vivienda, Igna-
cio Sanchez Coy; en otro turno Sa-
ra Hernandez, delegada de Seguri-

Los Magos de Oriente pararon en la guarderia Bebines.

tacioén del Getafe CF: Angel Torres,
su presidente, Laudrup, el entrena-
dor, y Belenguer, Uche y De la Red
como jugadores. Con anterioridad
habia ido también el PP, con el

Alberto Contador. Y para el anec-
dotario, algunas secuelas de las
fiestas, como la erupcion de espu-
ma en una de las fuentes de la ave-
nida de las Ciudades, fruto de una

de Getafe. Llevaban consigo rega-

Foto cedida por el Ayuntamiento

El alcalde, Pedro Castro, el concejal de Vivienda, Ignacio
Sanchez Coy, y la delegada de Salud, Mari Angeles Diez,

en el Hospital Universitario.

LA RUTA DE LA MEMORIA

ta, otros conocidos visitaron el hos-

Bombero
ingresados en el hospital.

Foto cedida por la Comunidad de Madrid

dad Ciudadana, con una represen-

Foto: José Maria Garcia

campeon del Tour de Francia 2007,

gamberrada.

0s Entre las gamberradas de estos dias, espuma

en una fuente de la avenida de las Ciudades.

Los Maniseros y el patio de los Corredor

os tres muisicos que posan tras el ma-
I trimonio Corredor, instrumento en
mano, formaban el trio Los Manise-
ros alla por finales de los afnos 50. Vestidos
con su traje de faena fueron inmortalizados
en el lugar en el que ensayaban regularmen-
te. Las guitarras y las maracas que portan no
dejan ver su nombre escrito en letras blan-
cas sobre sus camisas oscuras. “Mi padre,
Antonio Corredor, hacia las veces de su re-
presentante. Como no tenian un sitio en el
que preparar sus canciones les prestabamos
el patio de nuestra casa situada en la calle
Felipe Estévez”, narra Cristina Corredor.
De que el citado espacio luciera bonito se
encargaba la matriarca de la familia, Maria
Luisa Lépez, esposa del representante del
grupo. Su amor por las plantas, y su buena
mano para mantenerlas esbeltas y sanas,
era conocido por toda la vecindad. Todo ti-
po de flores, como rosas, lilas, hortensias o
pendientes de la reina crecian en este espa-
cio a ritmo de boleros, rancheras o cancio-
nes melddicas. El getafense Jesus Lucas era
lavoz del grupo. Hoy, pone a prueba su gar-
ganta en la Coral Polifénica de Getafe.
Que tu nombre resonara en el mundillo de
la farandula de los 60 era complicado. Pa-
rala sefiora Corredor y sus hijas mantener
el patio de su casa en pleno esplendor
tampoco resultaba una tarea facil. Y es
que como recuerda Cristina, “entonces no

llegaba el agua a las casas y teniamos que
ser nosotras las que ibamos a la fuente a
por ella para poder regar”. Para el aseo
personal eran los aguadores los que en ca-
rretillas llevaban a los distintos hogares la

cantidad del preciado liquido que cada ge-
tafense les solicitara.

En el patio de los Corredor no crecia el
mani, o lo que es lo mismo, el cacahuete. Y
es que el nombre del grupo musical que

aparece retratado en la fotografia que
acompana estas lineas tiene mucho que
ver con este fruto seco. El manisero es, de
todos los personajes folcloricos cubanos,
el mas conocido internacionalmente. Du-
rante los afos 30 y 40, recibian este nom-
bre los vendedores ambulantes de mani.
Sus diferentes maneras de pregonar lo que
ofrecian —Mani, tostado, caliente, garra-
pinado!— les aportaron popularidad y por
eso fueron los protagonistas de varias can-
ciones. A golpe de maracas y al ritmo de
los acordes de varias guitarras, Los Mani-
seros animaban a consumir este producto
originario de América en una de sus ver-
siones asti: “Si te quieres por el pico diver-
tir, comprate un cucuruchito de mani”.
Los Maniseros de Getafe dejaron de tocar
hace ya algunos anos. Hace apenas una
década, uno de sus fundadores, Jesus Lu-
cas, retomo la formacién con nuevos com-
ponentes. “De hecho, yo recuerdo haber-
les visto actuar en su regreso a los
escenarios en algun centro cultural del
municipio”. Verlos tocar en los anos 60
“era un primor. A las nifas del barrio nos
encantaba colarnos en sus ensayos...
Eran todos tan guapos...”.

Ruth Holgado

Foto cedida por
Cristina Corredor

S.Z.
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La insercion
profesional de
los titulados
de la Carlos il
roza el 100%

Del XI Estudio de Insercién Profe-
sional elaborado por la Universidad
Carlos Il se extrae que la insercion
laboral de los recién titulados es
del 98%. Para llegar a esta conclu-
sion 800 ex alumnos de 29 titula-
ciones distintas, ingenierias, licen-
ciaturas y diplomaturas, han
contestado una amplia encuesta
en las que se les preguntaba por su
situacion laboral actual y su paso
por la universidad.

Entre las principales concluciones
extraidas de la muestra destacan:
el incremento de contratos indefi-
nidos que casi igualan a los tempo-
rales, el pleno empleo alcanzado
en trece titulaciones especificas
impartidas en el centro y el incre-
mento salarial que se ha produci-
do con respecto a promociones
anteriores. Ademas, los titulados
definen como “positivo” su paso
por el centro. PaginaV

& COMERCIO

seguridad Ciudadana
inspecciona 82
bazares orientales

Los popularmente conocidos como
Todo a cien o bazares orientales
han sido objeto de inspecccion por
parte de la concejalia de Seguridad
Ciudadana, en coordinacion con
Consumo y Medioambiente, con el
objetivo de “concienciar a los ciu-
dadanos chinos, sus regentes, para
que cumplan la legislacion vigente”,
expone Sara Hernandez, concejala
del area que anade que en el muni-
cipio hay 82 establecimientos de
estas caracteristicas.

La principal conclusion extraida de
esta iniciativa es que de los bazares
chinos sometidos a estudio “solo el
2% cumple la normativa”. Acumular
mercancias en lugares de paso, co-
mercializar productos sin la licencia
correspondiente o no disponer de
hojas de reclamaciones han sido al-
gunas de las deficiencias detecta-
das. Ademas, varios articulos entre
los que se encuentran juguetes, ali-
mentos y pequefos electrodomés-
ticos han sido incautados por la Poli-
cia Local al no adaptarse a la
normativa actual. PaginaV

Entrevista:
Cristina Lucas,

gerente de CreditServices:

“Nuestro objetivo es prestar
un servicio de asesoramiento

y gestion financiera

RESIDENCIA
PARA MAYORES

(.

LOs Angeles

Clinica Geriatrica

de calidad en el sur :
de Madrid” C/ Los Ebanos, 65 - Getafe Norte
TELEFONO: 91 696 11 91
. . . , & EMPRESA PUBLICA
El periodo legal finalizara el 31 de marzo LYMA estrena nuevos
vehiculos destinados

a la recogida de

Recomendaciones basuras

en época de rebajas

Siete son los camiones que reciente-
mente acaba de adquirir La Empresa
Municipal de Limpieza (LYMA). Su uso

20% 30% 40% Dlo.

El escaparate de una céntrica tienda del municipio con sus carteles de rebajas.

El pasado 1 de enero comenzaron oficialmente las
rebajas. Durante una semana, como minimo, y dos
meses como maximo (el plazo legal finaliza el 31 de
marzo) los establecimientos del municipio bajaran
los precios de sus productos. Desde la Organizacion
de Consumidores y Usuarios, OCU, hacen las si-
guiente advertencia: “La calidad de los articulos que
se comercialicen debe ser la misma que tenia la

habitual seré la recogida de basuras
en la localidad. Para que estos trabajos
sean mas faciles y comodos estos ve-
hiculos estan equipados con los Ulti-
mos avances tecnoldgicos. La adquisi-
3 cion de este material forma parte del
o m plan estratégico de la empresa muni-

R E 20°f 3( cipal cuyo objetivo es optimizar los re-
_ Ccursos para un aumento de la calidad

en la recogida de los residuos sélidos

20 /o 70 4U70 Dho,

urbanos.. PaginaV
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Diez empresas son

distinguidas por su
sensibilidad social

El Consorcio Madrid Sur, integrado por
los Ayuntamientos de Getafe, Parla, Al-
corcon, Fuenlabrada, Leganés y Huma-
nes, fiel a su objetivo de que las em-
presas fomenten la igualdad de
oportunidades entre sus empleados,
ha querido reconocer la labor de 10
empresas con sede en Getafe que lle-
van trabajando varios afios en pro de
alcanzar este objetivo. Servicios Apa-
nid, Grupo Roselin, Trattoria Getafe, Re-
sidencia Geriatrica Los Angeles, Insyte,
Frigorificos Delfin, Faymm Fabricacio-
nes y Montajes Mecanicos, Euroresi-
dencias Gestion, Construcciones y Pro-
mociones Garcia y AGAD, Asociacion
getafefia de ayuda a domicilio son los
mercancia vendida durante cualquier otra época nombres de estas entidades que tra-
del afio”. Su director, Federico Sancha, recuerda bajan para la integracion de los inmi-
que, al menos, “el 50% de los articulos en venta en grantes, las mujeres y los discapacita-
cada tienda deben estar rebajados y marcados con | d0s en el mercado laboral. Para el
el precio antiguo y el actual”. Ademaés, desde ocu |  conceial de Empleo y Formacion, Al-

invitan a todos los consumidores a hacer uso de las fonso Carmona, es importante recono-
cer la labor de aquellas sociedades

hojas de reclamaciones en caso de sufrir alguna in- “que no buscan solo el beneficio eco-
cidencia durante este periodo. RH. némico sino también la solidaridad y la
integracion”. Paginalll

LUNA DE MADRID

PROMOTORA INMOBILIARIA Y URBANISTICA
Plaza Canto Redondo, N° 4 « 28901 Getafe - Madrid
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El Consorcio Madrid Sur reconoce la labor de integracion de diez entidades locales

Premios a las empresas con sensibilidad social

Servicios Apanid, Grupo Roselin, Trattoria Getafe, Residencia
Geriatrica Los Angeles, Insyte, Frigorificos Delfin, Faymm
Fabricaciones y Montajes Mecanicos, Euroresidencias Gestion,

Construcciones y Promociones Garcia y AGAD, Asociacion getafena

de ayuda a domicilio, son las diez empresas getafenses premiadas

socialmente —como asi se denomi-

na el proyecto— funciona en el mu-
nicipio desde hace “unos seis anos”, se-
fala el concejal de Empleo y Formacion,
Alfonso Carmona, quien afade que se tra-
ta de premiar e impulsar aquellas entida-
des "“que no buscan solo el beneficio eco-
némico sino también la solidaridad y la
integracion”, tanto de mujeres como de
discapacitados e inmigrantes en sus plan-
tillas ordinarias. Bajo estas premisas, se ha
reconocido la labor de las sociedades que
destinan parte de su beneficio a proyec-
tos de cooperacion o la labor de integra-
cion de muchas otras en cuyas plantillas
hay numerosas mujeres 0 personas con
algun tipo de discapacidad.
Seguin Carmona, la intencion del Consis-
torio es ampliar este tipo de acciones a
otros &mbitos, como la potenciacion del
uso de medidas favorables al medioam-
biente dentro de las empresas locales.
“Queremos que el ano proximo estos
premios se hagan a nivel local y ampliar
también el nimero de organismos que
pasen a formar parte de la red”, explica
el edil. V.C./M.T./R.H.

E sta red de empresas sensibilizadas

por su trabajo en la eliminacion de diferencias en el entorno laboral.

El reconocimiento ha sido otorgado por el Consorcio Madrid Sur,
integrado por Getafe, Parla, Alcorcon, Fuenlabrada, Leganés

y Humanes, cuyo objetivo es conseguir el incremento de empresas

gue tomen medidas para fomentar la igualdad de oportunidades.

Faymm, una sociedad multirracial

edio centenar de
IVI personas trabajan
en Faymm SL, Fabri-

cacion y Montajes Mecanicos,
una empresa con sede en el
municipio que se dedica a la
fabricacion de piezas y com-
ponentes de metal destina-
dos a la industria automotriz
y aeronautica. Como apunta
su director general, Juan Na-
varrete, “entre nuestros prin-
cipales clientes se encuentran
Airbus o John Deere”.

Esta empresa del sector del
metal tiene una peculiaridad:
“Nuestros trabajadores pose-
en diferentes nacionalidades
y ademas son personas con
distintas etnias”. Rumanos,
colombianos, marroquies, e
incluso guineanos conforman
la plantilla de esta entidad. Es-

Una empleada de FAYMM SL du

ta caracteristica le ha valido a
Faymm para ganarse el reco-
nocimiento del Consorcio Ma-
drid Sur.

“También intentamos fomen-
tar la contratacion de discapa-
citados y aplicamos la discri-
minacion positiva a favor de
las mujeres”, anade Navarre-
te. Actualmente esta empresa
se encuentra inmersa en su
traslado al poligono Los Oli-
vos. “En la construccion de
nuestras nuevas instalaciones
hemos tenido en cuenta tam-
bién la adaptacion de nuestra
maquinaria a los minusvali-
dos”. Desde FAYMM se inte-
resan también por el 1+D+i.
“Desarrollamos nuevos pro-
ductos adaptados a personas
discapacitadas y ellos mismos

rante su jornada laboral.

participan en esos procesos”.

Grupo Roselin: cooperacion con Peru

Apostando por el trabajo de la mujer

rupo Roselin Joyeros ha sido una
G de las empresas premiadas por

la labor que realiza de sensibili-
zacion y cooperacion con los mas ne-
cesitados. En concreto, esta red de jo-
yerias ha destinado de sus beneficios
un total de 60.000 euros para la cons-
truccion de una Casa Hospital en Lurin,
una zona ubicada al sur de Lima, capital
de PerU. El proyecto esta destinado a ni-
nos disminuidos fisicos y psiquicos que
viven en la extrema pobreza. Para reu-
nir el dinero, el grupo ha recaudado du-
rante los Ultimos meses un porcentaje
en cada una de las compras realizadas:

comprando de 30 a 60 euros, se desti-
naban 2; y comprando mas de 60, se
enviaban 5 euros. Ademas, los trabaja-
dores de estas joyerias han vendido pa-
peletas y realizado sorteos con el mis-
mo fin. “No solo es importante el dinero,
sino que también hemos sensibilizado
a los clientes, que preguntaban y se in-
teresaban por el proyecto”, afirman
desde la firma.

Grupo Roselin tiene en la actualidad una
plantilla de 105 trabajadores en sus 18
establecimientos. Nacié hace 50 afos y
hace 15 fue cuando se decidi6 en la es-
trategia comercial de la multitienda.

Servicios Apanid opta por contratar
a personas con discapacidad fisica,
psiquica o sensorial

mano de la Asociacion de Pa-

dres y Madres de Nifos Dife-
rentes (APANID). “Se puede decir, que
Apanid de apoya sobre tres patas: la
Asociacion, la Fundacion y el Centro
Especial de Empleo, que Somos noso-
tros”, explica Juan Agudo, su director.
La apuesta de esta sociedad por la
contratacion de personas con disca-
pacidad fisica, psiquica o sensorial le
ha servido para obtener el reconoci-
miento como empresa sensibilizada
socialmente por parte del Consorcio
Madrid Sur. “De hecho el 98% de
nuestros trabajadores tiene alguna
minusvalia”.

S ervicios Apanid SL trabaja de la

Concretamente, 114 personas trabajan
en Servicios Apanid SL. Sus edades es-
tan comprendidas entre los 18 y los 55
anos. “Todos ellos trabajan en el sector
servicios”. Se dedican, entre otras activi-
dades, a la limpieza, servicio de lavande-
ria, vigilancia, etc. “Incluso tenemos jardi-
neros”, anade Agudo. Todos estos
empleados pueden utilizar una unidad de
apoyo psicolégico y un terapeuta ocupa-
cional “que ponemos a su disposicion”.
El director de la empresa deja clara una
cosa: “No funcionamos como un escuela
taller o un centro de formacion, sino que
lo hacemos como cualquier otra empre-
sa de empleo ordinario de la zona sur de
Madrid”.

SL, Trattoria Getafe SL, Insyte SLy

Agad son otras de las empresas
premiadas por el Consorcio Madrid Sur,
en esta ocasion, por la alta contratacion
de mujeres. En el caso de la Residencia
Geriatrica los Angeles, de 110 trabajado-
res que hay en plantilla, tan solo 4 son
hombres, el resto son féminas. “Nosotros
no discriminamos a los hombres pero las
muijeres resuelven mejor las situaciones
con las personas mayores”, cuenta Ma-
ria José Burgos, directora del organismo.
Maés del 90% de la plantilla que trabaja en
el restaurante italiano La BAmbola (Trato-
ria Getafe) es mujer, por eso han recibido
el citado reconocimiento. Reyes Martinez
es la gerente del establecimientoy cuen-
ta que “también a nivel gerencial lo lleva-
mos mujeres”; en concreto, 23 desde ha-
ce dos afnos. El Grupo La Bambola nacio
hace 15 anos y desde entonces ha sido
asi: “Las que quedamaos trabajando so-
mos siempre las mujeres”.

L a Residencia Geriatrica los Angeles

Insyte SL también apuesta por el empleo
femenino. De un total de 180 empleados
que forman la plantilla, 160 son mujeres
porque, seglin explica el propietario de la
empresa, Eduardo Rodriguez, “ellas estan
mejor capacitadas para este tipo de tra-
bajo”, el de la fabricacion y montaje de
productos destinados a la electronica,
avionica, electromedicina. ..

La plantilla que forma la Asociacion geta-
fena de ayuda a domicilio (Agad) esta for-
mada en su totalidad por mujeres, y el
30% de las mismas son “separadas, solas
Yy Su Unica fuente de ingresos es esta”, ex-
plica la directora gerente, Carmen Espe-
difa. Agad nacio en el afio 84 como una
forma de autoempleo para mujeres y en
la actualidad cuenta con un centro de dia
para mayores en la plaza Juan de Vergara,
aunque también ofrece ayuda a domici-
lio, formacion y animacion sociocultural.
Espedina recuerda que cuando la empre-
sa nacio contaba con siete trabajadoras,
“ahora somos 120. ".
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Cristina Lucas,

gerente de CreditServices Getafe 2 0 lo que es o mismo Inigo & Lucas Consultores SL

“Elegimos comenzar bajo el paraguas
de una franquicia para diferenciarnos
de la mayoria de los intermediarios del sector”

Especialistas en tramitacion de hipotecas y préstamos personales,

reunificacion de deudas o0 asesoramiento en inversion,

Inigo & Lucas Consultores SL decide emprender su andadura
en Getafe bajo el paraguas de una franquicia como CreditServices.
“Elegimos esta formula para diferenciarnos de la mayoria

on un objetivo claro:
‘ “Prestar un servicio de
asesoramiento y gestion
financiera de calidad en el sur de
Madrid” inicia su andadura Ifigo
& Lucas Consultores SL. Como
explica Cristina Lucas, gerente de
la empresa, “elegimos comenzar
bajo el paraguas de una franqui-
cia para diferenciarnos de la ma-
yoria de los intermediarios del
sector. Nos decantamos por Cre-
ditServices por tratarse de una
empresa con mas de 10 afios de
experiencia en el asesoramiento
bancario y empresarial a diferen-
tes corporaciones, pymes 'y parti-
culares y para contar, en nuestros
comienzos, con cierta implanta-
cion en el mercado”.
Especialistas en tramitacion de hi-
potecas y préstamos personales,
reunificacion de deudas, cancela-
cién de embargos y subastas o
asesoramiento en inversion, “nos
diferenciamos del resto de inter-
mediarios de este sector en que
ofrecemos un servicio de aseso-
ramiento puro y duro. Cuando un
cliente acude a nosotros, saca-
mos su perfil, analizamos su ope-
racion y vemos qué producto es
el que mejor se adapta a sus ne-
cesidades”. Como apunta Lucas,
“le disefiamos un traje a medida
en funcién de sus caracteristicas”.

Perfil del cliente

Ala pregunta ¢cual es el perfil del
cliente de CreditServices?, Lucas
responde con un “muy variado en
funcion de nuestras diferentes
zonas de trabajo. Por ejemplo, —
indica— el usuario medio viene a
ser el inmigrante ya afincado en
el pais, con un minimo de dos tra-
bajos y que quiere reunificar a su
familia en Espana”. Este perfil se
compagina con el de un cliente
espaniol con una edad superior a
los 65 afios, jubilado. “Esas son las
caracteristicas del publico mas
préximo a nuestra oficina, sita en
el barrio de La Alhéndiga”.

Ifigo & Lucas Consultores SL tam-
bién presta sus servicios a veci-
nos de otras zonas del municipio.
"El cliente del Sector Ill, por ejem-
plo, es una persona de clase me-
dia, media-alta, que tiene ya prac-
ticamente pagada su vivienda y
gque demanda nuestros servicios
para mejorar sus operaciones fi-
nancieras”. Otros casos buscan la
financiacion mas optima para ad-

de los intermediarios del sector”, apunta Cristina Lucas, su gerente.

Bajo la filosofia de empresa multiservicio y con sede en La

Alhondiga, “el perfil de nuestros clientes es muy variado” o que no
impide una atencion personalizada porque, como afade Lucas, “les

disefiamos un traje a medida en funcion de sus caracteristicas”.

Cristina Lucas, gerente de CreditServices en la sede de la empresa.

quirir una segunda residencia.
“Por otra parte, el perfil de los ve-
cinos del nuevo barrio El Bercial
Universidad son parejas entre 30
y 40 anos que adquieren su pri-
mera vivienda y lo hacen con un
grado de endeudamiento bastan-
te alto, con unas hipotecas con
unas condiciones muchas veces
leoninas. Desde aqui, lo que tra-
tamos es adecuar su deuda a su
capacidad de pago que muchas
veces esta sobrepasada, lo que
provoca que estas familias estén
viviendo por encima de sus posi-
bilidades”. Al radio de accion de
esta empresa se suma Perales
del Rio, “que viene a mezclar las

caracteristicas de los vecinos del
Sector Ill'y Bercial”. Lucas aclara
que estos perfiles responden al
“cliente particular puro y duro
que es al que van destinados, so-
bre todo, la mejora de condicio-
nes en las operaciones que tie-
nen firmadas (hipoteca, coche o
cualquier otro movilizado) o el ac-
ceso a segundas viviendas en los
casos en los que es posible”.

Los autdbnomos y las pequenas
empresas son otros de los princi-
pales clientes de CreditServices.
“Estos usuarios demandan bas-
tante financiacion, pero no ya en
cuestion de préstamos, sino en
productos paralelos y especializa-

dos paro ellos: préstamos ICO, po-
lizas de crédito, polizas de des-
cuento, etc”. Los emprendedores
utilizan estos productos para fi-
nanciarse o hacer una nueva refi-
nanciacion sobre lo que ya tienen.

Banca extranjera

Como narra la gerente de Credit-
Services, entre los productos no-
vedosos que oferta la empresa
destacan aquellos procedentes
de la banca extranjera. “ES un va-
lor anadido que tratamos de dar
al cliente. En Espana hay 168 en-
tidades financieras y de crédito.
Nosotros trabajamos con bastan-
tes mas debido a que tenemos

Empresa multiservicio

principal actividad desarrollada por Credit-

Services “nos consideramos una empresa
multiservicio”, matiza su gerente, Cristina Lucas.
“Creemos que en el mundo empresarial de hoy
cuanto mas diversifiques el abanico de ingresos
mas posibilidades tienes de sobrevivir en este
mercado tan competitivo”. Por eso, Ifigo & Lucas
Consultores SL ofrece en un espacio muchos ser-

B ungue el asesoramiento financiero es la

vicios: una correduria de seguros; un pequeno
corner inmobiliario, “en el cual somos partner de
Polaris World y el Club de Vacaciones Melia o una
pequefia bolsa de inmuebles”. Un servicio de ase-
soramiento informatico dirigido tanto a particula-
res como a empresas y otro de compra venta de
vehiculos seminuevos y de ocasion complemen-
tan esta amplia oferta, “que nace de la necesidad
de financiacion que tenemos todos”.

acuerdos con la banca especiali-
zada, lo que en EE UU se llama
suprime. Los productos que ofer-
ta esta banca van destinados a
clientes que tienen alglin tipo de
morosidad, que se han demora-
do en sus pagos o que estan me-
tidos en embargos”. General
Electric, Banca Primus o Banco
Sigma son algunas de las compa-
filas con las que trabaja Credit-
Services. “Logicamente, este tipo
de productos es mas caro de lo
habitual, pero sirve para solucio-
nar un problema puntual al clien-
te”. Una vez resuelto el embrollo,
“llevamos al usuario a la banca
tradicional”.
En esta Ultima, los tiempos de
respuesta son minimos. “Conta-
MOS Con unos scoring bastante
mas altos que con los que traba-
jan los bancos. Si a nosotros una
operacién nos aparece como Via-
ble tiene muchas opciones de sa-
lir adelante”. Para préstamos per-
sonales el plazo de respuesta es
de aproximadamente 24 horas,
para los hipotecarios, entre 48 y
72 horas.
Para aumentar su volumen de ne-
gocio, Inigo & Lucas Consultores
SL cuida su departamento co-
mercial. “Se encargan de captar
un abanico de colaboradores pa-
ra que a través de ellos lleguen a
nosotros los clientes finales”. Lu-
cas afade: "Estamos hablando,
por ejemplo, de locutorios o de
todo aquel negocio que tenga un
producto final susceptible de ser
financiado, ya sean muebles, col-
chones, coches, reformas de ca-
sa, etc.”. Para captar la atencion
del cliente también utilizan las
promociones. “Por ejemplo, he-
mos puesto en marcha una cam-
pafna destinada a locutorios, dado
gue consideramos gque estos son
puntos estratégicos muy impor-
tantes para nosotros por el perfil
del cliente que tenemos en la zo-
na”. Para aquellos establecimien-
tos que aporten clientes a Credit-
Services “estamos regalando al
responsable del negocio un viaje
de ida y vuelta a su pais de ori-
gen”. Ademas, sortearan este ti-
po de viajes entre los clientes fi-
nales extranjeros. Entre el publico
nacional, “regalamos dos noches
de hotel para dos personas solo
por realizar una operacion con
nosotros”.

Ruth Holgado
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ESCAPARATE

Carta abierta al
pequeno y mediano
comerciante

y empresario

°© ;Quiénes somos? Un grupo de comercian-
1 tes y pequenos empresarios con la firme vo-
luntad de que se nos oiga en las administra-
ciones y que encontremos ayuda ante la crisis que
venimos padeciendo en estos Ultimos afnos. Ahora
Mas que nunca necesitamos ser escuchados, ayu-
dados y protegidos en una sociedad a la que apor-
tamos mucho en todos los sentidos.
2° ;Por qué estamos aqui? Nuestro objetivo prin-
cipal es formar una agrupacion de comerciantes y
pequenos empresarios con fuerza para que las ad-
ministraciones nos escuchen y asi poder influir en
aqguellas decisiones que nos afecten. A las grandes
asociaciones se les respeta y se les ayuda para que
puedan seguir funcionando.
3° Razones para asociarnos. Estamos en crisis. Las
grandes superficies nos quitan clientes cada vez
con mas fuerza. Y ademas, existe una competen-
cia desleal por parte de algunos colectivos, que no
tienen inconveniente en trabajar a cualquier hora'y
en circunstancias ventajosas en cuanto a impues-
tos y otras protecciones sociales (a veces ilegal-
mente) que es imposible hacerles frente por me-
dios legales. Por otra parte, las grandes superficies
tienen su fuerza defensiva y ofensiva en el gran vo-
lumen econdmico que mueven. Disponen de abo-
gados que las defienden y estan dispuestos a todo
con tal de atraer clientes que nos quitan a los méas
pequenos.
Por otra parte, los consumidores y usuarios cuen-
tan con asociaciones que los defienden con apoyo
de las instituciones europeas y estatales. Por ejem-
plo, la Organizacion de Consumidores y Usuarios
(OCU) tiene una red de servicios muy bien monta-
dos para defender a sus socios y que pueden con-
seguir informacién y ayuda ante cualquier inciden-
cia en el ejercicio de sus compras. Pero y ¢el
pequeno y mediano empresario y comerciante?
Estamos en medio, luchando por la supervivencia,
a veces en una situacion verdaderamente angus-
tiosa: como cuando vemos que pasan los dias de
crisis en los que los clientes no apareceny sin em-
bargo nosotros tenemos que seguir pagando unos
gastos que nos estan abocando al cierre y no en-
contramos salida o cuando se aproxima fin de mes
y no vemos los beneficios por ninguna parte. En
fin, qué os voy a decir a vosotros que no sepais ya.
Es por todo esto que 0s animo a asociaros. A parti-
cipar, a aportar ideas, a realizar actividades en co-
mun para dinamizar el pequefio y mediano co-
mercio. Os necesitamos a todos y podéis estar
seguros de que si nos apoyamos saldremos a flote,
del tal forma que el problema de cada uno sea el
problema de todos.
Angel Garzas Santos
Presidente del Centro Comercial Abierto Las
Margaritas

La insercion profesional de
los titulados de la Universidad

Carlos Ill es del 98%

T
d

profesional de los titulados

de la Universidad Carlos lli
es de un 98%. Esta es la principal
conclusion que se extrae de un es-
tudio elaborado por el citado cen-
tro entre 800 ex alumnos de 29 ti-
tulaciones diferentes, entre las
gue se encuentran 9 ingenierias,
14 licenciaturas y 6 diplomaturas.
Entre las principales afirmaciones
extraidas de la muestra destaca
gue, por primera vez, los contratos
indefinidos (44%) casi igualan a los
temporales (44,8%). Ademas, 13 ti-
tulaciones alcanzan un nivel de in-
sercion profesional del 100%.
Las principales vias de acceso a un
empleo son tres: contactos perso-
nales, portales de empleo de Inter-
net y el Servicio de Orientacion y
Planificacion Profesional (SOPP) de
la propia universidad.
Del XI Estudio de Insercion Profe-

E | porcentaje de insercion

Uno de los accesos al campus getafense de la Carlos IIl.

sional se deduce también, que se
ha producido con respecto a la
promocion anterior, una mejora en
las retribuciones, incrementando-
se los salarios superiores a 1.200
euros (43,35%). De los encuesta-
dos, el 47,4% trabajaban, en el mo-
mento de contestar el cuestiona-
rio, en empresas privadas multi-
nacionales.
A la pregunta, “;Cual seria tu tra-
bajo ideal?” Los encuestados con-
testan con “un empleo estable
que permita un desarrollo profe-
sional 6ptimo”. Ademas, el 47,9%
de los ex alumnos esta satisfecho
con el equilibrio entre su vida per-
sonal y profesional. De su paso por
la Carlos Ill hacen una valoracion
“muy positiva”. De hecho, el 89%
volveria a elegir la citada universi-
dad para realizar sus estudios su-
periores.

Ruth Holgado

EMPRENDEDORES

Muchas actividades
para 2008

omienza este nuevo afno y Aje Getafe tie-
‘ ne previsto celebrar un gran nimero de

actividades: encuentros, jornadas, congre-
sos, programas de formacion... Todos ellos dirigi-
dos tanto a jovenes empresarios como a posibles
nuevos emprendedores.
El tradicional Encuentro de Navidad para asocia-
dos se celebr6 el 11 de diciembre de 2007 a las
21.00 horas en el Cabaret Madriz de Getafe. Aje
quiso despedirse del afio 2007 junto con sus aso-
ciados celebrando el que ya viene siendo su gran
evento tradicional. En él, contamos con la cola-
boracién y patrocinio de varios asociados: Roselin
Joyeros, Tiberauto, Butraguefno Decoracion, Ca-
maledn Publicidad, Atenea Publicidad, Lider Sys-
tem, Tourline Express, Conversa. Al acto asistieron
entre 50-60 personas y en aquel dia tan especial
también estuvimos muy bien acompanados por
diferentes representantes de partidos politicos de
la localidad de Getafe. Todos juntos pudimos cam-
biar nuestras impresiones, despedirnos del afio y
comentar los nuevos propoésitos para el 2008. En
definitiva, pasamos un buen rato en compafiia de
todos.
En otro orden de cosas, el 13 de diciembre Aje
organizo en el restaurante Casa de Pias una co-
mida con Alfonso Carmona, concejal de Empleoy
Formacion del Ayuntamiento de Getafe. A la cita
asistieron diez empresarios. Todos ellos aprove-
charon la oportunidad para transmitirle al edil sus
inquietudes, problemas... Algunos se permitieron
dar consejos para mejorar la politica local con res-
pecto a las Pymes.

Mercedes Afonso Ramos
Presidenta de AJE Getafe

Solo el 2% de los bazares
orientales cumple las normas

e los 82 bazares orientales
D inspeccionados en el mu-

nicipio “solo el 2% cumple
la normativa”, tal y como afirmo la
concejala de Seguridad Ciudada-
na, Sara Hernandez. Esta conclu-
sion se extrae de una campana de
inspeccion impulsada por la cita-
da area en coordinacion con las
delegaciones de Consumo y Me-
dioambiente.
El principal objetivo de esta actua-
cion “es concienciar a los ciudada-
nos chinos para que cumplan la le-
gislacion vigente”. Tal y como
informo la edil son variopintos los
incumplimientos detectados: por
ejemplo, el 21% de los estableci-
mientos almacena mercancias en
lugares de paso; el 17% vende be-

bidas alcohdlicas sin la correspon-
diente licencia; el 7% no dispone
de hojas de reclamaciones; el 10%
almacena el material que comer-
cializa en los aseos; el 2% sitlua los
productos de pornografia en are-
as de facil acceso para los meno-
res; el 4% vende mercancia no au-
torizada por su licencia y el 6% de
los bazares orientales inspeccio-
nados no cuenta con el cartel pre-
ceptivo que prohibe la venta de al-
cohol a menores. Ademas, apunto
la edil, “la Policia Local, concreta-
mente la unidad de menores, se
ha incautado de una serie de arti-
culos entre los que se encuentran
juguetes, pequeros electrodo-
mésticos y alimentos “que no
cumplian la normativa”. R.H.

LYMA incorpora
nueve camiones de
recogida de basura

adquirido siete nuevos camiones que se

destinaran a la recogida de residuos solidos
urbanos en el municipio. Los vehiculos incorporan
los mas completos avances tecnoldgicos y cuen-
tan con un dispositivo de seguridad aplicado en el
sistema de compactacion de los residuos. Cinco
de ellos son de carga trasera, uno de carga lateral
y otro de carga superior y grla, para asi poder
atender a las diversas necesidades que se le plan-
teen a los operarios. Del mismo modo, estos vehi-
culos cuentan con sistemas para la reduccion de
la contaminacion acustica y atmosférica.
La adquisicion de este material forma parte del
plan estratégico de LYMA con el que se busca la
optimizacion de los recursos para un aumento de
la calidad en la recogida de los residuos solidos
urbanos. V.C.

L a Empresa Municipal de Limpieza (LYMA) ha

Ayudas y Subvenciones

@ Linea Avalmadrid Energias Renovables
Consejeria de Economia e Innovacion
Tecnoldgica de la Comunidad de Madrid
Beneficiarios: Pymes y autbnomos.
Solicitudes: El plazo de solicitud estara abierto
segun la disponibilidad de los fondos.
Acciones subvencionables: Ayudas para
fomentar la promocion de las energias renova-
bles y del ahorro y la eficiencia energética, facili-
tando su acceso a una financiacion preferencial
de bajo coste y largo plazo.

Seran subvencionables las inversiones en ener-
gias renovables.

Cuantia: 600.000 euros por bengficiario. El
préstamo tendra una comision de apertura del
0,5% y un plazo de amortizacion de hasta 10
anos.

Leasing hasta 7 afos; las participaciones socia-
les sera del 1% (recuperable

de la Comunidad de Madrid )
Beneficiarios: Autbnomas y pymes gestionadas
por mujeres.

Solicitudes: El plazo de solicitud estara abierto
seglin la disponibilidad de los fondos.

Acciones subvencionables: Inversiones realiza-
bles en activo fijo, circulante e 1+D+i. Ayudas a
empresas creadas por mujeres emprendedoras.
Cuantia: 60.000 euros o el 80% por beneficia-
rio. Los costes financieros estan bonificados, es
decir, la financiacion esta a coste cero.

& Linea ICO sectores textil-confeccion,
calzado, muebles y juguetes

Ministerio de Economia y Hacienda

y el Instituto de Crédito Oficial (ICO)
Beneficiarios: Empresas industriales de los
sectores textil, confeccion, calzado, muebles
y juguetes. Quedaran excluidas las empresas

a la cancelacion de la operacion).

@ Linea Avalmadrid Mujeres Empresarias:
Emprendedoras

Consejeria de Economia e Innovacion
Tecnolégica

0 grupos de empresas cuya actividad principal
sea la distribucion de productos al por mayor
o al detalle, a través de tiendas propias o
establecimientos ajenos y las que estén
participadas en mas de un 25% de su capital
social por empresas de este tipo.

Solicitudes: Fin de inversion 31 de diciembre

de 2008.

Acciones subvencionables: Ayudas para
apoyar a las empresas de los sectores textil,
calzado, muebles y juguetes para introducir

la innovacion en sus procesos febriles con vista
a la diversificacion o especializacion hacia
segmentos de mercado menos afectados por
la competencia mundial, asi como apoyar a los
procesos de contratacion empresarial que

conlleven nuevas inversiones.

Cuantia: Anticipos reembolsables y préstamos.
El importe total para el periodo 2006-2008 es
de 450 millones de euros, distribuidos de la
siguiente manera: 50 millones de euros para
2006; 200 millones para 2007 y 200 millones

para 2008.

& Linea Avalmadrid Multisectorial:

naves, locales, oficinas

Consejeria de Economia e Innovacion
Tecnoldgica de la Comunidad de Madrid

Beneficiarios: Pymes y autbnomos.

Solicitudes: El plazo de solicitud estara abierto
en funcion de la disponibilidad de los fondos.

Acciones subvencionables: Ayudas a bajo
coste y largo plazo en la adquisicién de
inmuebles, que les permita la creacion

0 expandir la actividad econémica desarrollada.
Cuantia: Ayuda méaxima 100% 0 600.000 euros.

@ Linea Avalmadrid Renove Industrial
Consejeria de Economia e Innovacion
Tecnoldgica de la Comunidad de Madrid
Beneficiarios: Pymes y autdnomos.
Solicitudes: Ayudas para la sustitucion

0 adquisicion de equipos de produccion en

el sector industrial, facilitando su acceso a una
financiacion preferencial de bajo coste y largo
plazo. Seran subvencionables: maquinaria

u otros equipos productivos; instalaciones
vinculadas a las inversiones.

Cuantia: Ayuda maxima de 600.000 euros.
Tendra una comision de apertura de 0,5%;

un plazo de amortizacion de hasta 7 anos;
las participaciones sociales sera del 1%
(recuperable a la cancelacion de la operacion).

* Informacion orientativa. Para ver las bases completas
y vélidas consultar con los organismos convocantes
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OFERTAS

ABOGADO con conocimientos en
promocion inmobiliaria, con o sin ex-
periencia (Fomento y Gestion SA).
Entregar curriculum en c/ Alcalde
Angel Arroyo, 4y 6, 22 planta.

ACTIVIDAD DESDE CASA, a tiem-
po parcial o completo, no necesaria
experiencia, incorporacion inmediata
y altos ingresos. www.negocioenbie-
nestar.com. Teléfono: 667575508.

ACTIVIDAD E INGRESOS EXTRAS,
a tiempo parcial o completo, horarios
flexibles, posibilidad de trabajar en ca-
sa. Teléfono: 630337572.

AGENTE COMERCIAL, a comision,
con posibilidades de incorporacion
a corto plazo en funcion del cumpli-
miento de objetivos. Se precisa para
empresa del sector de la comunica-
cion y produccion gréafica. Impres-
cindible experiencia en el sector y
valorable cartera de clientes activa,
compatible con otras actividades.
Teléfono de contacto: 627502105.

APRENDIZ DE PAPELERIA, chico
de 16 a 18 anos, imprescindible vivir
en Getafe. Teléfono: 916825427.

ASESORES DE INVERSION, selec-
ciona multinacional para su nueva
delegacion en Getafe. Se ofrece plan
de formacion y carrera profesional.
Mayores de 25 afnos. Experiencia va-
lorable. Teléfono: 916652650.

ASESORES DE SEGUROS Y TELE-
MARKETING necesita Seguros
Santa Lucia para Getafe y Parla. Telé-
fonos: 916019622 y 916826061
(Sr. S&nchez o Sra. Blas).

ATENCION AL CLIENTE y supervi-
sion de equipos de trabajo. Empre-
sa lider en el cuidado personal bus-
ca personas abiertas, a tiempo
parcial o completo. AltiSImos i ingre-
s0s. Teléfono: 680683308. Preguntar
por Sheila.

URGE
AUXILIARES
DE ENFERMERIA
GEROCULTORES
para residencia de
mayores en Getafe
Tfno.: 916961191

AYUDANTA ADELANTADA DE
PELUQUERIA, menor de 30 afos.
Jornada partida o media jornada. Pe-
lugueria Stylos. Sueldo a convenir.
Teléfono: 916846604. Nuria.

AYUDANTE DE MARQUETISTA,
con papeles, permiso de conducir,
ganas de trabajar y conocimientos
de ingletadora o parquet. No nece-
saria experiencia. Teléfono de con-
tacto: 687585494.

CAJERAS, suministro industrial con
centros en Parla, Pinto, Valdemoro y
Getafe necesita incorporar a jorna-
da completa o partida. Imprescindi-
ble conocimientos de informatica.
Teléfono: 916922523.

CAMARERA para cafeteria en Ge-
tafe. Teléfono: 916823483.

CAMARERA rumana para restau-
rante, con buenas condiciones. Telé-
fono: 685281613.

CAMARERA y ayudante para cafe-
teria, Getafe Norte. Teléfono de con-
tacto: 669874912.

COMERCIAL DE INMOBILIARIA,
chicas, sueldo fijo + altas comisio-
nes. Teléfono: 916834244.

COMERCIAL, zona Getafe, ambos

Sex0s, N0 es necesaria experiencia,

para media o jornada completa. For-

macion a cargo de la empresa, sueldo

dJO + comisiones y trabajo garantiza-
0. Teléfono: 609224019.

COMERCIALES, para suministro in-
dustrial ubicado en Pinto. Chicos/chi-
cas de entre 20 y 30 anos con voca-
€ién comercial. Formacion a cargo de
la empresa. Estabilidad laboral. Sala-
rio fijo + comisiones. Imprescindible
carné de conducir B. E-mail: em-
pleo@llamas.es.

COMERCIALES, de 20 a 30 afos, 3
puestos, preferiblemente sin expe-
riencia. Formacion a cargo de laem-
presa y apoyo continuo. Alta en
RGSS, fijo + comisiones + incentivos.
Interesados llamar al siguiente nu-
mero de teléfono : 665333911.

COMERCIALES para su red de vida
y ahorro, selecciona importante gru-
po asegurador Elevadisimas comi-
siones. Teléfono: 678450041.

COMERCIALES (PINTO), se nece-
sitan chicos/as de entre 20 y 30
afnos con o sin experiencia para tra-
bajar en suministro industrial ubica-
do en Pinto. Imprescindible carnet
de conducir B. Alta vocacion comer-
cial. Estabilidad laboral, salario fijo +
comisiones. Teléfono: 916922523.

COMERCIALES, precisa compania
lider en el mercado por expansion y
renovacion. No necesaria experien-
cia.Teléfono: 699696060.

COMERCIALES, sector de inmobi-
liaria y telecomunicaciones, no ne-
cesaria experiencia, formacion a
cargo de la empresa, vehiculo pro-
pio. E-mail: dream-houses@hot-
mail.com. Personas interesadas po-
nerse en contacto en el siguiente
nimero de teléfono: 912952624.

COMERCIAL PUBLICITARIO

Revista de investigacion,
cultura, educacion, sanidad,
medioambiente, tiempo libre

y vivienda, precisa comercial
publicitario con experiencia
(Fijo + comisiones).

Enviar perfil, foto

y propuesta econémica a:
E-mail: floresg2@tiscali.es

CONDUCTOR/REPARTIDOR, con
carné de conducir B. Imprescindible
experiencia en reparto por la Comu-
nidad de Madrid, disponibilidad de lu-
nes a sébado. Teléfono: 916922523.
Fax: 916916766.

CONSULTORES, para empresa de
marketing, multinacional en el sec-
tor del bienestar. A tiempo parcial o
completo, sin necesidad de expe-
riencia. Teléfono: 667575508.

DEPENDIENTES Y COMERCIA-
LES, imprescindible carné de con-
ducir B, necesita incorporar empresa
de telefonia movil con centros de
venta en Pinto y Valdemoro. Se va-
lorara experiencia en el sector, dis-
ponibilidad para trabajar de lunes a
sabados, jornada partida, horario de
comercio. Estabilidad laboral, desa-
rrollo profesional y econémico. Telé-
fono: 916928052.

DIFERENTES PUESTOS, a tiempo
parcial o completo, adaptado a las
necesidades. Teléfono: 660069517.

DISENADOR GRAFICO con expe-
riencia y alto manejo de Corel Draw.
Teléfono: 916922523.

EMPRESA DEL SECTOR DE NU-
TRICION, SALUD Y BIENESTAR se-
lecciona a 10 personas, a tiempo
completo o parcial, no necesaria ex-
periencia, formacion, incorporacion
Inmediata, elevados ingresos. Teléfo-
Nno: 686660783.

EMPRESA EN EXPANSION, selec-
ciona personal de diferentes perfi-
les, incorporacién inmediata. Suel-
dos de entre 500 y 1.500 euros
ampliables. Horario flexible. Mayores
de edad. Personas interesadas po-
nerse en contacto en el siguiente
nimero de teléfono: 605823951.

EMPRESA NUTRICIONAL, ofrece
ingresos extras elevados. A tiempo
parcial o completo, horarios flexi-
bles, no necesaria experiencia,. Per-
sonas serias y emprendedoras. Per-
sonas interesadas ponerse en
contacto en el siguiente nimero de
teléfono: 628078469.

EMPRESARIA relacionada con la sa-
lud, busca jovenes emprendedores,
no necesaria experiencia, buena
oportunidad de negocio. Personas in-
teresadas ponerse en contacto en el
siguiente teléfono: 666000659.

EMPRESARIO de Madrid busca
personas emprendedoras para acti-
vidad independiente, sin jefe ni ho-
rarios. No se necesita experiencia,
posibilidad de altos ingresos. Perso-
nas interesadas ponerse en contac-
to en el siguiente nimero de teléfo-
no: 690099100.

EMPRESARIO selecciona cinco
personas para actividad indepen-
diente muy rentable. Tiempo parcial
0 completo. Incorporacion inmedia-
ta. Personas interesadas ponerse en
contacto en el siguiente nimero de
teléfono: 667402146.

EMPRESARIO JOVEN selecciona
30 personas mayores de edad, a
tiempo parcial o completo, ho nece-
saria experiencia, no importa nacio-
nalidad, posibilidad de altos ingre-
s0s. Personas interesadas ponerse
en contacto en el siguiente nimero
de teléfono: 661424959.

ENCARGADO/A Y DEPENDIEN-
TE/A, precisa Levis Store en Centro
Comercial Factory Getafe. Personas
interesadas ponerse en contacto en
el siguiente numero de teléfono:
916919323.

FERRETERIA Y BRICOLAJE, nece-
sita incorporar dependientes para
sus centros de la zona sur de Madrid
(Parla, Pinto, Valdemoro). Se valoraran
conocimientos o experiencia en las
siguientes areas: electricidad, maqui-
naria, herramientas, cerrajeria, elec-
trodomestlcos Iamparas e ilumina-
cion, muebles de cocina y bafo.
Estabilidad laboral. Salario fijo + in-
centivos por venta. Imprescindible
conocimientos de informatica nivel
usuario. Personas interesadas llamar
al teléfono 916922523. Incorporacion
inmediata.

FRUTERO, se necesita profesional
con experiencia, responsable para
negocio. Incorporacién inmediata,
buenos ingresos con participacion
en beneficios. Teléfono: 618279932.

INGRESOS EXTRAS, a tiempo par-
cial o completo, no necesaria expe-
riencia, personas serias y responsa-
bles. Teléfono: 625411463.

INMOBILIARIA de Getafe precisa
chica de entre 18 y 20 afnos con el
certificado en ESO y conocimientos
informaticos. Teléfono de contacto:
916010626.

JOVENES DE 20 A 35 ANOS. Envi-
rotect (apertura en Getafe). Varios
departamentos. NO necesaria expe-
riencia, alta en RGSS y salario segiin
convenio. Teléfono: 916815232.

SUSTANCIOSOS INGRESOS por
cuenta propia. Oportunidad de ne-
gocio internacional. Empiece hoy y
disfrute de libertad econémica ma-
flana. Sea su propio jefe. Teléfono:
680126222. José Manuel Garcia.

OFICIALA DE PELUQUERIA con
experiencia. Personas interesadas
ponerse en contacto en el siguiente
numero de teléfono: 917950249.
Preguntar por Tofi.

OPERARIO DE MANTENIMIENTO
con conocimientos, para centro co-
mercial, remuneracion de 14.000
euros, turno de tarde, a partir de 30
anos. Electricidad, albanileria y fon-
taneria. Personas interesadas po-
nerse en contacto en el siguiente
numero de teléfono: 916812039.

PERSONAL DE MANTENIMIEN-
TO para planta de tratamiento de re-
siduos. Interesados enviar curricu-
lum al apartado de correos 154.
28320 Pinto (Madrid).

PERSONAL con experiencia 0 cono-
cimientos (FPI o FPIl) de electricidad,
para realizar labores de asesoramien-
to técnico y venta en articulos de
electricidad e iluminacién. Teléfono:
916922523.

PERSONAL, latino y comunitario,
para cubrir diferentes areas, mas de
1.500 referencias. Teléfono de con-
tacto: 686425988.

PERSONAS RESPONSABLES, pa-
ra realizar varias actividades a tiem-
po parcial o completo, horario flexi-
ble, incorporacion inmediata, no
necesaria experiencia. Teléfono:
617795982.

PERSONAL, para trabajar en una
empresa, a tiempo parcial o com-
pleto. No hecesaria experiencia. Te-
|éfono: 669618061.

RESPONSABLE DE ALMACEN pa-
ra tienda Levis. Jornada completa.
Urgente. Enviar curriculum al fax:
917424945, 0 enviar por e-mail:
rrhh@foggymoda.com.

RESTAURANTE en Getafe, busca 2°
jefe de sala, ayudante de cocina con
experiencia en horno y office. Gente
dindmica. Teléfono de contacto:
916010638.

TELEOPERADOR para agencia de
publicidad en la zona sur de Madrid.
Sueldo fijo + altas comisiones. Telé-
fonos de contacto: 916965084 y
615939350.

VENDEDORA/CAPTADORA con
experiencia, para inmobiliaria en Ge-
tafe, sueldo + comisiones y alta en
la Seguridad Social. Teléfonos :
916018998y 916017218.

DEMANDAS

ABOGADA DE EMPRESA con 12
afnos de experiencia en las ramas
propias de su especialidad se ofre-
ce para trabajar con asesorias, em-
presas, despachos e inmobiliarias.
Teléfono: 619924319.

ADMINISTRATIVA, grabadora de
datos, de 29 afios, con experiencia. Te-
|éfono: 696293551.

ADMINISTRATIVA, grabadora de
datos y teleoperadora, de 36 afios,
con experiencia, busca trabajo en la
Zona sur para jornada de manana. Te-
|éfonos de contacto: 916960683 y
665698197.

ADMINISTRATIVA, para Getafe 0
zona sur, jornada intensiva. Conoci-
miento de Office, rapidez en el ma-
nejo del teclado, gestora de bancos.
Buena presencia. Teléfono de con-
tacto: 617684464.

AUXILIAR ADMINISTRATIVO, 14
anos en recepcion de clinica, ofiméa-
tica, con don de gentes. Busca tra-
bajo en zona sur. Horario intensivo
de manana o media jornada. Perso-
nas interesadas ponerse en contac-
to en el siguiente nimero de teléfo-
Nno: 669564647.

BUZONEADOR o repartidor, se
ofrece chico de 25 anos. Teléfono:
676705564,

CAMARERO PROFESIONAL espa-
flol de 45 afios, se ofrece para me-
nus o cartas. Resido en Getafe, sin
coche. Teléfono: 916017030.

CARRETILLERO joven con expe-
riencia se ofrece para trabajar en la
zona sur. Teléfono: 657160132.

COSTURERA CORTADORA DE
TAPICERIA, se ofrece para talleres
o0 trabajos en domicilio. Preferible
Getafe o alrededores. Teléfono de
contacto: 639121312.

CHILENA, con estudios en autismo,
sindrome de Down y deficiencia psi-
quica, se ofrece para cuidar ninos
por horas. Teléfono: 652161399. Pre-
guntar por Alejandra.

DISC-JOCKEY profesional residen-
te en Getafe, con todo tipo de musi-
ca, se ofrece para trabajar los fines
de semana. Teléfono de contacto:
916017030.

DISENADORA GRAFICA para tra-
bajar en casa. Manejo multitud de
programas de diseno, 3D, web, etc.
Telefono: 678648446. Preguntar por
Carmen Amara.

ESTETICISTA se ofrece a media jor-
nada o jornada completa, preferible-
mente en Parla o Getafe. Con expe-
riencia. Teléfono: 609224019. Raquel.

FISIOTERAPEUTA a domicilio, ma-
sajes, electroterapia, vendajes, esti-
ramientos. Zona Getafe. Telefono de
contacto: 636374227. Antonio.

GRABADORA DE DATOS Y teleo-
peradora, busca trabajo en zona sur
para jornada de mafana, intensiva o
media jornada. Teléfonos: 916829447
y 653554115.

HIGIENISTA DENTAL, 14 afos de
experiencia en gabinete y recepcion,
busca trabajo en zona sur. Horario in-
tensivo de manana o media jornada.
Teléfono: 916953726.

INGENIERO DE MINAS Y CONTABLE
busca trabajo. Personas interesadas
ponerse en contacto en el siguiente
ntmero de teléfono: 661065495.

INSTALADOR ELECTRICISTA,
autorizado se ofrece para instalacio-
nes en general, reparaciones, calefac-
cioén, tarifa nocturna, centralizacion
de contadores. Teléfono de contacto:
650406306.

JARDINERO PROFESIONAL espa-
fol se ofrece para trabajar por las
tardes para particulares. Teléfono de
contacto: 652480751.

CURSOS GRATUITOS
PARA DESEMPLEADOS

LIMPIEZA, pintura, ayuda en casa,
compras, etc. Chico de 36 afios se
ofrece para trabajar. Serio, respon-
sable, soltero. Interno o externo. Con
experiencia demostrable y referen-
cias. Teléfono: 679746723.

MAQUINISTA REMALLADORA es-
pafola, 38 afos, con experiencia,
busca empleo en cadena, talleres de
confeccion de ropa de sefora, depor-
tiva o laboral. Urgente. Tamb|en de
limpiadora. No contesto ntimero pri-
vado. Teléfono: 626233389, 0 por e-
mail: maylecasadogomez@yahoo.es.

MATRIMONIO de 50 anos, espario-
les de Madrid, se ofrecen para tra-
bajar de mantenimiento y conserva-
cion de chalet o terrenos pequerios.
Régimen interno, precio a convenir,
conductores ambos. Interesados lla-
mar al siguiente nimero de teléfo-
Nno: 666171907.

MECANICO, por horas con permi-
so de conducir B1y C. Teléfono de
contacto: 601917587. Manuel.

PINTOR Y DECORADOR de escul-
turas de marmolina y escayola bus-
ca empleo. Interesados llamar al si-
guiente teléfono: 650346625.

PINTORA DECORADORA busca
trabajo. Personas interesadas po-
nerse en contacto en el siguiente
numero de teléfono: 679134937.

TRANSPORTE, con experiencia,
carnets C y D. Interesadas ponerse
en contacto en el siguiente nimero
de teléfono: 606511066.

VENTA POR CATALOGO, joyeria,
lenceria, cosmética y regalo. Impor-
tantes ganancias, no necesaria expe-
riencia, compatible con otras ocupa-
ciones. Solicitar catalogo gratuito.
Envio por SEUR sin gastos. Teléfonos:
915739387y 607824892.

ENSENANZA

OFERTAS

ACADEMIA en Getafe necesita
profesor de inglés residente en Ge-
tafe 0 zona sur. Teléfono de contac-
10:916839711.

DEMANDAS

ALGEBRA, célculo, fisica, quimica,
electrdnica, estadistica, ecuaciones
diferenciales y otras. Fisico con 10
anos de experiencia imparte clases a
domicilio. 16 euros/hora. Teléfonos:
605072572y 912952763.

FRANCES, profesor titulado con
prolongada residencia en Francia
imparte clases particulares. Teléfo-
Nno: 916823349y 670627797

FRANCES, profesora con 20 afios
de experiencia docente imparte cla-
ses de francés a domicilio. Método
especial. Precio econémico. Teléfo-
Nnos: 679772020y 916816900.

Informética basica

FRANCES Y LENGUA ESPANOLA,
profesora de ESQ, licenciada en filolo-
gia francesa e hispanica, con expe-
riencia demostrable, imparte clases
particulares. Teléfono: 916817921.

GUITARRA ELECTRICA Y ES-
PANOLA, clases. Estilos: pop, rock,
blues, etc. Canciones, solos, ritmos.
Teléfono: 916960168.

INGLES, fisica, quimica y matema-
ticas, clases partlculares Teléfono:
696555380.

INGLES Y LENGUA, clases particu-
lares a domicilio. 2 Niveles. Teléfono:
655232610. Preguntar por Veronica.

MATEMATICAS, fisica y quimica.
Profesor con 20 afios de experien-
cia imparte clases a ESO y Bachiller.
Teléfono: 916959071.

SERVICIO
DOMESTICO

OFERTAS

SERVICIO DOMESTICO, se buscan
personas para trabajar por las tar-
des. Teléfono: 916960784. Llamar
por las noches.

DEMANDAS

CHICA SERIA busca trabajo en ser-
vicio domeéstico, cuidado de nifos o
ancianos. A partir de las 16.30 h. Te-
|éfono: 606867846.

CHICA SERIA busca trabajo en ser-
vicio domeéstico, cuidado de nifos o
ancianos. Tardes. Teléfonos de con-
tacto: 699593826 y 912952251.

MATRIMONIO DE 50 ANOS se
ofrece para mantenimiento y con-
servacion de chalé o similar. En régi-
men interno. Somos esparioles, de
Madrid. Teléfono: 666171909.

MUJER DE 45 ANOS se ofrece pa-
ra trabajar por las mafianas en servi-
cio domeéstico, zona Getafe. Exce-
lentes informes de una familia de la
zona. Teléfono: 680374465. Cristina.

MUJER SERIA se ofrece para tra-
bajar en servicio doméstico, cuida-
do de nifios y ancianos. Por horas
(mananas). Zona Getafe. Personas
interesadas ponerse en contacto en
el siguiente nimero de teléfono:
637130765. Olga.

SENORA seria y responsable se
ofrece para limpiar o cuidar nifios o
ancianos. Vehiculo propio. Personas
interesadas ponerse en contacto en
el siguiente nimero de teléfono:
667410655.

UCRANIANA, residente en Getafe,
con experiencia para limpiar casas.
Solo mafianas de lunes a viernes, in-
terna, externa o por horas. Personas
interesadas ponerse en contacto en
el siguiente teléfono: 610617287.
Preguntar por Lana.

A partir de marzo. Horario: De lunes a viernes de 19 a 22 horas

Cursos promovidos por la Agencia Local de Empleo

y Formacion (ALEF) cofinanciados por la consejeria

de Empleo y Mujer y el Fondo Social Europeo. Dirigidos a
demandantes de empleo. Para mas informacion: 916654400;
email: informacion@alefgetafe.org. Las fechas de comienzo
de los cursos son provisionales y pueden sufrir modificaciones.

Fabricacion de materiales compuestos
Del 31 de enero de 2008 al 30 de abril de 2008.

Horario de tarde

Programacion asistida CAD-CAM CATIA V.5
Del 24 de enero de 2008 al 24 de abril de 2008.

Horario de tarde

Técnico en automatismos electro-oleohidratlicos
Del 21 de enero de 2008 al 7 de marzo de 2008.

Horario de tarde

CURSOS GRATUITOS
PARA TRABAJADORES

Informética avanzada

Inglés avanzado

Corel Draw X3

A partir de marzo. Horario: De lunes a viernes de 19 a 22 horas

A partir de marzo. Horario: De lunes a viernes de 19 a 22 horas

A partir de marzo. Horario: De lunes a viernes de 19 a 22 horas

Reparacion y mantenimiento de ordenadores

A partir de marzo. Horario: De lunes a viernes de 19 a 22 horas

Autocad basico

A partir de marzo. Horario: De lunes a viernes de 19 a 22 horas

CURSOS GRATUITOS PARA
TRABAJADORES Y DESEMPLEADOS

Redint (Red de Centros de Acceso Piblico a Internet
de Getafe). Cursos dirigidos a personas domiciliadas
en Getafe y a empresarios y trabajadores de empresas

Cursos dirigidos a trabajadores en activo del sector
privado. Inscripciones: Academia San Isidro.
C/ Dona Romera, n°3. Para mas informacion: 916825862,

email: cursos@forma0|onsan|5|dro.com

Contabilidad basica

A partir de enero. Horario: De lunes a viernes de 19 a 22 horas

Informética empresarial Windows Word
A partir de enero. Horario: De lunes a viernes de 19 a 22 horas

Inglés nivel basico

A partir de enero. Horario: De lunes a viernes de 19 a 22 horas

Fotografia digital y retoque fotografico Photoshop
A partir de enero. Horario: De lunes a viernes de 19 a 22 horas

Disefio con Dreamweaver

A partir de enero. Horario: De lunes a viernes de 19 a 22 horas

Contratacién nominas y Seguridad Social
A partir de enero. Horario: De lunes a viernes de 19 a 22 horas

Informatica de gestion Excel-Access

A partir de febrero. Horario: De lunes a viemes de 19 a 22 horas

Internet, correo electronico, new y navegadores
A partir de febrero. Horario: De lunes a viemes de 19 a 22 horas

Contabilidad avanzada

A partir de febrero. Horario: De lunes a viernes de 19 a 22 horas

Inglés nivel medio

A partir de febrero. Horario: De lunes a viemes de 19 a 22 horas

Animacion Flash

A partir de febrero. Horario: De lunes a viemes de 19 a 22 horas

de Getafe. Cofinanciados por la Agencia de Desarrollo Local
del Ayuntamiento de Getafe, Getafe Iniciativas (GISA)
y la Direccion General de Innovacion Techologica

de la Comunidad de Madrid.

Inscrlpmones 916650434, ¢/ Carplnteros i

poligono industrial de Los Ange es.
La fecha de realizacion de cada curso se ira concretando

al igual que

Microsoft Word
A partir de febrero

Microsoft Excel
A partir de febrero

Microsoft Access
A partir de febrero

A partir de febrero

seglin se va?/an recibiendo las solicitudes de participacion,
los horarios

Contabilidad simplificada para pymes

Iniciacion a la informética

A partir de febrero

COMUNIDAD DE MADRID. Cursos finaciados

por la Comunidad de Madrid, el Fondo Social Europeo
y la Cémara de Comercio.

Son totalmente gratuitos

para todos los interesados.

Inscripciones: Lider System. C/ Oriente, 13.

Para mas informacion: 916958268,
e-mail: formacion@lidersystem.com

Curso bésico de sensibilizacion

Enero de 2008.

para la creacion de empresas

Horario: De 09.00 a 13.00

y de 16.30 @ 20.30 horas
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CAMARA DE COMERCIO
Mas de 2.000 personas

La Camara de Comercio
Madrid gestionara las ayudas
directas del nuevo Plan
FCIOH a empresas
comerciales y de hosteleria

mercio de la Comunidad de Madrid para el periodo

2008-2011 se escribe con hache, ya que incorporara
al sector de hosteleria y servicios complementarios del co-
mercio. Para ello, duplicara la dotacion de sus prestacio-
nes econdémicas a las empresas, que esta previsto se con-
creten en 41,5 millones de euros para este afo. De esta
manera, el popular Plan FICO se denominara para este nue-
Vo periodo FICOH (Fomento e Impulso del Pequefio Co-
mercio y la Hosteleria).
Al igual que su antecesor, el Plan FICOH nace de las apor-
taciones y propuestas de los sectores implicados: comer-
cio minorista, hosteleria y servicios. En este nuevo periodo,
la Cdmara de Comercio de Madrid repetira su colabora-
cion con el Gobierno regional tanto en la gestion de las
prestaciones econdmicas a las empresas como en el de-
sarrollo de este proyecto. En concreto, la CaAmara de Ma-
drid gestionara de forma directa las ayudas a las empresas
comerciales, asi como de hosteleria y servicios.
Entre los programas de ayuda que tiene previsto el Plan FI-
COH se hallan la reforma y modernizacion de las pymes
comerciales, de hosteleria y servicios, los proyectos colec-
tivos comerciales y de promocion ferial y el apoyo a orga-
nizaciones empresariales del pequefio comercio y de la
hosteleria, con el fin de dinamizar las areas comerciales
tradicionales.
La presidenta de la Comunidad de Madrid, Esperanza Agui-
rre, resalta “la inestimable colaboracion” de la Camara de
Comercio de Madrid con las iniciativas impulsadas por el
Ejecutivo en apoyo del comercio minorista. En este sentido,
la jefa del Ejecutivo madrilefio explica que el Plan FICO “ha
sido todo un éxito, ya que los empresarios del sector, con
ayudas por valor de 64,4 millones de euros (para el periodo
2004-2007), han logrado invertir en la modernizacion de
sus negocios mas de 185 millones de euros en los cuatros
anos de vigencia del plan, cuando nuestras estimaciones
llegaban a la cifra de 105 millones".
El importe total de las prestaciones econdmicas del nuevo
plan que se ha trazado en ayuda del pequefio comercio, la
hosteleria y el sector servicios alcanzara previsiblemente
41,5 millones de euros, si bien la cifra esta pendiente de ce-
rrarse este mes con todas las Consejerias de la Comunidad
de Madrid implicadas en el Plan: Economia y Consumo,
Empleo y Mujer y Cultura y Turismo.

Tres millones para reformar los mercados
tradicionales

El Gobierno regional ha adelantado que subvencionara con
un total de tres millones de euros las reformas que se rea-
licen en los mercados tradicionales de la region, lo que per-
mitira la mejora de unos 800 establecimientos comerciales
y generara una inversion de unos 10 millones de euros. Las
ayudas consistiran en subvenciones directas del 30% del
presupuesto de la reforma, y el plazo de presentacion de
solicitudes sera de un mes desde el dia siguiente a su pu-
blicacion en el Boletin Oficial de la Comunidad de Madrid.
El presidente de la Camara de Comercio de Madrid, Salva-
dor Santos Campano, resalta la aportacion del pequeno
comercio a “la calidad de vida, el crecimiento econdémicoy
la creacion de empleo en la region”, ya que éste genera en
torno al 8% del Producto Interior Bruto (PIB) de la Comuni-
dad de Madrid y emplea a mas de 252.000 personas en la
region. En la region existen mas 120.000 pynes de comer-
cioy servicios.

E I nuevo Plan de Fomento e Impulso del Pequerio Co-

El Plan de Fomento
e Impulso del Pequeio
Comercio y la Hosteleria
de la Comunidad
de Madrid duplicara
el importe de las
prestaciones econémicas
para el periodo 2008-2011

La Comunidad de Madrid
y la Camara de Comercio
gestionaran
conjuntamente ayudas
al pequeio comercio,
hosteleria y pymes
servicios complementarios
del comercio que
se prevén alcancen
41,5 millones de euros
para este ano

El Gobierno regional
subvencionara con tres
millones de euros
las reformas que
se realicen en los
mercados tradicionales
de la region

visitaron la exposicion “Camara
Panoramica”, qgue ha conmemorado
120 anos de desarrollo comercial

en la Comunidad de Madrid

Mas de 2.000
visitas a la
exposicion
“Camara
Panoramica”

S @Camara

Mudlere

-m . !_ PHILIPS (eyid

Cartel de la exposicion “Camara Panoramica”
basado en una ilustracion de Fermin Garbayo

‘Camara Panoramica’ con la que la CAmara

de Comercio de Madrid ha celebrado sus
120 afos de existencia. Desde su inauguracion, el pa-
sado 11 de diciembre, los 120 carteles publicitarios,
cufas de radio y spots que recoge esta muestra han
pasado por la retina y el odio de dos millares de visi-
tantes, entre los que se cuentan el publico en general,
medios de comunicacion de toda Espafa, universida-
des y asociaciones empresariales.
La muestra se ha expuesto en el Complejo Cultural
El Aguila hasta el pasado 8 de eneroy su visita ha sido
gratuita, gracias al patrocinio de Ifema, Caja Madrid,
Philips y Coca Cola.
Frente a otras exposiciones, cuyo soporte principal
es la publicidad, la muestra de la Camara refleja el
crecimiento econémico y las profundas transforma-
ciones acaecidas en la sociedad madrilefia desde los
anos veinte hasta hoy, gracias al desarrollo de su co-
mercio e industria. Esta ambicion de transmitir la evo-
lucion de un estilo de vida a través de la actividad co-
mercial es la clave del gran éxito de publico y critica
que ha tenido la exposicion organizada por la entidad
cameral.
Desde los ingenuos y entrafables rétulos antiguos
hasta los nuevos soportes tecnoldgicos, la exposicion
constata las decisivas transformaciones que han mar-
cado la sociedad madrilefia, en ocasiones propicia-
dos por la publicidad. Este recorrido ha llevado al visi-
tante a reflexionar, en Ultima instancia, sobre el
cambio social que supone una mejor utilizacion de
los recursos humanos y materiales, segln aseguro el
comisario de la exposicion, Emilio Gil.
Para recoger este cambio en la comunicacion de me-
dios impresos, la muestra contd con una seleccion
de 120 carteles, algunos de ellos de autores tan signi-
ficativos como Penagos, Alfredo, Artigas, Ribas, Riquet,
Serny, Vellvé o Garbayo. Un trabajo de este Ultimo pa-
ra los supermercados Vegé es precisamente el que
ilustra el cartel de la exposicion. Femin Garbayo (Ma-
drid, 1929-1992) es, junto con los ilustradores y dise-
fadores del llamado Grupo 13, uno de los pioneros
del disefio grafico espafriol.

M as de 2.000 personas visitaron la exposicion
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El Betis despidio el afo en posiciones de descenso

Tentando a la suerte

os béticos apostaron por el cambio
L con un hombre de la casa, Paco Cha-

parro, que dejo sus labores con el fi-
lial verdiblanco para dirigir a los grandes de
la casa a finales de noviembre. Dejé de esta
forma sin turrén y sin fiestas al técnico ar-
gentino Héctor Cuper, al que Manuel Ruiz de
Lopera le neg6 la confianza unos meses des-
pués de ficharle, a pesar de que su proyecto
hubiera funcionado en clubes como el Ma-
llorca, el Valencia o el Inter de Milan. Hundi-
do en posiciones de descenso y nuevamente
(como en los dos tltimos afios) tentando a
la fortuna coqueteando con la zona roja, el
Betis necesitaba un revulsivo.
El cambio no sent6 mal del todo, y el equipo
de la capital hispalense consigui6 su primera
victoria fuera de casa en la temporada en un
campo complicado como es El Madrigal del
Villarreal. Su posterior triunfo ante el Alme-
ria y el empate frente al Valladolid le han

acercado a las puertas de la zona templada
de la tabla. Practicamente la mitad de los
equipos de la Liga estan en poco més de cua-
tro puntos, debatiéndose por mantenerse
fuera de los puestos calientes. Son dos los
que estan de momento en disputa, mientras
que el Levante se mantiene muy por debajo
en la cola de la clasificacion.

Uno de los fichajes para esta temporada, Ma-
riano Pavone, es el que esta empezando a co-
gerle el truco a la Liga, después de haberse
alzado como pichichi en el torneo de Clau-
sura argentino en 2005 y haber sido campe-
6n del Apertura en 2006 con el Estudiantes
de La Plata. El Tanque, apodo con el que se
le conoce por su gran envergadura, es de
momento el jugador que mas goles ha anota-
do en Liga con los verdiblancos. Sera uno de
los jugadores que deberan tener en cuenta
los defensas del Getafe que visitan el Ruiz de
Lopera cerrando la primera vuelta. R.G.

Amarga temporada para el Sevilla

Elequipo que habia conseguido alzarse con
cuatro titulos en dos afos, el Sevilla de
Juande Ramos, que levant6 la Copa del Rey,
los dos 1ltimos trofeos de la UEFA y la Su-
percopa de Europa, atraviesa uno de los
momentos mas delicados, en la parte media
de la tabla y muy lejos de la Champions Le-
ague. De hecho, desde que comenzara la
competicion regular, en el mes de agosto, su
peregrinar es el de alguien que no tiene cla-
ro el objetivo.

El estreno en la Liga era morboso: el Getafe
y el Sevilla reeditarian la final de la Copa del
Rey, en la que el conjunto hispalense habia
ganado la mano a los madrilefios. Pocos
presagiaban que ese reencuentro con el cés-
ped, que se saldé con una contundente vic-
toria de los andaluces, tendria un desenlace
tan dramatico. El centrocampista Antonio
Puerta caia desvanecido en el terreno de
juego y posteriormente fallecia en un hospi-
tal cercano a la capital. Con el dolor de per-
der a un compaiero, y ante el calendario tan
frenético de esta temporada, no se pudo
aplazar el encuentro de la Supercopa de Eu-
ropa que les enfrentaba al Milan de Ancelot-
ti. No pudieron vencer. Era la primera final
que perdian en 2007.

Luego vendria el reencuentro con el ftitbol
cada domingo, y a pesar de que no se co-
menzo6 mal, con dos victorias y un empate
en los primeros partidos, cuatro derrotas
consecutivas pusieron contra las cuerdas a
los andaluces, que han caido ante equipos

como el Deportivo o el Almeria. Las tltimas
victorias le han dado un poco de aliento al
conjunto presidido por Jose Maria del Nido,
que tuvo que afrontar otra pérdida mas den-
tro de su club, esta vez en el plano deporti-
vo. Juande Ramos, el entrenador que habia
llevado al Sevilla a convertirse en el mejor
club del mundo, abandonaba la entidad por
una oferta millonaria en la Premier, de la
mano del Tottenham Hotspurs. Cogi6 el tes-
tigo del banquillo hispalense Manuel Jimé-
nez, un hombre de la casa, que durante las
dltimas siete temporadas habia entrenado
al filial blanco.

Con todo, el Sevilla aiin se mantiene vivo en
la Champions League, y ha pasado como
primero de grupo a la siguiente fase que le
enfrentara al Fenerbahce turco, el equipo en
el que milita Roberto Carlos. Ademés, man-
tiene intacta su oportunidad de meterse en
puestos que le den acceso a Europa, al me-
nos ala UEFA, una competicién que a buen
seguro le trae buenos recuerdos a los segui-

dores blanquirrojos. R.G.
Getafe-Sevilla
Coliseum Alfonso Pérez

Sabado, 19, o domingo, 20 de enero

Cita copera
en el Ciutat
de alecia

on la mala temporada liguera que
C esta cosechando el Levante, los

granotas se dirigen a la Copa del
Rey con otra mirada. El colista de Primera
Division recibira al Getafe, en el Ciutat de
Valencia, el 16 de enero, tras haberse dis-
putado ya el partido de ida en el Coliseum
Alfonso Pérez. El ganador de la eliminato-
ria pasara a cuartos de final, y se enfrenta-
ra en la siguiente ronda al triunfador del
emparejamiento entre el Mallorcay el Real
Madrid.
2008 no ha comenzado por igual para am-
bos clubes: El equipo levantino sumé un
nuevo punto liguero, con un empate ante
el Valencia, y los de Laudrup perdieron la
oportunidad de sumar tres ante el Real Va-
lladolid. Sin embargo, los valencianos nun-
ca han conseguido vencer a los madrilefios
en su propio terreno de juego. M.T.

GETAFE - VALLECAS

> ENGETAFE
ABRIMOS LOS
L DOMINGOS

GETAFE: Ctra. Nacional IV, km. 15,400 - Tel.: 916955762
VALLECAS: Ctra. Villaverde - Vallecas Km. 3,5 (CTM) - Tel.: 917859198

Te lo ponemos facil

Mejores, mas rapidos, mas cerca, mas facil y con nuevos horarios
incluidos los DOMINGOS

LUNES A VIERNES
SABADOS
DOMINGOS

7:45 h. a 19:45 h.
7:45 h. a 13:45 h.
8:45 h. a 13:45 h.

Para su comodidad disponemos de teléfono de CITA PREVIA 902 154 000
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Laudrup repasa la actualidad del Getafe CF y hace balance del inicio de temporada

“Es una ventaja haber sido futbolista
porque sabes como piensan”

Trabajador nato, prudente en sus palabras, muchos le han calificado
de caballero dentro y fuera del terreno de juego: Michael Laudrup

ha superado la primera vuelta del campeonato liguero con nota,
manteniendo al equipo vivo en las tres competiciones: Liga, Copa del
Rey y Copa de la UEFA. El que fuera jugador de equipos como el

A punto de finalizar esta pri-
mera vuelta, ;qué balance se
puede hacer de lo que lleva rea-
lizado el Getafe en Liga?

“En estos seis meses ha habido
dos etapas: los primeros siete par-
tidos en Liga, donde los resultados
eran muy malos pero todo el mun-
do veia que el juego era muy bue-
no, credbamos muchas ocasiones
y era cuestion de que llegaran los
goles y con ellos los puntos. Segui-
mos trabajando en la misma direc-
cién y a partir de ahi las cosas han
ido bastante mejor”.

El equipo ha seguido adelante
en todas las competiciones.
“Todos los jugadores y el club he-
mos asumido muy bien estar en
tres competiciones, algo que no es
facil. Hemos visto clubes con un
potencial mas grande que el Getafe
tener muchos problemas cuando
han tenido una competiciéon euro-
pea, pero conseguimos salir de la
mala situacion de la Liga clasifican-
donos para la siguiente ronda de la
UEFA. Todavia recuerdo el partido
del Twente, que ganando 1-2, al fi-
nal nos metieran tres goles, parecia
una cosa de locura”.

Quedan tres torneos por dispu-
tar y el Getafe esta bien posi-
cionado en todos, ;no?

“La Liga, mirando la clasifica-
cion, es atipica, porque a partir
del octavo clasificado hasta el
peniltimo hay muy pocos pun-
tos de diferencia. Ganas dos o
tres partidos y estas en UEFA,
pero los pierdes y estas otra vez
abajo. En UEFA hemos hecho
mas de lo que se podia esperar.
Llegar a la fase de grupos se le
puede pedir a un equipo espaiol,
pero que un club como el Getafe
quede primero por delante de
Tottenham o Anderlecht, eso si
que es un gran éxito. Ahora nos
ha tocado el AEK de Atenas que
va lider en Grecia. Pero yo veo
una eliminatoria abierta, al 50%,
y puede pasar de todo. Luego es-
ta la Copa del Rey, que aqui tie-
ne algo especial por el afo pasa-
do, pero también es verdad que
este afno es la tercera competi-
cién. A ver cémo afrontamos es-
tos dos meses que nos esperan”.
También se decia lo mismo de
noviembre y diciembre y el Ge-
tafe ha salido bien parado.

“La tltima victoria en Almeria fue
muy importante. Antes de este par-
tido les estaba diciendo a los juga-
dores que llevabamos cuatro en-
cuentros, con dos victorias y dos
derrotas. No esta mal, pero el pro-
blema es que los dos partidos que
se habian ganado eran en competi-
ciones que no eran la Liga. A veces
es complicado diferenciar la im-
portancia de un partido. Los juga-
dores aqui lo estan haciendo bien y

estan aprendiendo muy rapido”.
Tienen un buen maestro.

“Si, lo que pasa es que yo casi siem-
pre he jugado en clubes grandes
que estaban en Europa, y en los
que habia ocho o diez jugadores de
selecciones. Barca, Madrid, Juve,
Ajax... y la gente estaba acostum-
brada, pero en Getafe no. Entrenas
un dia o dos dias, vas al hotel, jue-
gas, vas a casa, entrenas, juegas...
muchas veces los partidos pasan
sin darte cuenta. Y la gente se que-
da solo con los resultados”.

.Te has sentido en estos meses
cuestionado?

“No. Cuando hace siete afios em-
pecé a entrenar sabia que la vida
de un entrenador es asi. Si las co-
sas no funcionan el primero que
tiene que pagar es el entrenador:
justo o no justo, no lo sé, pero es
asi, y hay que aceptarlo. Es muy di-
ferente a ser jugador, que si no fun-
cionas o no juegas, dices que no es-
tas a gusto y te traspasan a otro
equipo. Con el entrenador es dife-
rente. De domingo a lunes pueden
pensar en cambiarte. Para mi lo
mas importante es el equipo, se-
guir trabajando. Si luego al final no
funciono, vale. Es ast”.

.No es complicado para alguien
que ha sido tantos aiios jugador
del mas alto nivel cambiar el
chip y pensar como técnico?
“Al principio si, aunque ahora ya
llevo algunos afios. Es una ventaja
haber sido futbolista porque sabes
como piensan: los momentos por
los que pasan ellos los has vivido ti
0, si no, conoces a alguien que los

ichael Laudrup con-
fiesa que le gustan las
fechas navidenas,

“aunque me gustan mas cuan-
do no estoy enfermo”, y es que
el entrenador azul6n ha pasado
las vacaciones en cama por una
gripe. “Aprovecho para volver
a casa y estar con la familia,
porque hasta mediados de ma-
yo ya no hay ningin parén, nin-
gun fin de semana libre. Ha si-
do bueno tener unos dias con
mi gente”. El fin de afio lo ha
pasado en Madrid, “en casa con
unos amigos y sus hijos”: el
partido ante el Burgos el dia 2
no le ha permitido dar tregua a

sus jugadores ni “hacer gran-
des excesos, porque habia que
entrenar el dia siguiente”. Se
apunta a la tradicion espanola
de “tomar las uvas, y luego tira-
mos cohetes”. A los Reyes no
les ha pedido demasiadas co-
sas. Tan solo “que sigamos ju-
gando asi, porque estoy con-
vencido de que en este equipo
hay calidad. Hasta donde no sé,
pero hay que ir partido a parti-
do. Tenemos que administrar la
plantilla para que lleguen al
menos once sanos al 18 de ma-
yo. Si seguimos adelante en to-
das las competiciones, habra
partidos para todos”.

Barcelona, el Real Madrid, la Juventus de Turin o el Ajax de
Amsterdam se ha acoplado a la disciplina de un modesto equipo
como el Getafe sin renunciar a nada. A punto de llegar al ecuador de
la Liga, el entrenador danés analiza los momentos vividos sentado
en el banquillo del equipo azulon.

ha pasado. Como futbolista tienes
que pensar en ti mismo, venir ma-
fana, entrenar, jugar y la inica pre-
ocupacion es si el entrenador te po-
ne ono”.

2, Como viviste el debut en la Li-
ga espanola como entrenador?
.Nervios, expectacion?

“No hubo nervios especiales. Tam-
poco quiero entrar en detalles por-
que todos vieron el partido del Se-
villa, y no fue precisamente el
debut que esperaba tener”.

Expectativas para 2008
.No sé si se puede hablar ya de
objetivos marcados en la Liga?
“Para mi no es tan importante que-
dar décimo o lo que sea. Hay que
salvarse bien, obviamente, bastan-
te antes de tiempo, pero es mas im-
portante la imagen que el equipo
da, hablando futbolisticamente, y
creo que estamos en muy buen
punto. Incluso cuando habia malos
resultados, todo el mundo hablaba
muy bien del Getafe, que el equipo
merecia mucho mas, que estaba ju-
gando bien y creando muchas oca-
siones, pero claro, que no metia un
gol ni queriendo. También hay que
ver el futuro para la gente joven
que viene de otros equipos, que a
lo mejor no juegan en el Real Ma-
drid, el Barcelona, el Atlético... y
los quiere el Getafe. Que piensen
que es un buen sitio para ir porque
se juega bien al futbol. En UEFA,
todo lo que viene a partir de ahora
es un premio muy grande, es un
éxito. Y la Copa del Rey, ya sé que
atodo el mundo le gustaria repetir
lo del afo pasado pero hay que di-
ferenciar lo que es sofar y ser rea-
lista. Lo que pasé aqui el afio pasa-
do en Copa es algo que sucede alo
mejor cada quince, veinte, treinta
anos... y por eso es algo historico.
Sobre el papel hay seis o siete equi-
POs que Son mejores que NOsotros,
y hay que aceptarlo. Luego en dos
partidos puede pasar de todo, y no
Nnos vamos a tirar atras”.

El presidente habla de finales,
en plural, ademas.

“Cuando uno ha probado el caviar
del fitbol quiere repetir. Para mi lo
importante es ser realistas. Para
llegar ahi tienen que pasar muchas
cosas”.

Dice también el presidente que
la UEFA se paga al final.
“Encima de tener una competicion
mas, la Liga esta mas apretada y to-
do acaba el 18 de mayo. Uno mira
el calendario, y en las ultimas se-
manas de 2007 hemos jugado nue-
ve partidos. Ahora, como sigamos
adelante en Copa, son nueve en
enero y diecisiete en dos meses. Es
una locura para todo el mundo. La
gente se lesiona y la calidad en
cierto momento baja, ningin equi-
po puede mantener el nivel”.
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;Casi da la sensacion de que
hay que renunciar a algo?

“No hay que renunciar. Se habla
mucho de rotaciones, y no es que
me guste hacerlo por hacerlo.
Cuando lo hago es porque alguien
se puede lesionar. Si nosotros ve-
mos que algun futbolista ha juga-
do mucho, lo sacamos, porque si
no se va aromper. No es que vaya-
mos a renunciar a nada, pero si
que en algunos partidos vamos a
dejar fuera a gente que no puede
jugar diez seguidos”.

Llegadas y salidas

.Has hecho alguna peticion pa-
ra este mercado de invierno?
“El presidente y yo hemos hablado
de algunas cosas. Tenemos un par
de sitios donde tenemos que ver
cémo estd la gente. Atras esta Ma-
rio que tiene algo casi crénico y ve-
remos céomo evoluciona. Luego
también hay que pensar que Uche
nos deja mes y medio, ademas de
las tres semanas que ha estado le-
sionado. Sigo sin entender como
se puede meter una competicion
como la Copa de Africa en medio
de las Ligas europeas”.

Ha llegado Gavilan.

“De verlo entrenar una vez ya se ve
la calidad que tiene y estoy seguri-
simo de que nos va a ser muy util.
El ya conoce el club y no va a te-
ner ningin problema en adaptarse,
porque ya ha estado aqui. No he
hablado con él de como esta el Va-
lencia, es algo que creo que quiere
olvidar”.

.Qué va a pasar con Ustari?
“No lo sé. Este caso es muy parti-
cular. La posiciéon de portero es
complicada porque o juegas o no
juegas, no es lo mismo que si eres
lateral o delantero. Yo entiendo
que €l quiera tener minutos, y lo
mejor seria buscar un sitio donde
pueda hacerlo. Si sigue aqui, como
hay porteros argentinos muy bue-
nos, alguien le va a quitar el puesto
en la seleccion. Si eso sucede ten-
driamos a un chaval con la moral
por los suelos. Estamos aqui para
ayudar a la gente, y sino esta a gus-
to, entonces se puede ir”.

Se recuperaria entonces a Luis
Garcia. Tiene que ser complica-
do para un jugador que ha esta-
do medio aiio sin ficha, asumir
esa situacion, ;no?

“Yo sabia que era algo muy duro
porque una cosa es estar en una
plantilla y no contar mucho para el
entrenador y otra muy distinta es-
tar sin ficha: venir todos los dias a
entrenar y saber que cada domin-
go no hay ninguna posibilidad de
jugar porque no estas inscrito. Ha-
blé con él y me dijo que no habia
ningln problema, que en el merca-
do de invierno se veria. Tengo que
decir que ha cumplido al 100%, ha
sido un auténtico profesional y si
Ustari se va, €l entra en la plantilla
y si no, yo haré todo lo posible por
ayudarle a encontrar una salida”.
.Ha habido algiin momento cla-
ve esta temporada?

“No se puede hablar de ningtin par-
tido en particular. Twente fue im-

portante porque hubiera sido incre-
ible perder el partido 4-2, con tres
goles en unos minutos. En la Liga,
Murcia obviamente, que era el pri-
mer partido después del parédn.
Osasuna, ganando fuera, y luego
vencer 2-0 al Barca da moral, es im-
presionante. También el Tottenham
fue importante porque se dio una
buena imagen fuera de Espana”.
Si te tuvieras que quedar con
un partido, el mas completo,
Jcual seria?
“Si hablamos solo de jugar, de cre-
ar, dejando a un lado el resultado,
diria que el partido con el Real Ma-
drid. No puedo decir que fuera el
mejor partido por completo, por-
que obviamente fallamos lo que no
se puede fallar. Si miramos sola-
mente el juego, y las ocasiones
que hicimos al mejor equipo de la
Liga en este momento, es el mejor
partido”.
Y el partido que borrarias del
calendario si pudieras?
“El del Mallorca. No porque juga-
ramos mal. La primera parte inclu-
so estuvimos bien. Pero no se pue-
de ganar 1-2 y a falta de de 25
minutos nos ganen 4-2. No ha ha-
bido ningtn partido esta tempora-
da en el que hayamos jugado mal
todo el partido. Si una parte, casi
siempre la primera. Recuerdo el
Recreativo de Huelva, el Racing de
Santander, el Hapoel, Villarreal que
también es un gran equipo y eso
hay que recordarlo. Y luego la se-
gunda parte del Mallorca”.

Raquel Gonzalez

SERVICIOS

GESTIONES URBANISTICAS
PROMOCIONES DE SUELO
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C/ Ricardo de la Vega, 3 - 2° B - Getafe / Madrid
Tel.: 91 601 09 71- Fax: 91 681 05 63
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Una exposicion en la plaza de Espana llevara
al visitante a un viaje por la cultura surena

Foto cedida por la Fundaciéon de Cultura Islamica

“U n legado inmaterial plasmado en el
mundo de los sentidos: sonidos, olores,
imagenes, sabores y espacios” son las
esencias que el visitante encontrara en la exposicion
Los aromas de Al-Andalus, organizada por la Funda-
cion de Cultura Islamica, y que permanecera en Geta-
fe desde el 18 de enero hasta el 22 de febrero. Marga-
rita Lopez, directora de estudios e investigacion de la
fundacion, califica esta muestra como “una perfecta
representacion de la vida de aquella época a través
de distintos recursos”.

Nada mas llegar, el visitante se adentrara en un mun-
do dominado por la cultura de Al-Andalus. Una ciu-
dad andalusi, una mezquita, un jardin junto a una ca-
sa..., el viajero recorrera los enclaves mas
importantes aderezados con una serie de olores, per-
fumes, sensaciones y esencias que reconocera muy
facilmente, “porque también forman parte de nuestra
civilizacion”. Se trata de un espacio “donde se puede
ver y oir, recrea la época medieval e incorpora pro-
ductos que trajeron a nuestro pais y que no conocia-
mos, pero que ahora forman parte de nuestra vida co-
tidiana”, describe la directora.

El contenido de la exposicion, que se inaugur6 en
Granada en 1996, fue creado desde la ONG, “otorgan-
dole un disefio muy cuidado y perfeccionado, ya que
nuestro deseo es reflejar todos los detalles contex-
tuales”. La directora asegura que el trabajo fue inten-
S0, ya que exigia gran cantidad de documentacién e
investigacion del paisaje, y ha sido posible gracias al
esfuerzo de “todo un grupo de especialistas”.

La ruta de la especias
Ademas de un fiel reflejo del dia a dia de 1a época, la
exposicién muestra la ruta del comercio de las espe-

Aera de Al—Andalus
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En la muestra se representan al detalle los rincones mas caracteristicos de Al-Andalus.

cias hasta llegar a Al-Andalus. A través de diversos
mapas, itinerarios, ilustraciones y grabados se repre-
senta el viaje de los comerciantes, que partian de la
India y la isla de Java, y atravesaban las rutas terres-
tres por Egipto, Irak, Siria y Palestina. Tras este tra-
yecto proseguian por rutas maritimas occidentales
hasta llegar a los puertos andalusies.

Todos estos viajes estan caracterizados en la carpa
que ha instalado La Caixa en la plaza de Espaifa, un
espacio contextualizado en la época medieval, y que
gracias a los aromas, productos y decorados haran al
visitante viajar en el tiempo y en el espacio.

Una exposici()n itinerante
La esencia y aromas de la exposicién han viajado ya
por numerosas ciudades espaiiolas, y seguira su iti-
nerario tras su paso por la localidad. Segin explicala
directora, “se trataba de un proyecto que estaba pre-
visto para un afio, pero gracias a la gran aceptacién
con que ha sido recibido, hemos ampliado la planifi-
cacién de ciudades”. Desde la fundacién van renovan-
do el contenido de la muestra, “y la vamos dotando de
nuevos recursos y detalles”.
Todo, con un objetivo, “representar con el mas mini-
mo detalle la forma de vida de Al-Andalus, como co-
mian, dénde vivian...”, y ademas, con un detalle im-
portante, “mantenernos como la exposicion pionera
en recrear un espacio en el que se inserta el especta-
dor, haciendo que sea protagonista del mundo que re-
presentamos, en lugar de permanecer al margen”.
Marta Turifio

Los aromas de Al-Andalus
Carpa La Caixa, plaza de Espaina
Del viernes, 18 de enero, hasta el sdbado, 23 de febrero
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GETAFE CAPITAL invita a los espectaculos de Imaki
Urrutia y Pedro Llamas en la sala School

Monologos, musica y fiesta

Foto cedida por Ifiaki Urrutia

Getafe 3, ha preparado un espectaculo perma-

nente para los viernes (a excepcion del saba-
do 12) que busca integrar humor, musica en directo 'y
sesiones de cabina. El resultado: Discomedi, una ini-
ciativa que trae al municipio a monologuistas de El
Club de la Comedia y la cadena de television Para-
mount Comedy. Para amenizar el ambiente ain mas,
si cabe, un conjunto tocara éxitos de pop y rock entre
piezay pieza.
Inaki Urrutia sera el encargado de contar las histo-
rias el dia 12. Este catalan de nombre vasco lleva la
gracia dentro desde que nacié. Su primera actuacion
en television llego a raiz de quedar finalista en un
certamen de El Club de la Comedia. Y desde enton-
ces no ha parado. Colaborador en 7 Vidas, teatro
con La comedia del gato y ahora de gira con Para-
mount Comedy. Los getafenses tendran la oportuni-
dad de verle en el Getafe 3 y seguro que no defrauda.

L asala School, situada en el Centro Comercial

Otro punto de vista

Una semana después, el dia 18, le tocara el turno a
Pedro Llamas, otro veterano monologuista de la Pa-
ramount que lleva siete ainos actuando por la salas
espariolas. “Mas que nada cuento lo que me rodea, to-
do eso que nos pasa a todos por la calle o de viaje,
pero desde el punto de vista del monologuista. Pensa-
mos cinco segundos mas las cosas”, explica.

Llamas también compagina sus actuaciones apadri-

Foto cpdida por Pedro Llamas

De izquierda a derecha: los humoristas Ifiaki Urrutia y Pedro Llamas.

nadas por la Paramount con proyectos como Vaya
por Dios, diio comico que comparte con Daniel Lo-
pezy que ha exhibido su arte, entre otros lugares, en
el programa Noche de fiesta, de José Luis Moreno.
Ademas, forma parte junto a otros cuatro integran-
tes de Factoria Improv, un grupo en el que desarrolla
“espectaculos como compania”. También es actor, di-
rector y guionista de cine, “porque los artistas somos
muy inquietos, aunque eso esta muy dificil en este pa-
isy con lavida que llevo no dispongo de todo el tiem-
Po que quisiera”. Y es que se cuentan por cientos sus
actuaciones. “Tres o cuatro diarias durante todo este
tiempo”, asegura entre risas. Para la programacién
en la sala getafense realizara una serie de monélogos.
En total sera “entre una y media y dos horas” de hu-
mor “que seguro que gusta al publico”, un colectivo
para el que no faltan halagos: “Antes hablaban del que
hacia monologos como alguien que cuenta chistes y
no es asi. La gente ya sabe distinguir entre una y otra
cosay eso hace que se reconozca nuestro trabajo”.
Pablo Rivas

Inaki Urrutia
Sala School
Sabado, 12 de enero, 22.30 h.

Pedro Llamas
Sala School
Viernes, 18 de enero, 22.30 h.

Entrega este cupon en puerta
para conseguir tu entrada gratis

Getafe Capital

invita a los espectaculos de:

Inaki Urrutia y Pedro Llamas
(Sdbado, 12 de enero (Viernes, 18 de enero
alas 22.30 h.) alas 22.30 h.)

en la Sala School
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Abierto de miércoles 3 domingo

y visperas de festivos

C/ Jardines, 4

Plaza Carretas, 2 - GETAFE
Tel. 91 683 01 04
www.sanssgundo.com.es
e-mail: churreria@sansegundo.com.es
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MUEBLES DE BAND

A ME

NUTRICION DEPORTIVA
(/ San José de Calasanz 16, TIf, 91 683 68 46

VALE

Candela
e RIVATES

Yoga @
Yoga nifios

Danza Oriental

Salon y Latinos . |

Flamenco adultos/nifios

FITNESS CENTER
¢/ Alvaro de Bazén, 4 + 916650453
¢/ Villaverde, 31 - 916826762
www.imperial-fitness.com

LUNES a VIERNES
", de 9.00 a 23.00

Marathon Aerdbic
a finales de mes

SABADOS
10.00 a 14.00

C/ Cuestas Bajas, 8 » 659687697

Escuela de Danza y Musica

AL ALBA

www.escuelaalalba.com

+ Danza oriental
+ Pilates
+ Musica para nifios
C/ Francisco Sauquillo, 5 * 916840732
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El liceo Bougor celebrara su aniversario en el Lorca

na representacion de diversos tipos de baile

ser4 la protagonista en la celebracion del 30

aniversario de la Escuela de Danza del Liceo
Bougor, ubicada en Las Margaritas. Casi la totalidad
de los alumnos de la escuela ofreceran una funcién en
la que habra baile clasico, moderno y danza espariola,
dividida en folclore, danza estilizada y flamenco.
La directora del centro, Paula Garcia, explica que se
tratara “de una muestra de lo que los alumnos reali-
zan durante todo el curso, y que servira como home-
naje en este treinta aniversario, dedicado al pueblo
de Getafe”. Cada afio, esta escuela participa en este
tipo de actuaciones, “que sirven para mostrar a la
gente lo que hacemos, por lo que debemos aprove-
char estas oportunidades”.
El Liceo Bougor ensefia a sus casi 100 alumnos los di-
ferentes estilos del arte de la danza desde hace 30
anos. Con la actuacion, que tendra lugar el viernes, 11

30 anos de danza

de enero, en el Teatro Garcia Lorca, los espectado-
res podran ser testigos de las diferentes maneras de
expresion que realizan por medio del movimiento, a
lo largo de la hora y media que dura el espectaculo,
dividido en dos partes. “Todos los anos se disefia un
programa nuevo, siempre dentro de los estilos por
los que trabajamos, y se preparan distintas actuacio-
nes para el publico”, anade la directora.
Ademas de esta funcion de Navidad, el grupo de la
escuela realiza representaciones en distintas residen-
cias, en festivales, “y siempre hacemos una cuando
termina el curso, como colofén final, para mostrar el
programa que durante el afio se ha aprendido”.
Marta Turifio

30 anos de danza
Teatro Garcia Lorca
Viernes, 11 de enero, 20.00 h.

La asociacion cultural Factor X actuara
en diversos escenarios madrilenos

I ]’ na serie de bailes de danza moderna que
apelan a distintas tematicas de cine adere-
zados con un pequeio toque humoristico

configuran la receta del grupo de danza Factor X, que

actuara el 19 de enero en el Lorca. Los chicos y chi-
cas de esta asociacion se daran, con The Movies, un
paseo por el contenido de peliculas como Moulin

Rouge o Matrix, con coreografias de baile moderno

(Jazz, funky y hip hop) que haran al espectador

adentrarse en el mundo del séptimo arte. Mari Ange-

les Ecija, directora y coreégrafa, anima al publico a

que acuda a disfrutar de un espectaculo que ira “des-

de un baile de gansters hasta una de miedo, pasando
por los efectos de la ficcion. Se trata de aludir al tema
de estos filmes, y a la vez se cuenta una historia”.

Las coreografias se entremezclaran con el grupo de

humoristas Entredos, que ofreceran al espectador

unas actuaciones también relacionadas con el cine.

Ademas, unos bailarines de break dance complemen-

taran el espectaculo, “desafiando continuamente a la

gravedad en cada uno de sus movimientos”.

Factor X lleva mas de diez afios actuando por diver-

sos escenarios del sur y de Madrid. Su estilo, un tipo

de danza muy particular, denominada como jazz-

JSunky. Cada domingo ensayan en el Centro Civico de

La danza ofrece un gu no al cine
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Algunas de la componentes de Factor X.

La Alh6ndiga, y segtin asegura su directora, “el grupo
esté abierto para quien quiera venir. Tan solo necesi-
ta una base en el baile contemporaneo”. ;Lo proxi-
mo? “Nos dedicaremos a preparar las actuaciones
para las fiestas locales , e intentaremos participar en
la marat6n de danza de Madrid”.

Marta Turifio

The Movies
Teatro Garcia Lorca
Sabado, 19 de enero, 19.00 h.
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Solar Sister presenta maqueta en el Sargeant Pepper’s

Punk rock del astro rey

ace tres anos, en el 2004, nacié una banda
H que tiene por bandera el harcore melédico,

la vertiente mas rapida y alegre del punk
rock. Sunombre: Solar Sister. Como ellos mismos di-
cen “entre risas y cervezas decidimos montar un gru-
po de musica”. Fue en Ciempozuelos, y desde enton-
ces no han parado de subir por los escenarios y no
solo en la geografia madrilefia. Lugares como Valen-
cia, Cadiz o Castilla y Le6n les han visto tocar. “Aho-
ra con la nueva maqueta queremos actuar en mu-
chos sitios mas, lanzarnos a la carretera y recorrer la
escena espaiiola”, asegura Luis Roberto Fuentes, Lu-
po, guitarrista de la formacion.
“Tenemos claro que lo que queremos es pasarlo bien
y disfrutar, no es nuestro objetivo vender discos”, ex-
presa el musico. “Comenzamos en el local de unos
amigos. A la gente le fue gustando y seguimos con
ello”. En el 2005 grabaron su primera maqueta, Let s
go dtomos, un trabajo que les dio la posibilidad de
tocar en locales mas grandes y probar nuevas ubica-
ciones y publicos. Para el fin de afio se han regalado
su segundo trabajo, 7o the chorus and beyond, “siete
temas nuevos grabados en la discografica Vendetta
Records. Hemos estado un mes en estudio pero lle-
vamos trabajando en ello desde marzo. Todos tene-
mos nuestros empleos y es dificil sacar tiempo”.

De NOFX a The Clash

Entre sus influencias destacan grupos “que van des-
de Bad Religion o NOFX a The Cure, Dead Ken-
nedys... Habra gente a la que le recordaremos a Gre-
en Day y otros que veran un estilo mas tirando a The
Clash”, indica Lupo. El nombre, Solar Sister, viene
de un tema de otro de los histéricos del género, Po-
sies, “es una cancién que nos gustaba a todos”.

Foto cedida por Solar Sister

El grupo musical Solar Sister.

La mayor parte de los integrantes tenian una expe-
riencia musical previa. “Quique (el bateria) y yo toca-
bamos en Mala Conducta, una formacién con la que
rodamos bastante, llegando a tocar con Porretas, pe-
ro por cosas de la vida eso se acab6”. Nacho, el can-
tante, también estuvo un tiempo en Suburbia. Tan
solo Martin, el bajista del grupo, no ha pasado previa-
mente por ningin conjunto. “Siempre estaba con
nosotros, se apuntoé y resulté perfecto”. En la actua-
cion, que tendra lugar en el Sargeant Pepper’s, pre-
sentaran sus nuevos temas al publico getafense.
Pablo Rivas

Solar Sister
Sgt. Pepper’s Club Café
Viernes, 11 de enero, 22.00 h.

El power metal de 52 Enmienda vuelve al municipio

El sonido de una evolucidon

I J o es la primera vez que 5* Enmienda toca
en el Sargeant Pepper’s. Ya lo hizo hace dos
afnos junto a otros habituales de la escena

getafense, Malfario. “Pero aquello fue otra historia
totalmente diferente”, explica Vanessa, bateria del
grupo. La formacion inicial que los clientes del club
pudieron ver en aquella ocasion —formada por Va-
nessa, Ivan al bajo y Miguel, voz y guitarra— ha cre-
cido hasta alcanzar la cifra que contiene su nombre.
Ahora Pachi, al teclado, y Daniel, a la guitarra, com-
pletan el quinteto. Y no solo han cambiado sus inte-
grantes, también el estilo. “Empezamos en plan punk
rock nacional. Nadie habia dado clases y tocabamos
de oido”, comenta Vanessa. “No habia técnica para
tocar otras cosas. Pero ahora hacemos lo que nos
gusta: heavy metal y, sobre todo, power metal”.
La baterista considera el cambio de estilo una evolu-
cion. “Hacemos cosas mucho mas complicadas. Los
solos de las guitarras, por ejemplo, o yo en la bateria,
con doble bombo y redobles que antes no podia to-
car. Hemos aprendido con el tiempo. Y no lo hemos
pasado nada mal por el camino”.

Tocando por los barrios

Tras quedar en segundo puesto en el Certamen de
MusicaJoven ;Y ti que tocas?, realizado por la Dele-
gacion de Juventud del Ayuntamiento, grabaron dos
temas en una sala de estudio. “Fue el premio que ga-
namos, pero el sonido es pésimo y la bateria no se es-
cucha. No vale para nada”, declara Vanessa. Todo lo
contrario dice de La Casa de la Juventud. “Mil gra-
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Los integrantes de 5% Enmienda.

cias a ellos, por los conciertos, por su apoyo... por
todo lo que han hecho por nosotros”.
Ya son cinco (otra vez la cifra magica) los afios que el
grupo lleva tocando juntos. Son unos habituales de
lalocalidad. “Hemos tocado en las fiestas de los ba-
rrios, como las de Las Margaritas o las de Juan de la
Cierva, varios afios en la Hoguera de San Juan y en
salas de Madrid también, como Caracol o Silicona”.
Los ensayos los realizan en un local de Puerta del Sur,
en Alcorcon, de donde son dos de los integrantes. Sin
embargo, en su myspace declaran ser una banda de
Getafe, localidad de los fundadores del grupo.

Pablo Rivas

5* Enmienda
Sargeant Pepper’s Club Café
Martes, 18 de enero, 22.00 h.

Mods

D'LUIGI

GRUPO DE MODA
C/ Villaviciosa, 2
91 69 99 76

D'LUIGH

CJ Ferrocarril, 22
916822597

C/ Magdalena, 21 » 91¢

Moton
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C/ Hormigo, 11 « Teléfono: 916966810

e o

CUMPLEATOS
RACIONES
MEND DIARIO

C/ Ramén Rubial, 6 (Kelvinator)
Teléfono: 91 683 61 96

Restavrsanies

RESTAURANTE ITALIANO

CANALETT®

>
C/ Cuestas Altas, 9 - 91 601 06 38

b

& -

RACIONES
ENSALADAS
SANDWICHES
MERIENDAS

CENAS PARA GRUPOS:
3 Menus a elegir

U San Ewgenio, 1 (Plaza Canto Redondo)
Teléfono: 91 683 32 95

restourante

getafe - madrid

paseq.pablo igl
tlfn. 91 601 18 08

* Comidas y cenas para
grupos y empresas

* Menus especiales
* Gran carpa exterior acristalada

* Ambiente con un toque exdtico

En GETAFE no hay nada igual
iVEN y SORPRENDETE!

Plaza Canto Redondo, s/n
Teléfono: 916842596

ERRAZKi

RESTAURANTE - ASADOR
eCocina tradicional .-

vasco-navarra (j
S
(A<
*Carta selecta
i /
*Especialidad en
bacalao y carnes rojas
*Menu diario
*Menu especial

*Carta de vinos selectos

C/ Manzana s/n » 916830916
www.asadorerrazki.com

3 Snlﬁn Comerdor
Especialidad en BAGUETTES,
SARTENILLAS y CHAPATAS

 10S0LTO8,
ébra tu cumpleafios COR BT i
arque de bolas, gobofick® 5
C/ Velasco, 13 - O/ Felipe Etéves, 20
RESERVAS: 91 681 24 69
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disfruta getafe

C/ Hospital de San José, 19 + 9168368400

CONER COMO EN CASA

MENUS DIARIOS

MESON » TABERNA

LA CATEDRAL

DE GETAFE

Plaza de la Pasion « 91 682 93 99

BAR - RES'[AURANTE

POk CAD I
0O
URO GRS

Peia getafense "LOS GETAGENIOS"

(/ Emilio Pordo Bazan, 4
28903 GETAFE NORTE
Tel. 91 665 19 90

Complejo
L] Las Moreras
-

RESTAURANTE
BANQUETES
COMUNIONES

SALONES DE BODA
GASOLINERA

C/ Madrid, 143 » Reservas: 916962175

%

MIRANDA

CERVECERIA

s darios germand
e

I ¢/ Margarita Xirgu, 2 - Local 6 - 916017828

¢/VELASCO, 10

Bar - Restaurante

“Carnes ala brasa”

BAR - CAFETERIA
RESTAURANTE

Tt/ Meni diario y carta

NV “Celebraciones”
¢/ Hospital de San José, 77 » 916966794 www.leleburguerrock.com

Caray

20 anos y un encuentro

Gl did bt
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ocos bares pueden presumir de llevar 20
P afos en el municipio ininterrumpidamente.

Caray, en la calle Leganés, es uno de ellos.
Cumple esas dos décadas y lo celebra el 26 de enero
de 2008. Sera entonces un momento de reunién, que
es lo que sus propietarios, Julio Ortega e Irene Zamo-
rano, desean. Que venga la gente que ha conocido el
local en algin momento de su vida y “que se junte”,
pueden ser personas que no se han visto en afnos.
Pues que queden y que lo hagan “el dia 26” y en el Ca-
ray. Ese dia sera especial y entranable. Con musica
de los ochenta como fondo musical, Ortega y Zamo-
rano recuperaran por ejemplo los combinados, cocte-
les como el Agua de Valencia que tantas veces se sir-
vi6 antano tras su barra. Asi comenzaron.
“Es mucha la gente que ha pasado por aqui” y es una
clientela fiel. “Ahora —dice Julio— acuden genera-
ciones nuevas, que son hijos de antiguos clientes”. Y
es que para los dos “lo mejor del bar siempre ha sido
su gente”, no considerada inicamente como clientes,
sino que mas que eso son “familia y amigos”. Como
asegura Irene “pueden venir cinco, o veinte, o uno,
nunca se sienten solos”. Y para ellos “el local y nos-
otros” no han cambiado. Incluso los camareros pue-
den poner nombres a los usuarios ya que llevan en el

sitio sino los mismos afos, los 20, casi, “sobre 15”.

Un lugar de reunién. Ese es el quid. No un bar de mo-
da. Para sentirse a gusto, poder hablar tranquilamen-
te, con un ambiente “agradable y amistoso”..., un bar
“de primera hora” de la noche que ofrece el encuen-
tro a precios asequibles.
Cuando el Caray abrié por primera vez sus puertas
Julio tenia 22 aios e Irene, dos menos. La duda esta-
ba presente. ;Dénde llegara esto? Ahora se puede
contestar: dos décadas, de momento, claro. En la his-
toria del lugar un capitulo importante lo abren los pa-
trocinios. El nombre del local lo han llevado desde
un equipo de fiitbol a uno de baloncesto pasando por
un coche de carreras, aquel que pilotaba Clemente
Arroyo, participante en competiciones como la na-
cional Rallye de Espaia y que fue reconocido como
getafense del afo. Con €], el Caray estuvo “hasta que
dejo de correr”. El titulo de una cancién de Gabinete
Galigari pone el rétulo del establecimiento.

Susana Zorraquino

Caray

Calle Leganés

Muisica espaiola y ambiente agradable
Viernes y sdbados a partir de las 20.00 h.

convocatorias

CENTRO DE CULTURA
CALLE MADRID

(Calle Madrid, 54)

Viernes, 18 de enero, 20.00 h.
Cine: Lola, la pelicula

FENDER CLUB

(C/ Escario, 20. Teléfono: 607979858)

Jueves, 10 de enero,

22.00 h.; 5 euros

Musica: Mostaza y 500 kilos de mariachi
Domingo, 20 de enero,

21.00 h.; 10 euros

Muisica: Cides, Pepe Bao

y Roger Blavia

Hasta el sibado, 26 de enero;
entrada libre

Exposicion: Art of cover:
Salsoul Records

GALERIA QUE MAS D'ARTE

(C/ Casarrubuelos, 10)

Hasta el martes, 15 de enero
Exposicion: Geografias Humanas:
Namaste' 07

(C/ Pizarro, 1)

Hasta el jueves, 31 de enero
Exposicion: Pinturas y grabados
de Bianchi

PLAZA DE ESPANA

Del viernes, 18 de enero,
al viernes, 22 de febrero
Exposicion: Los aromas
del Al-Andalus

SALA SCHOOL MADRID

(Plaza Juan Carlos, I, 1. Centro Comercial Getafe 3)

Sabado, 12 de enero, 22.30 h.
Mondlogo: Ifiaki Urrutia
Sabado, 12 de enero, 22.30 h.
Musica: School Band

Viernes, 18 de enero, 22.00 h.
Monoélogo: Pedro Llamas
Viernes, 18 de enero, 22.30 h.
Masica: School Band

SGT. PEPPER'S CLUB CAFE

(C/ Cuestas Altas, 6)

Viernes, 11 de enero, 22.30 h.
Musica: Solar Sister

Viernes, 18 de enero, 22.30 h.
Musica: Quinta Enmienda

TEATRO FEDERICO

GARCIA LORCA

(C/ Ramoén y Cajal, 22. Teléfono: 912080462)

Viernes, 11 de enero, 20.00 h.
Danza: Los diversos estilos

del arte de la danza

Sabado, 12 de enero, 20.00 h.,
y domingo, 13 de enero, 12.00 h.
Musica: Banda de Musica

de Getafe

Domingo, 13 de enero, 20.00 h.
Musica: Andrés Cuenca

Jueves, 17 de enero, 19.30 h.
Muisica: Orquesta del Palacio

de la Musica de Kiev

Viernes, 18 de enero, 21.00 h.
Musica: La Dama Blanca
Sabado, 19 de enero, 20.00 h.
Danza: Factor X

Domingo, 20 de enero, 20.00 h.
Teatro: Auto

CINE

LOLA, LA PELICULA
Centro de Cultura Calle Madrid
(Viernes, 18 de enero, 20.00 h.)

FACTOR X

Teatro Garcia Lorca
(Sabado, 19 de enero, 20.00 h.)

LOS DIVERSOS ESTILOS

DEL ARTE DE LA DANZA

Teatro Garcia Lorca

(Viernes, 11 de enero, 20.00 h.)

EXPOSICIONES

ART OF COVER:
SALSOUL RECORDS
Fender Club

(Hasta el sabado, 26 de enero)

GEOGRAFIAS HUMANAS:
NAMASTE’ 07

Galeria Qué Mas dARTE
(Hasta el martes, 15 de enero)
Fotografo: Juan Yuste

LOS AROMAS DEL AL-ANDALUS
Plaza de Espana

(Del viernes, 18 de enero,

al viernes, 22 de febrero)

Marengo
(Hasta el jueves, 31 de enero)

MONOLOGOS

INAKI URRUTIA
Sala School Madrid
(Sabado, 12 de enero, 22.30 h.)

(Viernes, 18 de enero, 23.30 h.)

MUSICA

ANDRES CUENCA
Teatro Garcia Lorca
(Domingo, 13 de enero, 20.00 h.)

BANDA DE MUSICA

DE GETAFE

Teatro Garcia Lorca

(Sabado, 12 de enero, 20.00 h., y
domingo, 13 de enero, 12.00 h.)

CIDES, PEPE BAO

Y ROGER BLAVIA

Fender Club

(Domingo, 20 de enero, 21.00 h.)

LA DAMA BLANCA
Teatro Garcia Lorca
(Viernes, 18 de enero, 21.00 h.)

MOSTAZA Y 500 KILOS
DE MARIACHI

Fender Club

(Jueves, 10 de enero, 22.00 h.)

ORQUESTA DEL PALACIO
DE LA MUSICA DE KIEV
Teatro Garcia Lorca

(Jueves, 17 de enero, 19.30 h.)

QUINTA ENMIENDA
Sgt. Pepper’s Club Café
(Viernes, 18 de enero, 22.30 h.)

SCHOOL BAND

Sala School Madrid

(Sabado, 12 de enero, 22.30 h.)
(Viernes, 18 de enero, 22.30 h.)

SOLAR SISTER
Sgt. Pepper’s Club Café
(Viernes, 11 de enero, 22.30 h.)

TEATRO

AUTO
Teatro Garcia Lorca
(Domingo, 20 de enero, 20.00 h.)
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PUBLICIDAD: TARIFAS ESPECIALES PARA PEQUENAS EMPRESAS Y PROFESIONALES. TELEFONO: 91 601 03 94

(VENTA EN GETAFE)

ALHONDIGA, muy soleado, 42 plan-
ta, cerca de la estacion Getafe Cen-
tro. Interesados ponerse en contac-
to en: 916963214y 616282762.

ALHONDIGA, piso de 2 dormitorios,
reformado, semiamueblado, terraza,
ascensor y G/N jPara entrar a vivir!
213.350 euros. Teléfono: 916834244,

ALHONDIGA, piso de 75 m?, 3 dor-
mitorios, amplio salon, terraza, gas
natural, 22 planta iMuy cuidado!
219.400 euros. Teléfono: 916834244,

ALHONDIGA, piso reformado, salon
independiente, 2 dormitorios, orien-
tacion sur, semiamueblado jMejor
ver! Precio: 225.000 euros. Teléfono:
916834244,

ALHONDIGA, piso reformado de 3
dormitorios, terraza incorporada, WC
completo, gas nhatural y ascensor
ijPara entrar a vivir! Precio: 231.400
euros. Teléfono: 916834244,

ALHONDIGA, se vende piso, 100 m,
3 dormitorios. Teléfono de contacto:
916827671.

ALHONDIGA, seminuevo, 3 habita-
ciones, 2 cuartos de bafo, ascensor y
garaje. Precio: 290.000 euros. Teléfo-
no: 655975517.

ALHONDIGA, totalmente reforma-
do, 2 habitaciones, cocina amuebla-
da, sal6n independiente con terraza,
bano completo, trastero. Tarifa noc-
turna. Teléfono: 646208627.

AVENIDA DE ARAGON, con ascen-
sor, 60 m?, 3 dormitorios, exterior, re-
formado. 225.000 euros. Garaje op-
cional. Precio: 22.000 euros. Telefono:
606193285.

AVENIDA DE ARAGON, piso 32
planta, 60 m?, 3 dormitorios, 2 terra-
zas, ascensor. 215.000 euros. Garaje
opcional, 22.000 euros. Teléfonos:
916950932y 66193285.

AVENIDA DE ESPANA, venta de pi-
s0. Muy bien comunicado, 3 dormito-
rios, A/E, salon de paso. Cocina
amueblada. Bafio completo reforma-
do, instalaciones nuevas, gran terraza
cerrada y trastero de 13 m? 245.000
euros. Negociables. Teléfonos:
620144007 y 679373573.

AVENIDA DE LOS ANGELES, piso
de 71 m, 42 planta, 3 dormitorios, 1
banfo, gas natural, aire acondiciona-
do, 3 armarios empotrados, terraza,
salén amueblado, parqué, antena pa-
rabolica. En perfecto estado. 185.000
euros. Teléfono de contacto:
657407543.

EL BERCIAL, chalé de 360 m? (tiles, 5
dormitorios, 3 WC, cocina amueblada,
aire acondicionado, 2 plazas de gara-
je, piscina comunitaria. 570.000 eu-
ros. Teléfono: 639130799. (Ventura).

EL BERCIAL, piso de 112 m? contrui-
dos, 2 plazas de garaje, trastero, ascen-
sor, 4 dormitorios, 2 bafios, salon inde-
pendiente, cocina amueblada con ten-
dedero, aire acondicionado en sal6n y
habitacién principal. Urbanizacion
cerrada con piscina y zonas verdes.
327.000 euros. Teléfono: 615119849.

GETAFE CENTRO, 3° piso de 74 m?, 3
dormitorios, a/a, calefaccion, Climalit,
tendedero, cocina amuebladay equipa-
da. Reformado. Mejor ver. C/ Hospital
de San José. Muy céntrico. Precio:
203.000 euros. Teléfono: 916653559.

GETAFE CENTRO, amplio piso 125
m?, amplio salén comedor, 3 dormito-
rios, 2 WC, terraza, calefaccion cen-
tral, 1°planta. jNecesita reforma!
Teléfono: 916834244.

GETAFE CENTRO, piso de 78 nv, 1°
planta, 3 dormitorios, completamen-
te reformado, pintura en liso, puertas
roble. Impecable, garaje doble opcio-
nal. Precio: 230.000 euros. Teléfono:
916653559.

GETAFE CENTRO, duplex + local
(120 m? comercial (c/ Sierra, 19). 150
m?, 4 habitaciones, 2 bafos, una te-
rraza de 20 m?en cada planta, suelos
de marmol, aire acondicionado, cale-
faccion, todo amueblado y garaje op-
cional. Precio: 780.000 euros. Teléfo-
No: 639774569.

GETAFE CENTRO, piso de 68 n, 22
planta, exterior, 3 habitaciones, coci-
na, salén de paso, bafno y terraza. Ga-
raje opcional. 210.000 euros. Teléfo-
Nno: 699087304.

GETAFE CENTRO, piso de 93 n?, se-
minuevo (8 afos), 2 dormitorios, 2 ba-
fios, cocina amueblada, salon inde-
pendiente, ascensor y garaje opcional.
280.000 euros. Teléfono: 606039480.

GETAFE CENTRO, piso de 100 m?,
4°, salén 56 m?, 2 dormitorios, cocina
y bafio, sal6n de disefo. 269.950 eu-
ros. No agencias. Teléfono de contac-
t0: 629891371.

GETAFE CENTRO, piso reformado
de 3 dormitorios, salon independien-
te, calefaccion central, exterior, A/E
ilnmejorable zona! Precio: 216.500
euros. Teléfono: 916834244,

GETAFE CENTRO, precioso piso de 1
ano de antigliedad, salon indepedien-
te, 3 dormitorios, 3 WC completos,
orientacion sur y ascensor. jExcelentes
calidades! Garaje opcional, trastero.
iMejor ver! Teléfono: 916834244,

GETAFE CENTRO, precioso piso
reformado a estrenar, cocina con
electrodomeésticos, 22 planta, terraza.
jldeal parejas! Precio: 201.350 euros.
Teléfono: 916834244.

GETAFE CENTRO, proximo a la es-
tacion de cercanias Getafe Centro.
Atico nuevo a estrenar, un dormitorio,
cocina, bafio completo, sal6n, come-
dor, terraza de 25 m?, trastero, ascen-
sor, calefaccion y aire acondicionado.
Precio: 235.000 euros. Teléfonos:
687537323y 916966086. M? Angeles.

GETAFE CENTRO, superficie Gtil de
71,45 m?, un dormitorio, un bafo, un
aseo, parqué, ventanas de aluminio,
cocina independiente y amueblada,
a/e. Piso muy luminoso, bien comuni-
cado con linea de autobus y metro.
299.000 euros. Personas interesadas
ponerse en contacto en el siguiente
namero de teléfono: 912952956.

GETAFE CENTRO, vendo aparta-
mento, obra nueva, directamente
propietario, un dormitorio, salén, co-
cina americana, baro, 49 m?, ascen-
sor, calefaccion t/n. Precio: 300.000
euros. Personas interesadas ponerse
en contacto en el siguiente teléfono:
679227871.

GETAFE CENTRO, vendo piso, 94
m?, 4 dormitorios, cocina amueblada,
a/a, exterior, cerca de Renfe. 253.000
euros. No agencias. Tardes. Interesa-
dos ponerse en contacto en el teléfo-
no: 618741047.

GETAFE NORTE, chalé con piscina, 2
cuartos de bafo, un aseo, 3 habita-
ciones, buhardilla, garaje, bodega, do-
ble ventana, aire acondicionado, tol-
dos. Personas interesadas ponerse en
contacto en el siguiente teléfono:
620931426.

GETAFE NORTE, chalé de 240 m? +
patio de 60 m?, buhardilla panelada
en madera de 50 m?, 3 dormitorios, 2
bafios + aseo, salon comedor, cocina,
bodega, trastero y garaje para 2 co-
ches. 520.000 euros. Teléfono de con-
tacto: 686663976.

GETAFE NORTE, dliplex en venta de
164 m? construidos, cerca de Renfe,
hace esquina, venta por traslado, as-
censor, garaje y trastero, 10 anos de
antigliedad. Todo exterior. Precio:
480.000 euros. Teléfono: 655033046.

GETAFE NORTE, piso a estrenar de 4
dormitorios, salon independiente, 2 WC,
AVE, garaje y trastero. Urbanizacion con
piscina y zonas comunes iMejor ver!
Personas interesadas ponerse en con-
tacto en el siguiente numero de teléfo-
Nno: 916834244.

LUMINIOS

“NUEVAS SOLUCIONES
EN ALUMINIO"

Ventanas
Rotura Puente Térmico
Frentes de Armario
Mampara de barno
Ventana Tejado
Albaiileria

C/ Leganeés, 39 GETAFE (Madrid)

Teléfono: 91 683 67 76

GESTORIA

Mahillo

GESTORIA ADMINISTRATIVA

OA
o

Autébnomos
y contabilidad

C/ Padre Blanco, 6
28901 Getafe (Madrid)
TIfs: 91 681 40 88 / 38

Fax: 91 665 05 05
mahillo@gestores.net
www.gestoriamahillo.com

C/ Magdalena 13, 28901, Getafe
Teléfono: 91 665 35 59
ABRIMOS SABADOS TARDE

VEGA NEW HOUSE
Cuestion de confianza

GETAFE NORTE, piso a estrenar de
renta libre, salon independiente, 2 WC,
A/E, 3 dormitorios, orientacion sur.
Urbanizacion con piscina y garaje
iMejor ver! Teléfono: 916834244.

GETAFE NORTE (zona de la Rabia).
Piso de 100 m?, 12 planta, ascensor,
garaje, salon independiente de 25 m?,
cocina amueblada, 3 habitaciones, 2
barios, calefaccion de gas natural, Cli-
malit. Urbanizacion privada con par-
que infantil y jardin. Personas intere-
sadas ponerse en contacto en los
teléfonos: 916819140y 629329907.

JUAN DE LA CIERVA, 1° piso de 70
m?, 3 dormitorios, a/a, 2 a/e, calefac-
cién, puertas lacadas en blanco, coci-
na amueblada, luminoso, completa-
mente reformado. Precio: 210.000
euros. Teléfono: 916653559.

JUAN DE LA CIERVA, 2° piso de 85
ny, 3 dormitorios, Parquet, puertas de
pino, 1 a/e, calefaccion, tendedero,
reformado completamente, todo
amueblado. Mejor ver. Precio: 226.000
euros. Teléfono: 916653559.

JUAN DE LA CIERVA, bajo de 50 m?, 2
dormitorios, a/a, calefaccion, puertas
lacadas en blanco, Climalit, cocina amue-
blada, patio de 4 m? Reformadisimo.
Precio: 165.000 euros. Teléfono:
916653559.

AG. INMOBILIARIA

Se vende piso de

90m? en GETAFE

(Juan de la Cierva)
3 dormitorios,

2 terrazas,
zona ajardinada
interior privada,

muy luminoso,

22 planta.

TIf: 606061716

JUAN DE LA CIERVA, frente a cen-
tro comercial, 42 planta, 3 dormito-
rios, salén, cocina, bafio completo,
amplia terraza. Bomba de aire de frio
y calor. Gas natural. 200.000 euros.
Personas interesadas ponerse en
contacto en el siguiente nimero de
teléfono: 916962370.

JUAN DE LA CIERVA, impecable 2°
piso de 53 m?, 2 dormitorios, 2 a/e, a/a,
puertas en roble, Climalit, tarima, cale-
faccion, todo reformado. Impecable.
Precio: 180.000 euros. Teléfono de
contacto: 916653559.

JUAN DE LA CIERVA, piso de 3 dor-
mitorios, salén independiente, cocina
con electrodomésticos, terraza, gas
natural, amueblado. jPara entrar a
vivir! Precio: 219.000 euros. Teléfono:
916834244,

JUAN DE LA CIERVA, piso de 60 m?,
2 habitaciones, WC completo, cocina
amueblada con electrodomeésticos,
ascensor, terraza acristalada, calefac-
cién de t/n, dobles ventanas, p/i pino,
reformado. Particular. 228.410 euros.
Personas interesadas ponerse en
contacto en el siguiente nimero de
teléfono: 699653089.

JUAN DE LA CIERVA, piso reforma-
do de 3 dormitorios, 2 terrazas, gas
natural, exterior y amueblado. jMejor
ver! Precio: 225.000 euros. Teléfono:
916834244,

JUAN DE LA CIERVA, piso reforma-
dode 3 dormitorios, terraza cerrada,
gas natural y calefaccion. jPara entrar
a vivirl Precio: 213.000 euros.
Teléfono: 916834244,

JUAN DE LA CIERVA, planta baja de
50 m?, 2 dormitorios, puertas de roble,
Climalit doble, paredes en estuco, 1
a/e, calefaccion, todo reformado.
Gran oportunidad. Mejor ver. Precio:
159.000 euros. Teléfono: 91665359.

KELVINATOR, 95 m?, 3 dormitorios, 2
bafos, salon independiente, todo
amueblado, 6 armarios empotrados,
ventanas climalit, puertas de roble,
parqué, calefaccion, gas natural, as-
censor, garaje, trastero. Teléfono:
619921850.

KELVINATOR, nuevo, 120 m? 3 ha-
bitaciones dobles, 8 a/e, entrada de
10 2, cocina de roble nueva, parqué,
puertas de roble, salén independien-
te, 2 WC, patio. Teléfonos: 669405709
Yy 629270245.

LAGUNA DE JOATZEL, 93 m? 22
planta, todo exterior, luminoso, 3 dor-
mitorios, 2 bafios completos, salén de
22 m?, parqué, a/e, c/i, doble ventana,
ascensor, zonas verdes. 304.000 eu-
ros. Teléfono: 625113035.

LAS MARGARITAS, amplio piso de
3 habitaciones, frente a Universidad,
12 planta con terraza, bien comunica-
do, para reformar. Precio: 210.355 eu-
ros. Teléfono: 606454182. Jesus.

LAS MARGARITAS, amplio piso de 3
domitorios, terraza, WC completo de
origen. iMuy luminoso!

LAS MARGARITAS, 65 n?, 2 habita-
ciones, 1 bano, reformado, 2 aires
acondicionados, gas natural, Climalit,
tarima, semiamueblado, cuarta plan-
ta. Muy bonito. Mejor ver. Precio:
216.000 euros negociables. Teléfono:
696381673.

LAS MARGARITAS, piso en Torre
Las Margaritas, ascensor, recién re-
formado, 75 m?, 2 habitaciones y un
bafio. Precio: 240.405 euros. Teléfono
de contacto: 607563372.

PLAZA GALVEZ, exterior, 95 m? (ti-
les, 12 planta, 3 dormitorios, 2 bafios,
cocina amueblada, G/N, climalit, nue-
vo, 5 afos. Plaza de garaje opcional.
330.000 euros. Teléfono: 649723127.

SAN ISIDRO, calle Valdemoro, piso
bajo, exterior, 2 dormitorios. 204.400
euros. Teléfono: 616783486.

SAN ISIDRO, piso reformado a estre-
nar de 2 dormitorios, amplio patio,
planta baja iMuy buenas calidades!
iMejor ver! Precio: 225.000 euros.
Teléfono: 916834244,

SAN ISIDRO, piso reformado de 3
dormitorios, cocina amueblada, 22
planta, gas natural. jBien comunica-
do! Precio: 230.000 euros. Teléfono de
contacto: 916834244,

UNIVERSIDAD, impecable 2° piso de
60 m?, 2 dormitorios, tarima, Climalit,
puertas de pino, a/a, 1 ale, terraza,
semiamueblado, totalmente reforma-
do. Para entrar a vivir. Precio: 197.800
euros. Personas interesadas ponerse
en contacto en el siguiente nimero
de teléfono: 916653559.

(VENTA FUERA
DE GETAFE)

ADRADA DEL PIRON (SEGOVIA),
casa diafana, 2 plantas, patio, garaje,
trastero y ventanas de Climalit con
cristal doble. Personas interesadas
ponerse en contacto en el siguiente
numero de teléfono: 916813984.

CIUDAD LINEAL (MADRID), ¢/ Luis
Ruiz, entreplanta de 66 m?, jardin 97
m?, un dormitorio, trastero, nueva
construccion, a estrenar, garaje op-
cional. 347.990 euros. Teléfono de
contacto: 646540696.

FUENLABRADA (EL FERIAL), 3 dor-
mitorios, 2 bafios, cocina amueblada,
aire acondicionado en salon y habita-
ciones, parqué, climalit, trastero y ga-
raje. Precio: 284.500 euros. Teléfono:
669525192.

GRINON, particular, chalé pareado
de esquina, 2 plantas + sotano, 250
m? habitables, 520 m? de parcela, re-
forma a estrenar. 378.637 euros. Te-
léfono: 629162083.

PARLA, Fuentebella, 80 m?, 3 dormi-
torios, salén comedor, cocina amue-
blada, bafio completo, terrazas acris-
taladas, c/c, tarima flotante, puertas
de roble, reformado, piscina y zonas
deportivas. Precio: 210.000 euros. Te-
|éfonos: 607460983 y 679559425.

PARLA (ISABEL Il), 22 planta, 75 nv,
ascensor, 3 dormitorios, 1 bano, 2 te-
rrazas cerradas, doble ventana, sue-
lo de gres, puertas de madera, cale-
faccion individual, 2 trasteros. Precio:
210.000 euros. Teléfono: 618968413.

PINTO, La Teneria, apartamento de
45 m? + 30 m? de patio, nuevo, garaje
y trastero. 190.000 euros. Teléfono de
contacto: 609227733.

PUENTE DE VALLECAS, atico de 2
dormitorios, baro, terraza de 14 m?,
ascensor, trastero, aire acondiciona-
do. 5 anos de antigliedad. Bien comu-
nicado y luminoso. 270.000 euros ne-
gociables. Teléfono: 659455973.

SAN CRISTOBAL DE LOS ANGELES,
piso en venta. Precio: 177.248 euros.
Teléfono: 638087612.

SANTA OLALLA (TOLEDO), adosado
situado en el centro del casco urbano,
190 m? (tiles (en 3 plantas), 4 habita-
ciones, 3 barios, 104 m? (en 2 patios),
sdtano con habitacion para trastero,
calefaccion y agua caliente de gas pro-
pano, salén y cocina amplios. Urge
venta. Precio: 186.314 euros. Teléfo-
Nnos: 916965975y 696028783.

SESENA, 4tico de 100 m?, 2 dormito-
rios, un bano, piscina, garaje y traste-
ro. 204.000 euros. Personas interesa-
das ponerse en contacto en el
teléfono: 678634107.

SESENA, chalé de 260 m?, cuatro
plantas, nuevo a estrenar. 330.000 eu-
ros. Teléfono: 669864401.

TOLEDO, a 45 min. de Madrid, chalé
de 105 m? construidos, 3 dormitorios,
garaje, gran porche, parcela de 600
m?, arboles frutales. 222.000 euros.
Personas interesadas ponerse en
contacto en el siguiente nimero de
teléfono:630652165.

VALDEMORO (EL RESTON), piso de
85 m? Utiles, 3 habitaciones, plaza de
garaje y trastero. Buenas vistas. Pre-
Cio:  264.000 euros. Teléfono:
699959503.

VALLECAS, &tico de 2 dormitorios, 1
banfo, terraza de 14 m?, trastero, as-
censor, aire acondicionado con bom-
ba de calor, calefaccion individual de
gas natural. Luminoso y bien comuni-
cado. Finca de 5 afios. Precio:
270.000 euros negociables. Personas
interesadas ponerse en contacto en
el siguiente numero de teléfono:
659455973.

VILLAVERDE BAJO, vendo piso, 3
dormitorios, un bano, amueblado, 70
m?. 171.288 euros. Interesadas llamar
al teléfono: 679770183.

C/ Felipe Estevez, 16 Local

Desde 1989 Teléfono: 91 683 42 44 - Fax: 91 696 55 08
_ GETAFE CENTRO GETAFE CENTRO S QUIERES BUSCAR PISO, NOSOTROS SAN ISIDRO MARGARITAS
Piso totalmente reformado, 2°planta, Seminuevo de 2 dormitorios, salonind. || TE AYUDAMOS... TODAS LAS zoNAs | Seminuevo de 3 dormitorios, 2 WC, amplio Reformado de 2 dormitoiros, cocina
~ 3dormitorios, salon independiente, excelentes calidades, ascensor STARAS S SASIEE saln independiente y ascensor. con electrodomesticos y terraza.
hidromasaje y Gas Natural iMuy luminoso! § 27,453,690 ptas. - 337.000 euros 36.604.920 ptas. - 378.700 euros || 33.277.200 ptas. - 183.000 euros
33.277.200 ptas. - 240.000 euros HIPOTECA PUENTE, NOS HACEMOS
GETAFE NORTE s T Tt S RV KELVINATOR ALHONDIGA
oo oot | seminiocerentaitre 2domioros gy | HAST LA VENTA OF SU CASA Seminueo de 3 dormitorics, saénind. | Planta baja, eformado, 2 dormitorios arif
saén independiente,jardin privadoy independiente, 2 WC, garaje, trasteroy piscina REUNIFICACION DE DEUDAS 2WC, garaje y trastero jBuenas calidades! | noctumay cocina con electrodoemsticos.
36.438.534 ptas. - 272.700 euros || 29-117.550 ptas. - 340.500 euros REFORMAMOS TU VIVIENDA 33.510.140 ptas. - 384.000 euros | 33.443.586 ptas. - 186.000 euros
Y TE LO FINANCIAMOS
ALHONDIGA JUAN DE LA CIERVA KELVINATOR GETAFE CENTRO
Reformado, 90 ¥, 3 dormitorios, 2WC, | Seminuevo de 3 dormitorios, salonind. cocina | FACILIDADES PARA EXTRANJEROS Pis0 a estrenar de 3 dormitorios, salon 2°planta de 75 v, 3 dormitorios,
terraza, C/C, Garaje y trastero. con electrodomesticos, 2 WC, GNygaraie | NECESITA DINERO Y NINGUN BANCO independiente, 2WC, A/E y garaje WC completo. Necesita reforma.
34.109.130 ptas. - 315.500 euros | 31.779.726 ptas. - 360.000 euros SE LO SOLUCIONA, LLAMANOS... 29.117.550 ptas. - 394.000 euros || 32.445.270 ptas. - 196.000 euros
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(ALQUILER EN GETAFE)

ALHONDIGA, apartamento amue-
blado, un dormitorio, todo a estrenar
(cerca del hospital). 650 euros + co-
munidad. Teléfono: 606962893.

AVDA. ANDALUCIA, apartamento,
un dormitorio, urbanizacion cerrada
con piscina, trastero, amueblado. A
estrenar. 650 euros. Imprescindible
aval. Teléfono: 647657739.

AVDA. ARAGON, piso de 3 dormito-
rios, exterior. Precio: 800 euros/mes.
Teléfono: 916960784.

AVDA. ARAGON, piso de 4 dormito-
rios, exterior. Precio: 1.100 euros/mes.
Teléfono: 916960784.

CATEDRAL, alquilo piso, 22 planta, 2
habitaciones, cocina amueblada. 650
euros. Teléfono: 616613292.

EL BERCIAL, piso a estrenar de 80
m? en zona nueva, 3 dormitorios, 2
cuartos de bafio, gran comedor, co-
cina con tendedero, a/a por conduc-
tos, calefaccion, pintura lisa, parqué,
trastero, garaje y piscina. Precio: 800
euros/mes (comunidad incluida). Te-
|éfono: 607925292.

GETAFE CENTRO, 3 dormitorios, sa-
|6n, cocina y bafio amueblados. Bue-
nas condiciones. Precio: 750 eu-
ros/mes + comunidad. Némina y
papeles en regla. Teléfono de contac-
t0: 660962893.

GETAFE CENTRO, a 2 minutos de la
estacion, 1°, 4 dormitorios, amuebla-
do. 950 euros. Imprescindible 3 me-
ses de fianza y el corriente, necesaria
némina. Teléfono: 916964939.

GETAFE CENTRO, al lado de la es-
tacion de Getafe Centro, 4 habitacio-
nes, 2 hanos, salén y cocina. Refor-
mado. Precio: 1.200 euros/mes.
Teléfono: 606815851.

GETAFE CENTRO, apartamento a
estrenar, zona de la Catedral, total-
mente amueblado, un dormitorio, co-
cina, bafo, salén y 2 terrazas. Precio:
630 euros/mes. Imprescindible aval
bancario. Personas interesadas po-
nerse en contacto en el siguiente te-
|éfono: 678888454.

LAS MARGARITAS, frente a la Uni-
versidad, 3 dormitorios, 42 planta ex-
terior, completamente reformado,
amueblado, calefaccion t/n, teléfono
y TV en habitaciones, bafiera de hi-
dromasaje. Aval bancario o de pro-
piedad. 690 euros. Personas intere-
sadas ponerse en contacto en los
siguientes numeros de teléfono:
618164057 'y 619794528.

SECTOR Ill (DUPLEX), 150 m? mas
40 de jardin, 4 dormitorios, 3 bafios,
garaje y trastero. Colonia Nuestra Se-
nora de Loreto, a 5 minutos de Me-
trosur (Conservatorlo) Precio: 1.200
euros/mes. Personas interesadas po-
nerse en contacto en los siguientes
numeros de teléfono: 916596215 y
675067383.

(ALQUILER FUERA
DE GETAFE)

LEGANES, frente a Pereda, aparta-
mento de un dormitorio, totalmente
amueblado, 650 euros, imprescindi-
ble aval. Teléfono: 647657739.

PARLA, Fuentebella, 3 dormitorios,
c/c y piscina. Precio: 650 euros/mes
(gastos incluidos). Se precisa aval. Te-
|éfono: 916829745.

PARLA, zona La Ermita, amueblado,
3 dormitorios, 2 cuartos de bario, sa-
|6n comedor, garaje y piscina. 1.000
euros. Teléfono: 627555398.

(ALQUILER DE
HABITACIONES)

EL BERCIAL, se alquila habitacion en
piso huevo con derecho a garaje y si-
tio para guardar bicicletas. E-mail:
eferga@yahoo.es. Personas interesa-
das ponerse en contacto en el si-
guiente teléfono: 687585494.

GETAFE CENTRO, alquiler de habi-
taciones, frente a bus y metro. Telé-
fono: 916812469.

GETAFE CENTRO, calle Escafio, 4.
Comparto piso con chica fumadora.
Precio: 325 euros/mes. Teléfono:
649319491, Preguntar por Alex.

JUAN DE LA CIERVA, alquiler de ha-
bitacion para chica no fumadora, dere-
cho a todo, piso bajo exterior. Precio:
250 euros/mes (gastos incluidos). Telé-
fono: 666102529.

SECTOR IlI, 1 dormitorio para chico,
con derecho a cocina, bano y salon.
Precio: 270 euros/mes. Personas in-
teresadas ponerse en contacto en el
siguiente teléfono:691400561.

SECTOR Ill, dormitorios indepen-
dientes cerca del Metrosur, con de-
recho a cocina, bafio y salon. Precios
de 280, 290y 300 euros/mes, depen-
diendo del tamano. Personas intere-
sadas ponerse en contacto en el si-
guiente teléfono: 691400561.

PARCELAS

Y FINCAS
RUSTICAS

(OFERTAS)

SECTOR III, parcela de 1200 m? con

500 m? de edificabilidad, piscina, a%ar—
dinadas con arboles de sombra y fru-
tales. Instalacién eléctrica y riego. Po-
sibilidad de rehabilitar vivienda de 405
m?. Precio: 1.050.000 euros. Teléfono:
646540696.

(DEMANDAS)

POLIGONO INDUSTRIAL LOS OLI-
VOS, compro parcela de 500 m?, pre-
ferentemente primera fase. Teléfono:
627845114.

LOCALES, NAVES

Y OFICINAS
(ALQUILER EN GETAFE)

AVDA. DE ESPANA, 250 m?, mucha
fachada y salida a dos calles. Precio a
convenir. Teléfono: 678526081.

AYUNTAMIENTO, alquiler de local
de 115 m? Libre a partir del 1 de oc-
tubre de 2007. Teléfono: 696811999.

C/ MADRID, local con traspaso. 90
m? en planta calle y 125 m? de sétano.
Teléfonos: 916823651y 696430556.

C/TOLEDO, comercial de 190 m? con
salida de humos. Precio: 4.000 eu-
ros/mes. Teléfono: 630275542.

GETAFE CENTRO (detras del Ayun-
tamiento), local de 120 m? reformado.
Alquiler 1.052 euros + IVA. Teléfono:
696811999 (Juan).

GETAFE CENTRO, local nuevo de 80
m’+ 20 m’ de patio, con bafo, agua,
luz. 750 euros. Teléfono: 639774569.

GETAFE CENTRO, se alquila local,
230 m?, con todas las instalaciones.
Interesadas ponerse en contacto en
el teléfono: 916827671.

PELUQUERIA, en funcionamiento
desde hace 13 anos (por no poder
atender). Sin traspaso. Muy econémi-
co. Con mucho trabajo y excelente
zona céntrica. Teléfono: 616012040.

POLIGONO DE SAN MARCOS, na-
ve de 400 m? + 40 m? de oficinas, pa-
tio trasero y delantero, con luz y agua.
Teléfono: 639303663.

SECTOR I, alquilo local para cual-
quier negocio. Ideal para peluqueria.
40 m? Utiles, con servicio, lavabo, cie-
rres ciegos, local de esquina. 450 eu-
ros + IVA. Teléfono: 916959071.

(ALQUILER FUERA
DE GETAFE)

FUENLABRADA
Local 130 m?
Insonorizado,

ideal para cualquier
tipo de negocio.
Gran oportunidad
inversores
TIf: 691885229

PARLA (FUENTEBELLA), se alquila
trastero. 600 euros anuales. Teléfono:
655232629.

RETIRO (MADRID), alquiler de gabi-
nete en clinica privada, 20 m> 310 eu-
ros/mes. Teléfonos de contacto:
649908829 y 655486073. Preguntar
por Silvia.

VILLAVERDE BAJO, alquilo local, 60
m?, ideal para peluqueria, calle co-
mercial, frente al autoservicio Dia.
Personas interesadas llamar al si-
guiente teléfono: 916962916.

(VENTA EN GETAFE)

C/ VALENCIA, trastero-semisotano
de 13 m?2 Precio: 24.000 euros.
Teléfonos: 916956986 y 699045853.
Preguntar por Alicia.

GETAFE CENTRO, se vende local en
el centro de Getafe, 55 v, cristales
antibalas, alarma, caja fuerte, a refor-
mar. Precio: 131.000 euros. Teléfono:
916653559.

GETAFE CENTRO, vendo local.
100.000 euros. Teléfono: 639781161.

KELVINATOR, trasteros y plazas de
garaje. Teléfono: 916955859.

(VENTA FUERA
DE GETAFE)

LEGANES, hospital, local de 35 m2
Teléfono: 916941628.

(TRASPASO
EN GETAFE)

C/TOLEDO, 6, local de 95 n??, junto al
Ayuntamiento, pizzeria con terraza.
Teléfono: 661937995.

GETAFE CENTRO, se traspasa tien-
da recién inaugurada, renta baja. Pre-
cio a convenir. Teléfonos: 916017941y
917977359.

JUAN DE LA CIERVA, se traspasa
local comercial, de 60 n?, diafano, en
funcionamiento, 15 metros de fachada.
Alquiler mensual 600 euros. Traspaso:
20.000 euros. Teléfono: 916653559.

(TRASPASO FUERA
DE GETAFE)

LEGANES, traspaso alimentacion y
frutos secos. Funcionando. Cerca de
colegio, hospital y Metrosur. Urge por
no poder atender, 16.000 euros. Telé-
fono: 605524504 (Elena)

MOTOR

(VENTA)

BMW 320 DIESEL, 136 CV, afio 2000,
climatizador, perfecto estado, 50.000
km, transferido. 16.500 euros. Teléfo-
no: 629259401.

BMW 520, 170 CV, 130.000 km., libre
de revisiones, nacional, azul, perfecto
estado, diciembre 2000. Precio:
13.600 euros. Teléfono: 607745814.

BMW 525, matricula M-UD, 1.600 eu-
ros. Teléfono: 916836345 (20.00 h).

CITROEN XANTIA 1.90, color verde,
climatizador, excelente estado, siem-
pre en garaje, diésel, 162.000 km, ma-
tricula: M-0318-PN. 1.750 euros. Telé-
fono: 667494162.

CITROEN XSARA PICASSO EX-
CLUSIVE HDI, todos los extras, sen-
sor de aparcamiento, gris plata, 2
afos de garantia, afio 2004. Precio:
12.000 euros. Teléfono: 687830045.

FIAT FIORINO, gasoil. Vendo en buen
estado. Interesados llamar al teléfono:
617913732.

FORD ESCORT, gasolina, en buen es-
tado. Precio: 1.800 euros. Teléfono:
916832660.

MERCEDES E220 CDI, caja nueva,
plata, octubre 2002, todos los extras.
27.346 euros. Teléfono de contacto:
629259401

MERCEDES E290 TD Avantgarde, di-
ciembre del 97, automatico. 16.250
euros. Teléfono: 665523806.

RENAULT LAGUNA EXPRESION,
16 vélvulas, 1.600 gasolina. Precio:
7500 euros. Teléfono: 916830948.

SEAT TOLEDO 1.9, 110 CV, afo 2002,
gris medio, todos los extras. 13.000
euros. Teléfono: 649885427.

SUZUKI BURMANG 125 CC, moto
en venta, garantia de un afio, semi-
nueva (3.800 km). 2.600 euros. Regalo
casco y pitén valorados en 200 euros.
Teléfono: 657186992. Juan.

TOYOTA RAV-4, modelo Luna, afno
2001, 71.000 km., 5 puertas, color pla-
ta, a toda prueba. 17.000 euros. Telé-
fono: 653611812.

VOLKSWAGEN GOLF 4, TDI, vendo.
130 CV, suspension sport, muy equi-
pado y bonito, con libro de revisiones.
Teléfono: 635412272.

VOLKSWAGEN PASSAT, TDI, 130
CV, 79.000 km, color negro, finales del
2003, todos los extras, transferencia
incluida, a toda prueba. 15.000 euros.
Teléfono: 639165478.

GARAJES

(ALQUILER/VENTA
EN GETAFE)

ALHONDIGA, ¢/ Galdos. Plaza de ga-
raje en alquiler. Teléfono de contacto:
639379649.

AVDA. DE ESPANA, frente al polide-
portivo Juan de la Cierva. Teléfono:
916815590 (14.30a 16.30 h.)

AVDA. JUAN DE BORBON, E| Casar.
Individual. Teléfono:678078847. Pre-
guntar por Juana.

C/ CATALUNA, plaza de garaje am-
plia'y comoda de maniobra. Precio: 90
euros/mes. Teléfono: 687537323.

C/ ESTEBAN TERRADAS, cerca de
la estacion Getafe Centro. 65 euros.
Teléfono: 665271493.

C/ FUENLABRADA, junto al Ayunta-
miento, garaje en venta, amplia, de
15 m?, buen acceso. Precio: 35.800
euros. Teléfono: 916820311. Tardes.

C/ GENERAL PINGARRON, plaza de
§araje en Escolapios. 100 euros. Telé-
0N0S: 916826855y 678537357.

c/ HERNA_N CORTES, 8, amplia pla-
za, se alquila por 75 euros/mes. Telé-
fono: 916810339 (19.00 horas).

C/ MARGARITA XIRGU, para coche
no superior a 4 metros de largo. 65
euros. Teléfono: 916962370.

C/ POLVORANCA, se alquila plaza
de garaje para moto en c/ Polvoran-
ca. Mando a distancia. 40 euros. Te-
|éfono: 916820237.

C/ SAN ISIDRO, plaza de gara%e en
alquiler. Precio: 80 euros. Teléfono:
916820311. Llamar por las tardes.

C/ SAN VICENTE, se alquila plaza de
garaje, detras de Hacienda. 90 euros.
Tfnos.: 916953117 y 639592267.

C/ TOLEDO - C/ FUERZAS ARMA-
DAS, plaza de garaje en alquiler. Telé-
fonos: 916964776y 676458530.

C/ VILLAVICIOSA, plaza de garaje
en venta, amplia. 33.657 euros, Telé-
fono: 699087804

EL BERCIAL, plaza de garaje grande
en alquiler, junto a Metrosur y Corte
Inglés. Precio: 100 euros/mes. Teléfo-
Nno: 646540696.

EL BERCIAL
Se alquila
Plaza de GARAJE
cerca de URENDE
Econdmico

TIf: 607988313

ERMITA DE SAN ISIDRO, plaza de
garaje en alquiler. Teléfono de con-
tacto: 916813984.

GETAFE CENTRO, (Plaza General
Palacio). Plaza de garaje en alquiler.
95 euros. Teléfonos: 916826233 y
630020712.

GETAFE NORTE (C/ MARUJA TO-
RRES). Plaza de garaje en alquiler o en
venta, con vigilancia 24 horas. Precio:
65 euros/mes. Teléfono: 629949166.

JUAN DE LA CIERVA, (parking) pla-
za de garaje en venta para coche.
27.000 euros. Teléfono: 687537323.

KELVINATOR, ¢/ Ramon Rubial, facil
acceso y mando a distancia. 70 eu-
ros/mes. Teléfono: 618741047.

KELVINATOR, en alquiler, 57 euros.
Teléfonos: 916821997 y 628338964.

KELVINATOR, plaza de garaje para
moto. C/ Joan Font. Teléfono de con-
tacto: 645972829.

KELVINATOR, se alquila plaza de ga-
raje de facil acceso y mando a distan-
cia. 60 euros. Teléfono: 626448389.

NUEVO BERCIAL, se alquila plaza
de garaje. 85 euros. Teléfonos:
916826233y 630020712.

RECINTO FERIAL, plaza de garaje.
70 euros. Teléfono: 617548874.

SAN ISIDRO (C/ Almendro), alquiler.
Precio: 90 euros/mes. Teléfonos de
contacto: 916814883y 663584829.

SAN ISIDRO, plaza de garaje en al-
quiler en el polideportivo San Isidro,
muy grande, vigilancia 24 horas. Pre-
cio: 90 euros/mes. Teléfono de con-
tacto: 916955663. Esmeralda.

SAN ISIDRO, se alquila plaza de ga-
raje de nueva construccion en el poli-
deportivo San Isidro. 90 euros. Teléfo-
no de contacto: 627757417.

(ALQUILER/VENTA
FUERA DE GETAFE)

ZARZAQUEMADA (LEGANES), si-
tuada en la Avenida de La Mancha,
plaza de garaje grande, economica.
Personas interesadas ponerse en
contacto en el siguiente teléfono:
665271493.

ELECTRODOMESTICOS

MUEBLES Y OBJETOS
(COMPRA)

CUATRO SILLAS blancas, de cocina
0 salén en buen estado y econémi-
cas. Personas interesadas ponerse
en contacto en el siguiente nimero
de teléfono: 626448389.

(VENTA)

ALFOMBRA de 2x3 m + aspiradora
Molinex: precio: 40 euros. Lampara de
bronce de 10 brazos: precio: 25 eu-
ros. Cabecero de cama de 90: precio:
20 euros. Teléfono: 916830948.

APARATO DE AIRE ACONDICIONA-
DO nuevo, movible con ruedas. Precio:
200 euros. Teléfono: 916826628.

ARMARIO DE MADERA, 4 puertas,
en muy buen estado. Teléfono de con-
tacto: 617913732.

ARMARIOS de 4 cuerpos+mueble
auxiliar, en buen estado. 350 euros. Lle-
vo a domicilio. Teléfono: 630659165.

ASIENTO DE FURGONETA Ford
Transit de 3 plazas. Totalmente nue-
vo. Precio: 100 euros. Personas inte-
resadas ponerse en contacto en el te-
|éfono: 916812205.

CABECERO DE MATRIMONIO con
barra de madera y cojinetes y alfom-
bra de piel. Precio: 40 euros. Teléfono:
660120491.

CAMBIADOR PLEGABLE con barie-
ra, ropa de bebé en venta, y regalo
edredon + chichonera de cuna. Telé-
fono: 660978920.

CAMILLA PLEGABLE nueva. 120 eu-
ros. Teléfono: 916019238.

CINTA ANDADORA, motorizada,
sistema de inclinacion eléctrico, ple-
gado facil, monitor con mdltiples fun-
ciones, llave de seguridad y control de
pulsaciones. Sin uso. Precio: 550 eu-
ros. Teléfono: 916961386.

CUNA de madera en venta, con col-
chon (regalo edredon y protector) y
ropa de bebé de verano (de 6 a 12
meses). Teléfono: 912482852.

CUNA de madera con colchoén y ropi-
ta. 120 euros. Teléfono: 916844134.

DORMITORIO DE MATRIMONIO,
color granate-negro brillo, compues-
to de cabecero + mesillas (55 cm) +
cogueta + espejo y colchon. 90 euros.
Telefono de contacto: 675894390.

DORMITORIO JUVENIL color pino
miel, cabecero de 90 cm, escritorio,
mesilla y estanteria pequefa. Teléfo-
Nno: 916814954,

DORMITORIO JUVENIL, tubo rojo, 2
camas, con somieres de laminas de
madera, escritorio y estanteria con 3
estantes. Precio: 200 euros. Teléfonos:
916844860y 699760432.

EDREDON DE CUNA con chichone-
ra, pafialero, bolsa y cambiador sin es-
trenar. 100 euros. Teléfono: 666120491.

EQUIPO P3HP, disco duro de 664
Mhz, 256 Mb de RAM, monitor, tecla-
do y raton. Windows XP. Teléfono:
655232610. Verodnica.

EQUIPO PENTIUM 4, disco duro de
1,33 Ghz, 2336 Mb de RAM, regrabado-
rade cd'sy dvd’s, tarjeta de sonido + 4
altavoces, 4 USB, monitor, teclado y ra-
tén.,W_indows XP Teléfono: 655232610
Veronica.

FREIDORA basculante Zanussi, 80x80
cm. Buen estado. Precio a convenir. Te-
|éfonos: 916833199 y 676238435.

FRENTE DE ARMARIO de 2 hojas
de cristal. Precio: 60 euros. Teléfono:
916812205.

HABITACION INFANTIL de color
blanco y azul, cama, litera, armario y
rinconera. Estudio con tres muebles
bajos con cajones. 300 euros. Teléfo-
no: 916844860.

LITERAS de IKEA, gris cromado per-
lado. 80 euros. Teléfono: 916836345.
Llama a partir de las 20 horas.

MAQUINARIA DE ALIMENTACION
con tres meses: cortadora de fiam-
bre, 2 serradoras de hueso, 4 balan-
zas electronicas, bascula elctronica
para pesar terneros, 2 tajos de meta-
crilato, cuchilleros, etc. Teléfono:
652186022. Llamar por la noche.

MAQUINARIA DE CORTE de made-
ra. Marca Stayer (Mod. SQ-75). Precio:
125 euros. Teléfono: 916812205.

MAQUINARIA DE COSER de 2 agu-
as, motor monotrifasico, 3.000 revo-
uciones. Precio: 1.500 euros. Teléfo-
no: 916812205.

MAQUINARIA DE COSER de pun-
tada Invisible. Precio: 500 euros. Per-
sonas interesadas ponerse en con-
tacto en el siguiente numero de
teléfono: 916812205.

MAQUINARIA DE HOSTELERIA, se
vende por cierre de negocio (maquina
de hielo ITV Pulsar 45, lavavasos linea
blanca LC 1500, aire acondicionado
de 13.500 frigorias, armario frigorifico
de 6 puertas). Personas interesadas
ponerse en contacto en el siguiente
namero de teléfono: 916823483.

MESA DE COCINA tipo libro de 1 x
50 cm + 3 sillas de madera de tono cla-
ro. Precio: 100 euros. Personas intere-
sadas ponerse en contacto en el si-
guiente teléfono: 626448389.

MESA DE SALON -+ 4 sillas, en ven-
ta, color cerezo y tapizado en burde-
0S. Buen estado. Precio: 120 euros.
Personas interesadas ponerse en
contacto en el siguiente nimero de
teléfono: 916965535.

MESA DE TELEVISION, en venta, con
ruedas y puertas de cristal. Personas in-
teresadas ponerse en contacto en el
siguiente teléfono: 660978920.

MESA OVALADA de madera, vendo, (1
my 70 cm x 90 cm) desplegable a 3 me-
tros, con 2 alas. Mas 5 sillas a juego (color
caoba, recién tapizadas), 400 euros. Per-
sonas interesadas ponerse en con-
tacto en el siguiente nimero de telé-
fono: 916995799.

MOBILIARIO DE PELUQUERIA,
muy econoémico y en buen estado.
Personas interesadas ponerse en
contacto en el siguiente nimero de
teléfono: 616012040.

MOBILIARIO, habitacion juvenil, ca-
ma de 90 + armarios + sinfonier, re-
galo colchones y edredén. Cama de
1,20 y regalo mesilla de caoba de 3
cajones. Personas interesadas poner-
se en contacto en el siguiente nime-
ro de teléfono: 660978920.

MOBILIARIO DE HOSTELERIA, fri-
gorifico de 5 alturas y 2 puertas (2,10
X 0,70 x 0,70), congelador vertical
(2,70x0,71x0,70), arcon congelador
de 2 puertas (103 x 0,91 x 0,60), vitri-
na mostrador con motor exterior y 12
bandejas (2 m de alto x 33,5 x 24) y
surtido de vajillas variadas. Venta por
lote o por separado. Personas intere-
sadas ponerse en contacto en el si-
guiente teléfono: 666171909.

MUEBLES DE COCINA, vendo, esti-
lo moderno, buen estado, 2 frentes,
uno de 2 metros y 60 centimetros y
otro de 1 metro y 60 centimetros, in-
tercambiables, con horno y vitrocera-
mica, disefo especial. Precio: 600 eu-
ros. Personas interesadas ponerse en
contacto en el siguiente teléfono:
916650495.

MUEBLES DE SALON, rinconera
azul, mueble en cerezo, mesa centro
de cerezo elevable con cristal, mesa
extensible con 6 sillas (a juego en de-
capé). Todo en buen estado y bajo
precio. Personas interesadas ponerse
en contacto en el siguiente teléfono:
609838136.

PUERTA de entrada de madera maci-
Zza, Sin apenas uso, con marcos. 2 m
de alto x 0,83 m de ancho. Personas
interesadas ponerse en contacto en
los siguientes nimeros de teléfono:
916961355y 617913732.

PUERTA de salon de dos hojas, acris-
talada, de 0,72 x 2 metros y 0,4 x 2
metros, sin usar. Personas interesa-
das ponerse en contacto en el si-
guiente teléfono: 617913732.

REJAS de fachada de jardin en venta.
4 tramos de 3 m de una punta a otra,
y otra de 3 m, con barrotes. Personas
interesadas ponerse en contacto en
el siguiente nimero de teléfono:
916960822.

RINCONERA de piel, negra, vendo.
Cinco plazas. 250 euros. Personas in-
teresadas ponerse en contacto en el
siguiente teléfono: 916953809.

SILLA DE TRANSPORTE, se vende,
adaptada para escaleras. Personas in-
teresadas ponerse en contacto en el
siguiente teléfono: 617761247.

SILLAS, cuatro, color haya, para la sa-
la de estar. 40 euros. Personas intere-
sadas ponerse en contacto en el si-
guiente teléfono: 916965535.

SILLONES INDIVIDUALES, dos, color
mostaza. 100 euros. Personas intere-
sadas ponerse en contacto en el si-
guiente teléfono: 916965535.

SOFA de 2 plazas, color granate, se-
minuevo. Se vende por traslado. Pre-
cio 150 euros. Personas interesadas
ponerse en contacto en el siguiente
teléfono: 660265085. Juan.

SOFA de 3 plazas, con chaise longe,
azul, vendo. Buen estado, nuevo. En-
tre 150 y 200 euros. Interesados po-
nerse en contacto en el siguiente te-
léfono: 667441960.

SOFA de cuero negro, muy bien con-
servado, de 3 plazas. Precio a conve-
nir. Personas interesadas ponerse en
contacto en el siguiente nimero de
teléfono: 615130350.

SOFAS, dos de una plaza, 40 euros ca-
da uno, y 2 sillas, 10 euros. Personas in-
teresadas ponerse en contacto en el
siguiente teléfono: 916817836.

THERMOMIX nueva, se vende. Pre-
cio: 600 euros. Personas interesadas
ponerse en contacto en el siguiente
teléfono: 916817251.

TRAMPILLA DE HIERRO de s6tano
o buhardilla 68 x 68 cm. 20 euros. Per-
sonas interesadas ponerse en con-
tacto en el siguiente nimero de telé-
fono: 916828006.

VAPORETTA, en venta, nueva, con
plancha y maquina para limpiar. Telé-
fono de contacto: 916814954.
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96 viviendas y aticos de alto standing
1,2, 3y 4 dormitorios
Construye: Piscina

GARCIA

CONSTRUCCIONES Y PROMOCIONES

Garantia de calidad

Plaza Canto Redondo, N° 4 - 28901 Getafe - Teléfono: 91 695 58 59 - Fax: 91 695 08 56
email: info@construccionesgarcia.net




32 |Getafe Capital publicidad

10 de enero de 2008

La Comunidad de Madrid...

“ » (13 J »

Situacién: CUBAS DE LA SAGRA

El Bercial en Getafe, junto al metro y al C.C. Hipercor. Situacién:

Promocién de: C/ Camino a Parla, detrds del Ayuntamiento.
Diplex de | dormitorio y viviendas de 2,3y 4 Promocién de:

dormitorios. Con 2 plazas de garaje y trastero. Viviendas unifamiliares pareadas y adosadas de 5
Urbanizacién cerrada con grandes zonas ajardinadas, dormitorios, en la localidad madrilefia de Cubas
piscina y pista de padel. de la Sagra.

D 605.691.382 @ 605.691.381

Situacién: Situacion:
C/Luis Sauquillo. San Nicasio, junto a la estacion de Metro.
Promocién de: Promocion de:
Viviendas de | y dticos de 2 dormitorios. Viviendas de 4 y dticos de 2 y 3 dormitorios. Con
Con zonas comunes. | 2 plazas de garaje y trastero. Conjunto residencial
Garaje, trastero, piscina y padel. cerrado con drea de juegos infantiles, piscina, gimnasio
@ 605.691.380 y pista polideportiva.

D 609.519.386
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