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boletin del departamento de ventas

RRICEFONITO

Propésito
Cumplido

H AcE dos anos, el 13 de ma-
yo de 1963, aparecié por
primera vez el Boletin Infor-
mativo del Departamento  de
Ventas ERICCFONITO : una mo-
desta hoja a la que llamamos
aquel dia «un pequeio esfuerzo
v oun pequeno propdsiton.
Aunque el sencillo aspecto
material de nuestra publicacion
no ha variado fundamentalmen-
te, el esfuerzo se ha mante-
nido a lo largo de estos anos v
creemos que el proposito tam-
bién ha sido aleanzado : el in-
teréds por nuestra  pequeiia pu-
blicacién ha crecido paulatina-
mente en todos los puntos de
[Fspana en que estamos es-
tablecidos. Algunas veces, Eri-
COFONITO  nos ha  prestado
ayuda en  nuestras  opera-
ciones de ventas, interesando al
cliente en cuyas manos lo he-
mos dejado. En otras ocasio-
nes, nos ha proporcionade  la
informacién  téenica suplemen-
taria que nos ayudd a com-
prender las posibilidades v ven-
tijas de un equipo. Y cada
mes, a lo largo de los 30 ni-
meros  publicados, tratd de co-
nunicarnos las buenas nolicias,
sicmpre bien recibidas, de nues-
tro personal Ericsson y de nues-
tros amigos de toda Espafa.
Creemos, pues, que ERICOFONI-
10 ha contribuido, en alguna
medida, a mejordr y estrechar
nuestras relaciones humanas,
Para celebrar su segundo ani-
versario, ERICOFONITO  aparece
Loy en una edicion especial, en
la que hemos pretendido reunir
informacion v fotografias de
todos nosotros, siempre con el
mismo v anliguo  propdsito:
llegar a conocernos mejor, a
medida que la «familia Tirics-
son» crece en numero v oorga-
nizacién. Pero tamhién debe-
mos pedir disculpas por las ine-
vitables omisiones : en algunos
casos, ha sido imposible reu-
nir a todo el personal de ven-
dedores v téenicos de las dis-
tintas zonas y regiones de ven-
tas. Esperamos que los wausen-
tesn sepan perdonarnos.
También es g.rupic‘ia I opor-
tunidad para agradecer a todos
los que, de manera permanen-
te, hacen posible la publicacion
de EricoFoNiTo centribuyendo
a ¢l con informaciones, noti-
¢ias, sugerencias v colaboracion
en los aspectos téenicos. De
ellos —de todos nosotros— de-
penderd  que nuestro  Boletin
pueda crecer y convertirse en
una verdadera revista del per-

sonal v de la Empresa,

Ivar Hilfing, Director-Gerente de
Compaifita lispafiola Ericsson, nos
concede una breve entrevista vy nos
dice :

«A pesar de que llevo solo algunos
meses al  frente de nuestra Compa-
fifa, me es muy grato reconocer que
estoy recibiendo la maxima colabo-
racion v apove de parte de  todo
el personal. Creo sinceramente que
tedos nes sentimos a gusto en la or-
danizacion, en donde es posible  tra-
bajar dentro de un clima de cordiali-
dad y buen compaiierismo, afrontando
juntos los muchos problemas que nos
plantea una empresa en plena etapa
de  desarrollo. Y debo  agregar  que,
debido a la capacidad de nuestro per-
sonal, al interés que todos ponen en
su labor y a las favorables circuns-
lancias del mereado, hemos aleanzado
hoy el mids alto nivel comercial ¢ in-
dustrial de la empresa, en los 35 anos
que lleva de fundada.

nlil hecho de que el Estado espa-
fiol hayva depositado en nosotros su
confianza, encomendadonos el sumi-
ministro ¢ instalacion de las nuevas
centrales Ericsson de «Télexn en todo
el territorio nacional ; las expansiones
de nuestra Fabrica de Getafe v la cre-
ciente exportacion de «formas de ca-
blen a FEstocolmo; el crecimiento de
nuestro  Departamento  de  Ventas,
tanto en cifras de pedidos como en
nimero de personal v amplitud de or-
gdanizacion y servicio, son circuhstan-
cias gue indican un notorio progreso
v que dehen estimularnos a todos en
nuestra diaria labor,

»Hoy dia estamos compitiendo con

lvar Hilfing
Director - Gerente

ventaja, en distintas lfneas de la te-

lefonfa y las comunicaciones, con
otras companfas establecidas en el
pals. Esperamos que nuestra ventaja
cea aun mayor, tan Lronto como pon-
gamos cn marcha nuestros provectos
para ampliar cada dia la produccién
y fabricaciin  en Espaiia, sobre los
cuales la Direccicn de la Empresa
liene importantes estudios,

wAprovecho esta ocasién para salu-
dar a todos los companeros de traba-
jo, colaboradores v amigos de nuestra
Compania.n

Ake Attevall
Depto. de Telefonia

Ake Atevall, Director del Depar-
tamento de Telefonia de la Compa-
nfa Espanola Ericsson, accede gusto-
so a decirnos algunas palabras para
esla ocasion :

«lls muy salisfactorio para mi po-
der comunicar a nuestro personal la
buena marcha de la Compania en lo
que se refiere a las centrales de uso
publico. En pocos meses, a partir del
momento en que se nos autorizo la
instalacion de equipos «PABX», he-
mos alcanzado un alto nivel de ven-
tas en el mercado nacional, pero es-
tamos atn muy lejos de haber safis-
fecho la demanda que existe, de mo-

do que nuestras
ain muy grandes.
_m‘\ este hecho e suma otro muyv
significativo e igualmente importan-
te: me refiero a las excelentes rela-
ciones que mantenemos con la Com-
pania Telefonica Nacional de Espa-
fia, la gue nos ha dado continuas
muestras  de colaboracion y  apoyo.
Por lo mismo, es indispensable que
todos contribuvamos, cada uno en su
propio campo, a manlener estas cor-
diales relaciones con los funcionarios
v ejecutivos de la Adminictracion te-
lefénica espanola, mediante el estrie-
to cumplimiento de las normas y po-
liticas fijadas por la C. T. N. E. v
por el Estado Espanal,

nAfortunadamente, la extraordinaria
calidad de nuestros equipos « PABX»,
la variedad de centrales que hoy po-
demos oirecer en el mercado y el am-
plio personal de instalaciones y man-
tenimiento  que  hemos  organizado,
nos permiten restonder 4 las expee-
tativas de los clientes y sentirnos sa-
tisfechos de pertenecer a la organi-
zacidn Fricsson, de indiscutido pres-
tigio en el mundo de las comunica-
ciones,

nPero los éxitos alcanzados hasta
hoy no son sino el primer paso de la
tarea. Nos queda ain por delante un
largo camino hacia la conquista de-
finitiva de todas las posibilidades que
ofrece un mercado en pleno desarro-
llo. Puesto gue las condiciones son
inmejorables, el resto dependerd del
empeno, la decision y el interés que
pongamos en nuestro trabajo.

wFinalmente, felicito a ERICOFO-
NITO por su segundo aniversario.

posibilidades  son



CoroNrro nacid hace dos aios como

cia. de nuestras relaciones personales
v humanas,

Roberto Krause

»Creo que hemos ale anzado el ob-
jetivo que inspird la aparicion del
primer nimero v tedos los publica-
dos hasta hoy. Pienso que es un ve-
hiculo Gtil para el intercambio de in-
formacién, tanto administrativa co-
ma téenica, y un medio <Igl‘ﬂd£1b1(‘ de
poder conocer las buenas noticias que
se refieren a nosotros, aiin en las mis
apartadas regiones del pais. Especial-
mente hov, en que nuestras opera-
ciones abarcan ya una gran parle del
territerio  espaiiol y, por lo mismo,
nuestros colaboradores y amigos traba-
jan a tado lo largo v To ancho de «la
j)l(] del torom,

Departamento de Ventas

nQuizds ¢sta sea una buena Opor-
tunidad para  insisiir en que todos
consideremos al ER.COFONITO, no so-
lamente como una expresion del pen-
samiento, Jos descos v las politicas
de Ia [I'II])I‘PH:[ sino  también como
un intérprete de nuestros pn‘blemak
deseos v éxitos, Sus paginas  estén
abiertas a la contribucién de todos ¥
de ella depende su éxito. Como todos
sabemaos por la e\perwm‘m diaria, las
buenas comunicaciones deben ser de
doble  sentido. Y si 41[111("?.1‘!1()*-| este
principio a nuestra organizacion, tra-
temos de que el Butolm Informativo
sen un sistema wduplex», como nues-
tros mejores equipos.

Roberto Krause, Director de nues-
tro Lepartamento de Ventas, 2 quien
hemos solicitado unas palabras para
esta edicion especial, nos dice ;

«Nuestro Boletin Informative Eri-

respuesta a la necesidad de comuni-
carnos @ a medida que nuestra orga-
nizacidn de ventas crecia, csta nece-
sidad tenfa que hacerse cada ver mas

& 29 e ada vez mis que estamos ampliando nuesiras ope-

-5 : o5 wela A 4
urgenie, no sdlo ilP; de ¢l punto de raciones v el ndmero de nuestro per-
vista le la mecdnica de nuestros sonal, ERICOFONITO pueda ser cada
asuntos, sino  tambidén como exigen- ves mas dlils

wConfio en  que, al mismo ritmo
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y estamos en toda Espana

45 Ajios
en Espaina

Para informacion de nuestros
amigos v colaboradores, nue-
vos miembros de la ya nume-
rosa ufamilia Ericssonn de Es-
pana, es oportuno que recorde-
mos algunos datos v fechas so-
bre nuestra organizacidén em-
presarial @

La Companfa Espanola Eric-
=sen, S, AL, afiliada al Con-
sorcio wTelefonakiiebolaget I,
M.  Ericssonn, de I‘«tncnlmn
quedd constituida como Socie-
dad Andnima en 1g22,

A partir de esa fecha ha
desarrollade  <in interrupcion
sus  activ idades, que  consisten
fundcum'ntmmm te en la fabri-
caciéon v venta de¢ material te-
lefonico, de senalizacion y en-
clavamiento de  ferrocarriles v
de equipos de telesenializacion,

La Fébrica de Getafe fue
fundada dos afos mis tarde,
en 1Gz4, y dedica el mayor por-
centaje de su produceion a equi-
pos de senalizacion ferroviaria,
sistemas para senales de tran.
“ito en carretera, elementos de
tele-senalizacion y material elée-
trico y accesorivs para la in-
dustria automovilistica vapmm-
Ia. Desde hace algunos ados,
se inicid en Getafe la labrica-
cion de «forma de cablen para
unidades de relés, producto des-
1lnddn 4 ceatrales telefénicas

equipos de telefonia produci-
dm por el Consorcio Ericsson.
Se trata de un trabajo altamen-
te especializado, cuya ejecucion
exige preparacion ¥ entrena-
nriento, va que debe realizarse
manualmente. El productoy ela-
borado se envia a Suecia, en
donde es conectado a gran nd-
mero  de conmutadores v cen-
trales para su puesta en servi-
cio por cualquiera de las 62
companias filiales  que operan
en el mundo. Asi, nuestra Com.
paiiia se ha convertido en im-
portante proveedora de equipas
para el Consorcio.

El ano 1964 se adjudicaron a
C. L. E. los importantes con-
cursos convocados por la Ad-
ministracion Telefonica del Es-
tado espanol para la renovacion
v ampliacidn de los servicios de
«Télexn en la penfosula. En
1463, la disponibilidad de lineas
era de 1.748 en todo ol pafs. A
fines de] presente ano, esa ci-
fra habrd alcanzado 6.240 li-
neas, Para 19v0 v 1993 se es-
pera  duplicar v triplicar  este
Servicie, en cuanto a numero
de abonados.

Eriesson tiene la satisfaccion
de estar sirviendo al Estado v
al pueblo espanoles, mediante
sus  avanzadas téenicas en el
campo de las telecomunicacio-
nes.
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El equipo de vendedores wvetera-
nos» de Madrid, con amplia experien-
cid en nuestros |)I‘u[!l.1{‘f(i.'-§ Al los Pro-
blemas de las ventas. En la folo, de
izquierda a derecha: Rafael Turel,
Ralael Gallo, Mario Montalvo, Car-
los Lover Herreros (Jefe de la Sec-
cion Ventas de Madrid), Vieente (G
Canovra, joaguin Rodrigues y Carlos
Galdn Ferndandes. Los cuatro ualtimos
pertenecen a la mis antigua «promo-
ci‘nn de vendedores, Canoyra v Ga-
Ein fueron los ganadores del Primer
v Segundo Concursos dee Ventas, res-
pectivamente, desarroados  en 1t 3
v 19f6. Lipes Herreros tiene tambi’n
a su carge la supervision de venrtas en
las zonas de Valencia y Zaragoza.
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Nombres Voearas gl tucdos conoce-
mis o esloreels l'.li.li[)t! da nuestra
Delegacidn de Parcelona. En la loto,
de igquisrda a derecha: leino Me-
ver, ‘Dircctor Regional en Catalunag
vendedores Magin Palsells v Carlos
Carabi;  sceretarias  administrativas
Ana Maria Clemsnte, Sngeles Elias
v Carmen Meving: Juan Luis Cerci-
jo; don Enrigue .\Iuru/,. Gecente de
la Compaifa «ENE» v antiguo cola-
horador  de FEricsson;  Juan Felipe
Radrigues Rubi, Jefe de Ventas de
{a Delegaciin ; Jos¢ Penediio Cente-
liew, Luis Llena, Migusl Geli v Fran-
citeo Sallin.

Desde hace cuatro anos, la Dele-
gacion Liricsson, de Parcelona, traba-
i tenazmente vy ocon halagadores re-
cultados para ganar el amplio merca-
do catalin, Hov dia, los equipos de
nuestra. marca estan  instalados  en
multitud de companias de la zona,

Il compacto grupa muestrit 4 nues-
tros companeros do labores de la Dele-
gacion de Bilbiaw vy personal de L. M
Thenica, Estin ausenles 12 personas,
gue no se encontraban en Rilbao, en el
momentu de hacerse la foto. L3¢ izquicr-
dn o derecha, de pie: Javier Arnau,
Carlos Overo, Emeterio Gulidres, l1g-
nacia Garbave, Maria Teresa Ferndn-
dez,  Francisco  Javier  Herndndez,
Gonzalo Eguizquiza, David Gonzdles,
Marfa Begeona Gil, Migeel AL Pos-
tigo, Javier Ferndndez (Télex), }(um-
to Lobato, Sntenio Avila, Isidro Dé-
rez Maicos v irancisce Javier Elo-
rriaga. Sentados: Carlos Gareia de
Ceea, Franeisco Jos¢ Pereg, Emilio
Arnau v Jestis Marfa Alana.
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Sec. Técnico - Comercial

La Seccion Téenico-Coniercial del Departamento  de
Venlas, a cargo de Francisco Moreno, realiza ol estudio
de provectos v ofertas de materiales de telelonia y sefa-
lizacidn, Cuenta con un excelente equipo de téenicos ¥
empleados administrativos, De izquierda a derecha; José
Manuel Piorno, José A, Donaire, Juan Manuel Garcia
Morales, Heraclio Luengo. Francisco Moreno, Maximi-
no Garzds v Vicente Ruiz Naranjo. Ausente {en la wmi-
lin), Francisco (ioémez Sianchez

Sec. Administrativa de Ventas

Bajo las drdenes de Manuel Jaume, esta Seccion del
Departamento de Ventas realiza las importaciones del
(Consorcio, mantiene los ficheros de existencia y de clien-
tes v las relaciones con nuestros almacenes de (Getafe.
De Sizquierda a derecha: Antonio Cdrdeba (trasladado
recientemente de la Seccion Caja de Getafe), Manuel
Taume Liper, Francisco Gareia Brazales, Adriano No-
gales, Rafael Lucasta, José Gonzdlez Nogales (lambién
tracladade de Getafe) v José Peinado Gonzdlez. Sentada
a la maquina, Martina Soteras.

Mecanografia

Nuesiras simpdticas y populares mecandgralas perte-
necen 4 la Seccidn Téenico-Comercial del Departamento.
Elias son las que padecen nuestras urgencias en las ofer-
tas, cartas vy papeleos. Desde el primer plano: Maria
del Carmen Martin de Bernardo, Carmen Balaguer,
Carmen Escartin —a cargo de la seccion— v Maria Te-
resa Leon. {(Léase: «Marin, «Mari-Carmenn, «Carmens
v «Maiten).

Vendedores en Madrid

El equipo de ventas de nuestras oficinas de Madrid ha
¢ida reforzade desde el 1.0 de mayo con cuatro nuevos
nombres. De izquierda a derecha: Luis Alfonso Balma-
ceda Alanada, Miguel Angel Canovas Piedra (trasladado
de la seccidon Caja de la Torre de Madrid a la seccion
Ventas), José Leiva Navas y Joaquin del Corral Mateos.
E! nuevo grupo de vendedores estd asistiendo a un cur-
sillo de entrenamienta sobre nuestros equipos.
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Comercial de Representaciones In-
dustriales «EGLI» es nuestra repre-
sentante en la provincia de Cadiz.
Fundada hace 23 anos por los herma-
nos  sefores Ory, esta  organizacion
orienta su actividad a Tas factorfas de
construcciones navales v la industria
naviera. El prestigio de que dislrula
entre las grandes companias de asti-
Heros le ha permitido introducir nues-
tros equipos de disenno especial para
buques, tales como teléfornos de man-
do; teléfonos estanco; centrales au-
fomaticas para uso a bordo de las na-
ves y conexién a tierra en los puer-
tos, y equipos de sefalizacidn «Zet-
tlern.

Recientemente, en vista de la am-
pliacion de las actividades de Brics-
son a la telefonia para uso de abo-
nados, «ZGLE» ha establecido un
nuevo régimen interno, destinando a
dos personas de su organizacion pa-
ra la venta de nuesiros equipos. Se
trata de los senores don Diego Alva-
rez Viedma v don Juan Manuel Re-
vuelta Guerrero, quienes aparecen en
la fotografia, de izquierda a derecha.

ALIGANTE

ESPARA TODO

Desde hace algunos meres, don
Antonio Mejias Ferrandez es el jo-
ven v dindamico  representante  de
Ericsson en la provincia de Alicante.
Trabaja como comisionista, bajo la
supervision directa de Francisco Sdn-
chez del Pozo, nuestro vendedor-resi-
dente en Valencia.

Como se sabe, ademais de las tradi-
cionales industrias de Alicante v Ji-
jona —muchas de ellas de prestigio
internacional—, esta zona ha tomado
un creciente interés en relacion con
el turivmo = la construecion de gran-
des hoteles de veraneo v el estable-
cimiento de numerosas empresas e
servicio. Los gue Tueron en ¢l pasa-
do pequenos pueblos de  pescadores,
como Benidorm, se ven hoy conver-
tidos en impresionantes ciudades cos-
mopolitas. Esta es una extraordina-
ria oportunidad para nosotros, puesto
que conlamos con el mejor equipo de
senalizacion que se puede ofrecer hoy
a hoteles modernos y lujosos @ los sis-
temas «Zettlers. Don Antonio Meifas
fiene una  importante tarea por de-
Jante.

SOMOS L.OS.MISMOS Y..ES

o WHIENEI

exactamente  un ano, Fran-
cisco Sanchez del Pozo se traslado
a Valencia, como vendedor-residente
de Ericsson. Ahora le ha sido enco-
mendada la Zona de Levante, es de-
cir, la propia Valencia, Alicante
Castellon., En  este breve plaxo  ha
fogrado  introducir nuesiros  equipos
en las industrias de cerdimica, hos-
teleria fosforera, avicola y textil. For-
mando un eficiente equipo con José
Maria Rivas Comeche, como  tée-
nico-residente, v con don  Antonio
Mejfas como  comisionista  privado,
Sanches del Pozo ha logrado notorios
éxitos en sus ventas. En breve tiem-
po tendrt establecida una oficina, de
la que dependerdan las  operaciones
que se realicen en Alicante v Claste-

Hace

llon v el personal  destacado  en di-
chos lugares. Valencia, a su  vez,
opera dependiende  directamente  de

1. Oficina de Madrid v bajo la super-
visidn de Carlos Lipez Herreros.

El notorio impulso gue cada dia
adquiere  la industria levantina nos
cetd permitiende ganar para Ericsson
este importante mercado.

%

- SAN SEBASTIAN

Todos sabenios de la intensa acti-
vidad en favor de nuestras  ventas
desarrollada desde hace anos por Su-
ministros Eléctricos «lHASO», S. A,
de San Sebastidan, compania fundada
hace 18 anos, que hoy cuenta con
130 empleados v se especializa en mon-
tates do altu v baja tension y en el
suministro de  wna vasta  gama de
materiales  eléetricos. «EASO»  dedi-
ca una parte de su personal a las
gectiones de nuestros productos. En
T foto, de jzquierda a derecha: don
Simon Jiménes, [efe de Ventas del
Departamento  wliriessonn 3 don Iié-
lix Palomo, Pre-idente del Consejo;
don Daniel Baroja, Director-Gerente,
y don Pedro ITharduien, Jefe de Ins-
talaciones para Lricsson.

d‘\“ 3
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A mediados de 1663, la compania de monlajes eléclricos

aplicaciones industriales «MONTREL», de Sevilla, se
hlm cargo de la representacion de 1. M Ericsson en aque-
Na provincia. Ya entonces contaba con un amplio pres-
tigio en ¢l sur, por los impurtantes proyectos de eleetri-
ficacion y ammmslma industriales realizados por su De-
partamento Téenico. El Director-Gerente de la empresa,
don Luis A. Viu Beltran, se interesd vivamente por la
venta de nuestros equipos, creando la «Division [Erics-
sonn en el seno de su organizacion y encargando la
mizma a don Jestis Muioz Gonzilez v don Benedicto
de Mora. « MONTREL» ha ampliado su radio de accidn
a las provincias de Huelva y Extremadura, en las que va
ha obtenido importantes pedidos. En la fote, de izquier-
da a derecha, los senores Jesds Munoz, Luis A, Viu Bel-
tréin vy Benedicta de Mora,

- MAAGR epn

Félix  Valinani, anti-
gua vendedor del eguipo
de las oficinas de Ma-
drid, fue el inaugurador
de una nueva politica de
ventas en nuestra Com-
panfa: en enero de 1966
se establecid en  Mala-
-ga como  vendedor-resi-
dente, para  realizar su
]RIJ{)]_ en ]J("l'l'[”"nl'lltt' Co=
nexion con nuestras ofi-
cinas principales. Se tra-
taba cntonces de  expe-
rimentar, con un vende-
dor « fogueado» y que
conociera ampliamente
nuestros equipos, la po-
sibilidad de mantener un personal que actuara en for-
ma individual, en puntos alejados de Madrid, y depen-
diendo de la Direccidn del Departamento de \(-nl.;‘h [E]
¢éxito obtenide por el experimento que se confid a Valinani
permitié. mds tarde extender la misma politicn a Viga,
Valencia v Gijon. Después de mds de un ano de labor,
Valifiani ha conseguido introducir nuestros equipos de
telefonia v senalizacidn en hoteles, residencias ¢ insii-
tuciones oficiales de Milaga.

A fines de 1964, nuestra Companfa [irmd un Contrato
do Representacion con don Fernando Arévalo Segovia,
quien se hizo cargo desde entonces de la dl‘stl ibueion ¥
venia de los productos Ericsson en la provineia de _['u-:L
El sefor Arévalo es un agente comercial, con amplias
conexiones en la provincia, ya que desde hace algunos
ailos representa también acreditadas marcas de produc-
los quimicos y tiene intereses en la agricultura de la zona.

Después de largos esfuerzos, nuestro representante en
Jaén ha logrado introdu-
cir la marca Ericsson,
gracias a la instalacidn
de centrales telefdnicas
en distintas  industirias
manulactureras  locales,
asi como en los estable-
cimientos hoteleros. Esta
representacion fue una de
las primeras que nuestra
Compania establecio  en
provincias y, por lo mis-
ma, tiene el mérito de
haber actuado como «pio-
neran en Andalucia. Tloy
estd firmemente acredi-
tada, como revela el
monto de sus pedidos.

185 PALMAS

Transacciones  Canarias, S. A,
(«TRANSA») establecié sus operacio-
nes comerciales hace siete anos en las
provincias canarias: Las Palmas v
Tenerife. Importa vy distribuye pro-
ductos alimenticios (‘m'gv.uim ¥ ore-
presenta a dos firmas  suecas de re-
conoeido  prestigio. «ASEA» v 1. M
Ericssoa. IEn la foto, de 1/L1ul|.-r(|'1, los
senores don José¢ Luis Calzada, don
Javier Manrique, la senorita Maria Te-
resa Jimdénez, don Néstor Castellano,
don José Maria Cancela Sanchez, que
tiene a su cargo las gestiones rela-
cionadas con Fricsson, ¥ don Alejan-
dro Castro Jiménez,



Vista interior da la sec:ion que efeclia las conexicnes de los se'ectcres de coordenad:s. Les Ingenl-res discutan

un problema técnico de tabricacidn,

El tailer pertenece a la fibrica Ericsson en Midsommarkresen, Estocolmo, Suecia,

AR o1 anoes, el 1 ode abril de 1876, las puertas
de un pequena laller de electro-mecinica se
abrfan por primera vez en una calle eéntrica del
viejo  Estocolmo. Su o propietario, Lars  Magnus
Ericsson, un joven de 3o anos que se dedicaba a
la reparacion de aparatos telegraficos, habin re-
suplto establecerse por cu cuenta. En aguella fe-
cha, habian transcurrido  s6lo cinco ancs desds
que el inventor de la telefonia, Alexander Graham
| olf, solicitara la patente para su célehre telélone
de magneto. Pocos neses mids tarde, Lars M.
Ericsson se dedicd a la reparacion de teléfonos im-
portados en el pequeno  (aller, contando  con la
avuda de un chico da 12 anos comao su Unico ayu-
dante. Iin su tarca diaria, ¢l joven Ericsson ob.
corve las notorias deficiencias téenicas v meci-
nicas de los teléfonos que se le encargaba repacar.
Tntonces se resolvid a construir un nuevo asarato,
de diseno original v considerablemente mids per-
fecto que los fabricados hasta entonces. En no
viembre de 1978, los nuevos aparatos telefonicos
fueron entregados a una firma de Estocolmo @ ha-
bia nacido la organizocion LAL Ericsson.
Noventa afos mas tarde ol .® de oenero de
106 el Consorcio Eriesson tenfa en funciona-
miento mas de 8§ millones de lineas, conectadas 2
sus centrales telefénicas aulomidiicas v de «Tolexy
para el servicio publico. A esta cifra debemos agdree-
gar las Hneas que corresponden al servicio dis eon-
trales internas o privadas, las cunles cuman apro-
<imadanente 4 millones mis.

® 32 Fabricas, 62 Compahizas

oy en dia, 1a organizacion Ericsson s el ma-
vor fabricante de anaratos v sistemas telefonicos
fuera de los Tstados Unidov. Nuestra Casa Ma-
rie — «Telefonaktizholaget 1. M Liricssons, Esto-
colmo— cuenta con G2 Companias [iliales, orga-
nizaciones de ventas, fabricantes v sociedades ub-
sidiarias, de cuvo capital poses, directa o indiree-
tamente, mas del 50 por ciento de cagsital, El Gru-
po Ericcoon opera directamente en 28 paises 3
tiene mercado de ventas en 8, reparlidos en los
cinco conlinentes,

= 8 it

Las cenlpa’es "erossbar’ permiliercn producir el
intercomunicader mds parfecto: “Dirivex”

La moderna organizacion riesson es ol resul
tndo de la fusidn de dos grandes Companias: la
primiliva [, M Ericsson Company v una organi-
sacion gue se dedicaba a la explotacion y venta,
In Stokholmis lminna Telefon 0B, Cuande <o
readizd la fusion de ambas Companias, on o,
la cava Eriesson va lenfa Ldbricas ostablecidas,
no <6lo en Suecia, sino tambicn en Rusia, Fran-
cia, Austria y Hungria.

Actualmente, las 32 fibricas del Grupo Ericsson
e levantan en los mis distintos puntos del pla-
hajo todos los elimas v latiiudes, Eepana,

Ei 45 n.fo (..{.,

Brasil, Auslralia, St
Holanda, IFrancia, F
vy Dinamarca. El nu
la organizacidon se a
en Suecia, I. M Er
personas,

@ Millares de prodt

Actualneenle Ericss
do lo necesario paran
nicos existentes, alg
seno original y exclu
ridsculos hasta grande
de conmutacion inters
ductores hasta div
circuitos. La inmensa
con cubre practicame
bilidades maodernas d
dio-lelefonia, n‘.t‘;{:l.rt}[
micro-ondas, ReSy
de los principios  cle
del Consorcin, 1. M
ducido las centrales
GGenter) para el Mar
los Estados Unidos.
un sensacional el
posibilidades de 27

® 90 2hos de “rev

Desde Tos ya lejan
reparaciones del  jov
Ericsson ha estado v
luciones y descubrim
municaciones. .14n 1
fono de sobremesa, e
unidad, el transmisc
diseria en  [Sstocolmi
material plistico. Ern
¢l mercado mundial
miento del aEricofor
pieza.Y dos afos md
aparato telefonico n
rye olra revolueion
In el campo de los
en 1923 la liricsson



csson: 32 Fabricas, 62 Compaiilias v
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Servicio de la Telefonia Mundial

Produccién total en el mundo se dedica a las centrales telefdnicas

[talia, Estados Unidos,
dia, Argentina, Noruega
» total de empleados en
a los g45.000. Solamente
1voemplea a unas 22.000

ibrica absclutamente to-
diversos sistemas teleld-
le los cuales =on de di-
de«de componentes mi-
trales publicas y equipos
1l ; desde cables v con-
complejos sistemas da
dad de productos Eries-
adas las gamas y posi-
telecomunicaciones, ra-
wlar y transmisiones por
e, Mvias al desarrollo
cos o los laboratorios
son ha disenado v pro-
» (Electronic Switching
e la Defensa Adrea de
as centrales resresentan
n cempto o las futuras
i T tlial.

i
nes

15 del pequeno taller de
ars Magnus, la marea
wa a sorpredentes revo-
s en el campo de las co-
itroduce el primer {elé-
[ue s combinai, en una
el receptor. En 1913 e
wrimer microteléfono o
, la Ericsson conmucve
telefonia con el lanza-
primer teléfono mono-
e, «Ericovoxn, ¢l primer
ieza en altavez, consii-
a téenica vy el ingenio.
nas de conmutacion, yva
en servicio su famoso

aselector de 500 lineass que hoy todavia constituye
el equipo normal para el funcionamicnto de cen-
trales piblicas en muchos paises del mundo, a
pesar de haberse disciado hace casi medio siglo.

Sin duda todos nos hemos preguntade alguna
vez cuil es la proporcion o la importancia que
vcupan los diversos productos Lriesson deatro del
programa de [abricacion de las 32 factorfas de-
dicadas a nuestra marca. Ateniéndonos a las cs-
tadisticas de 1666, podemos responder con el si-
guiente resumen :

@ Diez Millones de lineas de abonado

¥ Centrales autematiens urbanas ru-
rales, de trasite, concentradoras de
Hoeas ¥ de Welegh vaw s wwwinss s 45 B

Cables, conductores v maleriales
para redes ... .. ..o e . 20 %

Equipos para transmision v comu-

micaciones similares ... ... ... ... 10 %
@ Ilyuipos elechrdnicos para usos mili-

tares y proyectos civiles de desarro-

B coaine S semim anyiis whies we %
@ Equipos de senalizacidn, megafo-

nia, controles y telefonfa para uses

BPECIHIBnS v Gavvi G sheone v e 1

w

Como puede observarse por estas cilras, el ma-
vor esfuerzo productivo de Friesson se consagra
A la linea de centrales telefdnicas, lo que ha per-
mitido al Consorcie ocupar una posicion  promi-
nente en el mundo, Tanto en el diseno de com-
ponentes como en la creacion de sistemas lelefd
nicos completos, Eriesson aportd a la téenica de
las comuncaciones nuevas caracterfsticas de valor
permanente, desde el segundo decenio del siglo.
Los selectores de o0 lineas combinaron la per
leecidn téenica con bajos costos de mantenemiento.
Y poco mds tarde hizo su aparicion el conmulta-
dor werossbarn, Como resultado  de los nuevos
avances téenicos, las centrales acrossbarn s con-
virtieron en la Gltima palabra de la telefonia v
en 1930 constituian yva la linea principal de pro-
duccion del Grupo Tricsson.

(Pasa a la pig. 10.)

Lars Megnus Ericsson, o! fundadar

Cos ingenieros comprueban circuitos
en equipos de onda poriadora




En Midsommarkrasen, uno da los barrios de Estocolmo, se
levanta la tipica silueta de la torre “Ericsson’’,

Es uno de los edificios mas altos de la cludad y ce

utiliza en experimentos de transmisién

Hoy en dia (cifras de 1966) el ‘Consorciy
Evicsson mantiene en servicio centrales ay-
lommdticas  priblicas, locales y de transito.
con una capacidad de 8 millones ¢87.310
lineas de abonado, contratadas por las Ad-
ministraciones Telefénicas o servicios mu.
nicipales. En inuchos de esos Estados, los
equipos de nuesira marca tienen a S cargo
la totalidad de las comunicasiones publicas
en telefonia v wielexy,

Los servicios wlelexn de 1. M Ericsson pa-
ra wso publico operan en 13 paises, con
uma  capacidad actual e J0.520 lineas de
ahonado.

® Los “sacratos* de Ericsson

La clave del éxito de las operaciones de la or-
ganizacion Ericsson est4 en su flexibilidad. Go-
bernar y controlar un mercado de tales propor-
ciones es naturalmente un problema complejo. La
Direccién General de 1a Casa Matriz mantiene
representantes de ventas en todos los mercados
importantes del mundo. Y ha establecido sus fa-
bricas v plantas industriales en las zonas geogrd-
ficas de mayor interés. En algunos paises, la pro-
duccién estd canalizada a través de Companias
asociadas, en las que Ericsson tiene intereses
mayoritarios o considerables, Lz Administracion
central concede un 2lto grado de autonomia a los
directores de las organizaciones filiales, lo que per-
mite mayores posibilidades de iniciativa v evita
el centralismo,

Pero quizds si el «secreton fundamental del pres-
tigio aleanzado por I, M Ericsson en el mundo
radica en la excepcional calidad de todos Sus pro-
ductos. Dicha calidad es fruto, a su vez, del estu-
dio, de los amplios programas de investigacion.
de la permanente labor de los cientificos v tée-
nicos, de la «paciencian con que los creadores v
disefiadores toman las cosas. Nos bastard un ejem-
plo sencillo para ilustrarlo : nuestre oflebre «Eri-
cofény fue objeto de 10 anos de estudio en los de-
partamentos creativos v los laboratorios de so-
nido de Estocolmo, antes de ser conectado  por
primera vez en una central telefénica,

Las personas que visitan el enorme edificio de
nuestra Casa Matriz tienen oportunidad de cono-
cer el célebre «wmuseo Ericssony, que conliene un
panorama completisimo de la historia de las co-
Municaciones. Y, mds tarde, podrin asombrarse
sucesivamente ante la perfeccion de los laborato-
rios conocidos como «la sala del silencion, «la sala
del econ, ala cula tropical», las instalaciones para
el estudio de micro-ondas, los talleres de magqui-
narias construidos rara fabricar otras magquina-
rias y herramizntas, los labhoratorios gquinmicos pa-
ra comprobacion de calidad de los materiales te-
lefanicos, los laboratorios para comprobacién de
circuitos v... un gigantesco v complejo universo
téenico, en el que los detalles infinitamente peque-
flos tienen importancia trascendental,

® La semilla del futuro. ..

En el estudio cuidadoso v paciente de esos pe-
quefios detalles, en el constante anhelo de perfec-
cién, en el espiritu creativo de millares de per-
sonas, en la bisqueda infatigable de huidizos elec-
trones, estd el germen de las soluciones faturas.
Tal vez la marcacion directa de llamadas inter
nacienales, entre abonados de Madrid vy Nueva
York; quizis la introduccién de conmutadores
clectronicos a Jas centrales ipuiblicas; o la aplica-
cion del teléfono como equipo normal en los au-
tomoviles ; o los teléfonos personales ade bolsillos ;
0 quizds la transmision instantdnea de programas
de television entre todos Ios continentes.

Pero de lo que si estamos seguros es de que
¢l Consorcio 1. M Ericsson continuars desempe-
nando un papel vital en el progreso de la téenica,
1a telefonia v las comunicaciones, como lo ha ve.
nido haciendo a lo largo de casi un siglo.

Servicio Publico
en 67 Paises

Tipo de centrales - N.%de lineas

1.—Centrales telefonicas au-

tomédticas urbanas ... ... S.o8¢ 370
2.—Centrales telalénicas au
tomdticas rurales ... ... ... O77.118
j3.—Concentradores de lineas
v centrales auxiliares .., 10700
J4-—Centrales telefdnicas au-
tomdticas de transito ... 280,338
5-—Centrales automiticas «wie-
TR o v sims i i 24.700
Total ... .. .. v aee 0u0GT1.28

Nota: Estas cifras corresponden al
1-1-1070 v representan la capacidad total
de las cenirales, expresada en lineas de
abonados.




DOS SOMOS LOS MISMOS Y ESTAMOS EN TODA ESPANA TODOS SOMOS LOS MISM

Desde ¢l mes de marzo de 1966, nuestro compa-
fiero de labores Daniel Arenas —que anteriormente
pertenecié a la Delegacidn de Bilbao— tiene a su
carge las operaciones de ventas en la region gallega.
Su centro de actividades es la ciudad de Vigo, en
donde cuenta desde hace algunas semanas con la
activa colaboracion de nuestro téenico-residente José
Martin Da Riba v de Marfa del Carmen Rubianes,
su cecrctaria, En el nimero 32 de la calle Marqués
de Valladares ha instalado Arenas sus nuevas ofici-
nas, desde las cuales multiplica cada dia sus esfuer-
205 ¥y los resultados de su provechosa gestion, En
Ly foro, Daniel Arenas diecta cartas a Maria del Car-
men en su despacho.

MALLORGH

«Bléctrica  LEspaniolay, prestigiosa firma  comer-
cial de representaciones e instalaciones eléetricas, es
nuestro representante en las islas Baleares v tiena
sus oficinas y exposicion en Palma de Mallorca. Don
Matias  Alberti, su Director-Gerente, decidié  hace
paco tiempo establecer la aDivision Eiiessony en su
organizacion, para lo cual ha destinado a tres de sus
colaboradores 2 las actividades especificas de Erics-
son. En la foto lo vemos, en compai’a de los seio-
res Miguel  Cornell, Pascual CAnovas y Santiago

Pans, en la sala de exhibicion de nuestros productos.

Ofra de Ias oficinas propias establecidas Por nues-
ira Compania en provincias es la de Antonio Maria
Chavarria, residente en Gijon desde hace aproxima-
madamente un afo. Heliodoro Casado, téenico-resi-
dente de Ericsson, es su colaborador inmediato en
lo relativo & montajes y problemas (éenicos. Las in-
teresantes operaciones de Chavarria en el amplio ra-
dio de la «Costa Verden y las posibilidades crecientos
de ese mercado han hecho indisgensable la apertura
de oficinas propias, ubicadas en la calle Alvarez de
(zaraya, niamero 1, de Gijon.

.. AMERIA

[ T T R el e ——

Don  Francisco Casinello Cortés v don  Antonio
Roca Sarri, Directores v fundadores de la compania
«ACOSUR» (Actividades Comerciales del Sur), son
los representantes de nuestra marca en Almerfa v
pertenecen al grupo mas «lovena de la familia Erics.
son. Su organizacion representa a diversas e impor-
tintes cavas comerciales, tanto naclonales como ex-
tranjeras, lo que les ha permitide una provechosa
experiencia en cuanto a la promocién de ventas en
fazona del sud-este espaiol. En la actualidad estdn
trabajando sobre varios provectos interesantes.




Y ESTAMOS EN TODA ESPANA TODOS SOMOS

 CORDOBA

Don Manuel Baena [iménex v don
Angel Domingues, son los socios fun-
dadores de «Teldecon (Telefonia-e-
coracion v Construccién) v nuestros
activos representantes en Cordoba,
La constante ampliacion de sus ape-
raciones comerciales, tanto en lo que
se refiere a Ericsson, cuanto en lo
relativo a otras marcas que represen-
tan, les ha permitido abrir al ptblico
un  establecimiente comercial, en el
que se exhiben nuestros productos.
aTeldecn, esta realizando una intere-
sante gestion en el campo de la hos-
teleria, lns residencias, la industria v
las instituciones de ensenanza cordo-
hesas.

LOS MISMOS Y ESTAMOS EN TODA E
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wjuver, 5. A.n represents i nues-
tra Compania en la provincia de
Granada desde 1965, Su fundador,
don Juan Vera Cuevas, ha creado
una  empresa de  instalaciones in-
dustriales de alta v baja lensidn.
Ademis, «Juvern representa  mar-
cas de television, compresores y
distintos tipos de maquinaria eléc-
trica. En lo que a nosotros se re-
fiere, es don Francisco Navarro
quien tiene a su cargo las gestio-
nes de ventas de equipos Eriesson,
que hasta el momento se han des-
arrollado con éxito en distintas in-
dusirias locales y en el campo de
Ia hosteleria. En la foto, los seno-
res Vera Cuevas v Navarro, junto
a una central Ericsson de cordo-
nes, en cuyo manejo se entrena
una secretaria.

CARAGEND

.o creacion Jde las ;.{l'éllull;'!-.- ur-
banizaciones en ¢l complelo -
rictico de La Manga del Mar Me-
nor, donde se elevan lujosos y ma-
derns  hoteles, ha creado  intere-
santes perspectivas  para los equi-
pos de senalizacion v telefonia de
Ericsson. Nuestro representante en
la zona, don Fulgencio Gomez do
Salazar, ha sabido aprovechar es-
tas oporiunidades vy los sistemas
aZettlern estdn ya intrudicidos en
la empresa hotelera; entre otros,
en los hoteles «Galdan v «Entre-
maresn. En estrocha colaboracion
con su primo v socio, trabaja don
Antonio (zémez de Salazar, a quien
ha «ido confiada la representacion
de  Eriesson en Murcia: allf se
han instalado ya nuectras centra-

les aporteria-pisosn.

.

e,

[ARAGOLA

L et R

(L Tlerndndes - Representaciones
Téenicas Industrialesn, de Zaragoza,
firmd Coatrato con nuestra Compania
en mars de 1gb3. La organizacion
<e¢ ha especializado en proyectos in-
dustriales de calefaccion y aire acon-
dicionado y representa marcas de ace-
ros inoxidables v fundiciones especia-
les en la zona de Aragdn, Tn la foto,
fos senores don Francisca Pérez Suso,
quien se ocupa directamente de las
gestiones realizadas con Ericsson, sus
colaboradores senores Porta vy Rodri-
guez v lo senorita Ascension Berges.
Auvente, el sefor Herndndez Franch,
Director de la Compaiia.

ﬁ‘\



LOS MISMOS Y ESTAMOS EN

'S SOMOS

L M Ténica - Madrid

Eajo la direecion de Antonio Lopez-Puigeerver, «l. M
Téenican ha anliado considerablemente su personal v
las operaciones ¢ instalacién, asistencia téenica y re-
visiones peridgdicas de equipos, que se centralizan en el
antiguo local de la calle Conde Xiguena. Ha sido un
grave problema para el fotografo reunir en esta foto al
numeroso grupo. En él aparecen, en primer plano, de
izquierda a derecha: Antonio L. Puigeerver, Ambrosio
Lozanoe, Juan Gonzélez, ]. Alberto Péres, Basilio Sanv
v Julio San  Segundo. En la segunda fila: Raimundo
Gavilan y Francisco Sénchez Tercera fila: Luis Gasco,
Franciseo Romero, Francisco Linares, Gerardo Benitez
v Agustin Corral. Cuarta [ila: Ernesto Garefa, Luis
Eseribano, Ronifacio Martinesz v Julidn Sainero. Quinta
Ma: Luis Francisco Montejos, Enrique Arribas, Julic
Sanz v Carlos Mondéjar. Seata fila: Sntonio Paleneiano,
Carloe Garrido, Gregorio Saavedra v Antonio Morillo,
En la daltima fila estin presentes {aungue no lo veamos
niuy claro): Modesta Garefa, Vieente Conde, (zerardo
Marfn, Franciveo Garefn, Martin Martinez y Francisco
Cozar. Todos ellos son permanentes colaboradores del
Departamente de Ventlas,

. L M Técnica - Barcelona

Francisco Sallan es ¢l Jefe de la Seccidn ol M Téenican
en nuestra Delegacion de Barcelona vy tiene a su cargo las
instalacionss v montajes en la zona Catalana. Su perso-
nal ce ha multiplicado rdpidamente, ante la creciente de-
manda de nuestros equipos. En la foto, de izquierda a de-
recha, posan frente a las vitrinas Ericsson de la Plaza
Calve Sotelo, de Bareelona: don Enrigue Munoz, Gerente

«l. M Téenican trabala como una organizacion inde-
pendiente, asocinda a Companiz Lspanola Ericsson, que
constituve su unico cliente. Realiza todas las operacio-
nes de instalacion  de eguipos v oservicios  téenicos al
cliente. Hace cinco anos, antes de traslarmnos a las ac-
tuales oficinas de la Torre de Madrid, el local de la calle
Conde de Xigquena era el domicilio de la Compania ils-
panola Ericsson. Recientomente, las instalaciones, des-
pachos v laboratorios de L M Tdéenica han sido am-
pliados v reformados. En Ja foto: Antenic Lopez-Puig-
cerver, Jele del servicio, revisa planos de instalaciones
con sus mids cercanos colaboradores, Carlos Mondéjar v
Gregorio Saavedra,

Je la Compainia «ENE», Joaquin Gdzquez, Francisco Sa-
Ian, Juan Martinez, Antonic  Herrera, Marvianoe Leves,
Roberto Dupré, José¢ Marfa Alcolen, Valentin Ebosogo,
Luis Sanchez, Francisco Rodrigues, Francisco Belilla, Juan
Antonio Pastor, Joaquin Rams, José Tantind, Antonio T.e-
ves, Manuel Andrés, José Sallan, Baltasar Méndez, Manucl
Escudero v Jusé Urguia.

Este cficiente equipo trabaja en estrecha colaboracion
con la oficina principal de Madrid y constituye un salido

punto de apoya en nuestras n{wr:u‘ium'!-i de ventas,
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Antonie Maseda Rovira, Inspector
de Ventas para la Zona de Andalu-
cfa, es el hombre de enlace entre la
organizacion central y las representa-
ciones de Sevilla, ‘Cordoba, Jaén, Mur-
cia, Granada, Almeria, Cadiz, Huel-
va, Cartagena y Mdlaga. S¢ mantie-
ne en contacto constante con las Ii-
recciones v Gerencias de nuestros co-
laboradores en toda esta zona y rea-
liza viajes constanles para  apoyar
frente al cliente las gestiones de ven-
tas. Coma va hemos anotado, al ocu-
parnos de nuestros representantes, la
region andaluza se ha convertido en
un mercedo de gran interés para nos-
otros : estamos introduciendo en &
todos los productos Kriesson.

Rosa Blanca (iarcia Cuijano, nues-
ira simpatica recepcionista vy telefo-
nista en las oficinas de la Torre de
Madrid, es quien canaliza todas nues-
tras comunicaciones. Su voz nos es
familiar & todos, ya que es ella quien
solicita las conferencias con tados los
puntos de Espana en que trabajamos,
Recientemente, el trabajo de Rosa
Blanca se ha visto aliviado en parte,
desde la instalacion de nuestra  mo-
derna central Ericsson AKD-731 para
el servicio inlerno v externo, en reem-
plazo de la anticuada central de ela-
vijas que nos  velamoes obligados a
usar. Ahora disponemos de 50 lineas
internas v esperamos poder ampliar
hasta ro nuestras lineas de abonado.

Carlos Nits, Jefe de Ventas en nues-
tra Delegacion do Bilbao, esta desde
hace cuatro anos en el cargo y ha
participado  intensamente en el cre-
cimiento v desarrollo de nuestras ope-
raciones en todo el norte de la penin-
sula. Cuenta con un cguipo de ex-
celentes vendederes y con la colabo-
racion de la Seccién «l. M Técnican.
Gran nimero de las industrias manu-
factureras, de aceru, hidroeléctricas v
de eonstruceiones navales de las pro-
vincias vascongadas v de (Galicia, son
clientes habituales de Eriesson : nues-
tro Centraldgrafo, los sistemas tele-
fonicos internos y de abonado, Ia se-
nalizacion  «Zettlern v equipos espe-

ciales, han ganado un sélido prestigio.

Ericsson Adquiere
“Centrum”

El Censorcia [. M Eriesson ha [fir-
made un convenio con la Compaiiia
sueca wl. H. Gvlling & Co.n, por el
cual nuestra Casa Matriz ha adqui-
rido los derechos v facilidades para
la fabricacion, distribucion v venta
en todo el munde de los sistemas de
comunicacion en alla voz conocidos en
el mercado con la marca «Cenlrunmn,
Dichos equipos competian hasta hace
poco con nuestro sistema «Dirivoxy
v han sido la unica marca capaz de
ofrecer ventajas similares a nuestro
acreditado sistema. Asf, en un futuro
préximo, «Ceatrumy  se  Incorporari
a las Tineas de nuestras ventas habi-
tuales.

En dfas pasados ha visitado Ma-
drid un allo ejecutive de Estocelmo:
P. B. Jenson, Director General de
«l. M S» (L. M Ericsson Telemateriel
A B), la Compaiifa de ventas del Con-
sorcio en todo el mundo. A propdsito
del acuerdo con Gylling, el Director
Tanson declara a ERICOFONITO :

«El hecho de volver a Espaia
después de tres anos ha sido muy
satisfactorio para mi. Y las conver-
saciones mantenidas con gente de

Compaiifa  Espanola  Ericsson  en

Madrid vy Barcelona han sido muy

provechosas. El - fuerte  desarrollo

espaiiol durante esta ¢época ha sido

aprovechade en forma excelente

por el Departamento de Ventas.
nMe es especialmente grato ano-

S R

Roberto Krause, Director del Depto. de Ventas, con P. B. Janson, Director de "L M S,

tar las cifras de venta de Dirivox
v los buenos resultados de cada
vendedor. En  «LMS», de Sueeia,
seguimos con sumo interés las pres-
taciones individuales.

nla razén principal de mi visita
a Espana han sido las conversacio-
nes sostenidas con el ropresentante
de aCentrumn en Barcelona, senor
don Francisco Galarons, de «Gol-
marn. Se ha {ratado sobre una po-
sible cooperacién en el futuro. Du-
rante las negociaciones —en las gue

participaron  Roberto  Krause, Di-
rector de Ventas, ¥ Heino Meyer,
Director Regional para Cataluiia—
hemos llegado a clertos acuerdos
fundamentales para la venta de Di.
vivox y Cenlrum en el futuro, in-
cluvendo eventualmente una posible
colaboracion con  «(iolmarn.

»Todos los detalles serdn prepa-
rados lo mds pronto posible v, en
cuanto todo esté listo, el personal
de Espana serd informado por Ia
Direceidn de Ventas.n
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@® Cursillo de ventas

En estos dias se estd desarrollando
en Madrid un nuevo Cursillo de Ven-
tas, esta vez en beneficic de los ven-
dedores de cuvo ingreso a la Compa-
fifa damos cuenta en ofra seceidon. El
programa es baAsicamente el mismo
de los cursillos gue en meses pasados
se dieron en Barcelona y Bilbao. Los
instructores son  Heraclio Luengo v
Francisco Morene, de la Seccidn Tée-
nico-Comercial del  Departamento de
Ventas.

® Viaje de estudios

Carlos Garcia de Ceea, Jefe de la
Seccion 1. M Téenica en nuestra De-
legacion de Bilbao, ha viajado a
Estocolmo  para realizar estudios de
perfeccionamiento técnico en  nuestra
Casa Matriz. El programa comprende
diversas visitas vy experiencias en los
departamentos de centrales aerossharn
v de codigo.

@ ‘‘Zettler” para tres clinicas

De regreso de su viaje a Vigo, Vi-
cente Ruiz Naranjo nos informa de
tres importantes pedidos, cuyo pro-
yeeto téenico ha tenido 2 su cargo
v que han sido gestionados por nues-
tro vendedor-residente Daniel Arenas.
Se trata de la instalacion de sistemas
aZettlern en las clinicas «Santa Te-
resan, «(linica del Doctor Ronn v
«Clinica Quirdrgica Maodelon de  La

]
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Por una confusion de nombres que
lamentamos, en el ndmero anterior
de nuestro Boletin anunciamos como
«multi-millonarion a Juan Luis Ce-
reijo, vendedor de Barcelona. El ti-
tulo correspondia a Carlos Carabi, de
Ia misma Delegacion, quien fue el
que alcanzé la cifra de casi cuatro
millones en  sus ventas del mes de
marzo. Asi, pues, rogamos a Cereijo
correr traslado a Carabi de las felici-
taciones recibidas. Pero dejamos
constancia de que Juan Luis fue wea-
si-multi-millonarion, va que sus pedi-
dos berdearon los dos millones de pe-
setas.

También en e mes de marzo fue-
ron emillonarioss en venlas Félix
Martin Lorenzo y Desiderio Villoria,
de la Delegacion de Bilbao.

En el mes de abril se han hecho
acreedores al Utulo: Vieente (3, Ca-
novra, de Madrid ; Francisco Sdnchez
del Pozn, de Valencia; Juan F. Ro-
driguez Rubi, Jefe de la Seccidon Ven-
tas de Barcelona; y otra vez Juan
Luis Cereijo, de la misma Delega-
cidn, guien esta vez si ha llegado a
ser wmulti-millonarion,

EUROFPA - MADRID
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Concurso "Dirivox-Olimpica”

Desiderio Villoria, de nuestra Delegacion de Bilbao, mantiene
el primer puesto en el 111 Concurso de Ventas «Dirivox-Olimpican,

con los 6 puntos que obtuve en el mes de marzo. Miguel Geli v
Mario Montalvo, vendedores de Barcelona y Madrid, respectiva-

mente, han entrado en abril a la wpelean, Con estos dos nuevos
nombres, suman ocho los competidores que acumulan puntos con
la expectativa de viajar a México en 1o68 para asistir a los

Juegos Olfmpicos, presentindose un cuidruple empate a 3

puntos.

La situacion de nuestre Concurso, computada al 30 de abril,

es la siguiente

Desiderio Villoria

Vicente (. Canoyra ... ...
Carlos Galdn Ferndndes ...

Miguel Geli ... ...
Mario Montalve ... ...
Juan Carlos Carabi ...

Jesis Maria Alana ... ...

Magin Balse'ls Palay

i
3 puntos i

2 ARD&631 6 puntos
1 ARD-631
. 1 ARD<G31 3 puntos
. 1 ARD-631 3 puntos
.1 ARD-631 3 puntos
.. T AMD-628 1 punto
... 1T ANMD-628 1 punto
1 AMD- 28 1 punto
. R S g

Coruna. Ademsis, estos  tres estable-
cimientos sanitarios han decidido la
compra de centrales telefénicas Erics-
son de distintos tipos y capacidades,

® El mayor equipo en Espana

Han finalizado con éxite las gestio-
nes de venta del mayor sistema «Zet-
tlern que serd instalado en Espana.
Se trata de un pedido de mas de un
milldn v medio de pesetas para una
institucion oficial : el «Nuevo Hospi-
tal Provineial de Madridy, con capa-
cidad para joo habitaciones. El siste-
ma elegido es «Optakust - S», combi-
nado con megalenia para comunica-
ciones en alta voz. Ademds, se insta-
lardn sistemas «AF» para los servi-
cios administratives. El estudio de es-
te importante proyecto ha sida reali-
zado por Vicente Ruiz Naranjo y Ma-
nuel Piorno. La venta correspondid
a Viecente (. Canoyra. Las instala-
ciones serin hechas por la Compania
wElectricidad |. Moron.
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® Venezuela: 69 mil lineas

La Administracion Telefonica Na-
cional de Venezuela ha otorgado a la
filiar I. M Eriesson, de aquel pafs,
el contrato para suministro e instala-
cion de 12 centrales telefénicas auto-
méiticas «acrossbars, con un total de
gy mil lineas de abonados. Iiste con-
trato supera el valor de 300 millones
de pesetas y serd financiade por el
Banco Mundial. La Compania Erics-
con, de Venezuela, lo obtuvo en dura
v dificil competencia con las marcas
internacionales mis conocidas,

Los eguipos serdn usados para la
ampliacion de las redes telefonicas
de la capital, Caracas, y para la au-
tomatizacién de los servicios de seis
ciudades provinciales venezolanas,

® Ingresos

El dia 1 de mayo han ingresado a
nuestra  Compaiia, como vendedores
para Madrid :

Joaquin del Corral Mateos v José
Leiva Navas,

Luis Alfonso Balmaseda Alanada,
que serh destinady a Malaga.

Maria del Carmen Rubianes estd
trabajando  en nuestras oficinas de
Vigo, como secretaria de Daniel Are-
nas.

A las oficinas Ericsson, de Gijén,
ha ingresado Marfa de los Angeles
Diaz (rarcia, como secretaria de An-
tonio Maria Chavarria,

En la Torre de Madrid, Rosa Ma-
ria Valverde ha ingresado al Depar-
tamento de Ventas. Y {ambién un
nuevo cajero, que reemplaza a Mi-
gucl Angel Cénovas : Manuel Lovelle,

Desde los primeros dias del pasado
mes de abril se hizo cargo del Archi-
vo de nuestras oficinas Angeles Mo-
reno Rueda.

Damos la  mis cordial bienvenida
i estos nuevos companeros de labo-
res, desedndoles una grata permanen-
cia. en la Empresa.

® Traslados

Miguel Angel Cadnovas ha dejado la
Caja de nuestras oficinas para incor-
porarse a la Seccidn Ventas de Ma-
drid.

Antonin Cdérdoba y José Gonzdlez
Nogales, que pertenecian al Departa-
mento de Contabilidad de Getafe, es-
tAn trabajando en la Seccidén Admi-
nistrativa de Ventas. Rafael Lacasta
ha sido trasladado a la misma Sec-
cion.

Margarita O'Connor, que durante
mucho tiempo tuve a su cargo nues-
tros Archives, en la Torre de Madrid,
ha sido trasladada al Departamento
de «Télexn en Getafe.
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EN LOS ALBORES DE LA CIVILIZAZ!
HOMBRE (Y LA MUJER ) SE COMUNICABAN
FOR MEDIO DE GUTURALES SONIDOS...

DE. COMUMICACION ...

__ e P "\.‘.h:m“‘_ oy L —
... PERO EL INEXORABLE PASO_DEL TIEMFO OBUGA AL HOMBRE A CREAR NUBUAS

VUELTAS A LA CAB

4 ENE UNNUMERO? |

LOS ROMANOS LO DIERON MUCHAS

LDS BELIKOSOS VIKINGOS NGO CONTENTDS

KON DESKUBRIR, AMERIKA, DIERDN KbN-
KISTAR LA FENINSULA |BERI KA,

BRUNEGILDA NO ME
{E‘SPEPES ESTA NOCHE

S OIGAT SPUELE, RESERVARITE
FOIOAR R A HABITACIN
GUE TENGO CRUEADA.

FONOS TRANSIS TORIZADOS , LAS RELA-
CIONES CONYUBALES ERAN PERFECTAS.

s PERD NUNCA LLEGARON

EL AVANCE FABULDSO DE LA CQMUNICACION
OCURRID LA SESUNDA GUERRA
MUNDIAL .../ CUANTAS GUERRAS GANADAS

LAS GRANDES CIUDADES SE INSTALARON
SISTEMAS PARA AVORRAR TIEMPO &0

LAS COMUNICACIDNES ...

é’kf] a by
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SO:%EESPSI\)OS RESERVA

* QUERIDA, NO'SABES COMO TE
9 EXTRARO EN ESTA SOLEPAD...

—LES DEJO QUE SUENA EL TELEFONO,
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