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Primer Premio: Juegos Olimpicos en México

Se Inicia el Il Concurso de Ventas
Dedicado a los Equipos de «Dirivox»

TA}, como se anuncid en la recien-
te Convencidn de Ventas, realiza-
da en Madrid el pasado dfa 17 de ene-
ro, el presente ano estard presidido por
el signo «Dirivoxs, dentro de la am-
plia constelacion de los productos lurie-
sson. Nuestra Compania se ha traza-
do un programa de promocion para
la venta intensiva de estos equipos v
estd resuelta a apoyar la campana
von todos los medios a su aleance.

El dia de hoy, 1.0 de febrero, se
inicia en toda Espana nuestro 111
Concurse de Ventas, dedicado exclu-
sivamente a los cquipos «Dirivoxy v
dentro de bases, premios v ocondicio-
nes totalmente distintos a los que
han regido en los Coneursos de 1965
vorefls

La convocatoria a este nuevo Con-
curso v el establecimiento de premios
mds interesantes v valiosos so apoyvit
en el evidente ¢xito alcanzadu por
las competencias anteriores: el reco-
nocimiento voluntario de Ia empresa,
materializalo en una recompensa in-
teresante, ha estimulado la actividad
v el esfuerzo de nuestros vendedores,
permitiéndonos  alcanzar cifras cada
vez mis elevadas v el consecuente
prestigio en el mercado nacional.

Primer premio:

Juegos Olimpicos,
L4 -

México

El ganador del ITT Concurso de
Ventas se sentard en las galerfas del
Estadio Nacional de Ciudad de Meé-,
xico para asistir a las competencias
de Jos Juegos Olimpicos 19068, en
compaifa de su esposa o de la per-
sona a quien desee invitar. El primer
premio consistird en dos pasajes de
ida v vuelta a México e incluird los
gastos de alojamiento vy alimenta-
cion, Ademds, algunas entradas para
asistiv a las compelencias internacio-
nales mdas importantes, ast como dos
bolsas de viaje de 10 mil pesctas ca-
da una, que podrd invertir en wiequi-
lan, upunvlman. usarapes»n o combre-
ros. (51 lo prefiere, en guitarras ema-
riachis».)

La hermosa capital americana, he-
redera de antiguas tradiciones hispi-
nicas; los monumentos arqueoldgi-
cos de las culturas Maya, Azteca v
Tolteca ; Ias fiestas populares, las ha-
zanas deportivas, el contaclo con nue-
vas costumbres, gentes v paisajes dis-
tintos... Todo esto serd el premio al
esfuerzo del primero.

Segundo premio: Paris

Parfs... dos silabas de antiguo pres-
tigio que no han perdido su fascina-
cidn, Parfs... palabra migica que nos
transporta a boulevares y cafeterias,

hnxquw ¥ omuseos, catedrales ¥ mi-
iecones, aguas tranguilas bajo los vie-
jos puentes, tumultuosa corriente de
lo nuevo v lo distinte, alucinante
munde de color v de contraste. | Pa-
ris bien vale una «Dirivoxs !

El segundc premio consistird  en
dos pasajes de ida y vuelta a la «iiu-
dad Luzy v dos bolsas de viaje de 1o
mil pesetas cada una,

Tercer premio:
Torremolinos

Dias de playa v d sol entre mare-
jadas internzcionales y olas de turis-
tas. Torremolinos : Babel de buisillo,
~apital universal de lo pintoresco, cos-
mopolita v extravagante. Vacaciones
en Torremolinos son  vacaciones on
LEepana v en todos los idiomas.

El tercer premio econsistird ea dos
pasajes de ida v vuelta a Torremo-
linos y dos bolsas de viaje de ¢ mil
pesetas cada una.

Bases para el concurso

Ya hemos hablado de lo que pode-
mos ganar. Hablemos ahora de co-
mo ganarlo.

Comao se ha dicho, el IIT Concurso
de Ventas estard dedicado exclusiva-
mente a los equipos «Dirivoxn, de
distinia capacidad. Y la calificacion
de los competidores se hard, no se-
gun las cifras netas de los pedidos
obtenidos, sino segin el sistema de
puntos que aqui se explica,

® Duracién

El Concurso tendri una ducacion
de 12 meses y, por lo tanto, serin
validos los pedidos recibidos desde
hoy hasta el 31 de enero de 1968,

® Equipos

Para los efectos del Concurso se
considerarin  dnicamente los pedidos
de Centrales «Dirivoxs AKD-S847 de
Go/go Hneas (bastidor grande); AKD-
&37 de 3o/6o lineas (bastidor peque-
no); ARD-631 de 20 lineas, v AMID-
628 de 12 lineas, «Dirivox-Juniors.
También se  considerardin  inta'acio-
nes mayores de qgo lineas,

@ Participantes

Participa del Concurso todo el per-
sonal de vendedores de Compania Es-
pafola Ericsson, cuya labor estd ex-
clusivamenie dedicada a las ventas.

® Valoracidn por puntos

La competicidn se rige por un sis-
ltema de punios, acordados a cada
uno de los equipos segdn la siguiente
escala :

AMD-628 de 12 lineas 1 punto

AKD- 631 de 20 » 3 puntos
AKD-847 de 30/60» 4 »
AKD-847 de 60/90» 5 »

Los equipos mayores de go exten-
siones obtendrin ¢ puntos,

@ Puntuaciéon minima

Para considerarse participante en
el TI1 Concurso de Ventas, el inte-
resado tendra que acumular un mi-
nimo de 12 puntos durante el ano de
duracién - del  mismo. Naturalmente,
no existird ninguna ventaja o pre-
rrogativa en cuanto a la procedencia
de Tos puntos obtenidos. Es decir, sig-
nificard lo mismo, en lo que al re-
sultado del Concursg se refiere, ha-
ber obtenido 5 puntos por la venta
de una eentral «Dirivoxn de go lineas,
que haberlo logrado mediante cinco
pedidos de centrales AMD-628 «Ju-
niorn.,

Sin limitaciones

Hasta aqui, las bases v requisitos
de nuestro nueve Concurso, fijadas
por la Direccion del Departamenta
de Ventas, A diferencia de la que
acaba de concluir en el mes de no-
viembre Ultima, esta competicion no
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Las centrales “Dirivox": complemento de los equipos “PABX"

tendrd  limitaciones en cuanto a de-
terminados  equipos, o su  valor en
pesetas, o los descuentos que puedan
beneficiar al cliente. Y, en este sen-
tido, establece un mejor equilibrio
entre las personas que han de com-
petir por los tres primeros puestos,

Siose atiende al ndmero de centra-
les «Dirivoxn que hemos venido su-
ministrando regularmente, sin empe-
narnos en una  campana especifica-
mente dirigida a esta linea de pro-
ductos, se observard que las condi-
ciones fijadas para el Concurse no
son excepcionalmente duras o difici-
les. IEn cambio, los estimulos acorda-
dos por la Compaifa para los gana-
dores son ciertamente inferesantes v
atractivos.

® El complemento légico

Quizis algunos de nosotros nos pre-
guntemos @ ¢pLor qué este inlerds es-
pecifico en la venta de equipos «Di-
rivoxn? La respuesta es muy sencilla.

——1 @ Buena Dirivox!

Otro hecho que abona en favor del
éxito del nvevo Concurso es el cle-
mento que lamariamos de wintroduc-
cién en el mercadon. Queremos decir
que Dirivox no es un equipo desco-
\ nocido en el medio nacional. Por el
contrario, importantes companfas es-
painolas, dentro de 1a mediana Y gran
empresa, lo tienen instalado v les
presta servicios plenamente satisfac-
torios. No hay mejor publicidad que
el cliente satisfecho. Por fortuna,
podemos contar con muchos de estos
clientes, cada vez en mayor ntmero,
inclusive entre altas esferas de Go-
bierno v de instituciones oficiales.

Coma se sabe, «Dirivox presta ser-
vicios en la Red Nacional de Ferro-
carriles Espanoles (RENFE), on ol
Ministerio de Obras Publicas, en el
Ministerio de Hacienda v en numero-
sas institucicnes del Estado espariol.

Deseamos  mucha  suerte a fouos,

Dirivox  constituye el complemento
natural v légico de nuestras centrales
«PAXy, puesto que es el sistema in-
terno de comunicacion  en  altavoz
mis perfecto v completo que pueda
hallarse en ¢l mercado. Segin su ca-

la central Ericsson «PAN» resuclve
los problemas de comunicacién exte-
rior y una parte del trafico intzrno.
Sin embargo, si el trifico interno es

intenso - —como suele serlo en la ma-
yorfa de las empresas modernas Ia
central telefdnica puede quedar st bre-
cargada., Dirivox
pacidad v las necesidades del cliente,  rrecta parn evitar
facilitar comunicacion rapida a todos
los niveles y prestar servicios adicio-
nales gue no pueden confiarse a Ia
ceniral telefonica externa.

esta sohrecarga,

en la confianza de que el 11T Conecur-
so de Ventas Ericsson se verd coro-
nado por ¢l éxito mas completo. Sa-
bemos también que, igual que en el
pasado, la competicién se desarrolla-
rd en un clima de correceidn v depor-
tividad, poniendo en juego 12 habili-
dad, empuje v tenacidad de cada ven-
dedor, para que la recompensa sea de
los mejores.

la  solucion co-

i Buena suerte! (Buena Dirivox... !

Migue!l A. Canovas
Gano en Ajedrez

El pasado 23 de enero finalizd el «Primer Tornco
Ericsson de Ajedrezn, con la victoria final de  Miguel
Angel Cdnovas, de nuestras oficinas de Madrid, quien
‘derroté en partida de desempate a Emilio Rubio, de la
seccidn Personal de Getafe. En el tercer puesto guedd
Rafael Martfn, también de la Torre de Madrid, despuds
de renida competencia con otros jugadores. A medida
que se realizaban las dltimas partidas v se despejaban
las inedgnitas finales, la competencia adquirio extraor-
dinario interds para los aspirantes a los primeros pucstos.
La colocacidn final ha sido la siguiente :

" Miguel A, Cinovas. 14 puntos.

2. LEmilio Rubio. g »
3. Rafael Maruin. 15 »
.2 Luis Rey de Castro. 14 »
3-*  Armando Gdmes. 12 »
6.2 Juan M. Garcfa Morales. 10 »
t.* Nemesio Pozo (Empate), 10 "
8.0 José A. Donaire. 7 »
0.7 José Peinado. 0O »

Otros cinco companeros de trabajo que <o inscribie-
ron en ¢l Torneo, se vieron vbligados a abandonarlo, por
causas de fuerza mayor.

Ninguno de los participantes resultd invicto, ya que

Miguel Angsl Cancvas, a la deracha, ganader dal Ternea,
jusga su partida con Luis Rey de Castro.
Al fondo, Rafasl Martin y J. M, Garcla Morales.

en la fecha final, tanto Miguel Angel Cinovas como
IZmilio Rubio tenfan una derrota v un empate, habiendo
aleanzado por lo tanto ¢l mismo puntaje. Esla cireuns-
tancia cred mayor interés, ya que ambos jugadores de-
hieron jugar una partida final de desemipate, con la
consecuente espectativa, Scgin «los entendidoss, Cano-
vas ¥ Rubio han sido los jugadores mds regulares del
Torneo; v Juan Manuel Garela Morales, el mas descon-
certante : fue el dnico que logrd derrotar a Cédnovas,
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Los Premios
Del Concurso
De Ventas
1966

Durante la Convencién de Ventas del pasado dia 17,
los ganadores del Concurso de Ventas 1966 fueron calu-
rosamente aplaudidos por toda la concurrencia, en el
momento de recibir el Diploma respectivo.

Nuestro Director de Ventas, Roberto Krause, anunecid
que se procederia a entregar simbdlicamente los premios

vtorgados a los vendedores que habian quedado en los Carlos Galan Fernadndez,
primeros lugares, después del reitido Concurso efectuado Primer premio «Sgat-850»

durante los meses de abril a noviembre de 1966, Carlos
(raldn Fernandez, de la Oficina de Madrid, ganador ab-
soluto de la competencia, fue felicitado por Ake Attevall,
Director del Departamento de Telefonia, y por el Direc-
tor de Ventas, quienes le hicieron entrega de un diplo-
ma., Como se sabe, Galin ha obtenido un automavil
uSeat-Bzom.

A continuacidn, recibieron sus respectivos diplomas Vi-
cente G. Canoyra, ganador del segundo premio —io
dias de vacaciones en Palma de Maliorca— v Rafael
Gallo, tercero en la colocacion final v ganador de un
televisor de 11 puldadas. El Director del Departamento
de Telefonia, Ake Attevall, tomd la palabra para feli-
cuar a estos companeros de trabajo v agradecerles, en
tnombre de la Companifa, el esfuerzo v la colaboracion
prestada durante ocho meses para la realizacién del
Concurso. Dijo que, en vista del éxito ohtenido y del
interés que estas competencias habfan suscitado, <o cs-
pera realizar nuevos Concursos de Ventas con intere-
santes estimulos al esfuerzo personal.

® Nuevos y mejores incentivos

Como hemos indicado en anterior oportunidad, Carlos
Galdn tiene ¢l mérito de haber ganado este TI Concurso Vicasute G. Canoyra,
de Ventas, ne sélo por una considerable diferencia en las Segundo premio: Palma de Mallorca
cifras, sino también por haberse mantenido en el pri-
mer puesto a lo largo de casi toda la competicion, va
que lo ha ocupado durante siewe meses consecutivos.

En lo que respecta a Vicente (i, Canoyra, désla es la
segunda vez que obtiene un premio, va que en la com-
peticion de 19b5 se colocd en el primeér puesto v realizd
un interesante viaje a Suecia, tomando contacto con la
organizacién de nuestra Casa Matriz v con la apasio-
sante realidad de los pafses ndrdicos, En esta ocasidn
disfrutard de unas bien ganadas vacacionss en Palma
de Mallorea.

Rafael Gallo ha sido el elemento «sorpresan del Con-
curso, ya que, a pesar de pertenecer al grugo mas re-
ciente de vendedores de nuestra Compania. logrd una
importante cifra de ventas, en refida lucha con luan
Luis Cereijo. de Barcelona.

La experiencia de los dos Concursos realizados ha
demostrado que nuestros vendedores responden con el
mayor interés v esfuerzo personal a los incentivos pro-
puestos. Por lo mismo, la Direccion del Departamento
se esfuerza porque los estfmulos v premios sean cada
vez mds valiosos e interesantes. A To large de los pro-
ximos 12 meses informaremos sobre el desarrollo  dei
III Concurse v, el 31 de enero de 1098, sabremos guién
es el afortunado ganador del «Premio Olimpicon, que par- Rafasl Gallo Bernzrdo,
tird rumbo a México... Tercer premio: un televisar
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