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La Magia del “Magicall’: un Marcador
Automatico para Llamadas Telefdnicas

As comunicaciones telefonicas son

el sistema nervioso del mundo
moderno @ sin ellas, serfa practica-
mente  imposible el funcionamiento
de la gran industria, la distribucién
de los productos al consumidor, las ac-
tividades comerciales vy bancarias y,
en general, el desarrollo de la vida
normal en las ciudades, Cada dia es
mayor ¢l ntmero de negocios, tran-
sacciones, politicas, gestiones ¥ servi-
cios que se resuclven telefonicunen-
te.

las comunicaciones te-
lefonivas  crece en forma  sorpren-
dente, en ¢l munde enterc. Por lo
mismuo, crece también la cantidad de
tiempo gue se invierte —jo se pier-
de! en  oblener  comunicacion.
Mientras las operaciones celeetrdnicas
de conmutacion son cada ver mas
vertiginosas, gracias a los  enormes
progresos téenicos alcanzados por las
centrales  felefonicas  modernas, las
adestionesn previas pavi comunicarse
con alguien segufan  siendo  lentas,
fatigosas v anticuadas.

El uso de

@ /Cuanto tiempo cada dia?

Pensemos un momento en la canti-
il de tiempo que tiene que invertir
cada dia un hombre de negocios, un
director de empresa, un gerente de
la banca v toda persona cuyas acti-
vidades  estdin  ineludiblemente rela-
cionadas con el teléfone. Cada vez
que debe hacer una Hamada ha de
buscar el ntimero en la gufa teleld-
nica, o quizis en una lista privada
de lamadas [frecuentes. lLuego  ten-
drd que esperar el tono, marcar siete
o mis nameros mediante ¢l disco
dactilar v esperar  la  comunicacion.
Con clerta frecucacia, resullard que
se ha equivocado al usar el disco ¥
por lo tanto le responde otra ndmero.
Con mas [recuencia ain estard ocu-
pada la linea gue desea y tendri que
apuntar el ndmere en un papel, para
no olvidarlo en la proxima lacuada.
Ya se trate del interesado o de su
secretaria, todos estos procesos, aul-
liplicados por un gran nimero de la-
madas  diavias, significan una cuan-
tiosa pérdida de tiempo.
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@ La magia de “’Magicall**

¢ Se podrfa acaso simplificar el pro-
ceso, economizar tiempo v maoderni-
zar el sistema? ;Cémo evitar el mar-
caje de ntimeros en cada llamada o
los errores de memoria? La férmula
la ha proporcionado la organizacidn
Ericsson, cuyvos investigadores v tée-
nicos no se detienen jaméas en la bis-
queda de la mavor perfeccidn o eco-
nomia  en las  comunicaciones. Ta
fdrmula se lama «Magically v pro-
duce resultados casi  «mdgicos» en
ceonomia de tiempo, comodidad v efi-
ciencia.

sSe imagina el lecior la comaodi-
dad que representaria poder usar el
teléfono sin buscar en la guia el ni-
mero deseado v sin utilizar ¢l diseo
dactilar? Esto es exactameate lo gue
hace por nosotros «Magicalln @ basta
presionar un botén para que la se-
leceion de mimeros se realice y el
ieléfono  establezea la  conmutacion,
sin tocar para nada ¢l disco.

@ De 400 a 1.000 nimeros

«Magically es un equipo de mar-
cacidn electrénica automdtica, provis-
to de una memoria magaética, que
permite almacenar hasta 4oo & 1.000
ndmeros  telefénicos, con  fantas ci-
fras como sea preciso. Puede ser usa-
do en pafses con series telefonicas
de hasta 10 cifras o nidmeros con
tonos de marear intermedios. TTa si-
do disenado v fabricado por el Con-
sercio. Hriesson de Estocolmo  para
lienar las exigencias de abonados que
deben hacer un gran ntmero de lla-
madas telefénicas cada dia. Sus ven-
tajas  Tundamentales son s

— Suprime la necesidad de marear

los nimeros con el disco dacti-
Tar;

Resuelve ¢l problema de buscar
los nimeros en la guia telefo-
nica;

Elimina  las  paosibilidades  de
error manual ; v

— Representa una importante cco-

nomia de tiempo.

(Pasa a la pdg. 2.)

El armonioso aspectn del *‘Magicall’
asegura la presencia de un

objeto agradable, livieno y cémodo sobre
el escritorio



(Viene de la pag. 1.)

@ Para llamar, un hotén...

El almacén de nimeros teleldnicos
es una banda de papel especial que
se enrolla a dos carretes, en forma
similar a la carga de una pelicula
fotogrifica, insertnda dentro Jde la
-aja o chasis del «Magically. Este tie-
ne una ventana plistica que permite
leer claramente los pombres y niime-
ros anotados en la banda de papel.
El equipo estd dotado, ademas, de
una unidad de disco, que serviri pa-
ra grabar magnéticamente, por una
sola vez, los niimeros a los que se ha
de Nlamar con frecuencia.

El uso de «Magically es ripido v
sencillo.  Supongamos que debemos
llamar a la Compaiiia Espanola Fric-
SS01, CUYO  numero es 241 14 co. La
seleccion  del nombre v ndmero se
hace pulsando un mando, sitado a
la derecha del equipo, que permite
un movimicento a derecha e izquierdsa,
a voluntad, de upa linea roja que nos
va indicando las letras del alfabeto,
a gran velocidad, mientras el papel
pasa de un carrete al otro. Detene-
mos la pulsacidon del mando en Ta
«Esn. El wajuste finon —es decir, ¢l
emplazamiento exacto  del  nombre
que buscamos en la ventana plésti-
ca— se realiza [Acilmente con un
mando circular. Asi, el nombre de
la Compania Ericsson y el ntmero

Les cuatro etapps
en el uso del

equipo ‘'Magicail ":

241 14 oo aparécen cnmarcados eptre
dos lineas negras en la pequeiia pan-
1alla.

Ya hemos seleccionado ¢l ntimera
deseado. Levantamos el fono de nues-
tro teléfono, esperamos el «tono de
marcary v pulsamos el botén del «Ma-
gically senalado con la palabra «cally.
Y nada  mds. El equipo se encarga
de la marcacién de los ndmeros, sin
posibilidad de error, y la conmuta-
cidn se realiza  inmediatamente, Iin
pocos instantes estamos en comuni-
cacion con el 241 14 oo.

@ Inscripcién en el registro

Naturalmente, para  disponec  de
todos los nimeros deseados en cual-
quier momento, la tarea previa es re-
gistrarlos o grabarlos magndticamen-
te en Ia cinta, al mismo tiempo que
se inscribern Jos nombres y ntimeros
en la cinta de papel. Este paso cs
también muy sencillo. En orden al-
fabético de Ta «A» a la «Zn, esoribi-
mos los 1‘]()"‘[1)1'9‘1' d(“ personas Y com-
vaitfas en su orden  correspondien-
te. Cada vez que <e inscribe un nom-
bre se marca el ndmero en el disco
dactilar que forma parte del equipo.
Entre cifra y cifra debe hacerse una
pequefia pausa. Si hubiese un  crror
de cifra, o si hay que sustituir un
numero marcado anteriormente por

1,— Seleccidn
ripida dei nombrae
en la banda;

2.— Ajuste fino en
la pantalla pléstica;
3.— Espera del
tono de marcar
en al “mierp’’;
4.,— Presionando
el botdn de
llamada se realiza
sutomaticamente
la marecacién

dal nimereo

uno nueve, basta con  registrar oira
vez, ¥a que toda marcacion en el mis-
mo punto borra  automdticamente la
anterior.

Asi, una vez inscritos los nombres
en orden alfabético, a lo largo de la
cinta y registrados sus ndmeros en
la «memorian de la méaquina, el «Ma-
gicalin estd  dispuesto a ser usado,
conectdndoze a teléfonos ordinarios,
teléfonos en altavoz y aparatos de
operadora. Puede usarse con toda cla-
se de centrales piblicas y sistemas
telefénicos privados,

® La calidad Ericsson

De diseno moderno ¥y elegante ¥
habitualmente en color gris claro, el
«Magicall» tiene un agradable aspec-
to sobre el eseritorio v no ocupa un
espacio mayor que un teléfono nor-
mal. Como la unidad del disco dac-
tilar s6lo es usada alguna ves para
la inscripeidn de un puevo ndmero
en la cinta, no tiene por qué estar a
Ia vista ni ocupar espacio.

La construccién y funcionamiento
de wste utilisimo equipo obedecen a
los principios de perfeccidn, invaria-
bles para la marca Ericsson. Su lan-
zamiento al mercado internacional ha
constituido un nuevo avance er el
perfeccionamiento y modernizacién de
las comunicaciones telefénicas,



do acierto por
rria, nuestro
(zijon.
@ ARD-231:THospital’Clinico

En dfas pasados, el Rector de la
Universidad de Madrid v varios altos
luncionarios de la Comisitn del Es-
tado para la organizacion hospitala-
ria, realizaron una visita al Hospital
Clinico de la FFacultad de Medicina
de la Universidad madrileiia a fin de
rande central telefdnica »#f cn funcionamiento la central te-
vendida por nuestr, lefénica Ericsson ARD-231, instalada
n- en el amplio edificio de la Plaza Cris-
tada en Gijon, provincide Asturias. to Rey. Este gran equipo cuenta con
Se trata de una u,u.tf‘t 1)—7(}1. joo lineas internas, ampliables hasta
con capacidad pagg 4. ag - un numero de 8oo, v estd prestando
neus, que nosfha sido solicilada | un eficiente servicio al Hospital. Co-
el complejemetalirgico « UNINSA». »‘:‘;gnu indicamos en anterior oportuni-
Este ecto ha sido llevado con to-  dad, el proyvecto estuvo a cargo de

@ 19 Centrales teléfonicas

l)urame el pasado mes de julio,
nuestra Compaiifa ha vendido un
total de 19 centrales telefénicas, de
distinto tipo, con un total instatado
de 447 lineas. Estas cifras se refieren
tanto a centrales «PAX» como cen-
trales «PABX» con enlaces a las re-
des publicad.

wresidente en

'

@® 4.000 lineas para “UNINSA‘’

privada («PAY
empresa en Espaniisestd siendg

El Concurso a Mitad de Camino

E L 31 de julio, nuestro Concurso llegd a su puntw medio exacto,
es decir, los cuatro primeros meses del total de ocho meses
gue fijan las bases. los competidores se encontraban, pues, a
mitad de camino. Y, por tercera vez consecutiva, Carlos Galan
Fernindez encabeza la lista v mantiene el primer puesto de
ventas.

(Como se indica en otro lugar de este Boletin, las cifras que
damos a continuacién corresponden a las cantidades acumuladas
hasta el 31 de julio, que debieron aparecer el dia 15 de agosto,
il proximo 13 de setiembre publicaremos las relativas a agosto,
quinto mes del Concurso).

Francisco Sdnchez del Pozo, vendedor residente en Valencia,
ha perdido el segundo puesto, en beneficio de Juan Luis Cereijo,
de Barcelona, Cabe destacar ¢l caso de este dltimo vendedor, gue
se encontraba en sexto lugar y ha pasado al segundo, con ventas
vitlidas para el Concurso de cerca de 700 mil pesetas en un solo
mes, colocindose muy cerca de Carlos Galdn. El tercero ha co-
rrespondide a Vicente (5. ‘Canoyra, que se ha situado también
entre los que superan el millon de pesetas. Ll andlisis compa-
ado de Jas cifras parece indicar que, en los proximos meses, la
lucha por los primeros puestos serd renidisinmu.

Damos a continuacion las cifras acumuladas por los concur-
santes hasta el 31 de julio pasado:

1. Carlos Galdn Ferndndez (Madrid) ... ... 1.455.351
2.0 Juan Luis Cereijo (Barcelona)) ... ... ... 1.168.380
3. Vicenle ;. Canoyra (Madrid) ... ... ... ... 1.139,308
4-¢ Francisco José Pereg (Bilbau) ... ... ... 074552
5.% Joaquin Rodriguez (Madrid) ... ... ... 155-885
0.0 Rafael Gallo (Madrid) . 5 702.332
7.0 Francisco Sdnchez del Pozo l\ :vl(-'um} wr7.843
R.e  Desiderio Villoria (Bilbao) ... ... ... ... ... 339.248
0. Rafael Turel (Madrid) ... ... ... oo oo oo 357.842
10.¢  Antonio Marfa (h"l\"\lnzl (L-l;un] we e 348,830
11.? Félix Martin Lorenzo (Bilbao) ... ... ...  321.931
12.° Fernando Sancho Bonafé (Barcelona) ... 264.001
13. Remigio José Ibarrondo (Bilbac) ... ... 1406.286
|4n Jestis Maria Alaia (Bilbao) ... ... ... ... 17G. G4 1
15.° Félix Valinani (Mdlaga) ... .. ... ... ... 143.230
.o Carlos Carabi (Barcelona) ... ... ... ... 45.007
17.e  Daniel Arenas (Bilbao) ... ... .. ... ... ... 75,301
8.2 Isidoro Pérez Marcos (Bilbao) ... ... ... 67.082
1g.0  José Marin (Barcelona) ... ... ... ... ... 28,611
20.° Mario Montalvo (Madrid) ... .. ... .., 15.420
21,0 Juan Jord4d {Barcelona) ... .. 5.543

“Ericofonito”

El presente nimero de nues-
tro «Ericofoniton, que debid
aparecer el dia 15 de agosto
ha sufrido un atraso, inevita-
ble e involuntario. El cierre de
las oficinas del Departamento
de Contabilidad en (etafe, mo-
tivado por las vacaciones, ori-
gind la postergacion de las re-
laciones y célculos de ventas
durante el mes de julio. En
vista del indudable interés gde-
neral gque existe por conocer
las posiciones de los vendedo-
res de toda Espaia con rela-
cion a nuestro Concurso de
Ventas, la Direcciéon del De-
partamento juzgd necesaria es-
ia postergacién a fin de no de-
fraudar las espectativas pues-
tas en las cifras. Los numeros
proximos continuardn publican-
dose el dia 15 de cada mes.

Francisco Moreno, en los aspeclos téc-
nicos,y de Vicente Canoyra, vendedor
de Madrid. Los trabajos de instala-
cidn han sido realizados por nuestros
montadores Saavedra y Arribas,

@ Mar Menor: “Zettler’ y AKD-860

l.a Compaiiia «Isolux», instalado-
res y proveedores de materiales elée-
iricos, estd a punto de concluir el
montaje de una central Ericsson AKD-
86o en el lujoso v moderno Hotel
«Entremares», el de mayor categoria
gue se ha levantado en la gran ur-
banizacidn «Cabo de Palosn, ¢n la
Manga del Mar Menor. Las 50 li-
neas telefonicas instaladas para esle
cquipo cubren el trifico interno de
llamadas entre las distintas depen-
dencias administrativas v de servicio
de]l Hotel «Entremares». Ademis, se
ha instalado un equipo de senales

«Zettlern para tres servicios —cama-
rero, camarera hotones en  las

100 habitaciones ‘de que dispone este
moderne alojamiento. El proyecto es-
tuvo a cargo de Antonio Mased:.

@ Otra AKD-860

También en el Mar Menor — desti-
nado a convertirse en uno de los ma-
vores complejos turfsticos de Kspa-
fa— se levanta actualmente otro
gran hotel de primera categoria. Sus
propietarios han provectado dotarlo
de una central de nuestra marca,
también del tipo AKD-S6o, v un sis-
tema completo de senalizacion hote-
lera «Zettlern. La demanda de nues-
tros equipos en estos gr(lndeq ¥ mo-
dernos hoteles no hace sino confir-
mar su alta calidad + la eficiencia
del servicio que prestan.

® Visita de “Montrel*’

Iin dfas pasados, el sefor Tuis Vig
Beltran, Director Gerente de la ( om-
paifa «Monirel, S. Ao, v el sedor
Jests Mufoz (xonzélw de’ la misma
organizacion, nos hicieron una visita
relacionada con gestiones v proyectos
para la ciudad de Sevilla, donde csta
firmar comercial representa a nuestra
marca.



Ericsson en Paimade Mallorca

Durante ¢l desarrollo de Ja oV Fe-
rig de Muestras de Artesanfa vy Tu-
rismon, organizada por el Ixecelenti-
simo Ayuntamiento de Palma de Ma-
llorea, los productos Ericsson  juga-
ron un destacado papel, gracias al
wstand» Tevanlado por la Compania
«Eléctrica Espaiiola, S. A., nuestro
representante en la provineia de Ba-
leares.

Ll gran ndmero de exposilores reu-
nidos en el recinto ferial, asi como
In ealidad de Tos productos expuestos,
concitd la atencion de millares de per-
sonas que viajaron especialmente des-
de la Peninsula para asistiv o esta
Feria, va tradicional en la isla. Las
autoridades oficiales y la prensa es-
paiola han puesio en relieve la jim-
portancia de Ta muestra v su alto ni-
vel téenico.

El senor Matias Alberti, Director
de wEléctrica Espaiiola, S. A, rea-
lizd un notable esfuerzo, a fin de ex-
hibir una muestra muy variala v
completa de los productos «Ericssony
en un recinto propio, instalado v de-
corado en forma llamativa. Dicho re-
cinto se vio constantemente visitado
por el publico, al que se ofrecié abun-
dante informacion  téenicn sobre  los
equipos,  Nuestras centrales  telefoni-
“as internas, centralitas de porteria v
de maotel, asi como los teléfonos edin-
loghs, wericofény ¢ intercomunicadores
adirivoxy, Mamaren poderosamente Ia
atencion de los visitantes e interesa-
dos.

Nos es grato Tecilitar al senor Ma-
tias Alberti v al personal de la Com-
pania «lléctrica Espanolan por el éxi-
to aleanzado en la V- Feria de Mues-
tras de Palma de Mallorea.

Con un amijgo del club de pescr.

Cen su esposa..,

® Cump'eaiios

El pasado 21 de agosio eumplid
anos nuestra compaiera Corni Doal-
to, secretaria de la Direccidn, a quien
no hemos podido felicitar por el re-
traso del presente nimero. Lo hace-
mos ahora, ya que mas vale (arde
que nunca.

Hasta el 16 de setiembre prosimo
cumplirin anoes:

Dia 6, José Peinado (Madrid),

Dia & Joaquin  Rodriguez (M-
drid).

Dia 16, Rafael  Gallo  Bernardo
{Madrid).

Deseamos feliz dia a estos compa-
iteros e trabajo,

® Renuncia y nombramiento

El sefior Anionio Martinez Pernas,
quicn hasta hace poco fue vendedor
de nuestra Delegacion de Bilbao, ha
renunciado a la Compania para ocu-
par ¢l cargo oficial a que ha sido des-
tinado. EI seiior Martinez Pernas ha
ﬂido nombrado Juez Militar en Alme-
L.

Feélix
Lorenzo, vendedor de Ia delegacicn
de Rilbao, no es exactamente el «mi-
llonarion del mes de julio. Pero no
lo es por Ta escasisima diferencia de
menos de 30 mil pesetas en sus ven-

Nuestro  compaiero Martin

tas de ese mes. Lo hemos incluido
en esta seccion, para felicitarlo cor-
dial ¥ sinceramente, porque eos indu-
dable que se lo merece. A pesar de
ser uno de los vendedores con menos
tiempo en la Companfa — no ha cum-
plido cinco meses— v estando por lo
misme en ¢l perfodo inicial de for
macion y entretenimicnto, Martin Lo-
renzo ha aleanzado g70 mil pesetas
de ventas en un mes. ] esfucrzo es,
sin duda, muy meritorio.



