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La tesis de Javier
Alberto Pérez
Castán se en-
marca en la me-
jora de la gestión
del tráfico aéreo y
así conseguir una aviación más
eficiente y menos contaminante,
ingeniero técnico aeronáutico e
ingeniero aeronáutico y doctor
por la UPM y actualmente, profe-
sor ayudante doctor en la ETSIAE
y que le ha valido quedar en se-
gunda posición en el premio SE-
SAR Young Scientist Award 2019.

Javier Alberto Pérez Castán,
elegido segundo mejor
investigador joven europeo
en gestión de tráfico aéreoResponsable de

la relación con to-
dos los clientes
de aviación co-
mercial de ITP
Aero, y del desarrollo de los pro-
gramas actuales y futuros. Mikel
se incorporó a ITP Aero en 1998,
donde ha ocupado posiciones de
responsabilidad en ingeniería y
programas de aviación comercial.
En 2014, fue nombrado Director
Comercial de Pratt & Whitney Ca-
nada. Es Ingeniero Industrial (UPV-
EHU) y Master of Science (MSC)
en Energía Térmica.

Mikel Lantero, Director
Ejecutivo, Unidad de
Negocio CivilHa desarrollado

su carrera profe-
sional en ITP Ae-
ro, ocupando di-
versos puestos
de responsabilidad. En 2007 fue
nombrado Director Ejecutivo de
la Unidad de Negocio Civil, cargo
que desempeñó durante diez
años. En 2017, asumió el cargo de
Director General del negocio de
Externals. Es Ingeniero Mecánico
Industrial (UPV-EHU). Además,
Carlos es Consejero del Consor-
cio Europeo de Defensa Euro-
prop, Presidente de HEGAN y
miembro del Consejo de CTA.

Álvaro será el
responsable del
posicionamiento
y acceso de ITP
Aero al mercado
de Defensa, además del desarro-
llo de los programas actuales y fu-
turos. Álvaro se incorporó a ITP
Aero en 2008 como Director Eje-
cutivo de Planificación Estratégi-
ca y Desarrollo Corporativo. Antes
de incorporarse a ITP Aero, Álvaro
trabajó más de 10 años en banca
de inversión en Lehman Brothers.
Es licenciado en Ciencias Econó-
micas y Empresariales.

Álvaro Santodomingo,
Director Ejecutivo, Unidad
de Negocio de Defensa
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E l fundador y Consejero Delegado
de Aciturri, Ginés Clemente, ha

recibido el Premio a la Mejor Opera-
ción Empresarial 2019 por el diario El
Economista. Dicho galardón, distin-
gue la adquisición el pasado mes de
julio del 75,94% de Alestis Aerospa-
ce. Una operación estratégica que
convierte a Aciturri en el primer Tier 1
de aeroestructuras de capital 100%
español, con una facturación agrega-
da de casi 600 millones de euros en
2018. La adquisición de Alestis cons-
tituyó la cuarta operación corporati-
va de Aciturri en los últimos años,
tras la adquisición de Grupo Aries
(2008), Aeronáutica del Sur (2010) y
Acatec Aeroassembling (2019), todas
ellas integradas actualmente en la
estructura de Aciturri. Federico Lina-
res, presidente de EY en España, fue
el encargado de entregar el premio
a Ginés Clemente, consejero delega-
do de Aciturri. En su intervención,
Clemente recordó los inicios de la
compañía en 1977 y el trabajo desa-
rrollado hasta ahora. También dirigió
unas palabras a su familia y emplea-
dos de la compañía, a quienes dedi-
có el premio obtenido.

Carlos Alzola, CEO
de ITP Aero
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EXPODEFENSA 2019, que se ce-
lebró en Bogotá (Colombia) del 2
al 4 de diciembre, y que ya ha
conseguido consolidarse como la
feria de referencia para los países
de América Latina en términos de
desarrollos tecnológicos e innova-
ción para la Defensa y la Seguri-
dad (terrestre, aérea y naval). En
esta edición – la octava- España
será el País Invitado de Honor. Se
trata de un encuentro de gran in-
terés para la industria española de
defensa,  en tanto que brinda una
oportunidad única para contactar

con empresas e instituciones de
la región y que, además, gracias al
apoyo del Ministerio de Defensa
colombiano, está alcanzando una
influencia regional muy importan-
te. El Pabellón de España, coordi-
nado por TEDAE, reunirá a doce
empresas tecnológicamente tan
innovadoras y consolidadas en el
mercado internacional como Aer-
tec, Escribano E&M, Everis ADS,
Hisdesat, Hispasat, i-4S, Indra, Ins-
talaza, ITP aero, Navantia, Sener
Aeroespacial, Tecnobit y Wilson
Walton.

TEDAE, Expodefensa 2019, con España
como pais invitado de honor

“El programa FCAS supondrá una
enorme oportunidad de desarro-
llo para la industria española y re-
forzará la posición del sector en el
escenario competitivo que abre la
nueva Europa de la Defensa”. Este
ha sido el mensaje que Indra, co-
mo coordinador industrial de este
programa, trasladó este viernes a
los organismos de investigación y
empresas que acudieron a la reu-
nión de trabajo convocada por el
Centro de Desarrollo Tecnológico
Industrial (CDTI). En su interven-
ción, el director del programa
FCAS en Indra, Manuel Rodríguez
Cerezo, explicó que el programa
supondrá una “gran aceleración y

tendrá un enorme impacto en el
desarrollo de nuevas tecnologías
duales, que podrán comercializar-
se tanto en el ámbito militar como
civil. El big data, la inteligencia arti-
ficial o la simulación avanzada se-
rán solo algunas de ellas”. El direc-
tivo de Indra señaló que este
programa se encuentra en el cen-
tro de las iniciativas tractoras del
desarrollo de capacidades tecno-
lógicas nacionales de todo tipo, no
solo militares, y demuestra un en-
foque muy maduro y pragmático
de apoyo al I+D de las empresas
españolas por parte del Estado. Se
beneficia además, en opinión de
Rodríguez Cerezo, de “una estruc-

tura de coordinación interministe-
rial envidiable, que asegura el fo-
co, presupuesto, protagonismo,
plan industrial y visión transversal
de todo el programa”. Aseguró
además que el Gobierno ha de-
mostrado “una enorme determi-
nación y valentía para adherirse al
programa en su fase más tempra-
na, lo que se traducirá en un de-
sarrollo tecnológico enorme para
el país”. El FCAS aportará además
la estabilidad que el sector requie-
re para afrontar su transformación
digital y para impulsar su proyec-
ción comercial internacional e in-
tegración en la cadena de sumi-
nistro mundial.

Indra trabajará en la moderniza-
ción de los AWACS, el avión de
alerta temprana, vigilancia y
mando y control con el que la
OTAN ha protegido el cielo de los
países aliados durante décadas
y que ha aportado a la Alianza
una enorme superioridad a la ho-
ra de recoger inteligencia y dirigir

operaciones en los escenarios
más complejos. Dotado de un in-
confundible radar ensamblado
en la parte superior del fuselaje,
este avión militar basado en el
Boeing 707 puede detectar a
más de 400 kilómetros de dis-
tancia cualquier aeronave hostil
que vuele a baja altura intentan-

do burlar los sistemas de defen-
sa aérea. Localiza también obje-
tivos en el mar y ofrece una ca-
pacidad mejorada de mando y
control de operaciones aéreas,
terrestres o marítimas. Cada una
de estas aeronaves puede con-
trolar en solitario más de
310.000 kilómetros.

La Ministra de Industria, Comercio
y Turismo, Reyes Maroto, realizó es-
ta semana una visita a la sede cen-
tral de Indra, en la que conoció la
oferta de transformación digital de
la compañía, destinada a tener im-
pacto positivo en empresas, institu-
ciones y en la sociedad, y que per-
mite a Indra ser un líder mundial de
soluciones propias en Transporte,
Defensa y Tecnologías de la Infor-
mación. Fernando Abril-Martorell,
Presidente de Indra, Cristina Ruiz,
Consejera Directora General de Tec-
nologías de la Información, e Igna-
cio Mataix, Consejero Director Ge-
neral de Transporte y Defensa,

acompañaron a la Ministra y le ex-
plicaron las claves del liderazgo de
Minsait (una compañía de Indra) en
consultoría de transformación digi-
tal y Tecnologías de la Información.
Entre ellas, su alto grado de espe-
cialización y conocimiento sectorial,
una alta capacidad para integrar el
mundo core con el mundo digital,
su liderazgo en innovación y en
transformación digital y una alta do-
sis de flexibilidad. También conoció
sus propuestas de valor de alto im-
pacto, basadas en soluciones end-
to-end con una notable segmenta-
ción. Los responsables de Indra
también explicaron sus propuestas

para los mercados de Transporte y
Defensa. En Tráfico Aéreo, la com-
pañía ocupa una posición de lide-
razgo mundial en tecnologías para
sistemas de gestión, así como de
comunicación, navegación y vigi-
lancia. El 85% de los vuelos a nivel
mundial están gestionados en al-
gún momento por tecnología de In-
dra, que a su vez ha posibilitado
más de 100 millones de aterrizajes
seguros en casi 1.400 aeropuertos.
Además, Indra se ha posicionado
como un referente en la oferta de
Smart Mobility, con más de 2.500
proyectos desarrollados en más de
100 ciudades y más de 50 países.

INDRA muestra a la Ministra de Industria, Comercio y Turismo
su liderazgo en sistemas tecnológicos de defensa

INDRA: “El FCAS supordrá un salto gigante para
la competitividad de toda la industria española”

Tecnobit-Grupo Oesía, compañía
que cuenta con una trayectoria de
más de 40 años en el ámbito de la
tecnología aplicada a los sectores de
Aeroespacial, Seguridad y Defensa,
tuvo por vez primera una presencia
destacada en la feria de Expodefen-
sa, que convitió la ciudad de Bogotá
en el centro de atención del sector
de la Defensa y Seguridad a nivel
mundial, del 2 al 4 de Diciembre. Esta
feria, que cuenta con el importante
apoyo del Ministerio de Defensa co-
lombiano, asegura un alto nivel de in-
vitados y visitantes, en el que la com-

pañía dará a conocer una selección
de sus productos de alta tecnología
en Visiónica, Optrónica, Data links,
Comunicaciones seguras, Simula-
ción y Ciberseguridad. La presencia
de Tecnobit - Grupo Oesía en esta fe-
ria es un hito muy importante para
avanzar en la estrategia de creci-
miento establecida por la compañía
en LATAM. Además, en esta edición
España ha sido el país de honor invi-
tado proporcionando nuevas opor-
tunidades comerciales para la com-
pañía que cuenta con una fuerte
presencia en Colombia.

INDRA participara en la modernización de los AWACS,
los ojos de la OTAN en las misiones más complejas

GRUPO OESÍA participa por primera vez en
la feria internacional Expodefensa en Bogotá
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Air France-KLM encarga otros 10 aviones A350 XWB
y confirma un pedido de 60 Airbus A220

BeAble Capital, fondo líder en
transferencia tecnológica en
nuestro país, apuesta por la
ciencia como motor económico
con el objetivo de crear una in-
dustria competitiva y de valor.
Un fondo único por su enfoque
disruptivo apoyando tecnologí-
as Deep Tech con las que solu-
cionar muchos de los grandes
retos a los que se enfrenta la
sociedad.

El grupo Air France–KLM ha con-
firmado su pedido de 60 aviones
Airbus A220-300 para moderni-
zar su flota de pasillo único. Estos
aviones operarán con Air France.
“Nos alegra ver el apoyo de Air
France al A220 como un gran pa-
so hacia la optimización de las
flotas de las aerolíneas tradicio-

nales. El mayor pedido hasta la
fecha del Airbus A220 por parte
de un operador europeo dice
mucho de los ambiciosos objeti-
vos de sostenibilidad que se ha
marcado Air France. El moderno
y eficiente A220 de Airbus contri-
buirá a una significativa reduc-
ción en consumo de combustible

y emisiones de CO2 comparado
con aviones de generaciones an-
teriores”, ha dicho Christian
Scherer, Chief Commercial Offi-
cer de Airbus. Agradecemos a Air
France la confianza depositada
en Airbus y su inversión en nues-
tros aviones de la más avanzada
tecnología”.

Airbus Helicopters
y la División Tigre
de la OCCAR (Or-
ganización Con-
junta de Coopera-
ción en Materia de
Armamento por
sus siglas en in-
glés) han firmado
un contrato trilateral de soporte glo-
bal con el objetivo de impulsar la ta-
sa de disponibilidad de los helicóp-
teros Tigre que están en servicio en

las Fuerzas Armadas de Francia,
Alemania y España. Gracias a este
acuerdo de apoyo a largo plazo se
garantizará la disponibilidad y el so-

porte del Tigre
durante las
próximas dé-
cadas. El con-
trato cubre ele-
mentos críticos
como la mejo-
ra continua y la
atención a la

obsolescencia, y también garantiza
los servicios de reparación y re-
puestos gestionándolos con todos
los proveedores involucrados.

BeAble Capital y CDTI invierten 1.000.000 de euros en Alén Space

Boeing donará 48 millones de dólares
a más de 400 ONGs de todo el mundo

Por motivo del Giving Tuesday (mo-
vimiento surgido en EE.UU. con la
intención de incentivar las dona-
ciones para causas benéficas), Bo-
eing ha anunciado un paquete de
donativos en 2019 que supera los
48 millones de dólares. Las ayudas
apoyarán a 404 organizaciones sin
ánimo de lucro de 50 países, y fi-
nanciarán programas a partir de
2020. Esta última aportación sitúa

a Boeing camino de superar los
230 millones de dólares en dona-
ciones corporativas en 2019. La su-
ma incluye donaciones benéficas,
aportaciones de la compañía, do-
naciones de empleados y la apor-
tación por parte de la compañía
que iguala las donaciones de los
empleados. Las donaciones bené-
ficas de Boeing crecen gracias a la
solidaridad de los empleados.

Las pymes son una pieza funda-
mental en la economía europea. Sin
embargo, menos del 30% exportan
sus productos y servicios, y para
muchas de ellas el acceso a un
nuevo mercado, especialmente
fuera de Europa, se convierte en un
proceso largo y complicado. Así

mismo, los mercados de datos se
encuentran en un proceso de ex-
pansión a nivel global, hay un auge
en el despliegue de satélites y una
gran evolución de la tecnología sa-
telital. Hoy en día, los satélites pro-
porcionan ¡más de 10 petabytes de
datos al año!.

Madrid Aerospace Cluster participa en NOVExport:
el hub acelerador de exportaciones para pymes

Airbus Helicopters firma un contrato de
soporte global para los helicópteros Tigre

Airbus SE (símbolo de la bolsa de
valores: AIR) entregó 863 aviones
comerciales a 99 clientes en 2019,
superando su récord de salida an-
terior establecido en 2018 en un
ocho por ciento. En el decimosép-
timo aumento anual de produc-
ción consecutivo, Airbus avanzó
en la transición a todas las varian-
tes de NEO y al final del año Airbus
había entregado 173 aviones de
fuselaje ancho, su mayor número
en un solo año. En 2019, las entre-
gas comprendieron:
Familia A220: 48 v 20 en 2018 (desde
que el A220 se convirtió en parte de la
familia Airbus: 1 de julio de 2018).
Familia A320: 642 v 626 en 2018. De estos,
551 fueron NEO Family v 386 en 2018.
Familia A330: 53 v 49 en 2018. De estos,
41 fueron Familia NEO v 3 en 2018.
Familia A350: 112 v 93 en 2018. De es-
tos, 25 fueron A350-1000 v 14 en 2018.
A380: 8 v 12 en 2018.
Airbus tuvo un buen año de ven-
tas con un total de 1,131 nuevos

pedidos. Los pedidos netos llega-
ron a 768, en comparación con
747 en 2018, lo que subraya el res-
paldo de los clientes en todos los
segmentos del mercado y toma
los pedidos netos acumulativos
históricos generales de Airbus por
encima de la marca de 20,000. El
A220 logró 63 pedidos netos, lo
que lo confirma como el avión lí-
der en su categoría. La familia
A320 continuó su éxito con 654
pedidos netos, incluida una exce-
lente respuesta del mercado para
el nuevo A321XLR. Al final del año,
la oferta actual de carrocería am-
plia de Airbus comprendía ventas
y pedidos repetidos de 32 aviones
A350 Family y 89 aviones A330 Fa-
mily. Las cancelaciones de 363 re-
flejan situaciones específicas de la
aerolínea en 2019, así como la de-
cisión de finalizar la producción del
A380. A principios de año, la car-
tera de pedidos de Airbus era de
7.482 aviones.

Airbus mejora la venta de aviones
comerciales en 2019
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L os estudiantes de la Escuela Técnica
Superior de Ingeniería Aeronáutica y del
Espacio han destacado en diversas

competiciones, concursos y retos fuera del
ámbito académico. Probarse a sí mismos,
aplicando la formación recibida en la Escuela
Técnica Superior de Ingeniería Aeronáutica y
del Espacio (ETSIAE) o adquirir otras habilida-
des y competencias muy demandadas por la
industria, ha sido el motor que ha movido a
nuestros estudiantes a presentarse a com-
peticiones diversas y concursos en formato
de reto, promovidos por empresas y otras en-
tidades que buscan talento joven, capacidad
innovadora y soluciones imaginativas. Estas
aptitudes caracterizan a nuestros estudian-
tes y titulados y así lo han demostrado supe-
rando retos, ganando competiciones y obte-
niendo premios y no sólo en el ámbito
puramente aeroespacial. La mayor competi-
ción de estrategia y gestión de empresas ba-
sada en simulación, Global Management
Challenge, ocupó gran parte del tiempo de
nuestros estudiantes. Escalonada en varias
fases hay que ir clasificándose etapa a etapa
para ser los representantes de España en la
final internacional, hito que consiguió un gru-
po de estudiantes de la ETSIAE y que los llevó
hasta a Rusia. Roberto Nares, Alejandro Sevil,
Emilio López y Óscar Jiabo, todos matricula-
dos en el cuarto curso del Grado en Ingeniería
Aeroespacial (GIA) y especialidad de Ciencias
y Tecnologías Aeroespaciales, primero se im-
pusieron en la fase autonómica, ante 391 en
la Comunidad de Madrid ante y después ga-
naron la final nacional a los otros 7 equipos
seleccionados (de los que otros dos grupos
eran estudiantes de ETSIAE). Oliver Wyman
Iberia Case Competition es otra competición
de corte empresarial, en este caso de con-
sultoría estratégica, en la que participaron
más de 300 estudiantes españoles y portu-
gueses. Ángel Gómez, Rodrigo Sánchez y
Francisco Gómez, tres titulados del Grado en
Ingeniería Aeroespacial y los dos últimos,

también estudiantes del Máster Universitario
de Ingeniería Aeronáutica (MUIA) en la ET-
SIAE, superaron varias fases hasta presentar
un sólido proyecto con originalidad y cohe-
rencia para resolver el fortalecimiento del ca-
nal de venta online de una empresa de ali-
mentación ante la irrupción de la
digitalización y la competencia de los gigan-
tes de la distribución. AERTEC Solutions Cha-
llenge tampoco se les ha resistido a nuestros
alumnos. Fly Friend, la idea ganadora de esta
competición, que busca mejorar la experien-
cia del pasajero en los aeropuertos del futuro,
procede de tres estudiantes de cuarto curso
de GIA. Mikel Larrañaga, Carlos Martínez y Da-
niel Sáez han iniciado un proyecto de negocio
basado en un asistente robótico que da co-
modidad al viajero en su paso por el aero-
puerto y que les ha valido no sólo para ganar
la competición, sino para seguir formándose
en emprendimiento con un viaje en el Imagi-
ne Express 2020. La segunda edición del Con-
curso de Modelización Matemática, promo-

vido por el Instituto de Matemática Interdisci-
plinar de la Universidad Complutense de Ma-
drid y la Real Sociedad Matemática Española,
permitía la participación de estudiantes pro-
cedentes de cualquier universidad pública
madrileña. Nuestros estudiantes aprovecha-
ron esa oportunidad y destacaron en este
concurso resolviendo esta cuestión: “¿Cuán-
to podríamos reducir la duración de un viaje
tripulado a Marte utilizando una nave propul-
sada?”. David Huergo y Fernando Manrique
obtuvieron el tercer premio y José Iglesias y
Andrés Pedraza, el primer accésit. El reto de
prediseñar una misión a la Luna, lanzado por
Nanostar Project, lo ganó el equipo Moon In-
vaders, compuesto por estudiantes de la Uni-
versidad de Beira Interior (Portugal) y en el
que se integraba Jorge Benedicto, estudiante
de la ETSIAE disfrutando de una beca Eras-
mus en la universidad lusa. Aportó sus cono-
cimientos al equipo, siendo uno de los res-
ponsables del diseño de trayectoria y del
análisis de la misión.

Premios en el doctorado
El doctorado es una etapa de formación don-
de la investigación es la protagonista. Nues-
tros estudiantes también destacan en este
campo en esa última fase formativa de desa-
rrollo de su tesis para alcanzar el título de doc-
tor. Javier Cubas, actualmente profesor ayu-
dante doctor, fue distinguido en 2019 por la
Universidad Politécnica de Madrid como au-
tor del artículo científico más citado con ori-
gen en una tesis doctoral. “On the analytical
approach for modeling photovoltaic systems
behavior”, es el artículo que habla de un nuevo
método analítico para modelar el funciona-
miento del panel solar. La tesis de origen es
Analytical models for the power subsystem
and the atittude control subsystem of a mi-
crosatellite y forma parte del proyecto UPM-
Sat2. Otro profesor ayudante doctor, Javier Al-
berto Pérez, ha sido elegido por SESAR JU
como el segundo mejor investigador joven eu-
ropeo en gestión del tráfico aéreo gracias a su
innovadora tesis, Impact of continuous climb

2019,
un gran
año para
nuestros

estudiantes

2019,
un gran
año para
nuestros

estudiantes

Estas aptitudes caracterizan
a nuestros estudiantes
y titulados y así lo han

demostrado superando retos,
ganando competiciones
y obteniendo premios
y no sólo en el ámbito

puramente aeroespacial
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operations in a high traffic density. Ha desarro-
llado una nueva metodología para analizar la
integración de las operaciones de ascenso
continuo (CCO), que permiten que cada aero-
nave realice ese ascenso de la manera más
eficiente, reduciendo el consumo de combus-
tible y la emisión de contaminantes. Por su
parte, Pablo Salgado, estudiante de doctorado
en la ETSIAE, ha ganado el premio de fotogra-
fía científica Gravity Science Image Constest.
Su imagen captura la coexistencia de distin-
tas inestabilidades en un sistema fluido some-
tido a vibraciones y está tomada en un vuelo
parabólico en el marco de un proyecto que in-

vestiga la respuesta de capas líquida inmisci-
bles en condiciones de microgravedad y reali-
zado en colaboración entre el EUSOC (Grupo
de Ciencias y Operaciones Espaciales de la
UPM) y el Grupo de Mecánica de Fluidos del
Centro de Investigación de Microgravedad de
la Universidad Libre de Bruselas.

También en teatro
Este año, también ha sido el año del grupo de
Teatro Dédalo, conformado por estudiantes
de la ETSIAE. Han conseguido un triplete en el
XXVIII Festival de Teatro de la UPM, obtenien-
do los premios a: mejor obra, por “Un marido

de ida y vuelta”, y mejor actor y actriz princi-
pal, a Javier Muñoz (4º de GIA) y Sonia López
(1º de GIA), respectivamente, por sus papeles
en la adaptación teatral de la película “Los
Odiosos Ocho”.

Otras experiencias internacionales
destacadas
Por último, cabe mencionar que algunos de
nuestros estudiantes y titulados han sido se-
leccionados para participar en interesantes ex-
periencias internacionales extraacadémicas.
Por ejemplo, Eduardo Donoso, graduado en In-
geniería Aeroespacial fue becado por la Fun-
dación Universidad-Empresa para ser un “mo-
ver” y disfrutar de un viaje junto con otros
titulados universitarios por las más prestigio-
sas universidades y corporaciones empresa-
riales de EEUU y Reino Unido. Cuatro estudian-
tes de la ETSIAE fueron invitados al Campus de
Verano RANEPA en Kazán (Rusia), un proyecto
educativo anual que conecta a jóvenes talen-
tos de todo el mundo. Juan Rodríguez, Rodrigo
de los Mozos, Javier González y Álvaro Albarrán
(de 4º curso GIA) compartieron con casi 200
universitarios una estancia que giraba en torno
a innovación y tendencias. Pedro Casillas, de la
primera promoción de titulados del curso de
experto “Análisis de Negocios con Big Data pa-
ra la Industria” de la UPM también ha acudido a
este campus para impartir una conferencia so-
bre blockchain. Como colofón del año, repre-
sentantes de la asociación de estudiantes LE-
EM-UPM han acudido al International

Astronautical Congress 2019 (en Washington)
para presentar algunos de los proyectos en los
que están trabajando a un auditorio que aúna a
científicos, investigadores, ingenieros, agencias,
empresas, estudiantes, jóvenes profesionales,
políticos, astronautas, medios de comunica-
ción y público en general interesado en el sec-
tor espacial.

Cristina Cuerno

nueva directora de ETSIAE
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La Estación Espacial Internacional
(ISS) contará en breve con un nuevo
CIMON: hoy 05 de diciembre de
2019 se ha lanzado al espacio CI-
MON-2 (Crew Interactive MObile-
companioN), el asistente para as-
tronautas desarrollado y construido
en Alemania. Dicho asistente tam-
bién ha sido modificado y equipado
con nuevas funciones. Al igual que
su predecesor, CIMON-2 tiene co-
mo destino el módulo europeo de
investigación Columbus. CIMON es
un demostrador tecnológico con
forma de bola que vuela libremente

y que cuenta con inteligencia artifi-
cial para la interacción persona-má-
quina. “CIMON-1, nuestro prototipo,
regresó a la Tierra el 27 de agosto
de 2019 tras 14 meses en la ISS y
ahora ha vuelto a Airbus en Frie-
drichshafen”, explica Christian Ka-
rrasch, director del proyecto CIMON
en la Dirección Espacial del DLR en
Bonn. La Dirección Espacial encar-
gó el experimento tecnológico a
Airbus en Friedrichshafen y Bremen
contando con la financiación del Mi-
nisterio Federal Alemán de Econo-
mía y Energía.

La dirección de Airbus Defence
and Space, liderada por Dirk Hoke,
Chief Executive Officer (CEO), ha
anunciado hoy el inicio del diálogo
con los representantes de los em-
pleados con respecto a posibles
medidas para abordar la estructu-
ra de costes e impulsar la compe-
titividad de la división a largo plazo
y su posicionamiento futuro. 
“El catálogo general de productos
de la compañía respalda nuestro
objetivo estratégico de forjar el fu-
turo de la potencia aérea y espa-
cial, especialmente en nuestros
países sede europeos, donde ocu-
pamos los primeros puestos en la
mayoría de los segmentos en los
que operamos”, afirmó Dirk Hoke,
CEO de Airbus Defence and Spa-
ce.  “Aunque las perspectivas ge-
nerales del negocio –especialmen-

te en nuestra actividad principal–
siguen siendo sólidas, nuestra divi-
sión ha tenido que hacer frente a
contratiempos inesperados duran-
te los últimos tres años que han
afectado a los pedidos recibidos, al
EBIT y al rendimiento general, sin
que los continuos programas de
mejora hayan logrado compensar

esta situación. Nuestro objetivo es
asegurar a largo plazo la competi-
tividad de nuestra división y garan-
tizar su posicionamiento futuro”,
aseguró Hoke. La compañía man-
tendrá un diálogo constructivo con
los representantes de los emplea-
dos y ofrecerá en su momento
más información sobre sus planes.

Esta mañana ha despegado el sa-
télite CHaracterizing ExOPlanet Sa-
tellite (CHEOPS) desde el Puerto
Espacial Europeo de Kurú (Guaya-
na Francesa). El objetivo de este
satélite de la Agencia Espacial Eu-
ropea (ESA) es la caracterización
de exoplanetas, planetas similares
a los de nuestro sistema solar, y or-
bitará alrededor de estrellas bri-
llantes cercanas. 

La ESA lanza el satélite CHEOPS con relevante participación española

El asistente para astronautas CIMON-2 emprende
su camino a la Estación Espacial Internacional ISS

Una de las misiones espaciales eu-
ropeas de más éxito celebra su ani-
versario: el observatorio de rayos X
XMM-Newton desarrollado y cons-
truido por Airbus para la Agencia Es-
pacial Europea (ESA) despegó el 10
de diciembre de 1999 a las 15:32
horas CET con el objetivo de explo-
rar las maravillas del universo de los
rayos X. Desde su lanzamiento, el
XMM-Newton ha captado simultá-
neamente rayos X y luz visible y ul-
travioleta demostrando ser uno de
los observatorios astronómicos más

importantes de la historia. También
ha detectado más fuentes de rayos
X que ningún satélite anterior y está
contribuyendo a desvelar muchos
misterios cósmicos, desde lo que
ocurre en el interior y alrededor de
los agujeros negros hasta la forma-
ción de las galaxias en el universo
temprano. El XMM-Newton ha du-
plicado su período operativo previs-
to de diez años. Debido a su enor-
me éxito científico y al excelente
estado del telescopio, la ESA ha ido
ampliado su misión año tras año.

Veinte años de astronomía
de rayos X con XMM-Newton

Airbus ha validado y demostrado
la tecnología de carga útil fotónica
para satélites hasta el nivel 6 de
preparación tecnológica (Techno-
logy Readiness Level 6), el último
nivel antes de poner un prototipo
en órbita. Este desarrollo forma
parte del proyecto OPTIMA Hori-
zon 2020. Este demostrador con-

ceptual nos acerca un paso más
al uso de cargas útiles con tecno-
logía fotónica en los satélites de te-
lecomunicación. Las cargas útiles
que incorporan tecnología fotóni-
ca poseen el potencial de revolu-
cionar el diseño, la capacidad y la
funcionalidad de las próximas ge-
neraciones de satélites de teleco-

municación. Las cargas útiles fotó-
nicas utilizarán la luz para transmi-
tir las señales por todo el satélite
en lugar de usar la actual tecnolo-
gía de radiofrecuencia (RF). De es-
ta forma, se podrán desarrollar sa-
télites más eficientes y más
potentes, respondiendo así a la
complejidad y a la sofisticación ca-
da vez mayores que demandan
los clientes. OPTIMA contempla la
futura evolución de las cargas úti-
les de los satélites de telecomuni-
cación y los enlaces entre satéli-
tes que entrarán en la era del
terabit por segundo y multi-Gb/s
en el horizonte de 2020. La tecno-
logía OPTIMA permite diseñar es-
tas cargas útiles reduciendo de
manera importante su masa, su
volumen y su consumo de ener-
gía comparados con los sistemas
basados totalmente en microon-
das. Por su parte, los circuitos in-
tegrados fotónicos permiten redu-
cir los costes globales de
producción y de integración.

Airbus lleva la tecnología de carga útil
fotónica OPTIMA hasta el siguiente nivel

Airbus Defence and Space inicia un diálogo con los representantes
de los empleados para impulsar la competitividad
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ESCALA EN...

El proyecto “Indupymes 4.0: Factoría
Digital para Pymes Industriales” se
presentaba oficialmente el pasado
11 de diciembre en una jornada ce-
lebrada en Torre Sevilla, en presen-
cia de más de 50 representantes de
empresas vinculadas al sector trans-
portes. Tal y como se explicó en el
marco de este encuentro, el proyec-
to, perteneciente a la 2ª Convocato-
ria del Programa INTERREG V-A Es-
paña Portugal (POCTEP), tiene como
objetivo principal ayudar a las pymes
de los sectores de automoción, naval
y aeroespacial, así como a su cadena
de suministro, a integrarse en el nue-
vo concepto de factoría digital. Todo

ello a través de la transferencia de
conocimientos y el aprovechamien-
to de las infraestructuras de I+D+i
existentes en las regiones de Anda-
lucía y Alentejo. El acto arrancó con
una presentación general del pro-
yecto a cargo de la institución que lo
lidera, la Fundación Andaluza para el
Desarrollo Aeroespacial (FADA-CA-
TEC), concretamente, de manos de
sus representantes, Fernando La-
sagni y Paloma Vega, quienes estu-
vieron acompañados en esta aper-
tura por parte de Carmen Sillero de la
Agencia IDEA y Carlos Jacinto de la
Federación de Empresarios del Me-
tal, FEDEME.

El Dr. Fernando Lasagni, director
técnico de Materiales y Proce-
sos del Centro Avanzado de Tec-
nologías Aeroespaciales (CATEC)
junto a su hermano, el Prof. An-
drés Lasagni, catedrático de la
Universidad Tecnológica de
Dresden y director CAMPS del
Fraunhofer IWS, ha recibido re-
cientemente de manos de la Se-
nadora Silvina García Larraburu
la Mención de Honor "Senador
Domingo Faustino Sarmiento".
Este galardón internacional re-
conoce sus logros en el campo
de la innovación tecnológica,
concretamente en el área de
ciencias de materiales. Se trata
de un prestigioso reconocimien-
to del Senado de Argentina que
otorga desde el año 2004 a per-
sonas físicas o jurídicas de diver-
sos ámbitos (cultural, deportivo,
profesional y académico) por su
obra emprendedora destinada a
mejorar la calidad de vida de los
ciudadanos, de las instituciones

y de sus comunidades. El Dr.
Fernando Lasagni, junto a su
equipo del CATEC, ha destaca-
do por el desarrollo de una gran
cantidad de aplicaciones aero-
espaciales utilizando tecnología
de fabricación aditiva (impre-
sión 3D) como lanzadores es-
paciales, Ariane 5 y Vega, avio-
nes de transporte y carga
como el Airbus A400M o el
C295, aviones comerciales co-
mo el Airbus A320neo y heli-
cópteros de última generación
como el Airbus RACER. Tam-
bién para los satélites CHEOPS,
PROBA3 y QUANTUM. Posee
una amplia experiencia el cam-
po de los ensayos no destructi-
vos, habiendo desarrollado y
transferido tecnología de ins-
pección, soluciones que ahora
se encuentran disponibles en
el mercado, siendo además un
miembro destacado en la co-
munidad científica nacional y
europea.
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Hoy comienza en
el Centro Interna-
cional de Nego-
cios y Exposicio-
nes de Bogotá la
Feria Internacional
de Defensa y Se-
guridad Expode-
fensa, la más im-
portante de esta
industria en Amé-
rica Latina y el Ca-
ribe, y que se cele-
bra con el apoyo
del Ministerio de Defensa de Colom-
bia. Este año se esperan más de
12.000 visitantes profesionales, que
encontrarán expositores proceden-
tes de 25 países. España adquiere
especial protagonismo en esta edi-
ción de 2019 de Expodefensa, al ser

País de Honor de la feria. Casi una
veintena de empresas españolas
participan desde hoy en este impor-
tante evento que cubre los cuatro
sectores: Tierra, Mar, Aire y Espacio.
Entre ellas AERTEC Solutions, que
acude a Expodefensa con su cartera

de soluciones tec-
nológicas en el
mercado de la De-
fensa. La ingenie-
ría y consultoría in-
t e r n a c i o n a l
española cuenta
con una dilatada
experiencia en los
sectores aeroes-
pacial y de defen-
sa, donde cubre el
diseño de equipos
embarcados y

aporta innovación en los sistemas de
control y guiado de aeronaves y ve-
hículos no tripulados. Precisamente
uno de sus sistemas no tripulados
(UAV/RPAS) tácticos de alta tecnolo-
gía, denominado TARSIS 25, estará
expuesto en el stand de AERTEC.

El Centro Avanzado de Tecnologías
Aeroespaciales (CATEC) acogió la se-
mana pasada una jornada de trabajo
enmarcada en el proyecto europeo
STEPHANIE (Space TEchnology with
PHotonics for market and societal
challenges), una iniciativa pertene-
ciente a la convocatoria Interreg Eu-
rope en la que está participando el
centro andaluz y cuyo objetivo es fa-
vorecer la I+D en el campo de la ob-

servación de la tierra y el espacio,
con el fin de impulsar el uso aplica-
ciones espaciales vinculadas a la fo-
tónica y la Observación de la Tierra
que presenten un fuerte potencial
de mercado y desarrollo con capa-
cidad para abordar problemas de ca-
rácter socioambiental en Europa.  
En esta reunión han participado di-
ferentes empresas, centros de in-
vestigación y representantes de la

Administración andaluza con el fin
de diseminar los principales resulta-
dos de la primera fase del proyecto,
que está siendo ejecutado por 8 so-
cios de 7 países: Italia, Francia, Repú-
blica Checa, Alemania, Reino Unido,
Bélgica y España, cada uno de los
cuales ha escogido un instrumento
político a impulsar en su región apli-
cando las buenas prácticas aprendi-
das del resto de socios.

El proyecto de I+D STEPHANIE impulsa la
innovación en el sector aeroespacial andaluz

El proyecto INDUPYMES, liderado por FADA-CATEC,
ayudará a PYMES INDUSTRIALES a integrarse

en el nuevo concepto de factoría digital

En el marco del proyecto AERIS, pro-
yecto cofinanciado por el programa
de Cooperación Transfronteriza en-
tre Portugal y España (POCTEP), cuyo
objetivo es integrar y mejorar la com-
petitividad del cluster aeronáutico de
la región transfronteriza Andalucía/
Alentejo, se realizó ayer miércoles 11
de diciembre una reunión de socios
de AERIS liderada por Cámara de Co-
mercio de Sevilla en el Club Cámara
Antares (Torre Sevilla). Durante la
reunión se habló sobre los objetivos

alcanzados a lo largo del proyecto,
así como, de los avances realizados
en relación a la transferencia de co-
nocimiento entre las empresas y
agentes del sector aeronáutico. Tam-
bién, se trataron los próximos en-
cuentros de cara a la finalización del
mismo en 2020. Una de las dos reu-
niones previstas contará con la par-
ticipación de al menos 10 de empre-
sas andaluzas que visitarán las
instalaciones de empresas portu-
guesas en Évora.

ANDALUCÍA AEROESPACIAL:
Reunión de socios de AERIS

El Director Técnico de Materiales y Procesos de CATEC,
El Dr. Fernado Lasagni, recibe la mención de honor

Domingo Faustino Sarmiento otrorgada por el Senado de ARGENTINA

AERTEC SOLUTIONS expone su tecnología Expodefensa, la Feria
Internacional de Defensa y Seguridad que se celebrará en Colombia







La dirección de Iberia y los repre-
sentantes de los trabajadores han
firmado hoy un preacuerdo sobre
el XXI Convenio Colectivo de Tierra,
cuya fecha de vigencia abarca des-
de el 1 de enero de 2018 hasta el
31 de diciembre de 2021. Tras una
larga y compleja negociación, se ha
conseguido un preacuerdo equili-
brado para ambas partes que inclu-
ye avances sustanciales en mate-
ria salarial, beneficios sociales,
medidas de conciliación y medidas
de productividad necesarias para la
compañía y que implican una me-
jora económica para los trabajado-
res de Tierra. Entre otras cuestio-
nes, se ha acordado: 
1. Subida salarial con retroactividad
desde 1 de enero de 2018.
2. Medidas de productividad en la
Direccion de Servicios Aeroportua-
rios y la Dirección Técnica, y posibi-
lidad de implantación de teletrabajo
3. Mejoras en materia de billetes de
empleados.
4. Mejora de la conciliación con me-

didas como el teletrabajo, 30 días
de vacaciones de los tiempos par-
ciales, o la ampliación a 15 días de la
lactancia acumulada. Todo lo ante-
rior viene acompañado de otra se-
rie de compromisos en materia de
mejora de empleo, que afecta a
más de 800 personas en los nego-
cios de la Dirección de Servicios Ae-
roportuarios y la Dirección Técnica.
Los incrementos salariales acorda-
dos han sido los siguientes: 
- Para el 2018: un 2,5% consolidado
y 1% no consolidado.
- Para el 2019: 2% consolidado y
1,5% no consolidado.
- Para los años 2020 y 2021, una su-
bida salarial ligada al EBIT/Ingresos
Sumado a ello se ha acordado una
subida salarial ligada a productividad.

Air Europa completa hoy su pre-
sencia en el triángulo turístico del
nordeste brasileño con la inaugu-
ración de su nueva ruta a Fortale-
za. El primer vuelo a la capital del
Estado de Ceará ha despegado a
primera hora de la tarde del Aero-
puerto Adolfo Suárez Madrid-Ba-
rajas con un nivel de ocupación
superior al 90%, el mismo que se
registrará en el primer vuelo de
vuelta. El acto de inauguración de la
ruta, con la que Air Europa completa
su expansión internacional prevista
para 2019, ha contado con la asis-
tencia del director de Relaciones Ins-

titucionales de Globalia, Manuel Pa-
nadero; el director de Desarrollo In-
ternacional del grupo, Lisandro Me-
nu-Marque; el secretario de Turismo
del Estado de Ceará, Arialdo de Mello

Pinho; el cónsul adjunto de
España en Ceará, Jorge Bo-
rrell y Luis José Cañón, subdi-
rector de Aena. Panadero ha
destacado, momentos antes
del embarque, la enorme sa-
tisfacción de la compañía aé-
rea por volar a Fortaleza, el
cuarto destino de Air Europa
en Brasil, y por convertirse
en una nueva puerta de en-

trada a uno de los destinos vacacio-
nales más conocidos del país: “For-
taleza es una de las paradas
obligadas para todo aquel que visita
Brasil”, ha indicado.

El presidente y
consejero dele-
gado de Aena,
Maurici Lucena,
y el senior vice-
presidente de
Shanghai CTRIP
Commerce, Li
Xiaoping, han fir-
mado hoy un
acuerdo de cola-
boración que tie-
ne como objeti-
vo potenciar el
tráfico aéreo en-
tre China y Espa-
ña, en un acto que ha estado presidi-
do por el ministro de Fomento en
funciones, José Luis Ábalos. El presi-
dente de Aena ha señalado que
“nuestra intención es contribuir a po-
tenciar la actividad de las compañías
aéreas asociadas a CTRIP con desti-
no España y mejorar la calidad y per-
cepción que los viajeros chinos perci-
ben en nuestro país”. Además, ha
trasladado a los responsables de
CTRIP que “queremos que nos ayu-
den a conocer a nuestros visitantes
chinos para atenderles mejor, optimi-

zar su experiencia en los aeropuer-
tos de Aena y en nuestro país, y enfo-
car nuestra oferta y servicios a sus
necesidades e intereses”. Por su par-
te, Li Xiaoping ha calificado el acuerdo
firmado hoy de “hito estratégico” y ha
explicado que su objetivo es “fomen-
tar el transporte entre ambos países,
dar un mejor servicio a sus clientes,
estrechar relaciones entre China y
España, contribuir a que los ciudada-
nos chinos conozcan mejor España y
hacer una aportación destacada al
desarrollo de la economía española”.

CTRIP es el prove-
edor líder de re-
servas de aloja-
miento, billetes
de transporte, via-
jes combinados y
gestión de viajes
corporativos y
otros servicios
(seguros, servicio
de visados, atrac-
ciones locales,
etc) relacionados
con viajes en Chi-
na. La empresa
cotiza en el Nas-

daq con una capitalización bursátil
aproximada de más de 18.000 millo-
nes de dólares, lo que la convierte en
una de las agencias de viaje más
grandes del mundo. Entre sus activi-
dades y avances tecnológicos al ser-
vicio de los turistas, destaca su pro-
grama de inteligencia artificial, que le
permite anticipar tendencias en los
hábitos de comportamiento de los
clientes y así poder ofrecerles lo que
necesitan en cada momento, ha-
ciendo propuestas individualizadas a
cada persona.

¿Por qué elegí ser piloto? Cu-
riosamente, no sé de dónde
me viene mi pasión por la
aviación y esa vocación de ser
piloto, porque ni en mi familia,
ni en mi círculo más cercano
hay nadie relacionado con
ella. Pero siempre lo tuve cla-
ro: quería ser piloto.
“Hola, soy Fermín Vioque, piloto
de Iberia desde octubre de 2018.
¿Por qué elegí ser piloto? Curio-
samente, no sé de dónde me
viene mi pasión por la aviación y
esa vocación de ser piloto, por-
que ni en mi familia, ni en mi cír-
culo más cercano hay nadie re-
lacionado con ella. Pero siempre
lo tuve claro: quería ser piloto. To-
do empezó cuando tenía 4 años, en
un vuelo de Iberia de Sevilla a Ma-
drid. Cuando entré al avión, el piloto
estaba recibiendo a los clientes y al
verme me preguntó si quería entrar
a ver la cabina del avión; me cogió
de la mano y me enseñó todos los
botones. Aluciné. Aquel gesto,
aquella amabilidad que tuvo con-
migo y pensar que era capaz de ha-
cer volar ese avión tan grande me
llamó tanto la atención que inme-
diatamente pensé quería ser como
él cuando fuera mayor. Lejos de ser
algo pasajero como les ocurría a
mis amigos, que querían ser futbo-
listas o jugadores de videoajuegos,

mi pasión por los aviones fue cre-
ciendo hasta llegar el momento de
planteármelo de verdad como futu-
ro. ¿Pero qué debía hacer para con-
vertirme en piloto? Después de in-
vestigar mucho, preguntar por aquí
y por allá, decidí estudiar en FTE Je-
rez, una de las mejores escuelas de
pilotos en Europa y que, además,
entre otras cosas, tenía un alto por-
centaje de inserción laboral al ter-
minar los estudios. Recuerdo la for-
mación como muy intensa y
bastante dura, pero muy bonita. Me
enseñaron no solo a volar, sino a ser
disciplinado con mi trabajo, ser pro-
fesional y constante.

Air Europa despega hacia Fortaleza con una ocupación superior al 90%
Mi sueño, ser piloto de Iberia

En consonancia con su estrategia
de expansión, y siguiendo el anun-
cio el mes pasado sobre la apertura
de una nueva base en Montpellier,
Transavia, la aerolínea de bajo coste

del grupo Air France-KLM, informa
que introducirá en 2020 vuelos que
conectarán Alicante e Ibiza, entre
otros destinos internacionales, con
Bruselas. La apertura de nuevas ru-

tas, previstas para el próximo vera-
no, subraya el crecimiento conti-
nuado de Transavia y la importan-
cia de España dentro de su red:
operará un total de nueve frecuen-
cias por semana entre la capital bel-
ga y España desde Alicante e Ibiza
(cinco y cuatro frecuencias, respec-
tivamente), a partir de 35 € por tra-
yecto. El programa de vuelos tam-
bién conectará Bruselas con siete
destinos adicionales en Europa, el
norte de África y Oriente Medio,
concretamente, Verona, Corfú, He-
raklion, Salónica, Tel Aviv, Agadir y
Faro.

Transavia abrirá nuevas rutas entre España y Bruselas en 2020

Aena firma un acuerdo con el mayor proveedor de servicios de viajes
de China para potenciar el tráfico aéreo entre China y España

Iberia y los representantes de los
trabajadores firman un preacuerdo

sobre el XXI Convenio Colectivo de Tierra
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