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AlRBUS GROUP |NAUGURO
EL ‘WINGS CAMPUS’ EN TOULOUSE

Airbus Group inaugurd el 28 de junio las instalaciones de su
nueva sede, Wings Campus, ubicadas junto al aeropuerto de
Toulouse-Blagnac, en Francia. El nuevo campus acoge a 1.500
empleados y se encuentra en el nticleo de las actividades de
produccion y de ingenieria de Airbus. Incluye la sede del Gru-
po asi como edificios de servicios integrados. Asistieron a la

inauguracion, ademas de las autoridades locales, el CEO de
Airbus Group, Tom Enders, y el CEO de Airbus, Fabrice Brégier.
Enders hizo referencia al éxito de la tradicion aerondutica en
Europa durante el acto de inauguracion, destacando el vinculo
que existe entre los pioneros de la aviacién y la que hoy es la
compaiia aeroespacial mas grande de Europa.

Enders descubrié las placas de las calles del campus que lle-
van el nombre de pioneros famosos. Jacqueline Auriol (1917-
2000), Amy Johnson (1903-1941), Melitta Grafin Stauffenberg
(1903-1945) y José Ortiz-Echagiie (1886-1980). El Grupo
también homenajed al capitan Eric ‘Winkle’ Brown (1919-
2016), que da nombre a un restaurante en el recinto.
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En julio salio del taller de pintura el primer A350-1000 de Airbus, la version mas larga
del fuselaje de la Familia A350 XWB, que continia con el montaje final del avion de pasajeros
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PUENTE AEREQ

José Antonio Ruiz Ldpez, nuevo director
de Comunicacion de Enaire

Enaire
nombro a
Su nuevo
director
de Comu-
nicacion.
El perio-
dista José o
Antonio

Ruiz Lopez dirigira a partir de
ahora la comunicacién de la
sociedad publica encargada de
gestionar la navegacion aérea
en Espafia. Ruiz Lopez ha sido
designado por la gestora aérea
para sustituir en el cargo a Fé-
lix Moreno, quien a su vez fue
promocionado en la jefatura de
prensa en mayo de 2015 como
reemplazo del periodista An-
tonio San José. Licenciado en
Periodismo por la Universidad
Complutense de Madrid, ha
ejercido como profesor asocia-
do de la Universidad Carlos III
de Madrid y ha sido director de
Comunicacion de Ono y de Glo-
bal Crossing.

Vueling repesca a su anterior
directora de Comunicacion

La aerolinea ha repescado a
su antigua directora de Co-
municacion, Ana Fernandez,
para suplir a su sustituta,
Barbara Fisa Garcia-Loygorri,
actualmente de baja por ma-
ternidad. Ana Fernandez se
incorpor6 a Vueling en 2010
como directora de Comuni-
cacion y Redes Sociales. An-
tes trabajo durante dos afnos
en el departamento de Ser-
vicio a clientes de Conduit
Marketing Engineers, fue co-
rresponsal en Baix Llobregat
de Europa Press, formd par-
te del departamento de Ope-
raciones Prensa del Comité
Organizador Olimpico de
Barcelona 92/, entre otros.
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El director financiero de Aertec Solutions, Daniel Torres,
elegido entre los 100 Mejores Financieros del Afio en Espafia
Daniel Torres, director financie- [} .. ® = )

ro (CFO) de Aertec Solutions,
ha sido elegido como uno de
los 100 Mejores Directores Fi-
nancieros del Afio, dentro de la
iniciativa desarrollada por la re-
vista Actualidad Econdmica vy la
firma de servicios profesionales
financieros KPMG. Daniel Torres
es licenciado en Ciencias Econé-
micas Empresariales y licenciado en Derecho, por la Universidad
de Malaga, y cuenta con una trayectoria profesional de 19 afios.
Tras desarrollar anteriores trabajos en FIAT-Toyota, AENA, y em-
presas del sector turismo-transporte, Torres llegd en 2002 a Aer-
tec Solutions para desempefiar el cargo de director financiero.

Carlos Esteban, presidente de AENOR

Carlos Esteban Portal ha sido reelegi-
do Presidente de la Asociacion Espa-
fiola de Normalizacion y Certificacion
(AENOR), en la votacion celebrada, el
20 de julio, entre los integrantes de la
Junta Directiva, seglin se contempla en
los Estatutos de la Entidad. Esteban es
el representante por AFME (Asociacion
de Fabricantes de Material Eléctrico) en
este Organo de Gobierno de AENOR.
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Minsait, la unidad de transformacion digital de Indra, aportara a esta iniciativa su liderazgo

Indra participara como socio de ECSO en el programa europeo
para impulsar la ciberseguridad en europa

Indra, como socio de la Organizacion Europea
de Ciberseguridad (ECSO), participara en el
partenariado publico-privado que la Comision
Europea ha cerrado con esta organizacidn en
el Parlamento Europeo, en Estrasburgo. El ob-
jetivo de esta alianza estratégica es estimular
la industria de ciberseguridad y apoyar la In-
vestigacion y Desarrollo en esta materia.

La Unidn Europea destinara 450 millones
de euros a este proyecto, que se enmarca
dentro del programa de Investigacion e Inno-
vacion H2020. Por su parte, los actores del
mercado de la ciberseguridad, representados

por ECSO, destinaran tres euros por cada
euro de inversion de la UE. La inversion total
prevista para este proyecto se situara en tor-
no a los 1.800 millones de euros hasta 2020.
Estos fondos se dedicaran al desarrollo de
soluciones, productos y servicios de ciberse-
guridad en Europa.

ECSO trabajara directamente con la Comi-
sién Europea para mejorar la politica industrial
europea en ciberseguridad, incidiendo en la
innovacion y siguiendo un plan estratégico de
Investigacion y Desarrollo.

El Comisario de Economia Digital, Gunther

Oettinger, firmd el contrato de partenariado
publico privado de ciberseguridad con Luigi
Rebuffi, CEO de la Organizacion Europea de
Ciberseguridad (EOS) y presidente interino de
ECSO.

Para Minsait, la unidad de negocio con la
que Indra respalda la transformacion digital
de sus dientes, esta inidiativa contribuira a
proteger el Mercado Unico Europeo de ame-
nazas cbernéticas, prerrequisito necesario
para su desarrollo y sostenibilidad. También
reforzara la posicidn de la industria de ciberse-
guridad europea en el mercado global

Indra y Loop recogen en Alemania el Premio Red Dot por su labor
de diseno y desarrollo de la posicion de control aéreo iTEC CWP V3

El revolucionario puesto de control de trafico
aéreo ITEC CWP V3 de Indra, cuya estructura
ha sido conceptualizada y desarrollada por la
consultora espafiola Loop, recibe en Essen,
Alemania, el Red Dot Award 2016, uno de los
galardones de disefio de producto mas pres-
tigiosos del mundo, al que se han presentado
compaiiias de 57 paises y 5.214 productos e
innovaciones. Este premio pone de relieve el
liderazgo mundial y posicion de vanguardia de
Indra en el desarrollo de sistemas de Gestion
del Trafico Aéreo y el de Loop en innovacion
en la conceptualizacion y desarrollo de nuevos
productos y soluciones.

Para Gonzalo Gavin, director de Programas
Europeos ATM en Indrg, la posicion de traba-
jo, que ha sido premiada como Best of The

Best, "marca un hito en el sector aéreo, ya
que supone el paso del control indirecto tra-
dicional, a una interaccion hombre-maquina
mucho mas natural incorporando las tecno-
logias mas modemas de presentacion grafica
de la informacidn e interaccidn con el sistema
mediante voz, gestos, deteccion de la mirada,
pantalla tactil y teclado”.

Sobre el resultado, Antoni Flores, CEO de
Loop, destaca: “Junto a Indra hemos vuelto a
marcar un nuevo estandar. Hemos abordado
un proyecto eminentemente técnico de una
forma holistica y con foco en el mercado que
supone un hito en el sector”.

Airbus Helicopters entrega el primer H175 en América

El nuevo helicoptero de 7 toneladas, ha  FE ==

llegado a México para incorporarse a la
flota de Transportes Aéreos Pegaso,
una empresa especializada en el trans-
porte para la industria energética en el
Golfo de México. Transportes Aéreos
Pegaso se convierte asi en el primer
operador de este nuevo helicdptero en
el continente americano. Un segundo
H175 sera entregado en 2017. Ade-
mas de realizar misiones de transporte
para la industria del gas y el petrdleo,
€l H175 de Pegaso también dara soporte a las
actividades de exploracion sismica que se lle-
van a cabo en aguas mexicanas del Golfo de
México.

—

“Tenemos muchos afios de experiencia con
helicdpteros de Airbus Helicopters y estamos
muy orgullosos de contamos entre los prime-
ros en poner en servicio este nuevo helicopte-
ro que es ya la referendia en su categoria” afir-

ma el director ejecutivo de Pegaso,
Enrique Zepeda Navarro. “Vamos
a ofrecer a nuestros clientes un
helicdptero  seguro, confortable
y silencioso, que ademds es muy
rentable y facil de mantener”,

Pegaso cuenta con una flota de
mas de 30 helicdpteros de la mar-
ca Airbus Helicopters, en su ma-
yoria H145 y H135, pero también
H130 y H155. Hace sdlo unos me-
ses el operador firmd un contrato
marco por 10 unidades del H145 y sera uno
de los primeros dientes en poner en servicio
la versidn mas avanzada de este modemo bi-
motor ligero.

Los ensayos del H160 confirman nuevos estandares en cuanto a la experiencia de los pasajeros

Airbus Helicopters ha dado a conocer la vali-
dacion de la configuracion aeromecanica del
H160. Esto permite a los equipos del progra-
ma corroborar algunos aspectos clave del di-
sefio y de las prestaciones de este helicdptero
bimotor de préxima generacion.

“Tras mas de 200 horas de pruebas en vue-
lo acumuladas, y con este hito formal del pro-
grama cumplido, estamos en condiciones de
corroborar varios supuestos clave del disefio,

habiendo excedido induso algunos bajo las
condiciones del entorno real”, dijo Bernard Fu-
jarski, vicepresidente senior, responsable del
programa H160.

A lo largo de las pruebas llevadas a cabo
con dos prototipos en la sede principal de la
empresa en Marignane, Francia, el H160 ha
evidenciado niveles de vibracion muy bajos, y
un notable grado de estabilidad, lo que consti-
tuye una nueva referencia en este campo.

Las siguientes fases de pruebas en vuelo se
centraran en las pruebas a altas temperaturas,
que tendran lugar a lo largo del verano. Se-
guiran luego pruebas de rendimiento continuo
de los motores Arrano, asi como las pruebas a
bajas temperaturas en los Ultimos meses del
afio. Un tercer prototipo se sumara al progra-
ma de pruebas en vuelo el afio proximo, en
apoyo del proceso de certificacion que prece-
de a la puesta en servicio del H160.

El indice IMAFIN confirma
la mejora de la imagen
financiera de Espana

Carlos Espinosa de los Monteros, Alto Comi-
sionado para la Marca Espafia, ha presenta-
do el indice IMAFIN, un nuevo indicador que
mide la percepcion que tiene nuestro pais en
uno de los dmbitos que mas influye en las
decisiones de individuos y organizaciones: el
sector financiero. La empresa Accenture ha
elaborado este andlisis para la Marca Espafia.
Se trata de un completo estudio de la per-
cepcion de los mercados financieros interna-
cionales desde el afio 2001 .hasta el primer
trimestre de 2016. El IMAFIN se actualizara

de manera trimestral.

Este indice viene a sumarse al resto de indi-
cadores con los que trabaja la Marca Espana
para medir la evolucion de la imagen del pais,
identificar sus fortalezas y debilidades y ha-
cer propuestas para su mejora. Segun el Alto
Comisionado, “era necesario disponer de un
indice de estas caracteristicas, que viniera a
recoger la percepcidn que tienen sobre nues-
tro pais los principales actores econdémicos
mundiales, ya que éstos son los que motivan
muchas decisiones transcendentales”.

Por su parte, el presidente de Accenture
Espafa, Juan Pedro Moreno, destaco la vo-
cacion de continuidad de este indice que cada
trimestre servira de herramienta de trabajo a
los medios de informacion econdmica, em-
presas, entidades y ciudadanos.

Indra moderniza cinco
centros ce control
de transito aéreo de Chile

Indra y la Direccion General de Aeronautica
Civil de Chile (DGAC) han completado la mo-
dernizacion de los Centros de Control en Ruta
de Iquique, Puerto Montt y Punta Arenas y de
Aproximacion de Concepcion y Antofagasta.
Asimismo, han instalado en Iquique y Puerto
Montt simuladores para respaldar la forma-
cidn continua de sus operadores.

Indra ha implantado en todos estos centros
su avanzado sistema de gestion de transito
aéreo, que ha demostrado su alta capacidad
y desarrollo al ordenar el transito aéreo en los
espacios aéreos mas complejos y de trafico
mas denso, como el europeo.

La solucién tecnolégica de Indra proporcio-
na una elevada automatizacion de las tareas
de control. Para ello incorpora herramientas
de gestion de planes de vuelo, sistema de
seguimiento automatico de vuelos, redes de
seguridad y herramientas de prediccién de
transito a medio plazo, entre otras.
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La demanda de aviones de pasillo Gnico lidera el crecimiento

Boeing prevé una demanda de 39.620 aviones nuevos valorados en 5,9 billones de délares

Boeing estima una demanda de 39.620 avio-
nes nuevos para los proximos 20 afios, lo que
supone un aumento del 4,1% respecto a las
estimaciones del afo pasado. Boeing publico
su informe de perspectivas de mercado (Cu-
rrent Market Outlook - CMO) el primer dia del
Salon Aeronautico de Farborough y calcula

que el valor total de esos aviones nuevos seria
de 5,9 billones de ddlares.

“A pesar de los recientes acontecimientos
que han afectado a los mercados financieros,
el sector de la aviacion seguird creciendo a
largo plazo vy la flota comercial se duplicara
en tamano”, declard Randy Tinseth, vicepre-

sidente de Marketing de Boeing Commercial
Airplanes. “Prevemos un crecimiento del trafi-
co de pasajeros del 4,8% anual a lo largo de
las proximas dos décadas”.

El mercado de pasillo Unico se mostrara
especialmente fuerte y los responsables del
crecimiento serén los mercados emergen-

tes y las aerolineas de bajo coste. Este seg-
mento necesitard 28.140 aviones nuevos, un
aumento superior al 5% con respecto al afio
pasado. En la categoria de fuselaje ancho, la
prevision es de 9.100 aviones, con una mayor
posible demanda de sustitucién en el periodo
comprendido entre 2021 y 2028.

Se necesitaran cercade 1,5
millones de pilotos y técnicos
para 2035, segun Boeing

Boeing publicd ayer su Prevision de Pilotos y
Técnicos del afio 2016 en la convencion anual
EAA AirVenture en Oshkosh, estimando que
haran falta cerca de 1,5 millones de pilotos y
técnicos en los proximos 20 afios.

Boeing prevé que, entre 2016 y 2035, el
sector de la aviacion comercial a nivel mun-
dial necesitara, aproximadamente: 617.000
nuevos pilotos para aerolineas comerciales,
679.000 nuevos técnicos de mantenimiento
en las aerolineas y 814.000 nuevos auxiliares
de vuelo.

Aermnnova Aeroestucturas Alava ha entregado al consocio europeo
Clean Sky un ala inteligente con la que se pretende reducir en un 5%
la resistencia aerodindmica del avion, lo que conllevara un importante
ahorro de combustible. Se trata de un proyecto Unico en Europa el
que ademas de Aernnova participan varias empresas y centros como:

Airbus, GKN, Saab, y Dassault, entre otros.

El ala montada en Berantevilla se instalara en un Airbus A340-300
para su ensayo en vuelo y eventualmente, si hay éxito como conse-
cuencia de estos ensayos, constituir una nueva referencia de eficiencia
aerodindmica para futuros programas del fabricante europeo.

Ese trata de un proyecto Unico en Europa mediante el que Aernnova
dara un salto cualitativo, tanto en la fabricacion de alas como en los
procesos de montaje de las mismas, introduciendo mejoras en los Uti-
les, metrologia, monitorizacion y automatizacion.

La ceremonia de entrega tuvo lugar en la planta de Aemnova Ae-
roestructuras en la localidad alavesa de Berantevilla, fue inaugurada
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por el viceconsejero de Industria, Desarrollo Econdmico y Competitivi-
dad del Gobierno Vasco, Javier Zarraonaindia.

La compaiia Airbus estuvo representada en este evento por Torsten

Bardewyck, Cleansky Governing Board Memeber Airbus and Head of
Business Development European Union Airbus.

Boeing y Air Europa anuncian
un pedido de 20 737 MAX 8

Boeing y Air Europa han anunciado un pe-
dido de 20 aviones 737 MAX 8 en el Salon
Aeronautico de Famborough. El pedido ya fi-
guraba en la pagina web de Boeing Orders &
Deliveries atribuido a un cliente sin identificar.

“El 737 MAX complementard la flota cre-
ciente de Air Europa y es el avion perfecto
para nuestras operaciones de corto alcance
en Europa que alimentan nuestra red de larga
distancia desde los aeropuertos de Madrid y
Palma”, declard Juan José Hidalgo, presidente
de Globalia, la empresa matriz de Air Europa.
“Este avion va a jugar un papel importante
en el crecimiento de nuestro negocio en los
proximos afios. Nos ilusiona convertirmos en
una aerolinea con aviones exclusivamente
de Boeing tras los recientes pedidos de 787
Dreamliner y 737 MAX".

AKKA Espafa ha conseguido
aumentar su plantilla un 40%
en los Ultimos 12 meses. Este
incremento de personal ha sido
posible gracias, a las acciones
de reclutamiento de ingenieros
llevadas a cabo por la empresa
durante todo el periodo asi como
a la adquisicién de Matis que se
hizo efectiva a principios de afio.

La consecucién de nuevos
proyectos ha derivado en la ne-
cesidad de contratar personal cualificado para
reforzar los equipos de trabajo de las diferen-
tes areas. El departamento de recursos hu-
manos de Akka Technologies se ha reforzado
en Espafia, no solo para gestionar la seleccidn
del personal, sino también para ejecutar pla-
nes de evaluacion del desempefio de los tra-
bajadores, facilitar su promocion profesional

y la gestion administrativa del departamento.

“AKKA Technologies es una empresa en
continua busqueda de ingenieros. La plantilla
del grupo cuenta con mas de 11.000 emplea-
dos con altas cualificaciones, la mayor parte
ingenieros con conocimientos en todo tipo de
materias técnicas: automocion, aeronautica,
ferroviaria, ingenieria de sistemas, tecnologia
e informatica...etc.’, afirma Magali Alvarez,

responsable de la seleccion de
personal en AKKA.

Para fomentar el desarrollo de
los planes de carrera y formacion
de sus trabajadores, la compafiia
ha impulsado recientemente el
‘Centro de Excelencia de AKKA
Technologies'. Este proyecto esta
destinado a fortalecer la capaci-
dad formativa de los ingenieros y
a facilitar la trasmision e intercam-
bio de conocimientos entre las
variadas disciplinas profesionales para hacer
frente a los nuevos proyectos innovadores
que demandan los actuales dlientes.

AKKA Technologies colabora con centros
formativos y participa en foros dedicados al
empleo como el que tendra lugar en octubre,
Foroempleo organizado por la Universidad
Carlos I1I.

Rolls-Royce Holdings PLC adquirira la participacion de Sener en ITP

Rolls-Royce Holdings plc comprara la partici-
pacion del 53,1 por ciento que Sener Grupo
de Ingenieria S.A. posee en Industria de Tur-
bo Propulsores SA (ITP). Esta adquisicion re-
forzara la posicion de Rolls-Royce en los pro-
gramas de crecimiento de grandes motores
de su division Civil, entre los que se incluyen
los motores Trent 1000 y XWB. La operacion
amplia las capacidades de fabricacién y de
servicios del grupo y agrega valor al sector
de Defensa, especialmente en los programas
TP400 y EJ200.

Rolls-Royce pagara a Sener 720 millones

de euros, tras la realizacion de una due di-
ligence. Conforme al acuerdo vigente entre
los accionistas, este pago se liquidara en el
plazo de dos afios. El acuerdo ofrece flexibi-
lidad para liquidar hasta el 50% del pago en
forma de acciones de Rolls-Royce. Se prevé
que el cierre de la operacidn, que esta sujeto
a la obtencion de las autorizaciones regula-
torias pertinentes, se produzca a principios
de 2017.

Jorge Sendagorta, presidente de Sener, ha
afirmado: “Fuimos los promotores y funda-
dores de ITP en 1989 y durante estos afios

hemos apoyado a los magnificos gestores y
profesionales de esta companiia con una es-
trategia de inversion a largo plazo centrada
en el desarrollo de una tecnologia de van-
guardia y una calidad de produccion inme-
jorables. En los 27 afios transcurridos desde
la creacion de ITP, los dividendos obtenidos
por Sener se han dedicado integramente a
los sucesivos incrementos de nuestra parti-
cipacidon en la compafiia. Estamos muy or-
gullosos de los logros conseguidos por ITP
pero nuestra tarea ha finalizado y ha llegado
el momento en el que corresponde a Rolls-

Royce construir el mejor de los futuros para
ITP".

“ITP, cuyo enorme valor esta en el cono-
cimiento y experiencia de las mas de 3.000
personas que conforman su plantilla, seguira
teniendo sede en Vizcaya. Sener se concen-
trard a partir de ahora en el crecimiento de
su actividad principal de ingenieria y cons-
truccién, aportando mayores recursos a
I+D vy al desarrollo de su ambiciosa estra-
tegia internacional. Agradecemos a Rolls-
Royce y a ITP estas tres décadas de fecunda
colaboracion”, ha afiadido.
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DIRECTOR GENERAL DE AKKA TECHNOLOGIES EN ESPANA'

‘Somos un aliado fundamental de nuestros
clientes en la generacion de innovacion’

En el afio 2012 se produjo la union en-
tre las empresas de ingenieria AKKA y
Aeroconseil. Desde entonces, écomo
ha sido la evolucion del grupo en nues-
tro pais? )

Efectivamente. Este fue realmente el des-
embarco del grupo AKKA en Espafia. En
aquel momento, AKKA tenia dos pequefias
filiales que decidimos fusionar y crear el ger-
men del AKKA AEROCONSEIL actual. Desde
aquella época hasta ahora, la trayectoria ha
sido impresionante. Hemos diversificado en
sectores y portfolio, hemos consolidado ac-
tividades y hemos multiplicado por mas de
cuatro nuestra presencia en Espana. Ade-
mas, nos hemos convertido en uno de los
actores asentados de servicios de ingenieria

en el mercado espafiol con 400 ingenieros
trabajando en cinco sectores consolidados:
aeronautica, automocion, ferroviario, ener-
gia e industria.

Con 400 consultores especialistas en es-
tos cuatro sectores, AKKA Technologies se
posiciona en Espafia en el Top 10 de las
empresas de servicios de ingenieria. Hace
cuatro afios esto ya era parte de nuestros
objetivos en Espafia. Sin embargo es cierto
que, cuando echo la vista atras, decir que
vas a multiplicar por cuatro el volumen en
solo cuatro afios no es sencillo. Ha habido
una parte importante de crecimiento orga-
nico, lo cual demuestra que el mercado es-
panol de ingenieria ofrece oportunidades de
crecimiento. Adicionalmente ha habido tam-

bién un crecimiento por adquisiciones como
ha sido la reciente operacidon de integracion
de Matis Hispania, empresa absolutamente
complementaria en cuanto a clientes, secto-
res y disciplinas técnicas.

Matis nos ha aportado una presencia muy
importante en el sector de la energia, donde
AKKA apenas estaba presente en Espaia, y
especialmente en energias renovables don-
de, actualmente, somos uno de los lideres
en consultoria y en ingenieria.

AKKA Technologies ya tenia una presencia
notable en los sectores aerondutico, ferrovia-
rio y automocion en Espafia. Con ello, aho-
ra mismo, tenemos muy asentada nuestra
presencia en Espana en los sectores donde
queriamos estar.

Hay que tener en cuenta que este camino
ha sido posible recorrerlo por el apoyo de un
grupo con mas de 12.000 profesionales en el
mundo y presencia y cobertura global.

Siguiendo la linea general, écrees que
salimos de la crisis?

¢Hemos estado en crisis? No tengo muy cla-
ro que el sector de ingenieria haya estado
en crisis. Hay actividades que dependen mu-
cho del mercado nacional, como cierto tipo
de actividades ferroviarias, pero en general,
incluso en este sector, el mercado ha sabido
muy bien adaptarse e internacionalizarse.
Veamos lo que ha ocurrido en otros secto-
res como el aeronautico y el de automocion.
En ellos, la fabricacién espafiola dedica una



parte muy pequefia al mercado nacional y
no dependen del mercado local. Sin embar-
go, la crisis global del mercado de la energia
por los bajos precios del petréleo si que esta
impactando negativamente en la evolucidn
de un sector que a priori se presentaba con
un potencial importante, como es el sector
Qil&Gas, pero no por la crisis espanola. Con
lo cual, excepto este tema comentado, yo
no tengo nada claro que podamos hablar de
crisis en el mercado espafiol de ingenieria,
especialmente durante los pasados cinco
afios. Si no, no hubiéramos podido crecer de
€sa manera.

éQué novedades dentro del sector
aeronautico nos puedes adelantar de
cara al proximo afio, con respecto a
AKKA AEROCONSEIL?

AKKA AEROCONSEIL no ha hecho mas que
seguir consolidando cada vez mayores nive-
les de valor afadido al cliente. El mundo ae-
ronautico en Espafia es un sector dominado
mayoritariamente por el mundo AIRBUS y
su ecosistema donde el propio cliente nos
empuja a los proveedores de primer nivel a
dar servicios de mayor valor afiadido y ma-
yor complejidad. Es una batalla en la cual,
originariamente, habia un nimero sustancial
de empresas y a dia de hoy solamente unos
elegidos. En concreto solo dieciséis empre-
sas que trabajen en servicios de ingenieria
para AIRBUS a nivel global. El grupo AKKA
Technologies esta presente de manera sis-
tematica en el top 3 de este grupo de em-
presas. Este hecho alcanza mayor relieve
al constatar que el nivel de exigencia de
AIRBUS es cada vez mayor. Y esto es muy
positivo porque nos ayuda a evolucionar y
a crecer siendo capaces de desarrollar mo-
delos de trabajo mas complejos en los cuales
la capacidad de gestion y compromiso con
plazos y con resultados presenta el mismo
nivel de exigencia que la excelencia técnica
en el conocimiento.

&Y en general, hay préximas noveda-
des en el sector?

El sector esta marcado por los programas de
AIRBUS. Los grandes programas estan muy
estables con lo cual no podemos esperar
sorpresas. Sin embargo, en lo que es el ne-
gocio militar hay retos muy interesantes. La
propia integracion transnacional de AIRBUS
entre las actividades de defensa de Espafia
y de Alemania nos pone otro reto por de-
lante: ser capaz de actuar globalmente. No
todo el mundo es capaz de actuar en Espafia
y Alemania al mismo tiempo como si fuera
solamente un pais.

Por otra parte, puede que AIRBUS tenga
nuevos programas muy interesantes que
corresponde a ellos anunciar, y que si que
podrian aumentar la carga de trabajo del ne-
gocio militar en Espafa. Si tuviera que ser
adivino, en general podria decirse que al final
de los grandes programas puede anticiparse
una caida sustancial de las cargas de traba-
jo, pero no ha sido asi. El consenso general
es que los presupuestos de defensa globa-
les del mundo aumentaran en los proximos
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“AKKA tiene vocacion de dar oportunidad al que
quiere evolucionar”

anos. Con lo cual, globalmente o macroeco-
némicamente, estamos en un sector muy in-
teresante porque la parte de AIRBUS Defen-
se & Space en Espaiia, que es mayoritaria en
el sector, seguira tirando del mismo.

¢En qué punto esta la relacion AKKA
Technologies-AIRBUS en la actuali-
dad?

iFantastica!, iInmejorable! Como te decia
antes, somos uno de los proveedores pre-
feridos de AIRBUS. Todos los afios consoli-
damos cifras de volumen con AIRBUS que
estan siempre en ese top 3. No solamente
€es una cuestion de volumen, también es una
cuestion de cobertura tanto a nivel geografi-
co, como de actividades, normalmente muy
equilibradas entre lo que es ingenieria y cus-
tomer services. En ese sentido, se demues-
tra una cobertura total de todas las activi-
dades a lo largo del ciclo de vida del avion y
€so es muy importante para nosotros y para
el dliente. Al igual que te digo que la rela-
cion es inmejorable, también afado que a
nivel global, nuestra dependencia del mundo
AIRBUS ha disminuido y eso es bueno para
ambos.

Cada vez pesan mas en nuestra cartera de
negocio clientes como ATR, Embraer, BOM-
BARDIER, Irkut, MiTAC...pues con ellos de-
sarrollamos  volimenes importantes de acti-
vidad. Ello no hace que AIRBUS siga siendo
menos importante para nosotros pero si nos
ayuda a diversificar el riesgo, dependiendo
menos de sus programas especificos.

Muy interesante también es nuestro desa-
rrollo con el mundo de las aerolineas porque
en AKKA tenemos especificamente una linea
de operaciones, flight operations y customer
services donde nuestros clientes no son so-
lamente los OM, sino son también las pro-
pias aerolineas que cada vez demandan mas
nuestros servicios.

Cambiando un poco de tema, AKKA
esta en permanente busqueda de au-
mentar y mejorar su plantilla, équé
oferta AKKA para aumentar ese atrac-
tivo de cara a atraer el mejor capital
humano?

Somos una empresa que creemos en las
personas. Uno de nuestros valores identifica-
dos es el respeto a las personas y la puesta
en valor de sus expectativas y sus ilusiones.

"Nos hemos convertido en uno de los actores asentados

de servicios de ingenieria en el mercado espaino
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¢éPero qué quiere decir esto de manera
concreta? Por una parte hay pocas empresas
de tecnologia e innovacién a nivel mundial
que realicen las actividades que nosotros de-
sarrollamos. Eso de por si es atractivo porque
ofrece muchisimas oportunidades y caminos
de desarrollo profesional. Sin embargo, mas
alla del tipo de proyectos, te—=nemos que ser
capaces de construir una trayectoria profe-
sional que aporte valor y evolucién a la carre-
ra de consultor y alli no todas las empresas
tienen ni la misma ambicion ni el mismo nivel
de madurez.

En AKKA Technologies partimos de una
definicion tedrica de carrera profesional en
la que no solamente estan categorizadas
las diferentes etapas, sino en la cual todo
consultor tiene un coach, un mentor, que le
acompafia a lo largo de esa carrera y le va
fijando objetivos de evolucién y de desarro-
llo tanto en aptitudes técnicas como de ges-
tion. Creo sinceramente que un consultor
en nuestra empresa, si tiene ambicidn por
evolucionar, tiene mas posibilidades que en
muchos de nuestros competidores, precisa-
mente por esa vocacion de dar oportunidad
al que quiere evolucionar.

éQué relacion hay en la actualidad en-
tre AKKA y Embraer?, &Y con el resto
de fabricantes?

Muy buena, y no solamente con Embraer, en
general con todos los fabricantes mundiales.
Un ejemplo potente es nuestra relacion con-
solidada con los rusos de IRKUT, o con los ja-
poneses de MITAC. Las actividades desarro-
lladas son amplias cubriendo aspectos tanto
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de ingenieria y servicios al cliente
como especificamente de soporte a
la certificacion.

En este Ultimo caso, a titulo de
ejemplo, hemos sido capaces de
conformar y enviar un equipo de
mas de cincuenta ingenieros a Ja-
pon para desarrollar un proyecto de
soporte a la certificacion. Un cliente
que nos pide desplazar cincuenta
consultores para hacer la certifica-
cién de un avidn, cincuenta inge-
nieros, estoy convencido de que no
cuenta con muchos socios estratégi-
cos que puedan abordar este tipo de
retos. Este tipo de capacidades so-
lamente estan al alcance de grupos
muy fuertes como el Grupo AKKA
TECHNOLOGIES.

Perfecto. Respecto a las cifras
del sector que sacamos en el
numero anterior del periodico
segun TEDAE. éQué te parecen
la cifra de 9.700 millones de eu-
ros de facturacion en 2015 ?

Por una parte es un aporte importan-
tisimo al Producto Interior Bruto del
pais, pero ademas en actividades de
altisimo valor afiadido. Claramente
no es lo mismo 9.000 millones en
frutas y verduras que 9.000 millones
en alta tecnologia. Las capacidades
a nivel pais, la tipologia de trabajos y por lo
tanto cdmo se puede beneficiar la sociedad
de este tipo de actividad es sustancialmente
mucho mas rica por el sector en el que es-
tamos. Ojala estas cifras se multiplicaran por
cuatro también en los préximos cuatro anos
a nivel sector.

&Cuales son los objetivos a medio pla-
zo de AKKA Technologies es Espaiia?

En nuestro sector hay un objetivo basico
de crecimiento. El crecimiento no es opcio-
nal, no es una cuestion ni de ambicion per-

THE GROUP MEWSLROOM

SUPPORT ENGINEERING

“Solo dieciséis empresas trabajan en servicios de
ingenieria para AIRBUS a nivel global. El grupo AKKA
Technologies esta presente de manera sistematica en
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el top 3 de este grupo de empresas”

sonal de Luis Santiago ni tan siquiera una
cuestion de ambicién de cifras del Grupo
AKKA Technologies. Es cierto que la am-
bicion esta entre nuestros valores, pero es
que ademas el crecimiento es una forma
de asegurar la sostenibilidad; primero, por-
que nuestros clientes cada dia demandan
mas capacidades, y eso solo lo podemos
aportar las empresas grandes; segundo,
porque las empresas, cuanto mas gran-
des, mas oportunidades de optimizacion
y de sinergias tienen a la hora de aportar
competitividad, y ese es un punto también
muy importante; tercero, porque es la Uni-

ca forma de dar crecimiento profesional a
nuestro equipo. Si las empresas no crecen
y se mantienen estaticas es muy dificil ge-
nerar esos caminos de desarrollo que te
comentaba antes, con lo cual llegamos de
nuevo a la conclusién de que crecer es
fundamental.

La estrategia del Grupo AKKA pasa por
continuar esta senda de consolidacion y cre-
cimiento en los sectores en donde estamos
presentes ganando todavia mas masa critica
en cada uno de ellos. Estoy seguro que se
beneficiaran de ello nuestros empleados y
nuestros clientes.

&Cémo lo ve Luis Santiago a dia
de hoy, cuatro afios después, la
situacion de las actividades de
I1+D?

El término “actividades de I+D" tie-
ne connotaciones diferentes en cada
sector y en cada empresa. Podria-
mos hablar en términos mas amplios
de innovacion. Innovacion es, a dia
de hoy, gran parte del contenido de
las actividades que desarrolla nues-
tra empresa. Muchas veces resalto
en el discurso con nuestros ingenie-
ros el hecho de que somos probable-
mente una de las empresas que mas
trabaja en actividades de innovacion.
Al ser una empresa de servicios de
ingenieria, por la definicion de nues-
tros trabajos, en un porcentaje muy
importante se desarrollan en ambi-
tos de innovacion tanto de producto
como de proceso. Somos un aliado
fundamental de nuestros clientes en
la generacion de innovacion.

Adicionalmente, y siendo cierto
que la innovacion es parte del ADN
tecnoldgico de nuestra empresa, hay
otra forma de innovacion muy impor-
tante en cuanto a modelos de nego-
cio y colaboracién con nuestros clien-
tes, cdmo modelar nuestra relacion
para mejorar el aporte de soluciones.
Eso no es una innovacion de bata
blanca y laboratorio, es mas una innova-
cion de negocio, de como estar permanen-
temente a la blsqueda de nuevas formas
de obtener sinergias con nuestros clientes,
de aportarles mayor valor afadido y ahi si
hay una innovacidn de negocio necesaria en
nuestro sector.

El sector no es el mismo que era hace
quince o veinte afos, es un sector que ha
evolucionado significativamente. Los servi-
cios de ingenieria cada dia aportan mas valor
a nuestros clientes, no solamente un valor
técnico y hay que continuar en esa via.

Y la dltima pregunta, para tener una
parte un poco mas personal, écoOmo es
el dia a dia de un director general en
AKKA AEROCONSEIL?

Muy divertido y muy intenso. Hace tiempo
aprendi que un directivo de empresa reali-
za basicamente tres tipos de funciones: por
una parte las operativas, las del dia a dig,
apagar los diferentes fuegos que nos apare-
cen diariamente; hay un segundo grupo de
actividades que se orientan especificamente
a mejorar la productividad de tus equipos,
hacer que tus equipos funcionen de manera
mas eficaz y eficiente para que sean capa-
ces de sacar adelante ellos el trabajo, y esto
incluye también por supuesto la motivacion
y la inspiracién; y hay otro tercer componen-
te fundamental como directivo que consiste
preparar el futuro. Preparar el futuro implica
estrategia y tactica, y afecta sobre todo a la
composicién de los equipos, la organizacidn
y los procesos, hacia donde estamos apun-
tando y cdmo tenemos que transformar la
empresa para conseguir llegar hasta alli.



Nosotros ponemos la cocina, tu la vives
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El Ayuntamiento de Getafe y Airbus
firman un convenio de colaboracion

para el fomento del empleo

El Ayuntamiento de Getafe y el grupo Airbus han fir-
mado un convenio de colaboracion para el fomento
del empleo entre vecinos y vecinas de la localidad.
El objetivo principal es atender las necesidades de
contratacién de Airbus y conseguir la maxima inser-
cion laboral entre las personas desempleadas em-
padronadas y formadas en Getafe. Este convenio
ha sido suscrito por la alcaldesa Sara Hernandez y
el director de Recursos Humanos del grupo Airbus,
Antonio Lasaga.

A este respecto la concejala de Empleo, Nie-
ves Sevilla, ha sefialado que “Airbus es uno de los
simbolos de la industria en Getafe, este convenio
significa mas posibilidades para que los vecinos y
vecinas encuentren un trabajo de calidad, ya sea en
esta empresa o en las muchas otras que les prestan
servicios”,

En esta linea, el Gobierno municipal ha destinado
casi 400.000 euros de recursos municipales para

ciales con materiales compuestos’ y otros cuatro de ‘Mon-
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Ayuntamiento realiza estas ocho acciones porque Air-
bus ha trasladado al Gobierno municipal la necesidad
de mano de obra por incrementos de la produccion.
Por eso hacemos estos cursos directamente orienta-
dos para que las oportunidades de empleabilidad sean
muy ventajosas entre estos 120 vecinos y vecinas”.

En el convenio, el Ayuntamiento también se com-
promete, a través de la Agencia Local de Empleo y
Formacion (ALEF) a orientar parte de su programa-
cién formativa anual al sector aerondutico, mientras
que Airbus acogera en régimen de préacticas a los
alumnos inmersos en los cursos de formacion de
acuerdo a un calendario consensuado. Ademas,
Airbus intermediara con otras empresas del sector
para que faciliten el acogimiento de alumnos en
practicas en sus instalaciones.

Ademas, el Ayuntamiento pone a disposicion de
Airbus sus instalaciones de la ALEF para la realiza-
cion de las pruebas de evaluacion de las distintas

especialidades aerondauticas que se convoquen en colabo-
racion con la Comunidad de Madrid.

impartir ocho cursos gratuitos en el sector aeronautico.
Cuatro de ellos son de ‘Fabricacion de elementos aeroespa-

taje de estructuras de Aeronaves’ a 120 vecinos y vecinas.
La alcaldesa Sara Hernandez, ha querido destacar que “el

Thales fabricara en Getafe el Fulmar X, una novedosa Cesa participa en el proyecto Smart Factory

y flexible solucion para los sistemas aéreos no tripulados

La filial espanola de Thales, fabricara en Ge-
tafe el Fulmar X. El nuevo dron ha sido in-
tegramente desarrollado por la filial espafiola
de la marca francesa en sus instalaciones de
Getafe.

Thales lanzd Fulmar X en Famnborough
2016, un nuevo concepto que utiliza un ve-
hiculo aéreo no tripulado pequefio y flexible
para satisfacer las necesidades de dlientes mi-
litares y civiles. Fulmar X es una solucion muy
fiable que ofrece una resistencia excepcional
e inteligencia aérea de alta calidad gracias a
una plataforma aérea pequenia y flexible con
bajos costes de operacion.

Las capacidades del sistema Fulmar X son
Unicas, con una resistencia de mas de 8 horas
y un rango de operacion de mas de 80 km.
Fabricado totalmente con fibra de carbono, el
vehiculo aéreo no tripulado tiene una enver-
gadura de 3 m. Se lanza empleando una cata-
pulta y se recupera automaticamente con una
red, que puede ser operada en espacios muy
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reducidos, como un barco o un vehiculo. El
sistema de recuperacién se comercializa con
una gran cantidad de configuraciones para su
aplicacién rapida y sencilla desde una ubica-
cién fija sin infraestructura especifica.

El sistema Fulmar X induye una sendila
interfaz de usuario, para que el personal se
pueda centrar en la mision en si misma. Es
muy fiable y facil de mantener; y requiere un
soporte técnico muy sendillo.

El vehiculo aéreo no tripulado lleva un sen-

nes puedan continuar durante la noche. Con
su disefio modular, el sistema Fulmar X puede
ajustarse faciimente a otros equipos, como
el sistema de identificacion automatica AIS o
transpondedor modo 3/C para satisfacer los
requisitos de cada cliente y mision.

Implementado como sistema Unico o inte-
grado totalmente en sistemas de seguridad
mas amplios, Fulmar X esta disefiado para
compartir su inteligencia.

La compariia Cesa participa en el proyecto
Smart Factory, ‘Investigacidn en tecnologias
habilitadoras de sistemas inteligentes para
las fabricas del futuro’, que cuenta con el apo-
yo financiero del Centro para el Desarrollo
Tecnolégico e Industrial (CDTI). El proyecto
se centra en la investigacion de tecnologias
para sistemas inteligentes que nos puedan
ayudar a construir las fabricas del futuro. La
vision del proyecto es un mundo altamente
automatizado y colaborativo, donde la robd-
tica inteligente combina sus esfuerzos con la
creatividad y adaptabilidad de las personas.

esta denominando Industria 4.0. Detras de
este concepto existen numerosas tecnologias
que proporcionaran a las factorias la capaci-
dad de adaptarse de forma continua e inme-
diata a distintas tareas, cambiar los productos
que se fabrican y adaptarlos a las necesida-
des especificas de cada dliente o usuario. En
definitiva, las ventajas de un traje a medida a
precio de una produccion en serie.

El proyecto Smart Factory tiene como ob-
jetivo investigar y progresar en tecnologias
que contribuyan al despliegue de sistemas
inteligentes para las fabricas del futuro. Di-
chos sistemas incrementaran la flexibilidad

de las plantas y permitiran la optimizacion
de los procesos industriales, mejorando su
productividad en un entorno de calidad total.

La logistica interna de una planta de
produccion suele ser rigida y es uno de los
ambitos de mejora que se perseguiran en
este proyecto. El uso de robots para el en-
samblaje y trabajos colaborativos seran los
otros ambitos en los que este proyecto se
va a focalizar.

El proyecto cubre totalmente la cadena de
valor de proveedores de tecnologia, integra-
dores y usuarios finales.

El proyecto esta formado por un consor-
cio de siete empresas que proporcionan la
tecnologia y los tres escenarios de uso: DGH
(lider), Leytec (sensores), Virtualware (si-
mulacion virtual), Ibermatica (TIC, logistica,
navegacion), Ficomirrors (escenario logistica
inteligente), Cesa (escenario manipulacidn
colaborativa) y Continental (escenario robo-
tica colaborativa).

En el proyecto también participan diver-
sos organismos publicos y privados de inves-
tigacion: Leitat, Tecnalia, IK4-Tekniker, Grupo
de Investigacion EATCO de la Universidad de
Cdrdoba y el Instituto de Robdtica e Infor-
matica Industrial, CSIC-UPC.

sor EQ/IR combinado, para que las operacio- E Smart Factory estaria englobado en lo que

Cesa estuvo presente en Farnborough 2016

Cesa participd en la pasada edicion de la feria Farnborough International Airshow que se cele-
bré en Hampshire en la ciudad de Farmborough, Reino Unido Reino Unido, del 11 al 17 de julio.
El evento abarco diferentes temas tales como la aviacidn civil, aviacion de negocios, defensa,
espacio, UAS, helicopteros, tecnologias de fabricacion y MRO.

Cesa estuvo en el pabellén de Extenda, donde exhibid sistemas de actuacion de actuacion
avanzada, enfocados a la consecucion del “More Electric Aircraft”, también sistemas electrome-
canicos y para actuacion de mandos de vuelo.




Las empresas andaluzas del cluster

aeroespacial muestran su potencial en la feria
Farborough International Airshow 2016

El dster aeroespacial andaluz participd de
manera destacada en la feria ‘Farnborough
International Airshow’ 2016.

Un total de once empresas del clister an-
daluz asistieron a esta feria con el objetivo de
establecer contactos comerciales y encuen-
tros B2B con otras firmas internacionales y
buscar nuevas oportunidades de negocio, que
fructifiquen en posteriores contratos o0 acuer-
dos de colaboracion que amplien su carga de
trabajo en el sector. Nueve de ellas participa-
ron a través de una delegacion conjunta or-
ganizada un afo mas por Extenda, la Agencia
Andaluza de Promocidn Exterior, dependiente
de la Consejeria de Economia y Conocimien-
to, y el Clister HELICE.

Estas nueve empresas participantes, que
estuvieron presentes con el stand de Anda-
lucia fueron: Alestis Aerospace, Sofitec, Ae-
rotecnic, Nomasa Innova, UMI Aerondutica,
Cesa, Anotec Engineering y Mades (Malaga
Aerospace Defensse Electronics Systems),
ademas de la propia HELICE.

Completaron las once entidades del duster
andaluz presentes en la feria britanica dos fir-
mas que exponen de manera individual en el
recinto por estar implantadas en Reino Unido,
y que son Aertec Solutions y Sener.

‘Famborough International Airshow” mueve
una cifra de negocios que ronda los 72.000
millones de ddlares, seguin su Ultima edicion
en 2014, donde se registraron 1.500 exposi-
tores; cerca de un centenar de delegaciones
gubernamentales de medio centenar de pai-
ses'y mas de 100.000 visitantes profesionales.

La participacion de Extenda en este certa-
men estuvo cofinanciada en un 80 por ciento
con fondos procedentes de la Unidn Europea,
con cargo al Programa Operativo Feder de
Andalucia 2014-2020.

Andalucia es, junto a Toulouse y Hambur-
go, el tercer polo aeroespacial de Europa por
su facturacion, empleo y proyectos que de-
sarrolla. En 2014, facturd 2.244 millones de
euros, empleando a 12.700 trabajadores de
forma directa y el doble de forma indirecta.

Everis Aeroespacial y Defensa muestra en Algeciras el uso de
drones para nuevas aplicaciones de control medioambiental

Everis Aeroespacial y Defensa realizd una
campana de vuelos no tripulados sobre la
Bahia de Algeciras con el objetivo de demos-
trar sus nuevas capacidades en aplicaciones
de control y vigilancia medioambiental me-
diante el uso de drones.

En los vuelos realizados se ha procedido a
la recogida de imagenes a través de diferen-
tes sensores embarcados en un vehiculo aé-
reo no tripulado (o UAV, por sus siglas en in-
glés), que posteriormente seran procesadas
y analizadas por un software especializado
en localizar posibles vertidos, establecer su
origen y prever su comportamiento. Para las
pruebas se ha utilizado un UAV de SCR, em-
presa del grupo Everis Aeroespacial y Defen-
sa especializada en este tipo de plataformas.

Es importante destacar que estos vuelos
se han realizado fuera de linea de vista (el
piloto no tiene contacto visual directo con el
dron) en un espacio aéreo complejo como
es el de la Bahia de Algeciras, especialmente

por la proximidad del Aeropuerto de Gibral-
tar y el Helipuerto de Algeciras, lo que los
convierte en un hito muy importante de la
aviacion no tripulada en Espafia.
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Titania coordina un proyecto que busca altemativas ecoldgicas
para los procesos espemales de |a industria aeroespamal

La primera semana de julio tuvo
lugar la reunion de lanzamiento
del proyecto europeo “Optimiza-
cion mediante disefio de expe-
rimento y ampliacién a escala
industrial, del proceso de sellado
en tratamientos de anodizado
en acido sulfurico”, una iniciativa
enmarcada dentro del programa
Clean Sky 2, y que la empresa
andaluza Titania, especializada
en materiales y procesos aero-
nauticos, coordina como parte
de un consorcio en el que par-
ticipan entidades como la Uni-
versidad de Cadiz, la Fundacion
Centro Tecnoldgico de Miranda
de Ebro (CTME), el centro tec-
nologico CIDETEC y la empresa
Innomat Coatings. Se trata del
primer proyecto europeo en
el que participa Titania y en el
que, ademas, asume el papel
de coordinador durante los dos
afios de duracion del programa.

La industria aerondutica se enfrenta al reto
de reemplazar sustancias quimicas que tienen
un potencial impacto en el medioambiente y
en la salud de los trabajadores que las ma-
nipulan.

Dentro del programa europeo Clean Sky
2, que busca mejorar el impacto medioam-
biental de las tecnologias aeronauticas, se
enmarca esta nueva iniciativa que investiga-
ra sobre nuevos productos para el sellado en
tratamientos de anodizado en acido sulfirico
como alternativas robustas al anodizado cré-
mico (AAC), empleado durante décadas en la
industria aeronautica por su excelente rendi-
miento pero considerado potenciaimente da-
fiino por la normativa europea sobre el uso de
productos quimicos.

Otro de los objetivos del proyecto sera
optimizar el coste econdmico y el impac-

to medioambiental del proceso de sellado,
cumpliendo asi con las exigentes normas
reguladoras como el reglamento de la Union
Europea REACH (European Union Regula-
tion concerning the Registration, Evaluation,
Authorisation & Restriction of Chemicals). El
reto esta en la blsqueda de soluciones tec-
noldgicas robustas pero sin comprometer las
prestaciones y calidad del producto.

Titania coordinara las actividades ejecuta-
das por cada uno de los socios ademas de lle-
var a cabo sus responsabilidades tecnoldgicas
dentro del proyecto; la UCA también prestara
soporte a la coordinacion técnica de esta ini-
ciativa europea, y aplicara técnicas de Disefio
de Experimento (DoE), un sistema novedoso
que optimiza los procesos de investigacion
mediante la planificacion de pruebas, reem-
plazando el tradicional esquema de ensayo/
error.

Las exportaciones andaluzas del sector aeronautico crecen un 34% en 2016, hasta alcanzar los 780 millones de euros

Andalucia cerrd los primeros seis meses de
2016 con 780 millones de euros en expor-
taciones aeronauticas, lo que significa un
crecimiento del 34% interanual, segiin datos
de Extenda-Agencia Andaluza de Promocion
Exterior, entidad dependiente de la Consejeria
de Economia y Conocimiento.

Estas cifras refuerzan su significacion como
segunda comunidad autonoma exportadora,
con mas de uno de cada tres euros del total
de ventas de Esparfia (39%), sdlo por detras

de la de Madrid (990 millones), que no obs-
tante, disminuyo su factura en el mismo pe-
riodo un 32%.

El eje Sevilla-Cadiz concentré la practica
totalidad de las ventas de Andalucia en el ex-
terior de enero a junio de 2016. Sevilla expe-
rimentd un crecimiento de un 43% respecto
al mismo periodo del afio anterior, con unas
ventas de 580 millones de euros, el 74% del
total; mientras que Cadiz, alcanzo los 196 mi-
llones, el 29,6% y un incremento del 13,3%.

Con ventas menores se sitlia Cordoba, que
multiplicd por siete sus cifras del afio anterior
hasta 2,7 millones; a la que siguen Malaga,
con 551.000 euros, Huelva con 46.000 y Gra-
nada con 20.000.

El sector contintia contribuyendo notable-
mente a la diversificacion de las exportaciones
andaluzas, de forma que sdlo dos mercados
comunitarios se colocaron entre los diez pri-
meros destinos de las exportaciones. Esta
diversificacion de mercados forma parte fun-

damental de la estrategia de apoyo a la in-
ternacionalizacion del sector desarrollada por
la Consejeria de Economia y Conocimiento a
través de Extenda-Agencia Andaluza de Pro-
mocion Exterior. El primer capitulo exportador
fue las demas aeronaves (como helicopteros
y aviones), con 494 millones de euros. Le si-
guen partes de los aparatos, con 285 millo-
nes; y con ventas menores, paracaidas, con
484.000 euros; y aparatos y dispositivos para
lanzamiento, 231.000 euros.
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Hasta los 492 millones de euros

El beneficio neto de Aena aumenta casi un 80% en los 6 primeros meses de 2016

Aena ha alcanzado en los seis primeros
meses del afo un beneficio neto de 492,3
millones de euros, un 78,7% mas que en
el mismo periodo de 2015. Este resultado
refleja la evolucion positiva del negocio y la
reversion extraordinaria de provisiones por
procedimientos judiciales relacionados con
expropiaciones de terrenos del Aeropuerto
Adolfo Sudrez Madrid-Barajas, cuyo im-
pacto neto de impuestos ha sido de 153,7

millones de euros. Excluido el efecto de la
citada reversion extraordinaria de provisio-
nes de intereses por expropiaciones, el cre-
cimiento del beneficio neto seria de 22,9%
(63 millones de euros).

El beneficio bruto de explotacién (Ebit-
da(1)) obtenido por Aena en el primer se-
mestre de 2016 ha sido de 931,7 millones
de euros, lo que supone un crecimiento del
12,7% respecto al mismo periodo de 2015.

Los ingresos totales aumentaron hasta
los 1.732,5 millones de euros, un incre-
mento del 8,4% con respecto a los seis
primeros meses del afio anterior. De ellos,
destacan los ingresos comerciales y por
servicios fuera de terminal, que crecieron
un 12,3% como resultado del incremento
del tréfico y del impacto de las medidas
estratégicas desarrolladas en el area co-
mercial.

También cabe destacar la aportacion a
los ingresos de la actividad internacional,
en la que el Aeropuerto de Luton con-
tribuye con 97,9 millones de euros, un
10,9% mas que en el mismo periodo de
2015.

El trafico de pasajeros en el Aeropuerto
de Luton crecié un 20,6% respecto al pri-
mer semestre del afio anterior hasta sumar
6,7 millones de pasajeros.

Iberia recibe un nuevo Airbus A330-200

Iberia acaba de recibir su séptimo Airbus
A330-200, que lleva el nombre de ‘Lima;
como parte de la celebracién del 70° aniver-
sario de la aerolinea volando a América Latina.
Los nuevos Airbus A330-200 de Iberia in-
corporan también mejoras en las cabinas
business y turista. En business, camas planas
de dos metros, todas con acceso directo al
pasillo, y con un lateral mas alto a la altura de
los pies, que ofrece mas comodidad al diente.
En Turista, las butacas tienen un disefio
mas ergondmico que permiten ofrecer mas
espacio al dliente a la altura de las rodillas, y
cuentan con un nuevo cabezal ajustable en
altura, abatible, y regulable en anchura para
facilitar el descanso durante el vuelo.
Ademas, los nuevos Airbus A330-200
incorporan nuevas pantallas tanto en da-
se business como en turista, con un nuevo
procesador que fadilita la navegacion por los
contenidos del sistema de entretenimiento a
bordo, y que son “capacitivas”, lo que mejora
el contacto tactil y que el diente pueda acce-
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der mas rapidamente a los Gltimos estrenos
de cine, su opcién musical favorita, series de
TV, documentales y videojuegos.

En todo el avién se ofrece asimismo un
servicio de wifi con la mejor tecnologia dis-
ponible para vuelos transoceanicos a través
de banda KU, que permite mayor velocidad
de descarga. Iberia ha creado un portalwww.

TITI R

iberia-wifi.com [solo accesible desde el avion]
para que sus clientes puedan conectarse a in-
ternet desde sus propios dispositivos (mdvil,
tablet u ordenador), y que incluye un servicio
de noticias de acceso gratuito.

Este avidn forma parte de un pedido de 29
nuevos aviones de largo radio que Iberia reci-
bira entre 2015 y 2020.

Air Europa refuerza la clase business en su flota de largo radio

Air Europa sigue avanzando en la renovacion
de su flota de largo radio y a la incorporacidn
progresiva hasta 2022 de 24 Boeing 787
Dreamliners, se afiade la reconfiguracion de
la clase business realizada en tres de sus Air-
bus 330/200 con los que ya opera a Sao Paulo
y a Nueva York.

Esta nueva dlase business ofrece a sus pa-
sajeros el maximo confort, es practicamente
idéntica a la clase business de los nuevos
Dreamliners al contar con los asientos flat
bed, que permiten un reclinado total, crean-
do una cama totalmente plana, hecho que
contribuye a la comodidad del pasajero y ga-

rantiza que éste llegue mas descansado a su
destino.

Ademés, dicha reconfiguracion ha permiti-
do aumentar, en estos tres Airbus, de 18 a
24 las plazas business existentes y la tonali-
dad utilizada en sus acabados, primando los
tonos blancos y grises, confiere a la cabina
una sensacion de mayor luminosidad y mayor
confort.

Los asientos, de la linea Equinox 3D, no
sélo permiten alcanzar la posicion flat bed,
sino que también disponen de un reposaca-
bezas graduable y un reposabrazos abatible;
un sistema de entretenimiento individual; tres

posiciones de iluminacion de la luz de lectura
y toma de conexion para la carga de porta-
tiles, tablets y otros dispositivos, ademas de
una toma USB.

Dos de estos tres 330 operan la ruta a Sao
Paulo y el tercero a Nueva York, si bien éste
dejara de volar al aeropuerto internacional de
JFK el préximo diciembre, cuando se incor-
pore a la red de largo radio el cuarto Boeing
787 Dreamliner previsto para este afno. En
ese momento, y de acuerdo a las previsiones
que maneja la compaiia, el Airbus 330 con
la nueva dase business volara a la capital de
Uruguay.

El Gobierno japonés aprueba
|a incorporacion de Iberia al
acuerdo de negocio conjunto
con JAL, BA 'y Finnair

El ministro japonés de Tierra, Infraestructura,
Transporte y Turismo ha aprobado la amplia-
cién de la inmunidad antimonopolio para in-
cluir a Iberia en el acuerdo negocio conjunto
vigente entre Japan Airlines, British Airways
y Finnair, permitiendo que las cuatro lineas
aéreas cooperen comercialmente en vuelos
entre Europa y Japdn.

Esta previsto que Iberia se incorpore al
acuerdo de negocio conjunto de las otras tres
aerolineas a partir del 18 de octubre de 2016,
cuando la aerolinea espafiola inaugura sus
vuelos directos entre Madrid y Japon.

Su incorporacion al acuerdo de negocio
conjunto proporcionara a los clientes una red
mas amplia, mas vuelos, mejores conexiones
y mas ventajas para los viajeros frecuentes.

Alex Cruz, presidente ejecutivo de British
Airways, comentd: “Estamos encantados de
que nuestra compafiia aérea hermana, Iberia,
se una a nuestros socios de oneworld en el
negocio conjunto. El disponer de mas vuelos
europeos a Japdn, junto con los beneficios de
contar con horarios coordinados y mas bene-
ficios para los viajeros frecuentes es una fan-
tastica noticia para los consumidores ",

Luis Gallego, presidente y CEO de Iberia,
comentd: “Estamos encantados de iniciar
nuestros vuelos directos con Japon formando
parte de este negocio conjunto. Queremos
ofrecer a nuestros clientes mas y mejores op-
ciones de viaje y esto nos ayudara a hacerlo.
Estamos encantados de contribuir a la fortale-
za del negocio conjunto y de oneworld”.

Aena adjudica los trabajos de los Planes Maestros para el desarrollo y comercializacion
de terrenos en los aeropuertos Adolfo Suarez Madrid-Barajas y Barcelona-El Prat

Aena ha adjudicado los trabajos del Plan
Maestro de desarrollo y comercializacion
de los terrenos libres de los aeropuertos
Adolfo Sudrez Madrid-Barajas y Barcelona-
El Prat a las empresas IDOM, ARUP y CBRE
-firmas lideres y de referencia en el sector-.
En el proceso de licitacion han participado

las principales compariias de ambito na-
cional e internacional con capacidad para
desarrollar este tipo de trabajos.

El objetivo de este concurso es analizar
y planificar el desarrollo de los terrenos
que en la actualidad no tienen asigna-
do ninglin uso en los aeropuertos Adol-

fo Sudrez Madrid-barajas y Barcelona-El
Prat de una forma coherente e integral.
Asi, las empresas adjudicatarias debe-
ran realizar un analisis de los terrenos
libres de estas instalaciones con el fin de
ordenar y planificar el desarrollo de los
mismos, elaborando un Plan Maestro de

los terrenos comercializables para cada
uno de ellos. Los trabajos se iniciaran en
el préximo mes de octubre con una du-
racion aproximada de 10 meses, por lo
se estima poder disponer de los Planes
Maestros a lo largo del tercer trimestre
del afio proximo.
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